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Анотація 

В даній роботі розглянуто методи та моделі ефективної організац 
діяльності підприємства підходи до створення моделей оптових закупівель 
та їх реалізацію за допомогою інтернет торгівлі, Ефективне використання 
моделі відносно конкуретно спроможних компаній. Визначено основні цілі 
реалізації створеного продукту для ефективного розвитку підприємства. 
Було розглянуто основні методи складання та впровадження нових техно-
логій на основі моделей оптових закупівель та ефективної реалізації про-
дукції. 

Було розроблено мобільний додаток продажу продукції в інтернеті  
для агропромислового підприємства СТОВ «Дружба нова»В роботі описа-
но інструменти, методи та технології, використані при розробці мобільного 
додатку для ефективної реалізації продукції підприємством. 

Ключові слова: Аграрні підприємства,,економіко-математичні мо-
делі,оптова закупівля,реалізація продукції через інтернет,інтернет додаток. 

Anotation 

 In this work we consider the methods and models of effective organiza-
tion of the company, approaches to making models of wholesale purchases and 
their implementation through the Internet commerce, the effective use of the 
model of relatively competing companies. The main goals of the product cre-
ation for the effective development of the enterprise are determined. The main 
methods of compilation and introduction of new technologies based on models 
of wholesale purchases and effective sales of products were considered.  



 A mobile application for the products sale on the Internet was developed 
for the Agroindustrial Enterprise "Druzhba new". The tools, methods and tech-
nologies used in the development of a mobile application for the effective im-
plementation of the enterprise's products are described. 
 Key words: agrarian enterprises, economic-mathematical models, whole-
sale purchase, sale of products through the Internet, internet application 


