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АНОТАЦІЯ 

 

Прокопчук Ю.І. «Організація експорту виробів з деревини до 

Нідерландів на матеріалах ТОВ «Авантаж»». Рукопис.  

Випускна кваліфікаційна робота за спеціальністю «Менеджмент» 

спеціалізацією «Менеджмент зовнішньоекономічної діяльності». Державний 

торговельно-економічний університет, Київ, 2022.  

Випускну кваліфікаційну роботу присвячено практичним аспектам 

організації експорту виробів з деревини до Нідерландів, які містять: моніторинг 

діяльності підприємства-суб’єкта ЗЕД, аналіз його експортної діяльності, 

дослідження світового ринку виробів із деревини, оцінку перспектив експорту 

деревообробної продукції, розробку організаційного забезпечення здійснення 

експортної операції, прогнозування результативності експортної поставки 

стільниці дерев’яної до Нідерландів. 

Ключові слова: експортна операція, вироби з деревини, Нідерланди, суб’єкт 

ЗЕД, організаційні заходи, контракт, ризики, експортна ефективність. 

 

 

ANNOTATION 

Prokopchuk Y.I. "Organization of export of wood products to the Netherlands 

on the materials of Avantazh LLC". Manuscript. 

Graduation thesis in the specialty "Management" specialization "Management of 

foreign economic activity". State University of Trade and Economics, Kyiv, 2022. 

The final qualification work is devoted to practical aspects of the organization of 

exports of wood products to the Netherlands, which include: monitoring the activities of 

the enterprise-subject of foreign economic activity, analysis of its export activities, 

research of the world market of wood products, assessment of export prospects of wood 

products, forecasting the effectiveness of the export of wooden countertops to the 

Netherlands. 

Key words: export operation, wood products, Netherlands, subject of foreign 

economic activity, organizational measures, contract, risks, export efficiency.   
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ВСТУП  

 

Актуальність. Міжнародна діяльність завжди була і залишається важливою 

складовою суспільного розвитку як окремого підприємства так й країни загалом, 

незважаючи на зміни в політичній ситуації, економічній кон’юнктурі та правовому 

середовищі. Експортна діяльність, як один із видів зовнішньоекономічної 

діяльності, є незаперечним чинником успіху розвитку промислових підприємств. 

Експортні операції стають важливою передумовою розширення ринків збуту, 

збільшення виробництва та підвищення якості продукції, що також дозволяє 

створити сприятливу основу для зміцнення конкурентних позицій підприємства на 

внутрішньому ринку. 

Метою дослідження є практична організація експортної діяльності 

деревообробного підприємства в умовах сьогодення. 

Відповідно до мети завданнями дослідження є: 

̶ оцінити виробничо-господарську діяльність, фінансовий стан та 

сукупний доход ТОВ «Авантаж»  

̶ проаналізувати експортну діяльність ТОВ «Авантаж»; 

̶ визначити основні тенденції розвитку світового ринку виробів з 

деревини; 

̶ дослідити перспективи експорту продукції 4418999000 ТОВ «Авантаж» 

до Нідерландів; 

̶ розробити організаційні заходи здійснення експорту ТОВ «Авантаж» до 

Нідерландів 

̶ спрогнозувати результативність експортної поставки стільниці до 

Нідерландів. 

Об’єкт дослідження – процес організації експортної діяльності 

ТОВ «Авантаж». 

Предмет дослідження – практичні аспекти здійснення експортних операцій 

на підприємстві деревообробної галузі. 
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Методи дослідження. У процесі виконання випускної кваліфікаційної 

роботи були використані загальнонаукові та спеціальні методи. Досліджуючи 

діяльність ТОВ «Авантаж» були використані методи статистичного 

спостереження, аналізу та синтезу, логічний та ситуаційний підходи. При 

оцінюванні експортної діяльності підприємства було використано математично-

статистичний метод, метод аналізу фінансової звітності підприємства. Для 

наочного відображення показників стратегічного розвитку – графічний і табличний 

методи. Аналіз сучасного стану розвитку ринку деревообробної промисловості 

здійснювався за допомогою методу індукції та дедукції, статистичного аналізу, 

методу порівняння, ранжування. При реалізації управлінського рішення щодо 

здійснення експортної операції було використано розрахунково-конструктивний, 

логічний та метод прогнозування. 

Інформаційною базою дослідження виступили наукові публікації та 

монографічні видання учених з досліджуваної теми, матеріали наукових 

конференцій  та досліджень, чинна законодавча база України та стандарти ЄС, дані 

звітності ТОВ «Авантаж» за 2018-2020 рр., матеріали мережі Інтернет.  

Практична значущість. Розроблені експортні пропозиції можуть бути 

використані ТОВ «Авантаж» з метою продовження співпраці з нідерландською 

компанією «Nedwood Benelux B.V.», підвищення доходу від зовнішньоекономічної 

діяльності. 
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РОЗДІЛ 1  

ДОСЛІДЖЕННЯ ДІЯЛЬНОСТІ СУБ’ЄКТА ЗЕД ТОВ «АВАНТАЖ» 

 

1.1. Оцінка виробничо-господарської діяльності, фінансового стану та 

сукупного доходу ТОВ «Авантаж» 

 

Товариство з обмеженою відповідальністю «Авантаж» – сучасний, 

високотехнологічний виробник дерев’яних виробів високої якості та 

європейського рівня продукції. Розташоване за адресою: Україна, 66200, Одеська 

обл., Подільський р-н, смт. Саврань, вул. Прибужська. Згідно з КВЕД основною 

діяльністю ТОВ «Авантаж» є 16.10 Лісопильне та стругальне виробництво. 

Підприємство здійснює свою діяльність відповідно до Цивільного кодексу 

України, Господарського кодексу України, Законів України «Про господарські 

товариства», «Про державну реєстрацію юридичних осіб та фізичних осіб-

підприємців», Статуту підприємства (див. додаток А). ТОВ «Авантаж» створено 

шляхом добровільного об’єднання коштів його засновників та має недержавну 

форму власності. Підприємство функціонує на ринку протягом 20-ти років та 

виготовляє двері, вікна, стільниці, дерев’яні меблі з дубу, сосни, липи, черешні 

тощо [23]. 

Метою діяльності товариства є здійснення підприємницької діяльності по 

виробництву продукції, торгівлі, виконанню робіт, надання послуг з метою 

одержання прибутку, найбільш повного задоволення потреб громадян, 

підприємств, організацій [24]. 

Предметом діяльності ТОВ «Авантаж» є:  

− дерево- та металообробка, виробництво будівельних матеріалів, 

конструкцій з металу, пластика та дерева, виготовлення меблів; 

− виробництво продукції промислового призначення та товарів народного 

споживання; 
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− будівельна діяльність (окремі види проектних та будівельно-монтажних 

робіт, інженерних пошуків для будівництва, надання інжинірингових та інших 

послуг); 

− виготовлення паркетної дошки та предметів інтер’єру [24]. 

У табл. 1.1 наведемо інформаційну карту досліджуваного підприємства. 

Таблиця 1.1 

Інформаційна карта ТОВ «Авантаж» 

Найменування статті Характеристика 

Повна назва підприємства Товариство з обмеженою відповідальністю «Авантаж» 

Скорочена назва 

підприємства 

ТОВ «Авантаж» 

Юридична адреса 
Україна, 07354, Київська обл., Вишгородський р-н, село Нові 

Петривці, вул. Польова, будинок 4 

Фактична адреса 
Україна, 66200, Одеська обл., Подільський р-н, смт. Саврань, 

вул. Прибужська 49-а 

Код ЄДРПОУ 31202855 

Дата реєстрації 16.11.2000 

Основний вид діяльності: 16.10 Лісопильне та стругальне виробництво 

Допоміжні види діяльності 
46.73 Оптова торгівля лісоматеріалами, будівельними 

матеріалами та сантехнічним обладнанням  

Основні види продукції 
виробництво будівельних матеріалів, виготовлення меблів,  

паркетної дошки та предметів інтер’єру 

Основні ринки збуту Одеська, Миколаївська, Київська області, м. Київ.  

Кількість працівників 26  

Контакти 

savran@avantage.net.ua  

тел.:(04865)3-27-61 

моб.:(067)508-60-90 

Генеральний директор  Загребін Олександр Борисович  

Джерело: побудовано автором на основі даних [30] 

 

ТОВ «Авантаж» – це невеликий колектив професіоналів, який надає послуги 

високої якості, відрізняється чуйним ставленням до клієнтів й партнерів та 

прагненням до удосконалення.  

Підприємство надає широкий спектр послуг: від виготовлення дерев’яних 

заготовок до збору дерев’яних будинків площею до 300 м2. Виробниче обладнання 

товариства дає можливість виконувати всі виробничі процеси швидко, точно, 

акуратно і якісно [23]. 

mailto:savran@avantage.net.ua
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Високу якість продукції підтверджують чисельні сертифікати відповідності, 

які має підприємство та які надають йому можливість здійснювати експортну 

діяльність (див. додаток Б).  

На сьогодні ТОВ «Авантаж» пропонує оптовий та роздрібний продаж 

паркетної дошки, клеєного профільованого брусу та дерев’яних виробів для 

інтер’єрів. Основними споживачами послуг на вітчизняному рику є будівельні 

компанії, торговельні мегамаркети, такі як «МегаМаркет», «МегаДом», «Метро» 

м. Києва, інших регіонів України та населення. Структура споживачів продукції 

ТОВ «Авантаж» представлена на рис. 1.1. 

 

Рисунок 1.1. Цільові групи споживачів ТОВ «Авантаж» у 2020 р. 

Джерело: побудовано автором на основі власного аналізу  

 

Отримані дані показують, що основними споживачами продукції 

підприємства є будівельні компанії України, які використовують продукцію 

ТОВ «Авантаж» у своїй подальшій діяльності. Своїм постійним клієнтам 

підприємство надає комплексні пропозиції, різноманітні знижки. Усі замовлення 

виконуються в максимально короткі терміни з урахуванням побажань клієнтів. 

Фахівці підприємства дотримуються філософії, що з «дерева можна створити 

справжній шедевр» [24]. 

40%

25%

17%

11%

7%

Будівельні компанії

Будівельні гіпермаркети

Дизайнерські 

підприємства

Інші організації

Населення 
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Для здійснення роздрібної торгівлі на сайті компанії створений онлай-

магазин, який забезпечує можливість пересічному споживачу з будь-якого регіону 

України зробити замовлення.  

Продукція ТОВ «Авантаж» користується попитом як на вітчизняному ринку, 

так і за його межами. Товариство експортує свої вироби до таких європейських 

країн як Італія, Бельгія, Польща, Німеччина, Іспанія.  

Відповідно до політико-економічних кризових обставин, які наразі склалися 

в Україні, була відсутня можливість отримання звітності за 2021. Відповідно до 

вищенаведеного динамічний аналіз діяльності ТОВ «Авантаж» було здійснено за 

інтервал 2016-2020 рр. 

У рамках цієї роботи аналіз фінансово-господарської діяльності 

ТОВ «Авантаж» буде проводитися за даними фінансової річної звітності: балансу 

(див. додаток В). Так протягом досліджуваного періоду активи й пави підприємства 

збільшилася на 1376 тис. грн або на 16,26% (табл. 1.2) 

Таблиця 1.2 

Аналіз господарської діяльності ТОВ «Авантаж» у 2016-2020 рр. 

Показники 

Станом на 31.12. Відхилення 

2016 р. 2017 р. 2018 р. 2019 р. 2020 р. 2020/2016 

тис. 
грн. 

 % 
тис. 
грн. 

 % 
тис. 
грн. 

 % 
тис. 
грн. 

 % 
тис. 
грн. 

 % 
тис. 
грн. 

 % 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 

Активи                         

Необоротні 
активи 

2460 29,08 4771 43,00 4115 42,35 4297 42,90 3887 39,52 1427 
58,01 

Оборотні 

активи 
6000 70,92 6324 57,00 5602 57,65 5720 57,10 5949 60,48 -51 

-0,85 

- запаси 1483 24,72 2284 36,12 4305 76,85 5290 92,48 5707 95,92 4224 284,79 

- дебіторська 

заборгованість 
2301 38,35 1615 25,54 802 14,32 361 6,31 164 2,76 -2137 

-92,86 

- грошові кошти  2208 36,80 2334 36,91 480 8,57 66 1,15 71 1,19 -2137 -96,80 

- витрати 

майбутніх 
періодів 

0 0,00 9 0,14 4 0,07 3 0,05 6 0,09 6 
- 

- інші оборотні 
активи 

8 0,13 82 1,30 11 0,20 0 0,00 2 0,03 -6 
-75,00 

Всього активів 8460 100,00 11095 100,00 9717 100,00 10017 100,00 9836 100,00 1376 16,27 

Пасиви           0   

Власний капітал 7279 86,04 8281 74,64 7862 80,91 7548 75,35 7098 72,17 -181 -2,48 

Довгострокові 
зобов'язання та 

забезпечення 

0 0,00 0 0,00 132 1,36 123 1,23 122 1,24 122 

- 
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Продовження табл. 1.2 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 
Поточні 

зобов'язання та 

забезпечення 

913 10,79 1111 10,01 438 4,51 1333 13,31 1688 17,16 775 

84,88 

- коротко-

строкові 
кредиту банку 

0 0,00 0 0,00 372 84,93 939 70,44 1544 91,47 1544 

- 

- заборгованість 
за товари, 

роботи та 
послуги 

489 53,56 575 51,76 4 0,91 384 28,81 137 8,12 -352 

-71,98 

- розрахунками 
з бюджетом 

251 27,49 343 30,87 14 3,20 7 0,53 6 0,36 -245 
-97,61 

- розрахунками 
зі страхування 

34 3,72 34 3,06 6 1,37 0 0,00 0 0,00 -34 
-100,00 

- розрахунками 

з оплати праці 
139 1,64 159 14,31 42 9,59 3 0,23 1 0,06 -138 

-99,28 

Поточні 

забезпечення 
249 2,94 292 2,63 0 0,00 0 0,00 0 0,00 -249 

-100,00 

Доходи 

майбутніх 
періодів 

0 0,00 1387 12,50 1116 11,49 988 9,86 850 8,64 850 
- 

Інші поточні 
зобов'язання 

19 0,22 24 0,22 169 1,74 25 0,25 78 0,79 59 
310,53 

Всього пасивів 8460 100,00 11095 100,00 9717 100,00 10017 100,00 9836 100,00 1376 16,26 

Джерело: складено за даними фінансової звітності підприємства 

 

Результати аналізу свідчать про нестабільність у динаміці ефективності 

господарювання досліджуваного підприємства. Активи ТОВ «Авантаж» мають 

хвилеподібну динаміку. У 2020 р. сума активів склала 9836 тис. грн, що на 181 тис. 

грн. менше, порівняно з попереднім роком, проте на 1376 тис. грн. більше, 

порівняно з початком аналізованого періоду. Протягом досліджуваного періоду 

питома вага оборотних активів перевищує необоротні. Останні два роки у 

оборотних активах запаси становлять більше 90%, що свідчить про неефективне 

управління запасами. Позитивною динамікою у діяльності ТОВ «Авантаж» можна 

вважати зменшення частки дебіторської заборгованості. Це дає можливість 

підприємству вчасно отримувати кошти за надану продукцію та використовувати 

їх для подальшого розвитку підприємства. Витрати майбутніх періодів хоча й 

складають незначну частину, проте пов’язані з витратою грошових коштів 

підприємства. 

У структурі пасивів найбільшу питому вагу займає власний капітал 

підприємства, який становить від 72,17% (у 2020 р.) до 86,04%. (у 2016 р.). Такі дані 
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можуть свідчити про достатню кредитоспроможність підприємства та його 

незалежність. Поточні зобов’язання підприємства зросли протягом досліджуваного 

періоду на 6,37% або на 775 тис. грн. Найбільшу питому вагу у поточних 

зобов’язаннях підприємства у 2016-2017 рр. становила заборгованість за товари, 

роботи та послуги, проте починаючи з 2018 р. підприємство взяло 

короткостроковий банківський кредит, сума якого щорічно зростала з 372 тис. грн 

у 2018 р. до 1544 тис. грн у 2020 р. та на кінець досліджуваного періоду становила 

91,47% від усіх поточних зобов’язань. Незначне зростання мали інші зобов’язання, 

які становлять у структурі пасивів менше 1%. 

На основі отриманих даних було проаналізовано показники фінансової 

стійкості досліджуваного підприємства, алгоритм розрахунків яких наведено у 

табл. 1.3 

Таблиця 1.3 

Алгоритм розрахунку коефіцієнтів фінансової стійкості 

Показники Формула для розрахунку Значення для 

ТОВ «Авантаж» у 

2020 р. 

1. Коефіцієнт фінансової автономії 

(незалежності) 

Власний капітал

Валюта балансу
 

7098

9836
= 0,72 

2. Коефіцієнт фінансової 

заборгованості 

(Валюта балансу − Власний капітал)

Валюта балансу
 

(9836 − 7098)

9836
= 0,28 

3. Коефіцієнт фінансової залежності Валюта балансу

Власний капітал
 

9836

7098
= 1,39 

4. Коефіцієнт покриття боргу Власний капітал

(Валюта балансу − Власний капітал)
 

7098

(9836 − 7098)
= 2,59 

Джерело: побудовано автором на основі даних [7] 

 

На основі зазначеного алгоритму, проведено розрахунки динаміки 

показників фінансової стійкості ТОВ «Авантаж» за 2016-2020 рр. (табл. 1.4). 

Аналіз показав, що ТОВ «Авантаж» є фінансово незалежним підприємство, 

хоча останні 3 роки фінансова залежність підприємства має негативну динаміку до 

зростання коефіцієнтів. Коефіцієнт фінансової автономії у 2020 р. знизився до 0,72 

і є найнижчим за весь аналізований період, що свідчить про те, що частка власного 
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капіталу у загальних вкладення у підприємства щорічно зменшується на 0,03 тис. 

грн або на 3,46%. 

Таблиця 1.4 

Динаміка показників фінансової стійкості  

ТОВ «Авантаж» у 2016-2020 рр.  

Показники 
Оптим. 

знач. 

Станом на 31.12 Відхилення 2020/2016 

2016 2017 2018 2019 2020 
абсолютний 

приріст 

темпи 

приросту, 

% 

1. Коефіцієнт фінансової 
автономії (незалежності) 

>0,5 0,86 0,75 0,81 0,75 0,72 -0,14 83,88 

2. Коефіцієнт фінансової 

заборгованості 
<0,5 0,14 0,25 0,19 0,25 0,28 0,14 199,37 

3. Коефіцієнт фінансової 

залежності 
зменш. 1,16 1,34 1,24 1,33 1,39 0,22 119,22 

4. Коефіцієнт покриття 

боргу 
>1-1,5 6,16 2,94 4,24 3,06 2,59 -3,57 42,07 

Джерело: розраховано за даними фінансової звітності підприємства 

 

Протягом досліджуваного періоду коефіцієнт фінансової заборгованості мав 

динаміку до зростання, що свідчить про збільшення впливу кредиторів на 

фінансову автономію досліджуваного підприємства. Коефіцієнт покриття боргу 

хоча й відповідає нормативним значенням протягом усього досліджуваного 

періоду, проте за останні роки має динаміку до погіршення, а це означає, що на 100 

гривень зобов’язань підприємство мало на початку досліджуваного періоду 6,16 

грн власного капіталу, а на кінець – лише 2,59 грн.  

Для характеристики наявності джерел фінансування запасів підприємства 

було визначено тип фінансової стійкості досліджуваного підприємства (табл. 1.5). 

Таблиця 1.5 

Оцінка фінансової стійкості ТОВ «Авантаж» у 2016 – 2020 рр. 

№ 
Показники 

(станом на 31.12) 
2016 р. 2017 р. 2018 р. 2019 р. 2020 р. 

Відхилення 

2020/2016 

1 2 3 4 5 6 7 8 

1 Власний капітал 7279 8281 7862 7548 7098 -181 

2 Необоротні активи 2460 4771 4115 4297 3887 1427 

3 Власні обігові кошти (р. 1 - р.2) 4819 3510 3747 3251 3211 -1608 

4 Довгострокові зобов’язання 0 0 132 123 122 122 

5 

Наявність власних та 

довгострокових джерел 

покриття запасів (р.3+р.4) 

4819 3510 3879 3374 3333 -1486 

  



13 
 

Продовження табл. 1.5 

1 2 3 4 5 6 7 8 

6 
Короткострокові кредити та 

позики 
0 0 372 939 1544 1544 

7 

Загальний розмір основних 

джерел покриття запасів 

(р.5+р.6) 

4819 3510 4251 4313 4877 58 

8 Запаси 1483 2284 4305 5290 5707 4224 

9 
Надлишок (+) або нестача (-) 

власних обіго- вих коштів (р.3-
р.8) 

3336 1226 -558 -2039 -2495 -5831 

10 

Надлишок (+) або нестача (-) 

власних коштів і 

довгострокових кредитів і 

позик (р.5-р.8) 

3336 1226 -426 -1916 -2374 -5710 

11 

Надлишок (+) або нестача (-) 

основних джерел покриття 

запасів (р.7-р.8) 

3336 1226 -54 -977 -830 -4166 

Показники типу фінансової стійкості  

Тривимірний показник {1;1;1} {1;1;1} {0;0;0} {0;0;0} {0;0;0}   

Тип фінансової стійкості 
Абсолютний 
фінансовий 

стан 

Абсолютний 
фінансовий 

стан 

Кризовий 
фінансовий 

стан 

Кризова 
фінансова 

стійкість 

Кризова 
фінансова 

стійкість   

Джерело: розраховано за даними фінансової звітності підприємства 

 

Отже, проведені розрахунки дають можливість стверджувати, що 

досліджуване підприємство у 2016-2017 рр. мало абсолютну фінансову стійкість, 

проте починаючи з 2018 р. ситуація значно погіршилася і протягом трьох останніх 

років ТОВ «Авантаж» має кризовий фінансовий стан, що свідчить про те, що запаси 

підприємства протягом досліджуваного періоду зросли на 4224 тис. грн, що не дає 

можливості забезпечити їх «нормальними» джерела формування, тому 

досліджуваному підприємству загрожує банкрутство. Доказом цього є й те, що 

останні 2 роки ТОВ «Авантаж» працює збитково, причому сума збитку щорічно 

збільшується, що свідчить про погіршення фінансової стійкості підприємства і 

необхідності прийняття ефективних управлінських рішень задля уникнення 

банкрутства. Далі доречно проаналізувати фінансові результати діяльності 

ТОВ «Авантаж» на основі фінансової звітності (див. додаток Д). (табл. 1.6). 

Відповідно до отриманих результатів, сума доходів підприємства не мала 

стабільної динаміки. Так, у 2017 р. загальний дохід підприємства збільшився на 

7,32%, проте уже з наступного року спостерігається стабільна динаміка до 

зменшення. 
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Таблиця 1.6 

Аналіз про фінансові результати діяльності ТОВ «Авантаж» за 2016-

2020 рр. 

Показники 
Станом на 31.12.  Темпи 

росту, % 2016 р. 2017 р. 2018 р. 2019 р. 2020 р. 

Чистий дохід від реалізації 

продукції (товарів, робіт, послуг), 

тис. грн. 

17355 17905 8928 6825 2590 -85,08 

Інші операційні доходи 520 1170 320 57 155 -70,19 

Інші  доходи 7 115 134 139 138 1871,43 

Разом доходів 17882 19190 9382 7021 2883 -83,88 

Собівартість реалізованої 

продукції, тис.грн. 
11055 11855 6478 4745 1776 -83,93 

Адміністративні витрати 1825 2188 1086 1234 654 -64,16 

Витрати на збут 3540 3125 1564 1204 545 -84,60 

Інші операційні витрати 525 805 208 167 358 -31,81 

Разом витрати 16945 17973 9336 7350 3333 -80,33 

Фінансові результат до 

оподаткування 
937 1217 46 -329 -450 -148,03 

Витрати (дохід) з податку на 

прибуток 
-223 -215 -9 0 0 -100,00 

Чистий прибуток, тис. грн. 714 1002 37 -329 -450 -163,03 

Джерело: розраховано за даними фінансової звітності підприємства 

 

Протягом досліджуваного загальний дохід підприємства зменшився майже у 

6 разів. Чистий дохід, починаючи з 2018 р.  також щорічно зменшується. Зокрема у 

2017 році чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) була 

найвищою і становила 17905 тис. грн., що на 3,2% більше, порівняно з попереднім 

роком. Проте, у 2018 р. відбулося зниження чистого доходу на 50,1%. У наступні 

роки тенденція до зменшення продовжилася і становила відповідно 23,6% і 62%. 

На кінець досліджуваного періоду компанія мала 2590 тис. грн. чистого доходу.  

Витрати підприємства мала подібну динаміку, збільшившись на 6,1% у 2017 

р. та зменшуючись щорічно, починаючи з 2018 р. Протягом досліджуваного 

періоду загальні витрати підприємства зменшилися у 5 разів. Тобто, темпи 

зменшення витрати є повільнішими, ніж темпи зниження доходу підприємства, що 

в свою чергу призвело до збиткової діяльності підприємства (рис. 1.2) 
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Рисунок 1.2. Динаміка чистого прибутку ТОВ «Авантаж» за 2016-2020 рр. 

Джерело: побудовано автором на основі фінансової звітності підприємства 

 

Основними причинами збиткової діяльності підприємства у останні 2 роки є 

зменшення обсягів виробництва, що пов’язане із значним подорожанням деревини 

та складністю пошуку ринків збуту виготовленої продукції.  

Аналіз ліквідності та платоспроможності ТОВ «Авантаж» можна 

розрахувати за наступним алгоритмом (табл. 1.7). 

Таблиця 1.7 

Алгоритм розрахунку коефіцієнтів ліквідності та платоспроможності 

Показники Формула для розрахунку Значення для 

ТОВ «Авантаж» у 2020 р. 

1 2 3 

1. Загальний коефіцієнт 

покриття 

Оборотні активи

Поточні зобов′язання та забезпечення
 

5949

2616
= 2,27 

2. Проміжний коефіцієнт 

покриття 

(Дебіт. забор. за прод. +Гроші та їх еквів. )

Поточні зобов′ язання та забезпечення
 

(9 + 71)

2616
= 0,03 

3. Коефіцієнт абсолютної 

ліквідності 

Гроші та їх еквіваленти

Поточні зобов′ язання та забезпечення
 

71

2616
= 0,03 

4. Коефіцієнт участі 

матеріальних запасів у покритті 

поточних зобов’язань  

Запаси

Поточні зобов′ язання та забезпечення
 

5707

2616
= 2,18 

5. Питома вага матеріальних 

оборотних активів в загальній 

сумі оборотних активів 

Запаси

Оборотні активи
 

5707

5949
= 0,96 
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Продовження табл. 1.7 

1 2 3 

6. Коефіцієнт інфляційної 

захищеності оборотних активів 

(Запаси + Дебіт. заборг. за прод. ) ∗ 0,1

Оборотні активи
 

(5707 + 9) ∗ 0,1

5949
= 0,10 

7. Коефіцієнт маневрування (Власний капітал − Необоротні активи)

Власний капітал
 

(7098 − 3887)

7098
= 0,45 

8. Коефіцієнт співвідношення 

власного оборотного капіталу та 

загального обсягу оборотного 

капіталу (коефіцієнт 

самофінансування) 

(Власний капітал − Необоротні активи)

Оборотні активи
 

(7098 − 3887)

5949
= 0,54 

Джерело: побудовано автором на основі даних [7] 

 

На основі зазначеного алгоритму, проведено розрахунки динаміки 

показників фінансової стійкості ТОВ «Авантаж» за 2016-2020 рр. (табл. 1.8) 

Таблиця 1.8 

Динаміка показників ліквідності та платоспроможності 

ТОВ «Авантаж» у 2016-2020 рр.  

Показники 

Оптим. 

Значен. 

Станом на 31.12 Відхилення 

2016 2017 2018 2019 2020 

абсолю-

тний 

приріст 

темпи 

прирост

у, % 

1. Загальний коефіцієнт покриття 2-2,5 5,08 2,25 3,25 2,44 2,27 -2,81 -55,24 

2. Проміжний коефіцієнт покриття 0,7-0,8 3,54 1,32 0,49 0,10 0,03 -3,51 -99,14 

3. Коефіцієнт абсолютної ліквідності 0,2-1 1,87 0,83 0,28 0,03 0,03 -1,84 -98,56 

4. Коефіцієнт участі матеріальних запасів 

у покритті поточних зобов’язань  
 1,26 0,81 2,50 2,26 2,18 0,93 73,72 

5. Питома вага матеріальних оборотних 

активів в загальній сумі оборотних 

активів 

зрост. 0,25 0,36 0,77 0,92 0,96 0,71 288,09 

6. Коефіцієнт інфляційної захищеності 

оборотних активів зрост. 0,06 0,06 0,08 0,10 0,10 0,04 66,94 

7. Коефіцієнт маневрування 0,4-0,6 0,66 0,42 0,48 0,43 0,45 -0,21 -31,67 

8. Коефіцієнт співвідношення власного 
оборотного капіталу та загального обсягу 

оборотного капіталу (коефіцієнт 

самофінансування) 

> 0,3-

0,4 
0,80 0,56 0,67 0,57 0,54 -0,26 -32,79 

Джерело: складено за даними фінансової звітності підприємства 

 

Аналіз показує високу ліквідність та високу платоспроможність 

підприємства у 2016-207 рр. та різке погіршення цих показників у 2019-2020 рр., 

що, на нашу думку, пов’язано з різким зниженням обсягів господарської діяльності 

підприємства та збиткового фінансового результату у 2019 р. та 2020 р. (див. табл. 
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1.6). Отже, більшість показників ліквідності ТОВ «Авантаж» у 2019-2020 рр. не 

відповідають нормативним значенням, демонструють динаміку до погіршення.  

Показники рентабельності ТОВ «Авантаж» розраховані відповідно до 

алгоритму, поданому у табл. 1.9. 

Таблиця 1.9 

Алгоритм розрахунку показників рентабельності 

Показники Формула для розрахунку Значення для 

ТОВ «Авантаж» у 2016 р. 

Рентабельність діяльності  Чистий прибуток 

Чистий дохід
 

714

17355
= 0,04 

Рентабельність власного 

капіталу  

Чистий прибуток

Власний капітал
 

714

7279
= 0,10 

Рентабельність оборотних 

активів  

Чистий прибуток

Оборотні активи
 

714

6000
= 0,12 

Рентабельність операційної 

діяльності  

Прибуток від операц. діял. до опод.

Чистий дохід
 

937

17355
= 0,05 

Рентабельність сумарних 

активів 

Прибуток від операц. діял. до опод.

Валюту балансу
 

937

8460
= 0,11 

Валова рентабельність 

собівартості  

Валовий прибуток

Собівартості продукції
 

(17355 − 11055)

11055
= 0,57 

Рентабельність операційних 

витрат 

Прибуток від операц. діял. до опод.

Операційні витрати
 

937

16945
= 0,06 

Чиста рентабельність витрат Прибуток від операц. діял. до опод.

Собівартості продукці
 

937

11055
= 0,08 

Джерело: побудовано автором на основі даних [7] 

 

На основі зазначеного алгоритму, проведено розрахунки динаміки 

показників рентабельності ТОВ «Авантаж» за 2016-2020 рр. (табл. 1.10). 

Відповідно до отриманих результатів, можемо зробити висновок, що 

найкращі показники рентабельності ТОВ «Авантаж» мало у 2017 р., найгірші – у 

2020 р. За оцінкою динаміки зміни показників рентабельності слід зробити 

висновок про значні негативні зміни в політиці управління рентабельністю 

досліджуваного підприємства у 2020 році. Головним негативним результатом 

діяльності ТОВ «Авантаж» є збиткова діяльність у 2019-2020 рр. (див. табл. 1.6). 
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Таблиця 1.10 

Динаміка показників рентабельності ТОВ «Авантаж» 

№ 

з\п 
Показники 2016 р 2017 р 2018 р 2019 р 2020 р 

Відхилення 

абсолю-

тний 

приріст 

темпи 

приросту, 

% 

1. Рентабельність діяльності  0,04 0,06 0,004 -0,05 -0,17 -0,21 -522,32 

2. Рентабельність власного капіталу  0,10 0,12 0,005 - - - - 

3. Рентабельність оборотних активів  0,12 0,16 0,01 -0,06 -0,08 -0,19 -163,57 

4. 
Рентабельність операційної 

діяльності  
0,05 0,07 0,01 -0,05 -0,17 -0,23 -421,81 

5. Рентабельність сумарних активів 0,11 0,11 0,005 -0,03 -0,05 -0,16 -141,31 

6. 
Валова рентабельність 

собівартості  
0,57 0,51 0,38 0,44 0,46 -0,11 -19,57 

7. 
Рентабельність операційних 

витрат 
0,06 0,07 0,005 -0,04 -0,14 -0,19 -344,16 

8. Чиста рентабельність витрат 0,08 0,10 0,01 -0,07 -0,25 -0,34 -398,94 

Джерело: складено за даними фінансової звітності підприємства 

 

На рис. 1.3 представлені коефіцієнти ділової активності досліджуваного 

підприємства. 

 

Рисунок 1.3. Динаміка коефіцієнтів ділової активності ТОВ «Авантаж» 

за 2016-2020 рр. 

Джерело: складено за даними фінансової звітності підприємства 

 

Отримані результати засвідчили, що період оборотності загальних активів 

мав щорічну негативну динаміку до зменшення. У 2020 р. активи підприємства 
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мали 0,3 обороти, тоді як у 2016 р. цей показник становив 2,2 обороти. Оборотність 

робочого капіталу, починаючи з 2018 р. мала негативну динаміку до сповільнення. 

У 2020 р. вона склала 0,8 обороту, тоді як на початку досліджуваного періоду 

становила близько 4 обертів. Оборотність дебіторської заборгованості мала 

хвилеподібну динаміку, проте протягом досліджуваного періоду зміни були 

незначними. 

Отже, ТОВ «Авантаж» – це сучасний, високотехнологічний виробник 

дерев’яних виробів високої якості та європейського рівня продукції. Протягом 

досліджуваного періоду вартість підприємства збільшилася на 1376 тис. грн або на 

16,26%. Загальна сума доходів підприємства не мала стабільної динаміки, проте  

протягом 2016-2020 рр. зменшилася майже у 6 разів. Загальні витрати також 

зменшувалися у 5 разів. Тобто, темпи зменшення витрати є повільнішими, ніж 

темпи зниження доходу підприємства, що в свою чергу призвело до збиткової 

діяльності підприємства, сума збитку становила 329 тис. грн та 450 тис. грн. 

відповідно. Основними причинами збиткової діяльності підприємства у останні 2 

роки є зменшення обсягів виробництва, що пов’язане із значним подорожанням 

деревини та складністю пошуку ринків збуту виготовленої продукції. На початку 

досліджуваного періоду підприємство мало абсолютний тип фінансової стійкості, 

що відображає раціональне використання позикових коштів та забезпечує високу 

дохідність поточної діяльності. Проте, з 2018 р. підприємство має нестабільне 

фінансове становище, що вимагає від менеджменту підприємства прийняття 

управлінські рішення щодо пришвидшення обороту капіталу. 

Враховуючи те, що досліджуване підприємство за останні роки спрямувало 

свою діяльність на розширення зовнішньоекономічних відносин, далі доречно 

зупинитися на цьому виді діяльності більш детально. 

 

 

 

1.2 Аналіз експортної діяльності ТОВ «Авантаж» 
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ТОВ «Авантаж» є суб’єктом зовнішньоекономічної діяльності, оскільки 

займається експортом лісоматеріалів, столярних та теслярських будівельних 

деталей, дерев’яних рам та інших виробів із дерева [22]. Обсяги експортної 

діяльності підприємства за досліджуваний період представлені на рис. 1.4 (див. 

додаток Е). 

 

Рисунок 1.4. Динаміка показників експортної діяльності 

ТОВ «Авантаж» у 2016-2020 рр. 

Джерело: складено за даними звітності про зовнішньоекономічну діяльність 

підприємства 

 

Відповідно отриманим даним, можемо зробити висновок, що протягом 

досліджуваного періоду підприємство щорічно знижувало обсяги експорту, 

зменшивши дохід від нього у 9 разів: з 14,9 млн. грн у 2016 р. до 1,65 млн. грн у 

2020 р. Відповідно значно зменшилася й кількість експортних операцій: від 50 

одиниць на початку досліджуваного періоду до 5 одиниць – у 2020 р. Головними 

причинами таких змін є втрата клієнтів через значне подорожчання деревини, що в 

свою чергу призводить до здорожчання всього виду продукції підприємства. 

ТОВ «Авантаж» намагається шукати нових надійних споживачів, освоювати нові 

європейські ринки.  
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Кількість контрагентів, що мали з ТОВ «Авантаж» експортні угоди протягом 

досліджуваного періоду становила 3-4 компанії. 

Середні обсяги експорту продукції за її видами у 2016-2020 рр. представлено 

у таблиці 1.11. 

Таблиця 1.11 

Середні обсяги експорту продукції ТОВ «Авантаж» у 2016-2020 роках  

УКТЗЕД Опис 
Дохід від експорту, тис.грн. Відхилення 

2016 р. 2017 р. 2018 р. 2019 р. 2020 р. 2020/2016 

4407 

Лiсоматерiали 

розпилянi або 
розколоті уздовж, 

розділені на шари або 

лущенi, стругані або 
нестругані, шлiфованi 

або нешліфовані, які 

мають або не мають 

торцеві з’єднання, 
завтовшки більш як 6 

мм 

14898 13321 5209 2157 814 -14084 

4418 

Вироби столярнi та 
теслярськi будiвельнi 

деталi, включаючи 

пористi дерев’янi 

панелi, зібрані панелі 
для підлоги, ґонт i 

дранку для покрiвель 

0 0 0 534 708 708 

9403 
Іншi меблi та їх 
частини 

0 0 0 327 133 133 

Разом  14898 13321 5209 3018 1655 -13243 

Джерело: складено за даними звітності про зовнішньоекономічну діяльність підприємства 

 

Відповідно до даних табл. 1.11, ТОВ «Авантаж» найбільше експортувало 

протягом усього досліджуваного періоду лiсоматерiали розпилянi або розколоті 

уздовж, проте, протягом 2016-2020 рр. щорічний обсяг експорту за даною 

продукцією мав стабільну динаміку до зменшення з 14898 тис. грн. до 814 тис. грн, 

що становить зменшився на 94,5%. У 2019 р. ТОВ «Авантаж» почало експортувати 

таку продукцію, як вироби столярнi та теслярськi будiвельнi деталi, включаючи 

пористi дерев’янi панелi, зібрані панелі для підлоги, ґонт i дранку для покрiвель. 

Слід зазначити, що не зважаючи на загальне зменшення обсягу експорту, за даною 

категорію експорті обсяги зросли у 2020 р. на 32,6%. Серед зазначеної категорії 

4418 найбільшу зацікавленість викликали стільниці для кухонь. Іншi меблi та їх 
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частини досліджуване підприємство експортувало у 2019 р. та 2020 р. Проте, 

обсяги експорту даної категорії у 2020 р. зменшилися на 45,2%, у порівнянні з 

попереднім роком. Слід зазначити, що у 2021 р. асортимент продукції на експорт 

на підприємстві розширився, додалися 441400 – Рами дерев’янi для картин, 

фотографiй, дзеркал тощо. 

Свою експорту діяльність ТОВ «Авантаж» розпочало у 2007 р. з поставки 

продукції 4407 до Німеччини. У 2011 р. підприємство додало декілька компаній-

імпортерів з Італії. З цією країно у ТОВ «Авантаж» були щорічні контракти до 2017 

р. З 2012 р. підприємство здійснює поставки продукції до Іспанії та Бельгії. 

Наступного року перелік країн-імпортерів поповнили Франція, Польща, Російська 

Федерація. Починаючи з 2016 р. перелік країн, до яких товариство здійснювало 

експорт продукції почало скорочуватися. На рисунку 1.5 представлено географію 

експортної діяльності підприємства у 2016, 2020 рр.  

 
 

2016 р. 2020 р. 

Рисунок 1.5. Географічна структура експорту ТОВ «Авантаж» у 2016, 

2020 рр., % 

Джерело: складено за даними звітності про зовнішньо-економічну діяльність 

підприємства 

 

Дані рис. 1.5 свідчать про те, що протягом досліджуваного періоду 

географічна структура експорту підприємства зазнала несуттєвих змін. Так, 

переважну більшість продукції підприємство експортує до Бельгії: 79% як у 2016 

р. так і у 2020 р. У 2020 р. змінилися країни-партнери, ТОВ «Авантаж» почало 

експортувати до Нідерландів, Чехії. Можна зробити висновок, що Бельгія – єдиний 

79%
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3%1%
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стабільний європейський ринок. З іншими європейськими країнами досліджуване 

підприємство має незначні за обсягами угоди, ТОВ «Авантаж» перебуває на стадії 

пошуку надійних партнерів, споживачів своєї продукції на європейському ринку. 

Досліджуючи експортну діяльність за роботою з конкретними компаніями, 

можна зробити висновок, що найбільшу кількість експортних операцій, (79 

операцій) ТОВ «Авантаж» протягом досліджуваного періоду здійснило з 

бельгійською компанією «HEN», яка принесла підприємству експортного доходу 

до 31,4 млн. грн. (табл. 1.12) 

Таблиця 1.12 

Контрагенти ТОВ «Авантаж» у 2016-2020 р.  

Контр-

агенти 

2016 р 2017 р. 2018 р. 2019 р. 2020 р. 
Відхилення 

2020\2017 

Дохід, 

тис. 

грн 

К-

сть 

опер. 

Дохід, 

тис. 

грн 

К-

сть 

опер. 

Дохід, 

тис. 

грн 

К-

сть 

опер. 

Дохід, 

тис. 

грн 

К-

сть 

опер. 

Дохід, 

тис. 

грн 

К-

сть 

опер. 

Дохід, 

тис. 

грн 

К-

сть 

опер. 

HEN 

(Бельгія) 
11743 31 10467 24 4980 10 2878 11 1305 3 -10438 -28 

CRE 

(Італія) 
2591 12 2302 10 0 0 0 0 0 0 -2591 -12 

BEM 

(Польща) 
420 5 308 3 120 1 60 1 0 0 -420 -5 

EU 
(Іспанія) 

144 2 243 3 110 1 80 1 0 0 -144 -2 

Nedwood 

benelux B.V 

(Нідерла-

нди) 

0 0 0 0 0 0 0 0 248 1 248 1 

JRD (Чехія) 0 0 0 0 0 0 0 0 102 1 102 1 

Загальна 

кількість 
14898 50 13321 40 5210 12 3018 13 1655 5 -13243 -45 

Джерело: складено за даними звітності про зовнішньоекономічну діяльність підприємства 

 

У 2018 р. ТОВ «Авантаж» припинило співпрацю з італійською компанією 

CRE, яка отримувала поставки у невеликих обсягах. У 2020 р. підприємство 

змінило контрагентів, відмовившись від компаній з Польщі та Іспанії, які 

здійснювали незначні замовлення невеликих обсягів, й додало нових партнерів з 

Нідерландів та Чехії, з якими хоча й було проведено по 1 операції, проте ці 

експортні поставки були досить значними за обсягами, відповідно за доходами. 

Щодо імпортної діяльності підприємства, то слід зазначити, що 

ТОВ «Авантаж» здійснювало імпортування верстатів для обробки деревини у 2015 
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р. з Австрії на суму 800 тис. грн. Більше імпортних операцій досліджуване 

підприємство не проводило.  

З метою визначення рівня залежності ТОВ «Авантаж» від 

зовнішньоекономічної діяльності та визначення рівня ризику, пов’язаного із 

припиненням можливості проведення експортних операцій, було визначено частку, 

яку займають кошти, отримані від експортної діяльності у доході від реалізації 

продукції на внутрішньому ринку підприємства (рис. 1.6). 

 

Рисунок 1.6. Відношення доходу від експорту та чистого доходу від 

операційної діяльності ТОВ «Авантаж» 

Джерело: складено за даними звітності про зовнішньоекономічну діяльність 

підприємства 

 

Відповідно отриманим даним, можемо стверджувати, що частка доходу від 

експорту є досить високою і становить протягом досліджуваного періоду від 44,2% 

у 2019 р. до 85,8% у 2016р. У 2020 р. питома вага експортного доходу підприємства 

від чистого доходу становить 63,9%. Тож досліджуваному підприємству необхідно 

і надалі розвивати експортну діяльність.  
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Отже, ТОВ «Авантаж» є суб’єктом зовнішньоекономічної діяльності, 

оскільки займається експортом лісоматеріалів, столярних та теслярських 

будівельних деталей, дерев’яних рам та інших виробів із дерева, при чому, щорічно 

збільшуючи обсяги експорту. Свою експорту діяльність ТОВ «Авантаж» розпочало 

у 2007 р. Серед країн-партнерів можна назвати Бельгію, Італію, Польщу, Іспанію, 

Нідерланди, Чехію. Найбільшу кількість експортних операцій, ТОВ «Авантаж» 

протягом досліджуваного періоду здійснило з бельгійською компанією «HEN», яка 

принесла підприємству експортного доходу до 31,4 млн. грн. 

 

 

Висновки до розділу 1 

 

У першому розділі кваліфікаційної роботи здійснено дослідження суб’єкта 

зовнішньоекономічної діяльності ТОВ «Авантаж». 

У ході аналізу виробничо-господарської діяльності, фінансового стану та 

сукупного доходу ТОВ «Авантаж» було встановлено, що ТОВ «Авантаж» є 

сучасним, високотехнологічним виробником дерев’яних виробів високої якості та 

європейського рівня продукції. Протягом досліджуваного періоду вартість 

підприємства збільшилася на 1376 тис. грн або на 16,26%. Загальна сума доходів 

підприємства не мала стабільної динаміки, проте  протягом 2016-2020 рр. 

зменшилася майже у 6 разів. Загальні витрати також зменшувалися у 5 разів. Тобто, 

темпи зменшення витрати є повільнішими, ніж темпи зниження доходу 

підприємства, що в свою чергу призвело до збиткової діяльності підприємства, 

сума збитку становила 329 тис. грн та 450 тис. грн. відповідно. Основними 

причинами збиткової діяльності підприємства у останні 2 роки є зменшення обсягів 

виробництва, що пов’язане із значним подорожанням деревини та складністю 

пошуку ринків збуту виготовленої продукції. На початку досліджуваного періоду 

підприємство мало абсолютний тип фінансової стійкості, що відображає 

раціональне використання позикових коштів та забезпечує високу дохідність 

поточної діяльності. Проте, з 2018 р. підприємство має нестабільне фінансове 
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становище, що вимагає від менеджменту підприємства прийняття управлінські 

рішення щодо пришвидшення обороту капіталу. 

Аналіз експортної діяльності ТОВ «Авантаж» показав, що досліджуване 

підприємство займається експортом лісоматеріалів, столярних та теслярських 

будівельних деталей, дерев’яних рам та інших виробів із дерева, при чому, щорічно 

збільшуючи обсяги експорту. Протягом досліджуваного періоду підприємство 

щорічно знижувало обсяги експорту, зменшивши дохід від нього у 9 разів: з 14,9 

млн. грн у 2016 р. до 1,65 млн. грн у 2020 р. Відповідно значно зменшилася й 

кількість експортних операцій: від 50 одиниць на початку досліджуваного періоду 

до 5 одиниць – у 2020 р. Свою експорту діяльність ТОВ «Авантаж» розпочало у 

2007 р. Серед країн-партнерів можна назвати Бельгію, Італію, Польщу, Іспанію, 

Нідерланди, Чехію. Найбільшу кількість експортних операцій ТОВ «Авантаж» 

здійснило з бельгійською компанією «HEN», яка принесла підприємству 

експортного доходу до 31,4 млн. грн. Залежність ТОВ «Авантаж» від 

зовнішньоекономічної діяльності досить висока і становить від 44,2% у 2019 р. до 

85,8% у 2016р. У 2020 р. питома вага експортного доходу підприємства від чистого 

доходу становить 63,9%. Тож досліджуваному підприємству необхідно і надалі 

розвивати експортну діяльність. 
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РОЗДІЛ 2 

ОБГРУНТУВАННЯ ВИБОРУ ПОТЕНЦІЙНОГО РИНКУ ДЛЯ 

ОРГАНІЗАЦІЇ ЕКСПОРТУ ТОВ «АВАНТАЖ» 

 

2.1. Визначення основних тенденції розвитку світового ринку виробів з 

деревини 

 

Розвиток ринку деревини справляє значний вплив на розвиток економіки та 

зміни політичного середовища багатьох країн. Деревообробна промисловість є 

однією з найбільш динамічних галузей переробної промисловості, розвиток якої 

стимулює наявність значного сировинного потенціалу та перспективи розширення 

ринків збуту [11]. 

Світові компанії у деревообробній промисловості виробляють великий 

асортимент товарів із деревини різного виду обробки. Обсяг світового ринку 

деревообробної продукції у 2020 році склав 624,22 млрд доларів США. Річний 

приріст прогнозується на рівні 6,8% річних у [10]. 

Традиційно попит на деревину та вироби з неї визначається рівнем активності 

в сферах кінцевого споживання, наприклад у будівництві. Пандемія коронавірусу 

значно скоротила споживання деревини та виробів з неї, особливо в першій 

половині 2020 року, практично всіма ключовими економіками світу. COVID-19 

став основним обмеженням на ринку виробів з деревини у 2020 році. Ланцюжки 

постачання були порушені через торговельні обмеження, а споживання 

скоротилося внаслідок карантинних заходів, запроваджених урядами по всьому 

світу. У цих умовах деревообробні підприємства були змушені реструктурувати 

свою діяльність та вжити обмежувальних заходів, зокрема соціального 

дистанціювання, віддаленої роботи та закриття комерційної діяльності, що 

призвело до проблем у роботі та значного падіння виробництва [11]. 

У 2020 році загальний імпорт продукції деревообробної промисловості склав 

137976,9 млн.дол США, що на 4705,1 млн. дол. США. менше, порівняно з 

попереднім роком. За останні 2 роки теж знизився на 8,69% та 3,30% відповідно. 
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Загальний обсяг імпорт протягом досліджуваного періоду знизився на 4,47%. 

Найбільшим споживачем на світовому ринку виробів із деревини були США, на 

частку якого припадало 16,4% продукції, Китай – 14,6% та Японія – 6,4%, а 

найменшим споживачем стала Африка (рис. 2.1) 

 

Рисунок 2.1. Найбільші країни-імпортери продукції деревообробної 

промисловості у 2020 р. 

Джерело: побудовано автором на основі даних [28] 

 

Торгівля даним видом продукції у 2020 році хоча й не критично, проте 

знизилася. За даними аналітичної компанії Trade Map протягом 2020 р. поставки з 

основних країн-експортерів на продукцію «44 деревина і вироби із деревини» впали 

на 0,62%, проте це менші темпи зниження, порівняно з минулим роком, коли 

зниження складало 8,71%. У попередні роки відмічалося зростання експорту даної 

продукції (табл. 2.1). 

Країни, які у 2020 р. найбільше скоротили експорт – США на 8,0%, Фінляндія 

– на 7,7%, Австрія – на 1,6%. В країнах Північної Європи спостерігалася 

неоднозначна динаміка: якщо Фінляндія відвантажила значно менше продукції, то 

Швеція значно збільшила поставки на 10% до рекордно високого рівня експортних 
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продажів. Ринки, на яких шведські експортери виросли найбільше з 2020 року, 

включають США, Китай, Німеччину, Данію та Єгипет. 

Таблиця 2.1 

Динаміка світового експорту-імпорту продукції деревообробної 

промисловості у 2016-2020 рр. 

Товарна група за УКТЗЕ 

Обсяги продукції, млн. дол. США Темпи зростання, % 

2016 р. 2017 р. 2018 р. 2019 р. 2020 р. 
2017/ 
2016 

2018/ 
2017 

2019/ 
2018 

2020/ 
2019 

Експорт 

44 Деревина і вироби із 

деревини 
126543,4 135139,4 147565,4 134707,1 133876,9 6,79 9,19 -8,71 -0,62 

4418 Столярні вироби з 

дерева, в т.ч. стільникові 

дерев'яні панелі, панелі 

для підлоги в зборі, 

дерев’яні стільниці 

15575,6 14680,7 14514,8 13777,0 4653,1 -5,75 -1,13 -5,08 -66,23 

Імпорт 

44 Деревина і вироби із 

деревини 
131812,1 142779,8 156253,9 142682,0 137976,9 8,32 9,44 -8,69 -3,30 

4418 Столярні вироби з 

дерева, в т.ч. стільникові 

дерев'яні панелі, панелі 

для підлоги в зборі, 

дерев’яні стільниці 

13277,3 14361,9 14960,9 14490,2 5252,7 8,17 4,17 -3,15 -63,75 

Джерело: побудовано автором на основі даних [28] 

 

Тож найбільшими експортерами у 2020 р. були Китай, частка експортованої 

продукції деревообробної промисловості якого складала 10,1%, Канада – 10% і 

Німеччина – 7,2% (рис. 2.2). 

Серед найбільших світових лідерів з виготовлення продукції із дерева можна 

назвати американську компанію з виробництва меблів для дому Restoration 

Hardware, нідерландську виробничо-роздрібно-торгівельну групу IKEA, 

американський концерн Ashley HomeStore, данську транснаціональну корпорація 

Williams-Sonoma та німецьку компанію Noltestudio. Саме ці лідери задають основні 

напрямки розвитку промисловості виробів із деревини, визначають тренди та 

впроваджують їх у практику [11]. 
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Рисунок 2.2. Найбільші країни-експортери продукції деревообробної 

промисловості у 2020 р. 

Джерело: побудовано автором на основі даних [28] 
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− активно впроваджуються нові інформаційні знаки, які говорять про 100% 

натуральну сировину, відсутність хімічних барвників та можливість багаторазової 

переробки; 

− широке застосування З-D друку у промисловості з виготовлення 

дерев’яних виробів; 

− канал міжнародного E-commerce, такі як Amazon, Alibaba, Ebay, 

відкривають індустрії виробів із дерева нові горизонти й нові ринки. 

Що стосується безпосередньо продукції «4418 столярні вироби з дерева, в т.ч. 

стільникові дерев’яні панелі, панелі для підлоги в зборі, дерев’яні стільниці», то 

загальний обсяг експорту цієї продукції у 2020 р. склав 4653,1 млн. дол. США, що 

на 66,23% менше, порівняно з попереднім роком. Дана продукція протягом 

досліджуваного періоду мала щорічну динаміку до зниження, проте найбільшою 

вона була саме у 2020 р. Загальний експорт продукції 4418 за останні 5 років 

зменшився у 3,4 рази. Найбільшими країнами-експортерами продукції «4418» були 

Австрія, частка експорту якої склала 20,7% від усього експорту даної продукції, 

Канада – 14,3% та Німеччина – 9,0%. Україна у 2020 р. знаходилася на 22 місці 

серед країн-експортерів цієї продукції із часткою експорту близько 1% [28].  

Імпорт продукції 4418 у 2020 р. становив 5252,7 млн. дол. США, що на 9237,5 

млн. дол. США або 63,75% менше, у порівнянні з 2019 р. Загальний обсяг імпорту 

даної продукції за останні 5 років зменшився у 3 рази. Серед країн, які найбільше 

купують даний вид продукції Японія (23,5%), США (20,5%), Німеччина (7,8%) 

(рис. 2.3).  

Проте, багато європейських країн за останні роки збільшили темпи закупівлі 

продукції 4418. Серед них Німеччина, яка збільшила імпорт продукції у 2020 р. на 

2,7%, Швейцарія – на 3,8%, Франція – на 1,6%, Нідерланди – на 9,5%, Польща – на 

7,9%, Франція – 4,1%, Бельгія – на 10,5%  
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Рисунок 2.3. Найбільші країни-імпортери продукції 4418 у 2020 р. 

Джерело: побудовано автором на основі даних [28] 
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Обсяги реалізованої продукції на внутрішньому ринку України у 2021 р. становили 

4,8 млрд грн, за межами України – 1,4 млрд грн. [12]. 

На сьогодні вітчизняний ринок деревообробної галузі представлений такими 

провідними підприємствами як: ТОВ «Барлінек Інвест», ТОВ «Кроноспан УА», 

ТОВ «Свиспан Лімітед», ПрАТ «Коростенський завод МДФ», ТОВ «ОДЕК» 

Україна, ТОВ «Цунамі», ТОВ «Українська холдингова лісопильна компанія» (табл. 

2.2). 

Таблиця 2.2 

Частка вітчизняного ринку підприємств деревообробної промисловості 

України 

Підприємство 
Частка ринку, % 

Відхилення 
2019 р 2020 р. 

Лісопильне та стругальне виробництво 

ТОВ «Барлінек Інвест» 14,01 13,50 -0,51 

ТОВ «Цунамі» 4,38 4,33 -0,05 

ТОВ «Українська холдингова лісопильна компанія» 4,00 3,67 -0,33 

ПП «Тайфун Плюс» 4,04 3,34 -0,70 

ТОВ «Українські лісопильні» 1,13 2,50 1,37 

Виробництво виробів із деревини 

ТОВ «Кроноспан УА» 11,84 12,33 0,49 

ТОВ «Свиспан Лімітед» 8,49 8,63 0,14 

ПрАТ «Коростенський завод МДФ» 5,15 5,85 0,70 

ТОВ «ОДЕК» Україна 4,71 4,23 -0,48 

ТОВ «Уніплит» 1,84 1,47 -0,37 

Джерело: побудовано автором на основі даних [30] 

 

Протягом 2019–2020 років український ринок деревини та виробів з неї 

відповідав умовам безпечної конкуренції: 

− на ринку працювало 3,7 тис. підприємств (не менше 10 компаній); 

− лідеру ринку ТОВ «Барлінек Інвест» належало 13,5% загального обсягу 

продажів, що значно менше критичного рівня в 31%; 

− дві компанії-лідери – ТОВ «Барлінек Інвест» та ТОВ «Кроноспан УА», 

зайняли 25,83%, тобто не більше 44%; 

− три підприємства – ТОВ «Барлінек Інвест», ТОВ «Кроноспан УА» та 

ТОВ «Свиспан Лімітед»  – 34,46%, тобто не більше 54%; 
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− чотири компанії – ТОВ «Барлінек Інвест», ТОВ «Кроноспан УA», 

ТОВ «Свиспан Лімітед» та ПрАТ «Коростенський завод МДФ» – 40,31%, тобто не 

більше 60%. 

Таким чином, ринок деревообробної промисловості є вільним для 

конкуренції, наразі тут діє 1 велике підприємство (частка 0,01% від загальної 

кількості підприємств галузі), 68 середніх (0,9%) та 7583 малих підприємств 

(99,1%). У 2019–2020 рр. спостерігалася тенденція до скорочення кількості 

середніх та малих підприємств. Підприємства галузі працювали прибутково. 

Найвищий рівень рентабельності операційної діяльності підприємств спостерігався 

у середніх підприємств і становить 14,8%, у великих – 7,8 %, у малих – на 5,7% у 

2020 році 

В Україні в 2020 році внутрішнє споживання деревини та виготовленої з неї 

продукції становило на 2,8 млрд грн. Ринковий попит набагато більший, що 

свідчить про перспективу розвитку виробів із деревини [4]. 

Серед існуючих проблем у розвитку внутрішнього ринку виробів із деревини 

є підвищений попит на вироби із лісосировини, такі як: деревна сировина, 

пиломатеріали, фанера, ДСП, ДВП, целюлоза, целюлоза, папір, картон тощо. 

Обсяги зовнішнього ринку деревообробної продукції в 2021 році склали 

більше 2 млрд доларів США. У товарній структурі експорту України частка 

досліджуваного ринку склала 3,1%, у світовому експорті – 0,12%. В останні роки 

ця тенденція має тенденцію до посилення (табл. 2.3).  

Відповідно отриманим даним можемо зробити висновок, що експорт 

продукції деревообробної промисловості протягом досліджуваного періоду значно 

перевищував імпорт цієї ж продукції майже у 5 разів. Не зважаючи на те що темпи 

приросту імпорту продукції деревообробної промисловості перевищують темпи 

приросту експорту, Україна залишається країною-експортером за даною групою 

товарів. 

 

 

Таблиця 2.3 
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Динаміка обсягів зовнішньої торгівлі продукцією деревообробної 

промисловості України за 2016–2021 рр. 

Товарна група за УКТЗЕ 

Обсяги продукції, тис. дол. США 

Відхиле-

ння 

2016 р. 2017 р. 2018 р. 2019 р. 2020 р. 2021 р. 

2021/ 

2016 

Експорт 

IX. Деревина і вироби з 
деревини  1131596,8 1205909,2 1494627,8 1400370,4 1411557,3 2006151,6 177,3 

44 деревина і вироби з 

деревини 1130633,9 1204308,0 1492545,2 1398290,4 1408970,2 2000818,4 177,0 

45 корок та вироби з нього 292,2 466,4 1029,4 783,4 1034,0 2417,3 827,3 

46 вироби із соломи  670,7 1134,9 1053,2 1296,6 1553,1 2915,9 434,7 

Імпорт 

IX. Деревина і вироби з 

деревини  196737,9 250471,5 303897 307393,2 315573,4 442059,1 224,7 

44 деревина і вироби з 

деревини 187448 241492,9 294486,9 297815,6 304795,3 430686,2 229,8 

45 корок та вироби з нього 7547,1 7292,7 7535,8 7185,7 8228,5 8792,3 116,5 

46 вироби із соломи  1742,9 1685,9 1874,3 2391,8 2549,6 2580,6 148,1 

Джерело: побудовано автором на основі даних [12] 

 

Через втрату російського ринку українські деревообробники 

переорієнтуються на ринки ЄС та Азії. Свою продукцію вони експортували 

переважно до Польщі, Румунії, Німеччини, Угорщини та Італії. Серед азіатських 

країн деревина та вироби з неї в основному експортувалися до Туреччини та Китаю. 

Деревообробна промисловість України з 2008 року демонструє значні 

конкурентні переваги на світовому ринку виробів з деревини. Відповідно даним з 

додатку Ж, починаючи з 2016 року українська деревина була удвічі 

конкурентоспроможнішою за середньосвітовий рівень (2,15). Не зважаючи на те, 

що у 2018 р. рівень конкуренції знизився до 2,01 Україна має високий показник, 

який є значно вищим за показники таких країня як Чехія (1,43), Німеччина (1,13), 

Сполучені Штати Америки (1,11), Італія (0,95), Франція (0,93), Нідерланди (0,75) і 

дещо поступається Польщі (2,35). Серед переваг українських виробників над 

закордонними можна визначити багату природно-ресурсну базу та кваліфіковану 

та дешеву робочу силу [17]. 

Враховуючи наявні виклики розвитку деревообробної галузі, можна 

зазначити, що подальше зростання галузі можливе у разі використання вітчизняної 
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деревини, впровадження сучасних технологій, що дозволить підвищити додану 

вартість української продукції з деревини. Наразі пріоритетним є підтримка 

вітчизняного експорту виробів із деревини з глибоким ступенем обробки, 

створення умов для імпортозаміщення, що допоможе створити нові робочі місця та 

збільшити національний дохід.  

Цей продукт є актуальним, задовольняє попит на екологічно чисту, 

натуральну продукцію і попит на неї буде зростати, як за рахунок європейських 

споживачів, так і за рахунок зростання споживання в Україні. 

Проведене дослідження дає змогу визначити напрямки вдосконалення ринку 

деревообробної продукції: 

− диверсифікація ринку виробів з деревини; 

− створення конкурентних умов для учасників вітчизняного ринку; 

− стимулювати подальшу переробку вітчизняної деревини та експорт 

продукції деревини з високою доданою вартістю шляхом посилення участі 

українських виробників у процесі комерційної інтернаціоналізації; 

− коригування національних процедур визначення походження деревини 

відповідно до міжнародних стандартів; 

− забезпечення рівних і недискримінаційних умов споживання деревини 

суб'єктами господарювання, які використовують деревину як сировину для 

подальшої переробки; 

− забезпечити фінансові ресурси для модернізації матеріально-технологічної 

бази українських переробників;  

− розвивати партнерські відносини між приватними інвесторами та 

державою в процесі розвитку інфраструктури через державний механізм 

гарантування іноземних інвестицій, створення ефективного інвестиційного 

середовища: індустріальні парки, зони спеціальної переробки тощо. [8; 19]. 

Отже, можна відмітити, що за останні 2 роки спостерігається динаміка до 

зменшення як експорту, так і імпорту продукції деревообробної промисловості. 

Найбільші темпи зменшення продукції «44 деревина і вироби із деревини» 

демонструє 2019 р., а безпосередньо продукції «4418 столярні вироби з дерева, в 
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т.ч. стільникові дерев’яні панелі, панелі для підлоги в зборі, дерев’яні стільниці» – 

2020 р. Це насамперед пов’язано з впливом коронавірусної кризи, яка негативно 

вплинула на усі сектори економічної діяльності, в тому числі й на будівельну 

сферу, від діяльності якої напряму залежить експорт-імпорт продукції 

деревообробної промисловості.  

Проте, багато європейських країн за останні роки збільшили темпи закупівлі 

продукції «4418». Серед них Німеччина, яка збільшила імпорт продукції у 2020 р. 

на 2,7%, Швейцарія – на 3,8%, Франція – на 1,6%, Нідерланди – на 9,5%, Польща – 

на 7,9%, Франція – 4,1%, Бельгія – на 10,5%. Така ситуація в значній мірі 

обумовлена великими перевагами деревини і її естетичними характеристиками. 

Також на популярність дерев’яних виробів вплинули тенденції, які панують на 

Заході, де щорічно зростає число стурбованих громадян екологічною ситуацією у 

світі. Сьогодні український ринок деревообробної продукції знаходиться на 

підйомі і має всі перспективи для подальшого успішного розвитку.  

Подолання існуючих перешкод на шляху розвитку ринку виробів з деревини 

шляхом створення сприятливого регуляторного середовища та ефективної 

комунікації між владою, наукою та бізнесом в Україні є фундаментальними 

чинниками його розвитку. Це підсилює стратегічне значення ринку деревообробки, 

його експортну орієнтацію, значний вплив на створення робочих місць, наповнення 

бюджетів, залучення регіону до різних видів економічної діяльності, підвищення 

конкурентоспроможності регіону та країни в цілому. 

 

 

 

 

 

2.2. Оцінка перспектив експорту деревообробної продукції 

ТОВ «Авантаж» до Нідерландів  
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Отримані результати дослідження попереднього розділу вказують на те, що 

на наразі найбільшими імпортерами продукції 4418900000 є Японія, США та ряд 

європейських країн. 

Далі важливо з’ясувати у які країни наразі вітчизняна деревообробна 

промисловість здійснює експорт своєї продукції, адже легше завойовувати ті 

ринки, де вітчизняна продукція з деревини уже зарекомендувала себе з позитивної 

сторони [5]. На рис. 2.4 відобразимо зовнішню торгівлю деревообробною 

продукцією 4418990000 України з світом. 

 

 

Рисунок 2.4. Зовнішня торгівля вітчизняною деревообробною 

продукцією 4418990000 з світом у 2020 р., % 

Джерело: побудовано автором на основі даних [12] 

 

Вітчизняна деревообробна продукція 4418990000 досить поширена на ринках 

ЄС. Зокрема, найбільша частка припадає на Німеччину, куди експортується 20,00% 

усієї продукції, яка потрапляє на іноземні ринки. На другому місці знаходиться 

Франція з показником 18,1%, на третьому Литва – 9,1%. Також перспективним є 

експорт до Литви, куди уже експортується 9,1% усієї продукції Польщі (7,1%), 

Чехії (6,1%), Італії (3,6%), Швейцарії (3,5%), Угорщини (2,2%), Нідерландів (1,9%), 
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Данії (1,7%) та Словаччини (1,6%). Головною проблемою німецького та 

французького ринку є те, що він і так є досить перенасичений продукцією 

4418990000. Серед інших країн, які не входять до Європейського Союзу, 

Великобританія, Японія та США. 

Тож для розгляду перспективних ринків для планування експорту продукції 

ТОВ «Авантаж», пропонуємо дослідити ринки Японії, США та Євросоюзу. 

Японія – острівна країна у Східній Азії та один із світових лідерів. Японія 

відноситься до найбільш розвинених країн світу з високим рівнем доходу. Країна 

здійснює зовнішньо-економічну діяльність відповідно до вимог СОТ, учасником 

якої вона є. Продукція, яка є найбільш привабливою для імпорту країни є: 

фармацевтична продукція, оптичні прилади, машини та обладнання, мінеральні 

палива. Частка України в імпорті Японії – 0,08%. Товарообіг між Україною та 

Японією склав 1,4 млрд дол. у 2020 р. [1]. 

Товари, що ввозяться в Японію, обкладаються митом і податком на 

споживання. Система тарифних ставок на товари базується на Узгодженій 

класифікаційній таблиці, що додається до Закону про тарифи, яка визначає 

класифікацію окремих товарів та відповідні загальні тарифні ставки. Обов’язкові 

тарифи на товари Study Group становлять 5,0%, а пільгові тарифи – 3,2%. 

США – один зі світових лідерів, член G7. Країна є одним з найбільш 

перспективних експортних ринків для української деревообробної промисловості. 

Сполучені Штати є країною з найбільшою часткою ринку у світовій 

деревообробній промисловості та країною з найбільшою часткою світового 

імпорту деревообробної продукції. Нині сегмент дешевої деревини країни потребує 

нових поставок після скорочення імпорту дешевої деревини з Китаю, що відкриває 

для України перспективу нових ділових відносин та інтеграції в ланцюг створення 

вартості. 

Найбільший імпорт продукції направлений на фармацевтичну продукцію, 

машини та обладнання, електричні машини, мінеральні палива та засоби наземного 

транспорту. Частка України в імпорті США – 0,05%. Товарообіг між Україною та 

США у 2020 р. склав 3,2 млрд дол. США [1]. 



40 
 

Українська продукція експортується до США за Генеральною системою 

преференцій США (GSP). GSP – це особливий торговельний режим, який 

розповсюджується на 121 країну, що розвивається, і передбачає надання пільгового 

безмитного режиму ввезення визначених категорій товарів Зокрема, система 

дозволяє ввозити в США товари з України походженням за 3500 тарифними 

позиціями узгоджених тарифів США без сплати ввізного мита. Отже, базовий 

тариф 4418900000 товарів становить 3,2%, а знижка -0% 

Країни Європейського Союзу є важливими торговельно-економічним 

партнерами України. Країни входять до Європейського митного союзу (EUCU). 

Відповідно до Угоди про асоціацію між Україною та ЄС передбачено значну 

лібералізацію торгівлі через скасування тарифі та квот між сторонами зони вільної 

торгівлі, відповідність законодавчої бази. Відповідно зазначеній угоді для 

досліджуваної продукції країни Європейського Союзу не застосовують жодних 

торговельних засобів [1]. 

Узагальнена інформація щодо тарифних вимог експорту продукції 

4418990000 представлена у табл. 2.4. 

Таблиця 2.4 

Тарифні вимоги до експорту продукції 4418990000 

Можливі країни-імпортери Імпортне мито 

NTM Пільговий тариф 

США 3,2% 0% 

Японія 5% 3% 

Євросоюз 0%  

Джерело: побудовано автором на основі даних [27] 

 

Отже, ринки європейських країн є відкритими, перспективними, що дозволяє 

українській деревообробній галузі збільшувати свою присутність на цих ринках.  

Відповідно проведеним дослідженням, ТОВ «Авантаж» найбільше підходять 

ринок США та Європейські ринки.  

Далі розглянемо нетарифні вимоги до продукції 4418990000, які виставляють 

перспективні ринку експорту (табл. 2.5) 

Таблиця 2.5 
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Нетарифні вимоги до експорту продукції 4418990000 на ринки Японії, 

США та Євросоюзу  

Показники 

Японія США Євросоюз 
коефіцієнт 

покриття 

NTM 

коефіцієнт 

частоти 

NTM 

коефіцієнт 

покриття 

NTM 

коефіцієнт 

частоти 

NTM 

коефіцієнт 

покриття 

NTM 

коефіцієнт 

частоти 

NTM 

Санітарні й фітосанітарні 
заходи СФЗ, крім заборон і 

обмежень (Група А) 

10,13 14,16 16,06 18,88 39,12 42,55 

Технічні бар'єри у торгівлі 
ТБТ, крім заборон і обмежень 

(Група В) 

11,18 11,59 10,71 11,16 84,54 82,13 

Інспекція перед 

відвантаженням та інші 
формальності (Група С) 

5,44 6,44 0,03 0,43 0,38 0,43 

Неавтоматичне ліцензування, 

квоти, заборони та кількісні 

заходи контролю, відмінні від 
СФЗ або ТБТ (Група Е) 

0,26 0,43 27,45 30,04 79,3 77,02 

Фінансові обмеження (Група 

G) 
3,81 1,72 0 0 0 0 

Заходи, що впливають на 

конкуренцію (Група Н) 
0 0 0 0 0 0 

Експортні обмеження (Група 

Р) 
6,28 1,83 34,34 32,77 0 0 

Усього нетарифних обмежень 6 5 4 

Джерело: побудовано автором на основі даних [28] 

 

Відповідно отриманих даних, можемо зробити висновок, що нетарифні 

обмеження – це велика група адміністративних, фінансових, грошово-кредитних та 

інших заходів щодо регулювання імпорту товарів. Нетарифні методи регулювання 

зовнішньоекономічної діяльності – це комплекс обмежувальних і заборонних 

заходів, що перешкоджають надходженню іноземних товарів на внутрішні ринки 

та стимулюють розвиток світових економічних зв’язків. Нетарифні обмеження є 

сукупністю загальнодержавних адміністративні заходи, які часто не мають прямого 

відношення до зовнішньої торгівлі, але виступають регулятором експортно-

імпортних операцій [26]. Найменше нетарифних обмежень на імпорт продукції 

4418990000 виставляють країни Європейського Союзу, найбільше – Японія. Тож 

відповідно проведеного аналізу, пропонуємо ТОВ «Авантаж» зосередити свою 

увагу на європейські ринки.  
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Нразі ринки європейських країн є потужними та прибутковими. В останні 

роки спостерігається стабільне зростання продажів цієї продукції. Для розвитку 

експортної діяльності досліджуваного підприємства необхідно продовжити пошук 

нових клієнтів на європейських ринках. 

Високий дохід жителів європейських держав з одночасно високим рівнем 

направленості на використання екологічно чистих продуктів робить цей сегмент 

надзвичайно привабливим для ТОВ «Авантаж». Крім того, відповідно до Угоди про 

асоціацію між Україною та ЄС з 2016 року почали скасовувати імпортні мита на 

продукцію з деревини. З 2016 року для більшості товарів деревообробної, 

целюлозно-паперової та меблевої промисловості встановлено нульові ставки 

ввізного мита до ЄС. 

Полегшує процес розширення європейського ринку ТОВ «Авантаж» 

наявність сертифікату відповідності (див. додаток Б), що підтверджує високу якість 

продукції, яка відповідає усім міжнародним стандартам та дозволяє її продаж на 

європейських ринках збуту, та п’ятнадцятирічний досвід на міжнародних ринках.  

З метою визначення найбільш перспективного європейського ринку експорту 

продукції 4418990000 для ТОВ «Авантаж» здійснимо аналіз обсягів експорту 

даного виду продукції з України до європейських країн, з якими у підприємства 

уже налагоджені контакти (табл. 2.6). 

Відповідно отриманим даним, можемо зробити висновок, що у 2021 р. обсяги 

експорту збільшили Італія, Бельгія, Польща, Чехія та Нідерланди. Проте, єдина 

країна, яка протягом досліджуваного періоду демонструвала щорічну динаміку до 

зростання попиту на продукцію 4418990000 є Нідерланди. Враховуючи те, що у 

2020 р. ТОВ «Авантаж» почала успішно співпрацювати з компанією з цієї країни 

та отримала 248 тис. грн. доходу від експорту, ми вважаємо за доречне розвивати 

ринок експорту продукції саме до Нідерландів.  
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Таблиця 2.6 

Динаміки експорту продукції 4418990000 з України до європейських 

країн-партнерів ТОВ «Авантаж» у 2016-2021 рр. 

Контр-

агенти 

Обсяги продукції, тис. дол. США Темпи зростання, % 

2016  2017  2018  2019  2020  2021  

2017/ 

2016 

2018/ 

2017 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2021 

/2020 

Бельгія 
115,2 88,1 

222,8 
455,8 178,0 430,3 -23,5 152,9 104,6 -60,9 141,7 

Італія 1539,2 1553,4 1345,9 1515,9 583,7 1973,6 0,9 -13,4 12,6 -61,5 238,1 

Польща 1560,1 2239,3 4621,4 4607,4 2342,7 3830,0 43,5 106,4 -0,3 -49,2 63,5 

Іспанія 474,6 580,1 719,3 664,5 572,9 481,3 22,2 24,0 -7,6 -13,8 -16,0 

Нідерланди 24,0 122,0 539,8 756,6 797,8 1005,3 407,2 342,6 40,2 5,4 26,0 

Чехія 938,7 1475,0 2312,8 1908,0 2083,4 3331,4 57,1 56,8 -17,5 9,2 59,9 

Джерело: складено за даними звітності про зовнішньоекономічну діяльність підприємства 

 

Для здійснення методичного обґрунтування вибору країни-імпортера було 

обрано метод ранжування, сутність якого ґрунтується на ранжируванні можливих 

країн-імпортерів за оцінкою певних показників від 1 до 10 балів (табл. 2.7). 

Таблиця 2.7 

Ранжування країн-імпортерів за основними експортними показниками 

Можливі країни-

імпортери  

Оцінювані показники (від 1 до 10)  
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Загальна 

оцінка 
Ранг 

США 6 8 8 7 0 0 0 29 7 

Японія 8 9 5 4 0 0 0 26 8 

Нідерланди 5 9 10 9 7 9 8 57 1 

Бельгія 2 8 10 9 5 9 8 51 5 

Італія 7 7 10 9 8 7 5 53 3 

Польща 8 6 10 9 10 7 6 56 2 

Іспанія 3 6 10 9 6 7 5 46 6 

Чехія 4 6 10 9 9 8 6 52 4 

Джерело: розраховано автором за результатами дослідження  

Таким чином, ранжування за показниками обсягів експорту, тарифного, 

нетарифного регулювання, попиту на продукцію, налагоджені логістичні та 

зовнішньоекономічні зв’язки дало можливість здійснити попередній відбір 
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найбільш перспективних країн-імпортерів. Відповідно отриманим результатам до 

трійки лідерів увійшли Нідерланди, Польща та Італія. Проте, слід відмітити, що 

невходження країни до трійки лідерів не означає, що ця країна не є перспективною, 

це лише метод відібрати ті країни, з якими ТОВ «Авантаж» наразі має переваги у 

внаслідок сучасного становища. 

Визначившись з європейською країною, до якої ТОВ «Авантаж» буде 

експортувати стільницю дерев’яну, необхідно визначити цільову аудиторію 

споживання. 

Незважаючи на досить велику присутність імпортної продукції на ринку 

Нідерландів, ТОВ «Авантаж» здатне запропонувати споживачам дерев’яні 

стільниці достатньо високої якості та сучасного дизайну за відносно низькою ціною 

в порівнянні з іноземними аналогами. Подальші тенденції імпорту важко 

передбачити, але цілком ійовірно, що імпорт дерев’яних стільниць буде сильно 

залежати від зміни валютних курсів. Основними факторами, які можуть позитивно 

вплинути на збільшення споживання дерев’яних стільниць ТОВ «Авантаж» та 

покращення кон’юнктури ринку є: 

− відкладений попит, що мав місце протягом коронавірусного періоду, наразі 

спостерігається ситуація до значного покращення та тенденцію до повернення.  

− тренд зміни старих дизайнів будинків на нові; 

− поступове збільшення доходів населення країни, тобто зростання 

купівельної спроможності; 

− зростання будівельного бізнесу. 

Отже, нами досліджено перспективні ринки експорту деревообробної 

продукції 4418900000, серед яких визначено ринки країн Японії, США та ряду 

європейських країн. Проведений аналіз показав, що для досліджуваного 

підприємства саме ринки Європейського Союзу є найбільш перспективними, адже 

виставляють найменше нетарифних обмежень на імпорт досліджуваної продукції 

та демонструють покращення тенденцій ринку деревообробної галузі, яка 

проявляється у поверненні попиту, який зменшився через коронавірусну пандемію, 

трендів на зміни старих дизайнів будинків на нові, поступового зростання 



45 
 

купівельної спроможності населення та збільшення обсягів роботи у будівельних 

компаній. Найперспективнішим серед європейських ринків є ринок Нідерландів, 

адже це єдина країна, яка протягом досліджуваного періоду демонструвала 

щорічну динаміку до зростання попиту на продукцію 4418990000 та у 2020 р. 

принесла ТОВ «Авантаж» дохід від експертної діяльності у розмірі 248 тис. грн. 

 

 

Висновки до розділу 2 

 

У другому розділі роботи здійснено обґрунтування вибору потенційного 

ринку для організації експорту деревообробної продукції ТОВ «Авантаж». 

Визначаючи основні тенденції розвитку світового ринку виробів з деревини, 

було встановлено, що за останні 2 роки спостерігається динаміка до зменшення як 

експорту, так і імпорту продукції деревообробної промисловості. Найбільші темпи 

зменшення продукції «44 – деревина і вироби із деревини» демонструє 2019 р., а 

безпосередньо продукції «4418 – столярні вироби з дерева, в т.ч. стільникові 

дерев’яні панелі, панелі для підлоги в зборі, дерев’яні стільниці» – 2020 р. Це 

насамперед пов’язано з впливом коронавірусної кризи, яка негативно вплинула на 

усі сектори економічної діяльності, в тому числі й на будівельну сферу, від 

діяльності якої напряму залежить експорт-імпорт продукції деревообробної 

промисловості. Проте, багато європейських країн за останні роки збільшили темпи 

закупівлі продукції «4418». Серед них Німеччина, Швейцарія, Франція, 

Нідерланди, Польща, Франція, Бельгія. Така ситуація в значній мірі обумовлена 

великими перевагами деревини і її естетичними характеристиками. На 

популярність виробів з дерева також вплинули тенденції, що панують на Заході, де 

з кожним роком зростає кількість громадян, стурбованих екологічною ситуацією у 

світі. Ринок деревообробної продукції України сьогодні знаходиться на підйомі та 

має всі перспективи для подальшого успішного розвитку. Експорт продукції 

деревообробної промисловості протягом досліджуваного періоду значно 

перевищував імпорт цієї ж продукції майже у 5 разів. Через втрату російського 
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ринку українські деревообробники переорієнтуються на ринки ЄС та Азії. Свою 

продукцію вони експортували переважно до Польщі, Румунії, Німеччини, 

Угорщини та Італії. З метою подолання визначених проблем щодо розвитку ринку 

виробів із деревини, необхідно в Україні створити сприятливе середовище та 

ефективну комунікацію між владою, бізнесом та науковцями, що допоможе 

підвищите стратегічне значення ринку продукції із деревини, підвищення 

конкурентоспроможності підприємств деревообробної галузі, орієнтування на 

експорт продукції із деревини та залучення деревообробних підприємств до різних 

видів економічної діяльності. 

Оцінюючи перспективу експорту продукції 4418999000 ТОВ «Авантаж», 

було встановлено, що найбільш перспективними ринками експорту деревообробної 

продукції 4418900000 можна визначити ринки країн Японії, США та ряду 

європейських країн. Для досліджуваного підприємства саме ринки Європейського 

Союзу є найбільш перспективними, адже виставляють найменше нетарифних 

обмежень на імпорт досліджуваної продукції та демонструють покращення 

тенденцій ринку деревообробної галузі, яка проявляється у поверненні попиту, 

який було зменшено через коронавірусну пандемію, трендів на зміни старих 

дизайнів будинків на нові, поступового зростання купівельної спроможності 

населення та збільшення обсягів роботи у будівельних компаній. 

Найперспективнішим серед європейських ринків є ринок Нідерландів, адже це 

єдина країна, яка протягом досліджуваного періоду демонструвала щорічну 

динаміку до зростання попиту на продукцію 4418990000 та у 2020 р. принесла 

ТОВ «Авантаж» дохід від експертної діяльності у розмірі 248 тис. грн.  
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РОЗДІЛ 3 

РЕАЛІЗАЦІЯ УПРАВЛІНСЬКОГО РІШЕННЯ ЩОДО ЕКСПОРТУ 

ВИРОБІВ З ДЕРЕВИНИ ТОВ «АВАНТАЖ» ДО НІДЕРЛАНДІВ 

 

3.1. Організаційне забезпечення здійснення експорту ТОВ «Авантаж» до 

Нідерландів 

 

Отримані результати дослідження попереднього розділу вказують на те, що 

на сьогодні для досліджуваного підприємства пріоритетними залишаються ринки 

європейських країн, а саме Нідерландів.  

У 2020 р. ТОВ «Авантаж» почало вдало співпрацювати з нідерландською 

компанією «Nedwood Benelux B.V.», уклавши експортний контракт №13 від 

22.05.2020 р. строком на 1 роки на поставку стільниці дерев’яної «Rustic». Обсяги 

експорту продукції у 2020 р. склали 248 тис. грн, що становить 15% від доховід від 

експорту досліджуваного підприємства. Наступного року ТОВ «Авантаж» 

продовжило співпрацю із компанією «Nedwood Benelux B.V.», відповідно до 

контракту №8 від 24.05.2021 р., поставивши зазначеної продукції на загальну суму 

794 тис. грн, що склало вже 23% від загального експорту ТОВ «Авантаж». 

Враховуючи позитивну динаміку співпраці ТОВ «Авантаж» з компанією 

«Nedwood Benelux B.V.» та складну військово-політичну ситуацію, що наразі 

склалася в Україні, пропонуємо продовжити експортну діяльність з цією ж 

компанією та укласти новий контракт від 08.08.2022 р. терміном на пів року на 

поставку стільниці дерев’яної виду «А/В». Даний вид продукції є більш сучасним 

та розрахованим на багаторічне функціонування.  

Слід наголосити, що відповідно до Закону України «Про правовий режим 

воєнного стану» обмеження на експортну діяльність не накладаються, стільниця 

дерев’яної відноситься до «виробів з деревини», які не потребують ліцензування 

[2]. Алгоритм дій ТОВ «Авантаж» щодо організації експортної поставки стільниці 

дерев’яної виду «А/В» до Нідерландів представлено на рис. 3.1. 
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Рисунок 3.1. Алгоритм організації експортної діяльності 

ТОВ «Авантаж» з компанією «Nedwood Benelux B.V.» (Нідерланди) 

Джерело: розроблено автором 

 

Розглянемо кожен з визначених кроків більш детально. 

Для надсилання оферти обов’язковим є визначення ціни та базових умов 

поставки. Базовими умовами поставки у попередньому контракті з «Nedwood 

Benelux B.V.» було обрано FCA як найбільш поширені умови комерційних 

операцій, проте враховуючи поточну ситуацію в країні, жоден покупець не захоче 

брати на себе відповідальність за цілісність товару на території України.  

Тому, на нашу думку, доречним будуть базові умовами поставки стільниці 

дерев’яної виду «А/В» до Нідерландів за умовами CIP. 

Умови поставки CIP мають два важливих моменти:  

− ТОВ «Авантаж» несе відповідальність за доставку товару як по території 

України, так й за транспортування країнами Євросоюзу; 

− ТОВ «Авантаж» несе відповідальність за транспортні витрати та 

страхування, пов’язані з доставкою товару. 

Тобто, продавець (ТОВ «Авантаж») укладає договір страхування й оплачує 

страхові внески. Покупець («Nedwood Benelux B.V.») враховує те, що відповідно 

Крок 1 

Крок 2 

Документальна підготовка оферти спеціалістами ТОВ «Авантаж» 

Крок 3 

Очікування акцепту або  контроферти – переговори та підписання 

контракту з нідерландською компанією «Nedwood Benelux B.V.» 

Підписання експортного контракту з компанією «Nedwood Benelux B.V.» 

Пошук перевізника, страховика 

Крок 4 Отримання передплати  

Крок 5 
Погодження переліку документів для одержувача, відправлення 

документів, верифікація отриманих документів 
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до умов терміну CIP від продавця потрібно забезпечення страхування з 

мінімальним покриттям (110% вартості товару). Враховуючи, що перевезення 

продукції до пункту призначення буде здійснюватися одним видом транспорту, 

який обиратиме ТОВ «Авантаж», перехід ризиків відбудеться у місці призначення 

товару [9]. Детальні умови поставки CIP представлені у таблиці 3.1 

Таблиця 3.1 

Деталі умови поставки CIP при експортній операції до Нідерландів 

Транспортування 

продукції 

Обов’язки продавця 
Обов’язки покупця 

автомобільний 

транспорт 

оплата пакування продукції 

оплата вантажного збору 

доставка до місця призначення  

термінальні збори відправлення 

розміщення товару в транспорті  

плата за перевезення 

термінальні збори призначення 

страховка  

імпортне мито та податки 

розвантаження на складах 

компанії 

Ризики втрати або пошкодження товару переходять після передачі товару продавцем 

(ТОВ «Авантаж») покупцю ((«Nedwood Benelux B.V.») 

Право власності на поставлений товар переходить від продавця до покупця після підписання 

акту прийому-передачі представниками сторін. 

Джерело: побудовано автором на основі даних [20] 

 

Оскільки, наразі вантажоперевезення територією України можна 

здійснювати тільки за допомогою залізничного та автомобільного транспорту, а 

ТОВ «Авантаж» вже має досвід перевезення саме автомобільним транспортом, 

пропонуємо обрати саме цей вид транспорту та скористатися послугами постійного 

партнера логістичною компанією «Гуд Логістік», яка надає відносно дешеві 

логістичні послуги Вартість перевезення фурою з вантажем у 22 т становить у 

середньому 1 €/км. [18]. 

Слід зазначити, що компанія здійснює перевезення сучасними автомобілями 

RENAULT T 460 2015 року випуску, які відповідають класу Euro 6. Найкращим 

маршрутом буде доставка товару автомобільним транспортом за таким основними 

пунктами: смт. Саврань Одеська область – митний пост Краковець Львівська 

область (кордон з Польщею) – м. Єнджиховіце, Польща (в’їзд до Німеччини) – 
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м. Вельдхейзен (Нідерланди) – м. Ріддеркерк (Нідерланди). Загальна протяжність 

маршруту становить 2224 км.  

За базисними умовами поставки вибір компанії страхувальника входить до 

обов’язків ТОВ «Авантаж». Оскільки, компанія вже давно співпрацює з страховою 

компанією «Престиж», яка зарекомендувала себе надійним та стабільним 

страховим посередником, то і у випадку поставки товару до Нідерландів, 

ТОВ «Авантаж» доречно скористатися послуги саме компанії «Престиж». 

Страхування здійснюватиметься за умовами «Без  відповідальності за  

пошкодження, крім випадків катастрофи». За таких умов відшкодовуватися будить 

збитки від загибелі всього чи частини застрахованого вантажу, що можуть 

наступити внаслідок: 

− дії стихійних лих; 

− катастрофи або зіткнення автотранспорту; 

− провалу мостів, руйнування будівель складу; 

− пожежі на автотранспорті; 

− зникнення наземного перевізного засобу без вісти; 

− нещасних випадків при навантажені вантажу на перевізний засіб; 

− нещасних випадків при вивантаженні вантажу із перевізного засобу; 

− падіння пілотованих літальних апаратів, їх частин чи вантажів на 

застрахований вантаж [25]. 

Враховуючи обраний варіант страхування вантажу, вид транспорту 

перевезення, маршрут перевезення, постійні партнерські відносини 

ТОВ «Авантаж» зі страховиком, розмір  страхового тарифу становитиме 0,05% 

страхової суми. 

Наступним кроком буде визначення валютно-фінансових умов контракту. 

Найбільш зручною валютою контракту для ТОВ «Авантаж» буде євро. Валютних 

застережень не застосовуватиметься. За контрактом покупець здійснюватиме 20% 

передплату через систему SWIFT. Решту 80% оплати проведе протягом 14 днів 

після отримання продукції. Фінансові операції будуть здійснювати банк Raiffeisen 
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Bank. Зі сторони продавця: АТ Райффайзен Банк, за адресою вул. Лєскова. 9, Київ. 

Зі сторони покупця - Райффайзен Банк Інтернешнл, Відень. 

Детальна схема експортної операції ТОВ «Авантаж» стільниці дерев’яної до 

Нідерландів представлена на рис. 3.2. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рисунок 3.2. Схема здійснення експортної операції 

Джерело: розроблено автором 

 

Календарний графік проведення експортної операції ТОВ «Авантаж» з 

компанією «Nedwood Benelux B.V.» (Нідерланди) наведемо в табл.3.2. 

Таблиця 3.2 

Календарний графік проведення експортної операції з компанією 

«Nedwood Benelux B.V.» (Нідерланди) 

Назва завдання 
Дата 

початку 

Дата 

закінчення 

1 2 3 

Подання оферти контрагенту «Nedwood Benelux B.V.» 

(Нідерланди)  10.05.2022 10.05.2022 

Отримання акцепту або  контроферти на умови майбутнього 

контракту 13.05.2022 20.05.2022   

ТОВ «АВАНТАЖ» 

страховою 

компанія 

«Престиж» 

логістична 

компанія «Гуд 

Логістік» 

АТ Райффайзен 

Банк 

Україна 

Польща Німеччина 

Нідерланди 

NEDWOOD 

BENELUX B.V. 

Raiffeisen Bank 

International AG, 

Vienna 

митний кордон 

Склади компанії 

м. Ріддеркерк 
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Продовження табл. 3.2 

1 2 3 

Узгодження пропозицій, укладення договору на експорт 

стільниці дерев’яної виду «А/В» 23.05.2022 30.05.2022 

Укладання договорів з компанією-перевізником та страховиком 31.05.2022 07.06.2022 

Подання рахунку-фактури на оплату відповідно до договору 

поставки 10.06.2022 13.06.2022 

Отримання передплати у розмірі 20% відповідно до укладеного 

договору з компанією «Nedwood Benelux B.V.» (Нідерланди) 14.06.2022 17.06.2022 

Погодження переліку документів для одержувача, 

відправлення документів, верифікація отриманих документів 17.06.2022 21.06.2022 

Відправлення продукції до складів компанії «Nedwood Benelux 

B.V.» (Нідерланди)  28.06.2022 05.07.2022 

Оплата 80% від вартості поставленої товарної продукції 

(відповідно до рахунку-фактури) 06.07.2022 20.07.2022 

Джерело: розроблено автором 

 

Спираючись на календарний графік експортної операції, побудуємо діаграму 

Ганта (рис.3.3). 

 

Рисунок 3.3 Діаграма Ганта виконання проєкту експортної операції 

стільниці дерев’яної до Нідерландів 

Джерело: розроблено автором 

 

Розглядаючи наявність ресурсного забезпечення експортної діяльності ТОВ 

«Авантаж» слід зазначити, що не зважаючи на зменшення кількості працівників 
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Подання оферти контрагенту «Nedwood Benelux B.V.» 
(Нідерланди) 

Отримання акцепту або  контроферти на умови 
майбутнього контракту

Узгодження пропозицій, укладення договору на експорт 
стільниці дубової виду «А/В»

Укладання договорів з компанією-перевізником та 
страховиком

Подання рахунку-фактури на оплату відповідно до 
договору поставки

Отримання передплати у розмірі 20% відповідно до 
укладеного договору з компанією «Nedwood Benelux …

Погодження переліку документів для одержувача, 
відправлення документів, верифікація отриманих …

Відправлення продукції до складів компанії «Nedwood 
Benelux B.V.» (Нідерланди) 

Оплата 80% від вартості поставленої товарної продукції
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підприємства у 2020 р. на 65%, порівняно з 2016 р., трудові ресурси підприємства 

здатні в повному обсягу та у визначені строки виготовити 1000 м2 стільниці 

дерев’яної виду А/В, враховуючи те, що обсяги внутрішнього ринку реалізації 

продукції на підприємстві значно зменшилися. Для виготовлення продукції 

підприємство використовую вітчизняну деревину, а саме дошку дубову, закуплену 

у Державного підприємства «Савранське лісове господарство». Дошка дубова 

пройшла експертизу із застосуванням необхідних державних процедур, що 

засвідчується відповідним сертифікатом та підтверджує відсутність шкідливих 

організмів. Враховуючи складну фінансову ситуацію підприємства, для закупівлі 

необхідної кількості заготівельного матеріалу у Державного підприємства 

«Савранське лісове господарство», ТОВ «Авантаж» скористується пільговою 

кредитною програмою, відповідно до якої здійснюється відшкодування відсотків 

за надані кредити суб’єктам господарювання у сфері деревообробної 

промисловості з обласного бюджети [21]. 

Проте, здійснення експортної операції завжди супроводжують певні ризики. 

У табл. 3.3. представлено ризики, які можуть настати у зовнішньоекономічній 

діяльності ТОВ «Авантаж» та привести підприємство до втрат. Найбільш ймовірні 

експортні ризики були поділені за такими групами: К – контрольований, ЧК – 

частково контрольований, НК – неконтрольований [13]. 

Таблиця 3.3 

Ідентифікація ризиків здійснення експортної діяльності ТОВ «Авантаж» 

№ Назва ризику Категорія Джерело ризику Наслідки 

1 2 3 4 5 

1 

Ризик країни 

(ризик подальшої 

військової ескалації в 

Україні) 

НК Військові дії Можлива поява нових 

обмежень діяльності 

підприємства аж до 

закриття 

2 

Валютний ризик 

(неможливість країни-

імпортера сплатити за 

контрактом через 

урядовий контроль або 

валютні обмеження) 

НК Нестача валютних 

резервів в 

Нідерландах або 

накладання санкцій на 

країну щодо заборони 

здійснення валютних 

розрахунків 

Затримка в оплаті за 

умовами контракту. 
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Продовження табл. 3.3 

1 2 3 4 5 

3 

Транспортний ризик 

(ризик пошкодження 

товару під час 

транспортування) 

ЧК ДТП,  

некомпетентність 

водія 

неправильне 

завантаження товару 

Часткове чи повне 

пошкодження товару 

4 

Ризик неприйняття товару ЧК Товар не відповідає 

замовленому,  

ушкодження товару,  

відсутність 

необхідних 

документів на товар. 

необхідність 

повернення товару до 

України, 

значні фінансові 

витрати  

5 

Ризик неплатежу  ЧК Імпортер 

неспроможний або не 

бажає здійснити 

платіж за контрактом 

за товар, навіть якщо 

він прибув без 

ушкоджень 

Не отримання 

розрахунків, значні 

збитки експортеру. 

6 

Ризик недосвідченості 

менеджерів в даній сфері 

перевезень 

К Некомпетентність 

керівництва у 

створенні ефективної 

команди працівників 

Збільшення терміну 

окупності проекту, 

недоліки у роботі, 

погіршення іміджу 

підприємства, 

необхідність 

додаткового навчання 

персоналу або найму 

нової команди 

Джерело: розроблено автором на основі статистичних даних 

 

Наступним етапом оцінки ризиків є визначення впливу кожного з ризиків 

експортну діяльність, а також ймовірність виникнення кожного ризику за 

відповідною шкалою (табл. 3.4). 

Таблиця 3.4 

Шкала оцінки впливу та ймовірності виникнення ризиків експортної 

діяльності 

Значення Вплив Частка Ймовірність 

0,8 Дуже сильний вплив  0,95 (95%) Ризик виникне 

0,4 Сильний вплив  0,75 (75%) Ризик скоріше всього виникне 

0,2 Помірний вплив  0,50 (50%) Однакова ймовірність того, що 

ризик виникне чи не виникне 

0,1 Слабкий вплив  0,25 (25%) Ризик скоріше всього не виникне 

0,05 Дуже слабкий вплив  0,05 (5%) Ризик не виникне 

Джерело: побудовано автором на основі даних [13] 
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Результатом класифікації ризиків було створено матрицю оцінки ризиків 

(табл. 3.5). Матриця оцінки ризиків створюється задля того, щоб поділити 

визначені ризики на такі категорії: низький ризик, помірний ризик та високий 

ризик. Таким чином можна виявити, які ризики варті дуже пильної уваги та 

розробки відповідної програми, щоб не допустити або максимально зменшити 

вплив даного ризику на експортну діяльність ТОВ «Авантаж». 

Таблиця 3.5 

Матриця оцінки ризиків експортної діяльності ТОВ «Авантаж» 

 Вплив  

Й
м

о
в
ір

н
іс

ть
 

в
и

н
и

к
н

ен
н

я 

 0,05 0,1 0,2 0,4 0,8 

0,95     1 

0,75   6 3  

0,5   5 4  

0,25  2    

0,05      

Джерело: розроблено автором 

 

Аналіз матриці надав можливість виявити, що найбільший вплив на 

експортну діяльність ТОВ «Авантаж» має ризики подальшої військової ескалації. 

Досить високий вплив також мають такі ризики як транспортний ризик, ризик 

недосвідченості менеджерів в сфері здійснення зовнішньоекономічної діяльності 

та ризик неприйняття товару. Дані ризики потребують розробки плану запобігання 

та реагування на них, який представлений в табл. 3.6 

Таблиця 3.6 

План запобігання та реагування на найбільші ризики експортної 

діяльності ТОВ «Авантаж» 

Ризик План запобігання  План реагування при 

виникненні ризиків 

Відповідальна 

посадова особа 

1 2 3 4 

Ризик подальшої 

військової ескалації 

Створення страхових 

(резервних) фондів 

коштів, які можна 

використати у разі 

необхідності 

У разі необхідності – 

використання коштів 

резервного фонду 

Керівник 

підприємства 
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Продовження табл. 3.6 

1 2 3 4 

Транспортний ризик Підписання угоди 

страхування.  

У разі необхідності – 

витрати підприємства 

будуть незначними 

Керівник 

підприємства, 

керівник відділу 

міжнародної 

торгівлі 

Ризик 

недосвідченості 

менеджерів в даній 

сфері перевезень 

Курси підвищення 

кваліфікації для 

існуючих менеджерів 

Компенсація клієнту 

отриманих 

незручностей, найм 

досвідченого 

менеджера в даній сфері 

Керівник проекту, 

HR-менеджер 

Ризик неприйняття 

товару 

Продаж товару зі 

знижкою 

Продаж товару іншому 

покупцю за зниженою 

ціною 

Отримання менших 

доходів, адже 

повернення товару до 

України коштує дуже 

дорого. 

Керівник 

підприємства, 

керівник відділу 

міжнародної 

торгівлі 

Джерело: складено автором 

 

Отже, продовжуючи співпрацювати з нідерландською компанією «Nedwood 

Benelux B.V.», ТОВ «Авантаж» зможе організувати та провести експортну 

операцію з поставки стільниці дерев’яної виду «А/В». Умови поставки будуть 

здійснюватися відповідно до умов CIP, компаніями-партнерами виступлять 

страхова компанія «Престиж» та компанія з логістичних перевезень «Гуд Логістік». 

Валютно-фінансові операції будуть здійснюватися через банк Raiffeisen Bank за 

допомогою платіжної системи SWIFT. Відповідно розробленому календарю 

проведення експортної операції з компанією «Nedwood Benelux B.V.» 

відбуватиметься протягом двох місяців. Оцінка ризиків експортної діяльності 

ТОВ «Авантаж» надала можливість виявити, що досліджуваному підприємству 

необхідно звернути увагу на можливість виникнення наступних ризиків: ризик 

подальшої військової ескалації, транспортний ризик, ризик недосвідченості 

менеджерів в сфері здійснення зовнішньоекономічної діяльності та ризик 

неприйняття товару. Розробка плану запобігання та реагування на ризики є 

важливим етапом у експортній діяльності підприємства, так як дає можливість 

заздалегідь підготуватися до всіх можливих негативних наслідків та збільшити 

ймовірність успішного проведення зовнішньоекономічної діяльності. Після 
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визначення усіх зобов’язань за контрактом, доречно розробити заходи їх реалізації 

та визначити ефективність експортної поставки стільниці кухонної до Нідерландів. 

 

 

3.2. Прогнозна оцінка результативності експортної поставки стільниці 

кухонної до Нідерландів  

 

Існує ряд факторів, які визначають ефективність зовнішньоекономічної 

діяльності підприємства. До них відносяться: митні платежі, схема митного 

оформлення, перевезення, нетарифні обмеження, маркетинг, безпека та ризики 

тощо. Усі ці фактори можна мінімізувати за допомогою логістики та системного 

підходу [6]. 

Позивтивний вплив на ефективність зовнішньоекономічної операції 

здійснює чистий прибуток від реалізації продукції на експор. Витрати на 

здійснення зовнішньоекономічної операції, такі як собівартість виготовленої 

експортної продукції, мають зворотній вплив. Урегулювання переваг та витрат при 

здійсненні зовнішньоекономічної операцій й визначає її ефективність [15].  

ТОВ «Авантаж», в особі Загребіна Олександра Борисовича, уклало контракт 

з компанією «Nedwood Benelux B.V», в особі директора Пітера Дж.Л. Ферхуленна, 

з наступними умовами (див. додаток К): 

Предметом договору є стільниця дерев’яна виду А/В (код ТН ЗЕД ЄАЕС: 

4418990000), у кількості 500 м2 за контрактною ціною 90 $ / м2 на загальну суму 

контракту 45 000 євро. Визначена кількість експортованої продукції дозволить 

ТОВ «Авантаж» спрогнозувати виробничу діяльність підприємства на наступні 

півроку.   

Постачання продукції здійснюватиметься окремими партіями на підставі 

письмових замовлень покупця, переданого факсом або електронною поштою, де 

вказується асортимент, кількість і також термін виробництва продукції. Протягом 

дії контракту, ТОВ «Авантаж» планує здійснити відправлення 2 партіями, що дасть 
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можливість підприємству рівномірно розподілити свої виробничі потужності та 

забезпечити плавну ритмічність роботи.  

ТОВ «Авантаж» зобов’язується постачати продукцію, відповідно до вимог 

EUTR і несе повну відповідальність за легальність її походження. При поставці 

товару надає точну специфікацію партії готової продукції. Такі заходи убезпечують 

ТОВ «Авантаж» від ризику неприйняття товару чи виникнення юридичних спорів. 

Документи, що підтверджують легальність та якість продукції є гарантією 

прийняття компанією «Nedwood Benelux B.V» товару при умові його цілісності.  

Слід підкреслити, що саме ТОВ «Авантаж» забезпечує належні умови 

зберігання, відвантаження та транспортування продукції, що змушує підприємство 

брати на себе ризики пошкодження товару. Загальні умови зберігання продукції: 

ДСТУ-Н Б В.2.6-217:2016 Настанова з проектування будівельних конструкцій з 

цільної і клеєної деревини; ДСТУ EN 460:2003 Стійкість деревини та виробів з 

деревини. Природна стійкість суцільної деревини. Настанови щодо вимог стійкості 

деревини стосовно класів небезпеки (EN 460:1994, IDT). 

Всі ціни на товар позначаються в євро і залишаються незмінними, навіть 

якщо ТОВ «Авантаж» змінює ціни на свою продукцію. Такі умови, з одного боку, 

убезпечують підприємство від валютного ризику, з іншого – підвищують ризик 

збільшення собівартості виготовленої продукції, що в свою чергу привиде до 

зменшення прибутку компанії.  

Постачання стільниці дерев’яної виду А/В здійснюється на умовах CIP 

(згідно з ІНКОТЕРМС 2020) з відправної точки Одеської обл., смт. Саврань, вул. 

Соборної, 123. Вибір саме таких умов обумовлено складною військово-політичною 

ситуацією в Україні, що зумовила ТОВ «Авантаж» брати на себе більші ризики, 

зокрема транспортування продукції до складів покупця, ризик відмови покупця від 

товару через порушення технології виробництва, неправильного зберігання. 

Витрати, при цьому, ТОВ «Авантаж» не компенсуються. 

Кінцевий прийом товару здійснюється по прибуттю продукції за умови CIP 

Саврань до місця призначення покупця, а саме на склад компанії «Nedwood Benelux 

B.V» за адресою: Pelican 67, 2986 TC Knights Church, Нідерланди. 
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Дата відвантаження партії продукції вважається датою оформлення митної 

декларації, а дата надходження – дата на міжнародній товаротранспортній 

накладній ЦМР.  

ТОВ «Авантаж» бере на себе зобов’язання забезпечити завантаження товару 

в транспортний засіб та митне оформлення товару на експорт протягом 24 годин з 

моменту прибуття транспортного засобу на завантаження. У разі невиконання цих 

умов, ТОВ «Авантаж» буде відшкодовувати збитки, які пред’явить перевізник за 

простої. Такі умови зобов’язання є логічними, адже саме від досліджуваного 

підприємства залежить вчасність та правильність виконання даного зобов’язання.  

Перед поставкою продукції ТОВ «Авантаж» отримує авансовий платіж у 

розмірі 20% від загальної суми рахунку-фактури (див. додаток Л) на партію, що 

поставляється,  шляхом банківського переказу на рахунок компанії протягом 3-х 

банківських днів з моменту отримання рахунку-фактури покупцем. Решту (80%) 

перераховується компанією «Nedwood Benelux B.V» протягом 14 робочих днів з 

моменту доставки партії товару на склад компанії. Отримання авансового платежу 

зменшує ризики ТОВ «Авантаж» щодо неприйняття товару покупцем.  

Виявлені недоліки за якістю або кількістю продукції «Nedwood Benelux B.V» 

підтверджує у письмовій рекламації, яка відправляється на адресу ТОВ «Авантаж» 

факсом або електронною поштою.  

ТОВ «Авантаж» зобов’язується відшкодувати покупцю вартість бракованого 

або недопоставленого товару за допомогою знижки при поставці наступної партії 

або за рахунок зменшення суми рахунку-фактури на вартість бракованого або 

недопоставленого товару на вибір «Nedwood Benelux B.V». Таке зобов’язання, 

взяте на себе ТОВ «Авантаж» убезпечує підприємство від неприйняття покупцем 

усієї партії товару, яку б довелося повертати до України або продавати у 

Нідерландах за значно нижчими цінами.   

Враховуючи, що наразі в Україні тривають бойові дії, покупець усвідомлює 

ризик відтермінування поставки та породжується з ним. Якщо ТОВ «Авантаж» не 

зможе здійснити поставку товару протягом трьох місяців, то «Nedwood Benelux 

B.V» матиме можливість відмовитися від подальшого виконання зобов’язання за 
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контрактом, при цьому жодна із сторін не матиме права на відшкодування іншою 

стороною можливих збитків. Дана умова дає можливість ТОВ «Авантаж» 

здійснювати експортну діяльність, отримувати прибуток, сплачувати податки та 

підтримувати економіку України. 

У разі виникнення між сторонами контракту юридичних суперечок, 

вирішення їх відбуватиметься відповідно регламенту Міжнародного комерційного 

арбітражного суду при Торгово-промисловій палаті України. Мовою арбітражного 

розгляду буде англійська мова.  

Оцінку ефективності експортної операції з поставки стільниці дерев’яної 

виду А/В проведено на основі розрахунків, наведених у таблиці 3.7.  

Таблиця 3.7 

Припущення для розрахунків економічної ефективності експортної операції з 

поставки стільниці дерев’яної виду А/В до Нідерландів 

Вид ЗЕО 
Експорт 

  

Сума 

євро грн. 

1 2 3 4 

Умови ЗЕД контракту 

Країна-імпортер Нідерланди     

Відстань до покупця  2224 км   

Найменування товару 
стільниця дерев’яна виду 

А/В 
    

Код УКТ ЗЕД 4418990000     

Кількість товару, (м2)  500     

Контрактна ціна товару (за 1 м2) 90 90 2734,20 

Базисні умови поставки 

CIP. Одеська обл., смт. 

Саврань, вул. Соборна 

123 

    

Термін поставки 14 днів     

Валюта ціни євро     

Валюта платежу євро     

Курс НБУ на дату платежу 30,38   30,38 

Форма міжнародних розрахунків Банк. переказ     

Умови (графік) розрахунків 20% аванс     

Фактурна вартість товару 

Собівартість товару  2050,67 грн за 1 м2 33750 1025325,00 
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Продовження табл. 3.7 

1 2 3 4 

Витрати по здійсненню  ЗЕО 

Витрати на перевезення на 1 км 1,0 30,38 

Витрати на навантаження, розвантаження на 1 м2 1,1 33,42 

Витрати на страхування 

0,05% страхової суми 

(110% від вартості 

товару) 

2475 75190,5 

Джерело: розраховано автором на основі існуючих контрактів 

 

Під ефективністю експортної діяльності у широкому сенсі розуміють 

співвідношення загальних витрат і доходів від цієї діяльності. З метою отримання 

найбільшого економічного ефекту від здійснення експортної операції необхдіно 

розвивати виробництво, підвищуючи якість продукції, що дозволить збільшити 

валютний дохід на одиницю експортованої продукції [25, с. 124].  

Експортуючи продукцію за кордон, підприємство бажає отримати валютний 

прибуток, при цьому несе певні витрати, що й визначають рівень отриманого 

прибутку: 

− собівартість експортованих товарів – витрати, які несе підприємства  на 

виробництво продукції; 

− транспортні витрати – витрати, які несе підприємствао для 

транспортування товару; 

− організаційні витрати – витрати, обсяг яких залежать від умов контракту.  

До організаційний витрат можуть відноситися витрати підприємства на 

укладення контракту, страхові виплати, мита та збори за перевезення товарів через 

митний кордон тощо. 

Отже, загальні експортні витрати складаються із собівартості експортованої 

продукції, транспортних та організаційних витрат. Експортним доходом 

підприємства є дохід від експорту, представляється у гривневому еквіваленті, 

конвертація якої здійснюється за курсом НБУ на день укладання контракту [16].  

Експорт товарів вважається ефективним, коли експортний дохід перевищує 

експортні витрати. Коефіцієнт ефективності експорту  показує суму доходу від 

реалізації експортної продукції, яка припадає на кожну витрачену підприємством 
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грошової одиниці. Чим вище цей коефіцієнт, тим вища ефективність експорту. 

Даний коефіцієнт розраховується за формулою (3.1) 

 

 Ке =
Де

Се+Т+О
; (3.1) 

 

де Ке – коефіцієнт ефективності експорту; 

Де – дохід від експорту (експортний дохід), грн (євро); 

Се – собівартість  експортного товару, грн (євро); 

Т – транспортні  витрати, грн (євро); 

О – організаційні витрати, грн (євро) [14]. 

Розрахунок зазначеного коефіцієнта ефективності експортної операції з 

поставки стільниці дерев’яної виду А/В до Нідерландів на 2022 р. представлено у 

табл. 3.8. 

Таблиця 3.8 

Розрахунки коефіцієнта ефективності експортної операції з поставки 

стільниці дерев’яної виду А/В до Нідерландів 

Показники Позна-

чення Розрахунок в євро 

Сума 

євро грн. 

Контрактна ціна товару (за 

1 м2) 
Це 

  
90 2734,20 

Кількість товару, (м2)  𝑄е   500 

Дохід від експорту 
Ве 

Ве = Це ∙ 𝑄е 

Ве = 90 ∙ 500 
45000 1367100,00 

Собівартість  одиниці 

товару 
Со.п.   

67,5 2050,65 

Собівартість експортної 

продукції 
Се 

Ве = Со.п. ∙ 𝑄е 

Ве = 67,5 ∙ 500 
33750 1025325,00 

Витрати на перевезення Пв Пв = 1 євро ∙ 2224 км 2224 67565,12 

Витрати на завантаження, 

розвантаження 
Зв 

Зв = 1,1 євро ∙ 500 одиниць 
550 16709 

Транспортні витрати Т Т = Пв + Зв 2774 84274,12 

Страхова сума Сс Сс = 110% ∙ Ве 49500 1503810,00 

Витрати на страхування Св Св = 5% ∙ Сс 2475 75190,50 

Коефіцієнт ефективності 

експорту 
Ке Ке =

45000

33750 + 2774 + 2475
 1,15 

Джерело: розраховано автором  
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Коефіцієнт експортної ефективності дорівнює 1,15, тобто є більшим за 1, що 

свідчить про досить високу ефективність експорту продукції ТОВ «Авантаж» з 

компанією «Nedwood Benelux B.V.» (Нідерланди).  

Використовуючи наведені вище дані, можна також розрахувати економічний 

ефект від експортної діяльності. Для цього знаходиться різниця між експортними 

доходами і витратами на його реалізацію (формула 3.2): 

 

 Ее = Ве − Се − Т − Св; (3.2) 

 

Для досліджуваного експортного контракту ТОВ «Авантаж», економічний 

ефект становить: 

 

Ее = 45000 − 33750 − 2774 − 2475 = 6001 євро 

 

У гривневому еквіваленті економічний ефект становитиме 182310 грн. 

Отже, економічний ефект від експортної діяльності ТОВ «Авантаж» на 

поставку стільниці дерев’яної виду А/В до Нідерландів склав 6001 євро або 182310 

грн. По суті, цей показник є прибутком підприємства від експортної діяльності до 

оподаткування, відповідно, чим більша його вартість, тим ефективніше експортна 

діяльність. Таким чином, аналіз економічної ефективності експортної діяльності 

ТОВ «Авантаж» проводиться з метою обґрунтування пропозиції щодо укладання 

контракту з компанією «Nedwood Benelux B.V.» (Нідерланди) на постачання 

стільниці дерев’яної виду А/В. 

Таким чином, обрані умови контракту зменшують ризики ТОВ «Авантаж» 

щодо неприйняття товару продавцем, валютний ризик. Проте, підприємству 

довелося взяти на себе ризик транспортування та страхування товару у зв’язку з 

військовою ескалацією в Україні. Ефективність запропонованого експортного 

контракту ТОВ «Авантаж» доведено розрахунком коефіцієнта ефективності 

експорту. Отримані показники засвідчили ефективність та прибутковість 

експортної операція. Сума прибутку, яку ТОВ «Авантаж» отримає після здійснення 
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даної операції становитиме 6001 євро або 182310 грн, що доводить обґрунтованість 

та доцільність укладання контракту з компанією «Nedwood Benelux B.V.» 

(Нідерланди) на постачання стільниці дерев’яної виду А/В. 

 

 

Висновки до розділу 3 

 

У третьому розділі роботи розглянуто процес реалізації управлінського 

рішення щодо експорту виробів з деревини ТОВ «Авантаж» до Нідерландів. 

Розробляючи організаційне забезпечення здійснення експорту 

ТОВ «Авантаж» до Нідерландів було прийнято рішення про продовження 

співпраці з компанією «Nedwood Benelux B.V.» щодо поставки стільниці дерев’яної 

виду «А/В». Умови поставки будуть здійснюватися відповідно до умов CIP, 

компаніями-партнерами виступлять страхова компанія «Престиж» та компанія з 

логістичних перевезень  «Гуд Логістік». Валютно-фінансові операції будуть 

здійснюватися через банк Raiffeisen Bank за допомогою платіжної системи SWIFT. 

Відповідно розробленому календарю проведення експортної операції з компанією 

«Nedwood Benelux B.V.» відбуватиметься протягом двох місяців. Оцінка ризиків 

експортної діяльності ТОВ «Авантаж» надала можливість виявити, що 

досліджуваному підприємству необхідно звернути увагу на можливість 

виникнення наступних ризиків: ризик подальшої військової ескалації, 

транспортний ризик, ризик недосвідченості менеджерів в сфері здійснення 

зовнішньоекономічної діяльності та ризик неприйняття товару. Розробка плану 

запобігання та реагування на ризики є важливим етапом у експортній діяльності 

підприємства, так як дає можливість заздалегідь підготуватися до всіх можливих 

негативних наслідків та збільшити ймовірність успішного проведення 

зовнішньоекономічної діяльності. 

Розрахувавши прогнозну оцінку результативності експортної поставки 

стільниці дерев’яної  до Нідерландів, було визначено, що економічний ефект склав 

6001 євро або 182310 грн. По суті, цей показник є прибутком підприємства від 
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експортної діяльності до оподаткування, відповідно, чим більша його вартість, тим 

ефективніше експортна діяльність. Враховуючи, що значення коефіцієнту 

ефективності експортної операції > 1,  можна зробити висновок про ефективність 

експортної діяльності ТОВ «Авантаж» з компанією «Nedwood Benelux B.V.» 

(Нідерланди).  
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ВИСНОВКИ ТА ПРОПОЗИЦІЇ 

 

У випускній кваліфікаційній роботі досліджено діяльність підприємства-

суб’єкту ЗЕД ТОВ «Авантаж», обґрунтовано вибір потенційного ринку для 

здійснення експортної діяльності підприємства, розроблено заходи для реалізації 

управлінського рішення щодо експорту виробів з деревини та доведено доцільності 

реалізації запропонованих заходів. 

У першому розділі було досліджено організаційно-економічну діяльність 

сучасного, високотехнологічного виробника дерев’яних виробів високої якості та 

європейського рівня продукції ТОВ «Авантаж». У ході аналізу встановлено, що 

вартість підприємства збільшилася на 1376 тис. грн або на 16,26%. Загальна сума 

доходів підприємства не мала стабільної динаміки, проте  протягом 2016-2020 рр. 

зменшилася майже у 6 разів. Загальні витрати також зменшувалися у 5 разів. Тобто, 

темпи зменшення витрати є повільнішими, ніж темпи зниження доходу 

підприємства, що в свою чергу призвело до збиткової діяльності підприємства, 

сума збитку становила 329 тис. грн та 450 тис. грн. відповідно. Основними 

причинами збиткової діяльності підприємства у останні 2 роки є зменшення обсягів 

виробництва, що пов’язане із значним подорожанням деревини та складністю 

пошуку ринків збуту виготовленої продукції. На початку досліджуваного періоду 

підприємство мало абсолютний тип фінансової стійкості, що відображає 

раціональне використання позикових коштів та забезпечує високу дохідність 

поточної діяльності. Проте, з 2018 р. підприємство має нестабільне фінансове 

становище, що вимагає від менеджменту підприємства прийняття управлінські 

рішення щодо пришвидшення обороту капіталу. 

Аналіз експортної діяльності ТОВ «Авантаж» показав, що досліджуване 

підприємство займається експортом лісоматеріалів, столярних та теслярських 

будівельних деталей, дерев’яних рам та інших виробів із дерева, при чому, щорічно 

збільшуючи обсяги експорту. Протягом досліджуваного періоду підприємство 

щорічно знижувало обсяги експорту, зменшивши дохід від нього у 9 разів: з 14,9 

млн. грн у 2016 р. до 1,65 млн. грн у 2020 р. Відповідно значно зменшилася й 
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кількість експортних операцій: від 50 одиниць на початку досліджуваного періоду 

до 5 одиниць – у 2020 р. Свою експорту діяльність ТОВ «Авантаж» розпочало у 

2007 р. Серед країн-партнерів можна назвати Бельгію, Італію, Польщу, Іспанію, 

Нідерланди, Чехію. Найбільшу кількість експортних операцій ТОВ «Авантаж» 

здійснило з бельгійською компанією «HEN», яка принесла підприємству 

експортного доходу до 31,4 млн. грн. Залежність ТОВ «Авантаж» від 

зовнішньоекономічної діяльності досить висока і становить від 44,2% у 2019 р. до 

85,8% у 2016р. У 2020 р. питома вага експортного доходу підприємства від чистого 

доходу становить 63,9%. Тож досліджуваному підприємству необхідно і надалі 

розвивати експортну діяльність. 

У другому розділі роботи здійснено обґрунтування вибору потенційного 

ринку для організації експорту деревообробної продукції ТОВ «Авантаж». 

Визначаючи основні тенденції розвитку світового ринку виробів з деревини, було 

встановлено, що за останні 2 роки спостерігається динаміка до зменшення як 

експорту, так і імпорту продукції деревообробної промисловості. Найбільші темпи 

зменшення продукції «44 – деревина і вироби із деревини» демонструє 2019 р., а 

безпосередньо продукції «4418 – столярні вироби з дерева, в т.ч. стільникові 

дерев’яні панелі, панелі для підлоги в зборі, дерев’яні стільниці» – 2020 р. Це 

насамперед пов’язано з впливом коронавірусної кризи, яка негативно вплинула на 

усі сектори економічної діяльності, в тому числі й на будівельну сферу, від 

діяльності якої напряму залежить експорт-імпорт продукції деревообробної 

промисловості. Проте, багато європейських країн за останні роки збільшили темпи 

закупівлі продукції «4418». Серед них Німеччина, Швейцарія, Франція, 

Нідерланди, Польща, Франція, Бельгія. Така ситуація в значній мірі обумовлена 

великими перевагами деревини і її естетичними характеристиками. На 

популярність виробів з дерева також вплинули тенденції, що панують на Заході, де 

з кожним роком зростає кількість громадян, стурбованих екологічною ситуацією у 

світі. Ринок деревообробної продукції України сьогодні знаходиться на підйомі та 

має всі перспективи для подальшого успішного розвитку. Експорт продукції 

деревообробної промисловості протягом досліджуваного періоду значно 
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перевищував імпорт цієї ж продукції майже у 5 разів. Через втрату російського 

ринку українські деревообробники переорієнтуються на ринки ЄС та Азії. Свою 

продукцію вони експортували переважно до Польщі, Румунії, Німеччини, 

Угорщини та Італії. З метою подолання визначених проблем щодо розвитку ринку 

виробів із деревини, необхідно в Україні створити сприятливе середовище та 

ефективну комунікацію між владою, бізнесом та науковцями, що допоможе 

підвищите стратегічне значення ринку продукції із деревини, підвищення 

конкурентоспроможності підприємств деревообробної галузі, орієнтування на 

експорт продукції із деревини та залучення деревообробних підприємств до різних 

видів економічної діяльності. 

Оцінюючи перспективу експорту продукції 4418999000 ТОВ «Авантаж», 

було встановлено, що найбільш перспективними ринками експорту деревообробної 

продукції 4418900000 можна визначити ринки країн Японії, США та ряду 

європейських країн. Для досліджуваного підприємства саме ринки Європейського 

Союзу є найбільш перспективними, адже виставляють найменше нетарифних 

обмежень на імпорт досліджуваної продукції та демонструють покращення 

тенденцій ринку деревообробної галузі, яка проявляється у поверненні попиту, 

який було зменшено через коронавірусну пандемію, трендів на зміни старих 

дизайнів будинків на нові, поступового зростання купівельної спроможності 

населення та збільшення обсягів роботи у будівельних компаній. 

Найперспективнішим серед європейських ринків є ринок Нідерландів, адже це 

єдина країна, яка протягом досліджуваного періоду демонструвала щорічну 

динаміку до зростання попиту на продукцію 4418990000 та у 2020 р. принесла ТОВ 

«Авантаж» дохід від експертної діяльності у розмірі 248 тис. грн. 

У третьому розділі роботи розглянуто процес реалізації управлінського 

рішення щодо експорту виробів з деревини ТОВ «Авантаж» до Нідерландів. 

Розробляючи організаційне забезпечення здійснення експорту 

ТОВ «Авантаж» до Нідерландів було прийнято рішення про продовження 

співпраці з компанією «Nedwood Benelux B.V.» щодо поставки стільниці дерев’яної 

виду «А/В». Умови поставки будуть здійснюватися відповідно до умов CIP 
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Саврань, компаніями-партнерами виступлять страхова компанія «Престиж» та 

компанія з логістичних перевезень  «Гуд Логістік». Валютно-фінансові операції 

будуть здійснюватися через банк Raiffeisen Bank за допомогою платіжної системи 

SWIFT. Відповідно розробленому календарю проведення експортної операції з 

компанією «Nedwood Benelux B.V.» відбуватиметься протягом двох місяців. 

Оцінка ризиків експортної діяльності ТОВ «Авантаж» надала можливість виявити, 

що досліджуваному підприємству необхідно звернути увагу на можливість 

виникнення наступних ризиків: ризик подальшої військової ескалації, 

транспортний ризик, ризик недосвідченості менеджерів в сфері здійснення 

зовнішньоекономічної діяльності та ризик неприйняття товару. Розробка плану 

запобігання та реагування на ризики є важливим етапом у експортній діяльності 

підприємства, так як дає можливість заздалегідь підготуватися до всіх можливих 

негативних наслідків та збільшити ймовірність успішного проведення 

зовнішньоекономічної діяльності. 

Розрахувавши прогнозну оцінку результативності експортної поставки 

стільниці дерев’яної  до Нідерландів, було визначено, що економічний ефект склав 

6001 євро або 182310 грн. По суті, цей показник є прибутком підприємства від 

експортної діяльності до оподаткування, відповідно, чим більша його вартість, тим 

ефективніше експортна діяльність. Враховуючи, що значення коефіцієнту 

ефективності експортної операції > 1,  можна зробити висновок про ефективність 

експортної діяльності ТОВ «Авантаж» з компанією «Nedwood Benelux B.V.» 

(Нідерланди).  
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Продовження додатку В 

        

Додаток 1 

до Національного положення (стандарту) бухгалтерського обліку 1 
"Загальні вимоги до фінансової звітності" 

                 Коди 

                

Дата 
(рік, 

місяць, 
число) 

2017 01 01 

Підприємств
о  

ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 
ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ»   

за ЄДРПОУ 31202855 

Територія 
              

за 
КОАТУУ 

3221886001 

Організаційно-правова форма 
господарювання 

 

ТОВАРИСТВО З 
ОБМЕЖЕНОЮ 

ВІДПОВІДАЛЬНІ
СТЮ   за КОПФГ 

240 

Вид економічної 
діяльності   

лісопильне та стругальне 
виробництво    за КВЕД 

16.10                

Середня кількість 
працівників 

1 
75 

           

Адреса, 
телефон 

07354, Київська область, Вишгородський р-н, 
с. Нові Петрівці, вул. Польова, будинок № 4, 
0443841477       

Одиниця виміру: тис. грн. без десяткового знака  
(окрім розділу IV Звіту про фінансові 
результати   

(Звіту про сукупний дохід) (форма N 2), грошові показники якого наводяться в гривнях з 
копійками).    
Складено (зробити позначку "v" у відповідній клітинці):    
за положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку V   
за міжнародними стандартами фінансової звітності                         

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
на 31 грудня 2016 р. 

              
Форма №1  Код за 

ДКУД 
1801001 

Актив 
Код 

рядка 

На 
початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 

   I. Необоротні  активи    

Нематеріальні активи 1000 3 15 

     первiсна вартiсть 1001 9 24 

     накопичена амортизація  1002 6 9 

Незавершені капітальні інвестиції 1005 816 895 

Основні засоби 1010 1710 1550 

     первiсна вартiсть 1011 3749 3970 

     знос  1012 2039 2420 

Інвестиційна нерухомість 1015 - - 

     первiсна вартiсть інвестиційної нерухомості 1016 - - 

     знос інвестиційної нерухомості 1017 - - 

Довгострокові біологічні активи 1020 - - 

     первiсна вартiсть довгострокових біологічних активів 1021 - - 

     накопичена амортизація довгострокових біологічних активів 1022 - - 

Довгостроковi фiнансовi інвестиції: 
     які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств 

1030 - - 

     інші фінансові інвестиції 1035 - - 
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II. Оборотні активи       

Запаси 1100 1227 1483 

     Виробничi запаси  1101 1162 1425 

     Незавершене виробництво  1102 - - 

      Готова  продукцiя  1103 62 56 

     Товари 1104 3 2 

Поточні біологічні активи 1110 - - 

Депозити перестрахування 1115 - - 

Векселі одержані 1120 - - 

Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги 1125 1082 1970 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
     за виданими авансами 

1130 124 71 

     з бюджетом 1135 249 251 

          у тому числі з податку на прибуток 1136 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками з нарахованих доходів 1140 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками із внутрішніх 
розрахунків 

1145 - - 

Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 14 9 

Поточні фінансові інвестиції 1160 - 8460 

Гроші та їх еквіваленти  1165 2338 2208 

     Готівка 1166 - 7 

     Рахунки в банках 1167 2338 2194 

Витрати майбутніх періодів 1170 2   

Частка перестраховика у страхових резервах 1180 - - 

     у тому числі в: 
     резервах довгострокових зобов’язань 

1181 - - 

     резервах збитків або резервах належних виплат  1182 - - 

     резервах незароблених премій 1183 - - 

     інших страхових резервах 1184 - - 

Інші оборотні активи 1190 2 8 

Усього за роздiлом II 1195 5038 6000 

III. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи вибуття 1200 - - 

Баланс 1300 7567 8460 

Пасив 
Код 

рядка 

На 
початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

   I. Власний капітал       
Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 60 60 

Внески до незареєстрованого статутного капіталу 1401 - - 

Капітал у дооцінках 1405 - - 

Додатковий капiтал 1410 - - 

     Емісійний дохід 1411 - - 

     Накопичені курсові різниці 1412 - - 

Резервний капітал 1415 - - 

Нерозподілений прибуток  (непокритий збиток) 1420 6505 7219 

Неоплачений капітал 1425 - - 

Вилучений капітал  1430 - - 

Інші резерви 1435 - - 

Усього за роздiлом I 1495 6565 7279 
 

1 2 3 4 

Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 - - 

Відстрочені податкові активи 1045 - - 

Гудвіл 1050 - - 

Відстрочені аквізиційні витрати 1060 - - 

Залишок коштів у централізованих страхових резервних фондах 1065 - - 

Iншi необоротнi активи 1090 - - 

Усього за роздiлом I 1095 2529 2460 
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Продовження додатку В 

1 2 3 4 

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення    

Відстрочені податкові  зобов'язання 1500 - - 

Пенсійні зобов’язання 1505 - - 

Довгострокові кредити банкiв  1510 - - 

Інші довгостроковi зобов'язання 1515 - - 

Довгострокові забезпечення 1520 - - 

    Довгострокові забезпечення витрат персоналу   1521 - - 

Цільове фінансування 1525 - - 

     Благодійна допомога 1526 - - 

Страхові резерви 1530 - - 

     у тому числі: 
        резерв довгострокових зобов’язань  

1531 - - 

        резерв збитків або резерв належних виплат  1532 - - 

        резерв незароблених премій  1533 - - 

        інші страхові резерви  1534 - - 

Інвестиційні контракти 1535 - - 

Призовий фонд 1540 - - 

Резерв на виплату джек-поту 1545 - - 

Усього за роздiлом IІ 1595 - - 

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення       

Короткострокові кредити банкiв 1600 - - 

Векселі видані 1605 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за:           

     довгостроковими зобов'язаннями 1610 - - 

     товари, роботи, послуги  1615 83 269 

     розрахунками з бюджетом 1620 500 257 

        у тому числі з податку на прибуток 1621 491 227 

     розрахунками зі страхування 1625 - 34 

     розрахунками з оплати праці 1630 1 139 

Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами 1635 153   

Поточна кредиторська заборгованість за розрахунками з учасниками 1640 - - 

Поточна кредиторська заборгованість із внутрішніх розрахунків 1645 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за страховою діяльністю  1650 - - 

Поточні забезпечення 1660 234 249 

Доходи майбутніх періодів 1665 - - 

Відстрочені комісійні доходи від перестраховиків 1670 - - 

Інші поточні зобов'язання 1690 31 19 

Усього за роздiлом ІII 1695 1002 1181 

ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними активами,  
утримуваними для продажу, та групами вибуття 

1700 - - 

V. Чиста вартість активів недержавного пенсійного фонду 1800 - - 

Баланс 1900 7567 8460 

                   
Керівник         Загребін О.Б. 

                   
Головний бухгалтер       Загребін О.Б. 

                      
1  Визначається в порядку, встановленому центральним органом виконавчої влади, що реалізує державну 

політику у сфері статистики. 
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Продовження додатку В 

        

Додаток 1 
до Національного положення (стандарту) бухгалтерського обліку 1 
"Загальні вимоги до фінансової звітності" 

                 Коди 

                

Дата 
(рік, 

місяць, 
число) 

2018 01 01 

Підприємство  
ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ 
«АВАНТАЖ»   

за 
ЄДРПОУ 

3120285501 

Територія 
              

за 
КОАТУУ 

3221886001 

Організаційно-правова форма 
господарювання 

ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 
ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ   

за 
КОПФГ 

240 

Вид економічної діяльності 
 лісопильне та стругальне виробництво   

 за 
КВЕД 

16.10                

Середня кількість 
працівників 

1 
75 

          
Адреса, 
телефон 

07354, Київська область, Вишгородський р-н, с. Нові 
Петрівці, вул. Польова, будинок № 4, 0443841477      

Одиниця виміру: тис. грн. без десяткового 
знака  

(окрім розділу IV Звіту про фінансові 
результати   

(Звіту про сукупний дохід) (форма N 2), грошові показники якого наводяться в гривнях з копійками).   
Складено (зробити позначку "v" у відповідній клітинці):   
за положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку V  
за міжнародними стандартами фінансової звітності                      

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
на 31 грудня 2017 р. 

              
Форма №1  

Код за ДКУД 
1801001 

Актив 
Код 

рядка 

На початок 
звітного 
періоду  

На кінець 
звітного періоду 

1 2 3 4 

   I. Необоротні  активи               

Нематеріальні активи 1000 15 14 

     первiсна вартiсть 1001 24 24 

     накопичена амортизація  1002 9 10 

Незавершені капітальні інвестиції 1005 895 665 

Основні засоби 1010 1550 4092 

     первiсна вартiсть 1011 3070 6907 

     знос  1012 2420 2815 

Інвестиційна нерухомість 1015 - - 

     первiсна вартiсть інвестиційної нерухомості 1016 - - 

     знос інвестиційної нерухомості 1017 - - 

Довгострокові біологічні активи 1020 - - 

     первiсна вартiсть довгострокових біологічних активів 1021 - - 

     накопичена амортизація довгострокових біологічних активів 1022 - - 

Довгостроковi фiнансовi інвестиції: 
     які обліковуються за методом участі в капіталі інших 
підприємств 

1030 - - 

     інші фінансові інвестиції 1035 - - 

Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 - - 

Відстрочені податкові активи 1045 - - 

Гудвіл 1050 - - 

Відстрочені аквізиційні витрати 1060 - - 

Залишок коштів у централізованих страхових резервних фондах 1065 - - 

Iншi необоротнi активи 1090 - - 

Усього за роздiлом I 1095 2460 4771 
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Продовження додатку В 

1 2 3 4 

II. Оборотні активи       

Запаси 1100 1483 2284 

     Виробничi запаси  1101 1425 2183 

     Незавершене виробництво  1102 56 94 

      Готова  продукцiя  1103 2 7 

     Товари 1104 - - 

Поточні біологічні активи 1110 - - 

Депозити перестрахування 1115 - - 

Векселі одержані 1120 - - 

Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги 1125 1970 1394 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
     за виданими авансами 

1130 71 111 

     з бюджетом 1135 251 93 

          у тому числі з податку на прибуток 1136 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками з нарахованих 
доходів 

1140 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками із внутрішніх 
розрахунків 

1145 - - 

Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 9 17 

Поточні фінансові інвестиції 1160 - - 

Гроші та їх еквіваленти  1165 2201 2334 

     Готівка 1166 7 12 

     Рахунки в банках 1167 2194 2322 

Витрати майбутніх періодів 1170 7 9 

Частка перестраховика у страхових резервах 1180 - - 

     у тому числі в: 
     резервах довгострокових зобов’язань 

1181 - - 

     резервах збитків або резервах належних виплат  1182 - - 

     резервах незароблених премій 1183 - - 

     інших страхових резервах 1184 - - 

Інші оборотні активи 1190 8 82 

Усього за роздiлом II 1195 6000 6324 

III. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи 
вибуття 

1200 - - 

Баланс 1300 8460 11095 

                    

Пасив Код 
рядка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного періоду 

1 2 3 4 

   I. Власний капітал       

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 60 60 

Внески до незареєстрованого статутного капіталу 1401 - - 

Капітал у дооцінках 1405 - - 

Додатковий капiтал 1410 - - 

     Емісійний дохід 1411 - - 

     Накопичені курсові різниці 1412 - - 

Резервний капітал 1415 - - 

Нерозподілений прибуток  (непокритий збиток) 1420 7219 8221 

Неоплачений капітал 1425 - - 

Вилучений капітал  1430 - - 

Інші резерви 1435 - - 

Усього за роздiлом I 1495 7279 8281 

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення       

Відстрочені податкові  зобов'язання 1500 - - 

Пенсійні зобов’язання 1505 - - 

Довгострокові кредити банкiв  1510 - - 
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Продовження додатку В 

1 2 3 4 

Інші довгостроковi зобов'язання 1515 - - 

Довгострокові забезпечення 1520 - - 

    Довгострокові забезпечення витрат персоналу   1521 - - 

Цільове фінансування 1525 - - 

     Благодійна допомога 1526 - - 

Страхові резерви 1530 - - 

     у тому числі: 
        резерв довгострокових зобов’язань  

1531 - - 

        резерв збитків або резерв належних виплат  1532 - - 

        резерв незароблених премій  1533 - - 

        інші страхові резерви  1534 - - 

Інвестиційні контракти 1535 - - 

Призовий фонд 1540 - - 

Резерв на виплату джек-поту 1545 - - 

Усього за роздiлом IІ 1595 - - 

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення       

Короткострокові кредити банкiв 1600 - - 

Векселі видані 1605 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за:           

     довгостроковими зобов'язаннями 1610 - - 

     товари, роботи, послуги  1615 489 573 

     розрахунками з бюджетом 1620 257 343 

        у тому числі з податку на прибуток 1621 227 211 

     розрахунками зі страхування 1625 34 34 

     розрахунками з оплати праці 1630 139 159 

Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами 1635     

Поточна кредиторська заборгованість за розрахунками з 
учасниками 

1640 - - 

Поточна кредиторська заборгованість із внутрішніх розрахунків 1645 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за страховою діяльністю  1650 - - 

Поточні забезпечення 1660 249 292 

Доходи майбутніх періодів 1665 - 1387 

Відстрочені комісійні доходи від перестраховиків 1670 - - 

Інші поточні зобов'язання 1690 19 24 

Усього за роздiлом ІII 1695 1181 2814 

ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними активами,  
утримуваними для продажу, та групами вибуття 

1700 - - 

V. Чиста вартість активів недержавного пенсійного фонду 1800 - - 

Баланс 1900 8460 11095 

                   
Керівник         Загребін О.Б. 

                   
Головний бухгалтер       Загребін О.Б. 

 

1  Визначається в порядку, встановленому центральним органом виконавчої влади, що реалізує державну 
політику у сфері статистики. 
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Продовження додатку В 

        

Додаток 1 
до Національного положення (стандарту) бухгалтерського обліку 1 
"Загальні вимоги до фінансової звітності" 

                 Коди 

                

Дата (рік, 
місяць, число) 

2019 01 01 

Підприємство  
ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 
ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ»   

за ЄДРПОУ 31202855 

Територія               за КОАТУУ 3221886001 

Організаційно-правова форма 
господарювання 

ТОВАРИСТВО З 
ОБМЕЖЕНОЮ 

ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ   за КОПФГ 
240 

Вид економічної діяльності 
 

лісопильне та стругальне 
виробництво    за КВЕД 16.10                

Середня кількість 
працівників 

1 
42 

           

Адреса, 
телефон 

07354, Київська область, Вишгородський р-н, с. 
Нові Петрівці, вул. Польова, будинок № 4, 
0443841477       

Одиниця виміру: тис. грн. без десяткового 
знака  (окрім розділу IV Звіту про фінансові результати   
(Звіту про сукупний дохід) (форма N 2), грошові показники якого наводяться в гривнях з 
копійками).    
Складено (зробити позначку "v" у відповідній клітинці):    
за положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку V   
за міжнародними стандартами фінансової звітності                         

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
на 31 грудня 2018 р. 

              Форма №1  Код за ДКУД 1801001 

Актив 
Код 

рядка 

На початок 
звітного 
періоду  

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 

   I. Необоротні  активи               

Нематеріальні активи 1000 14 5 

     первiсна вартiсть 1001 24 13 

     накопичена амортизація  1002 10 7 

Незавершені капітальні інвестиції 1005 665 6 

Основні засоби 1010 4092 4104 

     первiсна вартiсть 1011 6907 7513 

     знос  1012 2815 3409 

Інвестиційна нерухомість 1015 - - 

     первiсна вартiсть інвестиційної нерухомості 1016 - - 

     знос інвестиційної нерухомості 1017 - - 

Довгострокові біологічні активи 1020 - - 

     первiсна вартiсть довгострокових біологічних активів 1021 - - 

     накопичена амортизація довгострокових біологічних активів 1022 - - 

Довгостроковi фiнансовi інвестиції: 
     які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств 

1030 - - 

     інші фінансові інвестиції 1035 - - 

Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 - - 

Відстрочені податкові активи 1045 - - 

Гудвіл 1050 - - 

Відстрочені аквізиційні витрати 1060 - - 

Залишок коштів у централізованих страхових резервних фондах 1065 - - 

Iншi необоротнi активи 1090 - - 

Усього за роздiлом I 1095 4771 4115 
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Продовження додатку В 

1 2 3 4 

II. Оборотні активи       

Запаси 1100 2284 4305 

     Виробничi запаси  1101 2183 2910 

     Незавершене виробництво  1102 94 86 

      Готова  продукцiя  1103 7 1309 

     Товари 1104 - - 

Поточні біологічні активи 1110 - - 

Депозити перестрахування 1115 - - 

Векселі одержані 1120 - - 

Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги 1125 1394 362 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
     за виданими авансами 

1130 111 114 

     з бюджетом 1135 93 122 

          у тому числі з податку на прибуток 1136 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками з нарахованих доходів 1140 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками із внутрішніх 
розрахунків 

1145 - - 

Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 17 204 

Поточні фінансові інвестиції 1160   - 

Гроші та їх еквіваленти  1165 2334 480 

     Готівка 1166 12 2 

     Рахунки в банках 1167 2322 378 

Витрати майбутніх періодів 1170 9 4 

Частка перестраховика у страхових резервах 1180 - - 

     у тому числі в: 
     резервах довгострокових зобов’язань 

1181 - - 

     резервах збитків або резервах належних виплат  1182 - - 

     резервах незароблених премій 1183 - - 

     інших страхових резервах 1184 - - 

Інші оборотні активи 1190   11 

Усього за роздiлом II 1195 6324 5602 

III. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи вибуття 1200 - - 

Баланс 1300 11095 9717 

                  

Пасив Код 
рядка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 

   I. Власний капітал       

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 60 60 

Внески до незареєстрованого статутного капіталу 1401 - - 

Капітал у дооцінках 1405   - 

Додатковий капiтал 1410 - - 

     Емісійний дохід 1411 - - 

     Накопичені курсові різниці 1412 - - 

Резервний капітал 1415 - - 

Нерозподілений прибуток  (непокритий збиток) 1420 8221 7802 

Неоплачений капітал 1425 - - 

Вилучений капітал  1430 - - 

Інші резерви 1435 - - 

Усього за роздiлом I 1495 8281 7862 

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення       

Відстрочені податкові  зобов'язання 1500 - - 

Пенсійні зобов’язання 1505 - - 

Довгострокові кредити банкiв  1510 - 126 

Інші довгостроковi зобов'язання 1515 - 6 
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Продовження додатку В 

1 2 3 4 

Довгострокові забезпечення 1520 - - 

    Довгострокові забезпечення витрат персоналу   1521 - - 

Цільове фінансування 1525 - - 

     Благодійна допомога 1526 - - 

Страхові резерви 1530 - - 

     у тому числі: 
        резерв довгострокових зобов’язань  

1531 - - 

        резерв збитків або резерв належних виплат  1532 - - 

        резерв незароблених премій  1533 - - 

        інші страхові резерви  1534 - - 

Інвестиційні контракти 1535 - - 

Призовий фонд 1540 - - 

Резерв на виплату джек-поту 1545 - - 

Усього за роздiлом IІ 1595 - 132 

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення       

Короткострокові кредити банкiв 1600 - 372 

Векселі видані 1605 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за:           

     довгостроковими зобов'язаннями 1610 - - 

     товари, роботи, послуги  1615 573 4 

     розрахунками з бюджетом 1620 343 14 

        у тому числі з податку на прибуток 1621 211 - 

     розрахунками зі страхування 1625 34 6 

     розрахунками з оплати праці 1630 159 42 

Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами 1635 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за розрахунками з учасниками 1640 - - 

Поточна кредиторська заборгованість із внутрішніх розрахунків 1645 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за страховою діяльністю  1650 - - 

Поточні забезпечення 1660 292 - 

Доходи майбутніх періодів 1665 1387 1116 

Відстрочені комісійні доходи від перестраховиків 1670 - - 

Інші поточні зобов'язання 1690 24 169 

Усього за роздiлом ІII 1695 2814 1723 

ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними активами,  
утримуваними для продажу, та групами вибуття 

1700 - - 

V. Чиста вартість активів недержавного пенсійного фонду 1800 - - 

Баланс 1900 11095 9717 

                    
Керівник         Загребін О.Б. 

                    
Головний бухгалтер       Загребін О.Б. 

                       
1  Визначається в порядку, встановленому центральним органом виконавчої влади, що реалізує державну політику у сфері 

статистики. 
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Продовження додатку В 

        

Додаток 1 
до Національного положення (стандарту) бухгалтерського обліку 1 
"Загальні вимоги до фінансової звітності" 

                 Коди 

                

Дата (рік, 
місяць, число) 

2020 01 01 

Підприємство  
ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 
ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ»   

за ЄДРПОУ 31202855 

Територія               за КОАТУУ 3221886001 

Організаційно-правова форма 
господарювання 

ТОВАРИСТВО З 
ОБМЕЖЕНОЮ 

ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ   за КОПФГ 
240 

Вид економічної діяльності 
 

лісопильне та стругальне 
виробництво    за КВЕД 

16.10                

Середня кількість 
працівників 

1 
42 

           

Адреса, 
телефон 

07354, Київська область, Вишгородський р-н, с. 
Нові Петрівці, вул. Польова, будинок № 4, 
0443841477       

Одиниця виміру: тис. грн. без десяткового 
знака  (окрім розділу IV Звіту про фінансові результати   
(Звіту про сукупний дохід) (форма N 2), грошові показники якого наводяться в гривнях з 
копійками).    
Складено (зробити позначку "v" у відповідній клітинці):    
за положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку V   
за міжнародними стандартами фінансової звітності                         

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
на 31 грудня 2019 р. 

              Форма №1  Код за ДКУД 1801001 

Актив 
Код 

рядка 

На 
початок 
звітного 
періоду  

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 

   I. Необоротні  активи               

Нематеріальні активи 1000 5 3 

     первiсна вартiсть 1001 13 7 

     накопичена амортизація  1002 7 4 

Незавершені капітальні інвестиції 1005 6 636 

Основні засоби 1010 4104 3658 

     первiсна вартiсть 1011 7513 7630 

     знос  1012 3409 3972 

Інвестиційна нерухомість 1015 - - 

     первiсна вартiсть інвестиційної нерухомості 1016 - - 

     знос інвестиційної нерухомості 1017 - - 

Довгострокові біологічні активи 1020 - - 

     первiсна вартiсть довгострокових біологічних активів 1021 - - 

     накопичена амортизація довгострокових біологічних активів 1022 - - 

Довгостроковi фiнансовi інвестиції: 
     які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств 

1030 - - 

     інші фінансові інвестиції 1035 - - 

Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 - - 

Відстрочені податкові активи 1045 - - 

Гудвіл 1050 - - 

Відстрочені аквізиційні витрати 1060 - - 

Залишок коштів у централізованих страхових резервних фондах 1065 - - 

Iншi необоротнi активи 1090 - - 

Усього за роздiлом I 1095 4115 4297   
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Продовження додатку В 

1 2 3 4 

II. Оборотні активи       

Запаси 1100 4305 5290 

     Виробничi запаси  1101 2910 4905 

     Незавершене виробництво  1102 86 92 

      Готова  продукцiя  1103 1309 293 

     Товари 1104 - - 

Поточні біологічні активи 1110 - - 

Депозити перестрахування 1115 - - 

Векселі одержані 1120 - - 

Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги 1125 362 172 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
     за виданими авансами 

1130 114   

     з бюджетом 1135 122 129 

          у тому числі з податку на прибуток 1136 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками з нарахованих доходів 1140 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками із внутрішніх 
розрахунків 

1145 - - 

Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 204 60 

Поточні фінансові інвестиції 1160 -   

Гроші та їх еквіваленти  1165 480 66 

     Готівка 1166 2 1 

     Рахунки в банках 1167 378 65 

Витрати майбутніх періодів 1170 4 3 

Частка перестраховика у страхових резервах 1180 - - 

     у тому числі в: 
     резервах довгострокових зобов’язань 

1181 - - 

     резервах збитків або резервах належних виплат  1182 - - 

     резервах незароблених премій 1183 - - 

     інших страхових резервах 1184 - - 

Інші оборотні активи 1190 11   

Усього за роздiлом II 1195 5602 5720 

III. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи вибуття 1200 - - 

Баланс 1300 9717 10017 

                  

Пасив 
Код 

рядка 

На 
початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 

   I. Власний капітал       

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 60 60 

Внески до незареєстрованого статутного капіталу 1401 - - 

Капітал у дооцінках 1405 - - 

Додатковий капiтал 1410 - - 

     Емісійний дохід 1411 - - 

     Накопичені курсові різниці 1412 - - 

Резервний капітал 1415 - - 

Нерозподілений прибуток  (непокритий збиток) 1420 7802 7488 

Неоплачений капітал 1425 - - 

Вилучений капітал  1430 - - 

Інші резерви 1435 - - 

Усього за роздiлом I 1495 7862 7548 

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення       

Відстрочені податкові  зобов'язання 1500 - - 

Пенсійні зобов’язання 1505 - - 

Довгострокові кредити банкiв  1510 126 123 

Інші довгостроковi зобов'язання 1515 6 - 
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Продовження додатку В 

1 2 3 4 

Довгострокові забезпечення 1520 - - 

    Довгострокові забезпечення витрат персоналу   1521 - - 

Цільове фінансування 1525 - - 

     Благодійна допомога 1526 - - 

Страхові резерви 1530 - - 

     у тому числі: 
        резерв довгострокових зобов’язань  

1531 - - 

        резерв збитків або резерв належних виплат  1532 - - 

        резерв незароблених премій  1533 - - 

        інші страхові резерви  1534 - - 

Інвестиційні контракти 1535 - - 

Призовий фонд 1540 - - 

Резерв на виплату джек-поту 1545 - - 

Усього за роздiлом IІ 1595 132 123 

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення       

Короткострокові кредити банкiв 1600 372 939 

Векселі видані 1605 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за:           

     довгостроковими зобов'язаннями 1610 - - 

     товари, роботи, послуги  1615 4 384 

     розрахунками з бюджетом 1620 14 7 

        у тому числі з податку на прибуток 1621 - - 

     розрахунками зі страхування 1625 6   

     розрахунками з оплати праці 1630 42 3 

Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами 1635 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за розрахунками з учасниками 1640 - - 

Поточна кредиторська заборгованість із внутрішніх розрахунків 1645 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за страховою діяльністю  1650 - - 

Поточні забезпечення 1660 - - 

Доходи майбутніх періодів 1665 1116 988 

Відстрочені комісійні доходи від перестраховиків 1670 - - 

Інші поточні зобов'язання 1690 169 25 

Усього за роздiлом ІII 1695 1723 2346 

ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними активами,  
утримуваними для продажу, та групами вибуття 

1700 - - 

V. Чиста вартість активів недержавного пенсійного фонду 1800 - - 

Баланс 1900 9717 10017 

                    
Керівник         Загребін О.Б. 

                    
Головний бухгалтер       Загребін О.Б. 

                       
1  Визначається в порядку, встановленому центральним органом виконавчої влади, що реалізує державну політику у сфері 

статистики. 
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Продовження додатку В 

        

Додаток 1 
до Національного положення (стандарту) бухгалтерського обліку 1 
"Загальні вимоги до фінансової звітності" 

                 Коди 

                

Дата (рік, 
місяць, число) 

2021 01 01 

Підприємство  
ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 
ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ»   

за ЄДРПОУ 31202855 

Територія               за КОАТУУ 3221886001 

Організаційно-правова форма 
господарювання 

ТОВАРИСТВО З 
ОБМЕЖЕНОЮ 

ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ   за КОПФГ 
240 

Вид економічної діяльності 
 

лісопильне та стругальне 
виробництво    за КВЕД 16.10                

Середня кількість 
працівників 

1 
26 

           

Адреса, 
телефон 

07354, Київська область, Вишгородський р-н, с. 
Нові Петрівці, вул. Польова, будинок № 4, 
0443841477       

Одиниця виміру: тис. грн. без десяткового 
знака  (окрім розділу IV Звіту про фінансові результати   
(Звіту про сукупний дохід) (форма N 2), грошові показники якого наводяться в гривнях з 
копійками).    
Складено (зробити позначку "v" у відповідній клітинці):    
за положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку V   
за міжнародними стандартами фінансової звітності                         

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
на 31 грудня 2020 р. 

              Форма №1  Код за ДКУД 1801001 

Актив 
Код 

рядка 

На початок 
звітного 
періоду  

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 

   I. Необоротні  активи               

Нематеріальні активи 1000 3 - 

     первiсна вартiсть 1001 7 6 

     накопичена амортизація  1002 4 6 

Незавершені капітальні інвестиції 1005 636 657 

Основні засоби 1010 3658 3230 

     первiсна вартiсть 1011 7630 7630 

     знос  1012 3972 4400 

Інвестиційна нерухомість 1015 - - 

     первiсна вартiсть інвестиційної нерухомості 1016 - - 

     знос інвестиційної нерухомості 1017 - - 

Довгострокові біологічні активи 1020 - - 

     первiсна вартiсть довгострокових біологічних активів 1021 - - 

     накопичена амортизація довгострокових біологічних активів 1022 - - 

Довгостроковi фiнансовi інвестиції: 
     які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств 

1030 - - 

     інші фінансові інвестиції 1035 - - 

Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 - - 

Відстрочені податкові активи 1045 - - 

Гудвіл 1050 - - 

Відстрочені аквізиційні витрати 1060 - - 

Залишок коштів у централізованих страхових резервних фондах 1065 - - 

Iншi необоротнi активи 1090 - - 

Усього за роздiлом I 1095 4297 3887 
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1 2 3 4 

II. Оборотні активи       

Запаси 1100 5290 5707 

     Виробничi запаси  1101 4905 5310 

     Незавершене виробництво  1102 92 97 

      Готова  продукцiя  1103 293 300 

     Товари 1104 - - 

Поточні біологічні активи 1110 - - 

Депозити перестрахування 1115 - - 

Векселі одержані 1120 - - 

Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги 1125 172 9 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
     за виданими авансами 

1130     

     з бюджетом 1135 129 35 

          у тому числі з податку на прибуток 1136 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками з нарахованих доходів 1140 - - 

Дебіторська заборгованість за розрахунками із внутрішніх 
розрахунків 

1145 - - 

Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 60 121 

Поточні фінансові інвестиції 1160   - 

Гроші та їх еквіваленти  1165 66 71 

     Готівка 1166 1 3 

     Рахунки в банках 1167 65 68 

Витрати майбутніх періодів 1170 3 6 

Частка перестраховика у страхових резервах 1180 - - 

     у тому числі в: 
     резервах довгострокових зобов’язань 

1181 - - 

     резервах збитків або резервах належних виплат  1182 - - 

     резервах незароблених премій 1183 - - 

     інших страхових резервах 1184 - - 

Інші оборотні активи 1190     

Усього за роздiлом II 1195 5720 5949 

III. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи вибуття 1200 - - 

Баланс 1300 10017 9836 

                  

Пасив Код 
рядка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 

   I. Власний капітал       

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 60 60 

Внески до незареєстрованого статутного капіталу 1401 - - 

Капітал у дооцінках 1405 - - 

Додатковий капiтал 1410 - - 

     Емісійний дохід 1411 - - 

     Накопичені курсові різниці 1412 - - 

Резервний капітал 1415 - - 

Нерозподілений прибуток  (непокритий збиток) 1420 7488 7038 

Неоплачений капітал 1425 - - 

Вилучений капітал  1430 - - 

Інші резерви 1435 - - 

Усього за роздiлом I 1495 7548 7098 

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення       

Відстрочені податкові  зобов'язання 1500 - - 

Пенсійні зобов’язання 1505 - - 

Довгострокові кредити банкiв  1510 123 122 

Інші довгостроковi зобов'язання 1515 - - 
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Продовження додатку В 

1 2 3 4 

Довгострокові забезпечення 1520 - - 

    Довгострокові забезпечення витрат персоналу   1521 - - 

Цільове фінансування 1525 - - 

     Благодійна допомога 1526 - - 

Страхові резерви 1530 - - 

     у тому числі: 
        резерв довгострокових зобов’язань  

1531 - - 

        резерв збитків або резерв належних виплат  1532 - - 

        резерв незароблених премій  1533 - - 

        інші страхові резерви  1534 - - 

Інвестиційні контракти 1535 - - 

Призовий фонд 1540 - - 

Резерв на виплату джек-поту 1545 - - 

Усього за роздiлом IІ 1595 123 122 

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення       

Короткострокові кредити банкiв 1600 939 1544 

Векселі видані 1605 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за:           

     довгостроковими зобов'язаннями 1610 - - 

     товари, роботи, послуги  1615 384 137 

     розрахунками з бюджетом 1620 7 6 

        у тому числі з податку на прибуток 1621 -   

     розрахунками зі страхування 1625     

     розрахунками з оплати праці 1630 3 1 

Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами 1635 -   

Поточна кредиторська заборгованість за розрахунками з учасниками 1640 - - 

Поточна кредиторська заборгованість із внутрішніх розрахунків 1645 - - 

Поточна кредиторська заборгованість за страховою діяльністю  1650 - - 

Поточні забезпечення 1660 -   

Доходи майбутніх періодів 1665 988 850 

Відстрочені комісійні доходи від перестраховиків 1670 - - 

Інші поточні зобов'язання 1690 25 78 

Усього за роздiлом ІII 1695 2346 2616 

ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними активами,  
утримуваними для продажу, та групами вибуття 

1700 - - 

V. Чиста вартість активів недержавного пенсійного фонду 1800 - - 

Баланс 1900 10017 9836 

                    
Керівник         Загребін О.Б. 

                    
Головний бухгалтер       Загребін О.Б. 

                       
1  Визначається в порядку, встановленому центральним органом виконавчої влади, що реалізує державну політику у сфері 

статистики. 
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Додаток Д 

ЗВІТ ПРО ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ (ЗВІТ ПРО СУКУПНИЙ ДОХІД) 

ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ» 

За 2016-20220 рр. 
      Додаток 1 

      до Національного положення  

      (стандарту) бухгалтерського обліку 1 

      "Загальні вимоги до фінансової  

      звітності" 
           

        Коди 

    

Дата (рік, місяць, 
число) 2017 01 01 

       

за 
ЄДРПОУ 

31202855 

Підприємство 
ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ 
«АВАНТАЖ»        

  (найменування)        

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 
 

 
за 2016 р. 

  

      
Форма 
№2  

Код за 
ДКУД 1801003 

I. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 

Стаття 
Код 
рядк

а 

За звітний 
період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

1 2 3 4 

Чистий дохід від реалізації продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2000 17355 15492 

Чисті зароблені страхові премії 2010 - - 

     Премії підписані, валова сума 2011 - - 

     Премії, передані у перестрахування  2012 - - 

     Зміна резерву незароблених премій, валова сума 2013 - - 

     Зміна частки перестраховиків у резерві незароблених премій 2014 - - 

Собівартість реалізованої продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2050 11055 8345 

Чисті понесені збитки за страховими виплатами 2070 - - 

Валовий :       

     прибуток 2090 6300 7147 

     збиток 2095 - - 

Дохід (витрати) від зміни у резервах довгострокових зобов’язань  2105 - - 

Дохід (витрати) від зміни інших страхових резервів 2110 - - 

     Зміна інших страхових резервів, валова сума 2111 - - 

     Зміна частки перестраховиків в інших страхових резервах 2112 - - 

Інші операційні доходи  2120 520 1029 

     Дохід від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2121 - - 

     Дохід від первісного визнання біологічних активів і с/г продукції 2122 - - 

     Дохід від використання коштів, вивільнених від оподаткування 2123 - - 

Адміністративні витрати 2130 1825 1541 

Витрати на збут 2150 3540 2686 

Інші операційні витрати 2180 525 550 

     Витрати від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2181 - - 

     Витрати від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2182 
- - 

Фінансовий результат від операційної діяльності:       

     прибуток 2190 930 3399 

     збиток 2195 - - 

Доход від участі в капіталі 2200 - - 

Інші фінансові доходи 2220 - -   
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Продовження додатку Д 

1 2 3 4 

Інші доходи 2240 7 - 

     Дохід від  благодійної допомоги 2241 - - 

Фінансові витрати 2250 - - 

Втрати від участі в капіталі 2255 - - 

Інші витрати 2270  - 

Прибуток (збиток) від впливу інфляції на монетарні статті 2275 - - 

Фінансовий результат до оподаткування:       

     прибуток 2290 937 3399 

     збиток 2295 - - 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -223 -612 

Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування  2305 - - 

Чистий фінансовий результат:         

     прибуток 2350 714 2787 

     збиток 2355 - - 

           
II. СУКУПНИЙ ДОХІД 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 
За аналогічний період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 - - 

Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 - - 

Накопичені курсові різниці 2410 - - 

Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних 
підприємств 2415 

- - 

Інший сукупний дохід 2445 - - 

Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 - - 

Податок на прибуток, пов'язаний з іншим сукупним доходом 2455 - - 

Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 - - 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460) 2465 714 2787 

           

III. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 
За аналогічний період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Матеріальні затрати 2500 6690 4691 

Витрати на оплату праці 2505 3895 2892 

Відрахування на соціальні заходи 2510 857 499 

Амортизація 2515 384 157 

Інші операційні витрати 2520 4921 4227 

Разом 2550 16747 12466 

           
IV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Назва статті  
Код 

рядка 
За звітний 

період 
За аналогічний період 

попереднього року  

1 2 3 4 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 - - 

Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 - - 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 - - 

Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію     2615 - - 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 - - 

           
Керівник          Загребін О.Б. 

           
Головний бухгалтер     Загребін О.Б. 
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Продовження додатку Д 

      
Додаток 1 

до Національного положення  

      (стандарту) бухгалтерського обліку 1 

      "Загальні вимоги до фінансової  

      звітності" 
           

        Коди 

    Дата (рік, місяць, число) 2018 01 01 

       

за 
ЄДРПОУ 

31202855 

Підприємство ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 
ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ»        

  (найменування)                   

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 
 

 
за 2017 р. 

  

      
Форма 
№2  

Код за 
ДКУД 1801003 

I. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 
           

Стаття 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Чистий дохід від реалізації продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2000 17905 17355 

Чисті зароблені страхові премії 2010 - - 

     Премії підписані, валова сума 2011 - - 

     Премії, передані у перестрахування  2012 - - 

     Зміна резерву незароблених премій, валова сума 2013 - - 

     Зміна частки перестраховиків у резерві незароблених премій 2014 - - 

Собівартість реалізованої продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2050 11855 11055 

Чисті понесені збитки за страховими виплатами 2070 6050 6300 

Валовий :       

     прибуток 2090 - - 

     збиток 2095 - - 

Дохід (витрати) від зміни у резервах довгострокових зобов’язань  2105 - - 

Дохід (витрати) від зміни інших страхових резервів 2110 - - 

     Зміна інших страхових резервів, валова сума 2111 - - 

     Зміна частки перестраховиків в інших страхових резервах 2112 - - 

Інші операційні доходи  2120 1170 520 

     Дохід від зміни вартості активів, які оцінюються за справедливою 
вартістю 

2121 - - 

     Дохід від первісного визнання біологічних активів і с/г продукції 2122 - - 

     Дохід від використання коштів, вивільнених від оподаткування 2123 - - 

Адміністративні витрати 2130 2188 1825 

Витрати на збут 2150 3125 3540 

Інші операційні витрати 2180 805 525 

     Витрати від зміни вартості активів, які оцінюються за справедливою 
вартістю 

2181 - - 

     Витрати від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2182 
- - 

Фінансовий результат від операційної діяльності:       

     прибуток 2190 1102 930 

     збиток 2195 - - 

Доход від участі в капіталі 2200 - - 

Інші фінансові доходи 2220 - - 

Інші доходи 2240 115 7 

Продовження додатку Д 

1 2 3 4 
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     Дохід від  благодійної допомоги 2241 - - 

Фінансові витрати 2250 - - 

Втрати від участі в капіталі 2255 - - 

Інші витрати 2270 - - 

Прибуток (збиток) від впливу інфляції на монетарні статті 2275 - - 

Фінансовий результат до оподаткування:       

     прибуток 2290 1217 937 

     збиток 2295 - - 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -215 -223 

Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування  2305 - - 

Чистий фінансовий результат:         

     прибуток 2350 1002 714 

     збиток 2355 - - 

           

II. СУКУПНИЙ ДОХІД 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 - - 

Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 - - 

Накопичені курсові різниці 2410 - - 

Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних підприємств 2415 - - 

Інший сукупний дохід 2445 - - 

Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 - - 

Податок на прибуток, пов'язаний з іншим сукупним доходом 2455 - - 

Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 - - 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460) 2465 1002 714 

           

III. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Матеріальні затрати 2500 6604 6690 

Витрати на оплату праці 2505 4422 3895 

Відрахування на соціальні заходи 2510 913 857 

Амортизація 2515 411 384 

Інші операційні витрати 2520 4374 4921 

Разом 2550 16724 16747 

           

IV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Назва статті  
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 - - 

Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 - - 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 - - 

Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію     2615 - - 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 - - 

           
Керівник          Загребін О.Б. 

           
           
Головний бухгалтер     Загребін О.Б. 

Продовження додатку Д 

      Додаток 1 
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      до Національного положення  

      (стандарту) бухгалтерського обліку 1 

      "Загальні вимоги до фінансової  

      звітності" 
           

        Коди 

    Дата (рік, місяць, число) 2019 01 01 

       

за 
ЄДРПОУ 

31202855 

Підприємство ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 

ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ»        
  (найменування)                   

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 
 

 
за 2018 р. 

  

      
Форма 

№2  

Код за 

ДКУД 1801003 

I. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 
           

Стаття 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

1 2 3 4 

Чистий дохід від реалізації продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2000 8928 17905 

Чисті зароблені страхові премії 2010 - - 

     Премії підписані, валова сума 2011 - - 

     Премії, передані у перестрахування  2012 - - 

     Зміна резерву незароблених премій, валова сума 2013 - - 

     Зміна частки перестраховиків у резерві незароблених премій 2014 - - 

Собівартість реалізованої продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2050 6478 11855 

Чисті понесені збитки за страховими виплатами 2070     

Валовий :       

     прибуток 2090 2450 6050 

     збиток 2095 - - 

Дохід (витрати) від зміни у резервах довгострокових зобов’язань  2105 - - 

Дохід (витрати) від зміни інших страхових резервів 2110 - - 

     Зміна інших страхових резервів, валова сума 2111 - - 

     Зміна частки перестраховиків в інших страхових резервах 2112 - - 

Інші операційні доходи  2120 320 1170 

     Дохід від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2121 - - 

     Дохід від первісного визнання біологічних активів і с/г продукції 2122 - - 

     Дохід від використання коштів, вивільнених від оподаткування 2123 - - 

Адміністративні витрати 2130 1086 2188 

Витрати на збут 2150 1564 3125 

Інші операційні витрати 2180 208 805 

     Витрати від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2181   - 

     Витрати від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2182 
- - 

Фінансовий результат від операційної діяльності:   88   

     прибуток 2190   1102 

     збиток 2195  - 

Доход від участі в капіталі 2200 - - 

Інші фінансові доходи 2220   - 

Інші доходи 2240 34 7 

Продовження додатку Д 

1 2 3 4 

     Дохід від  благодійної допомоги 2241 - - 

Фінансові витрати 2250 - - 

Втрати від участі в капіталі 2255 - - 
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Інші витрати 2270   172 

Прибуток (збиток) від впливу інфляції на монетарні статті 2275 - - 

Фінансовий результат до оподаткування:       

     прибуток 2290 76 937 

     збиток 2295 - - 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 9 -223 

Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування  2305 - - 

Чистий фінансовий результат:         

     прибуток 2350 37 714 

     збиток 2355 - - 

           

II. СУКУПНИЙ ДОХІД 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

1 2 3 4 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 - - 

Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 - - 

Накопичені курсові різниці 2410 - - 

Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних 
підприємств 2415 

- - 

Інший сукупний дохід 2445 - - 

Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 - - 

Податок на прибуток, пов'язаний з іншим сукупним доходом 2455 - - 

Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 - - 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460) 2465 37 714 

           

III. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

1 2 3 4 

Матеріальні затрати 2500 6500 6604 

Витрати на оплату праці 2505 3508 4422 

Відрахування на соціальні заходи 2510 259 973 

Амортизація 2515 383 411 

Інші операційні витрати 2520 1914 4374 

Разом 2550 12564 16784 

           

IV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Назва статті  
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

1 2 3 4 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 - - 

Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 - - 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 - - 

Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію     2615 - - 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 - - 

           
Керівник          Загребін О.Б. 

           
           
Головний бухгалтер     Загребін О.Б. 

Продовження додатку Д 

      Додаток 1 

      до Національного положення  

      (стандарту) бухгалтерського обліку 1 

      "Загальні вимоги до фінансової  

      звітності" 
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        Коди 

    Дата (рік, місяць, число) 2020 01 01 

       

за 
ЄДРПОУ 

31202855 

Підприємство ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ 

«АВАНТАЖ»        
  (найменування)                   

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 
 

 
за 2019 р. 

  

      
Форма 

№2  

Код за 

ДКУД 1801003 

I. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 
           

Стаття 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Чистий дохід від реалізації продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2000 6825 8928 

Чисті зароблені страхові премії 2010 - - 

     Премії підписані, валова сума 2011 - - 

     Премії, передані у перестрахування  2012 - - 

     Зміна резерву незароблених премій, валова сума 2013 - - 

     Зміна частки перестраховиків у резерві незароблених премій 2014 - - 

Собівартість реалізованої продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2050 4745   6478 

Чисті понесені збитки за страховими виплатами 2070     

Валовий :       

     прибуток 2090 2080 2450 

     збиток 2095 - - 

Дохід (витрати) від зміни у резервах довгострокових зобов’язань  2105 - - 

Дохід (витрати) від зміни інших страхових резервів 2110 - - 

     Зміна інших страхових резервів, валова сума 2111 - - 

     Зміна частки перестраховиків в інших страхових резервах 2112 - - 

Інші операційні доходи  2120 56 320 

     Дохід від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2121 - - 

     Дохід від первісного визнання біологічних активів і с/г продукції 2122 - - 

     Дохід від використання коштів, вивільнених від оподаткування 2123 - - 

Адміністративні витрати 2130 1234 1086 

Витрати на збут 2150 1204 1564 

Інші операційні витрати 2180 167 208 

     Витрати від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2181   - 

     Витрати від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2182 
- - 

Фінансовий результат від операційної діяльності:       

     прибуток 2190     88  

     збиток 2195 -469  

Доход від участі в капіталі 2200 - - 

Інші фінансові доходи 2220   - 

Інші доходи 2240 242 34   



109 
 

Продовження додатку Д 

1 2 3 4 

     Дохід від  благодійної допомоги 2241 - - 

Фінансові витрати 2250 - - 

Втрати від участі в капіталі 2255 - - 

Інші витрати 2270 102 - 

Прибуток (збиток) від впливу інфляції на монетарні статті 2275 - - 

Фінансовий результат до оподаткування:       

     прибуток 2290 -329 76 

     збиток 2295 - - 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300   9 

Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування  2305 - - 

Чистий фінансовий результат:         

     прибуток 2350 -329 37 

     збиток 2355 - - 

           

II. СУКУПНИЙ ДОХІД 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 - - 

Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 - - 

Накопичені курсові різниці 2410 - - 

Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних 
підприємств 2415 

- - 

Інший сукупний дохід 2445 - - 

Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 - - 

Податок на прибуток, пов'язаний з іншим сукупним доходом 2455 - - 

Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 - - 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460) 2465   37 

           

III. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Матеріальні затрати 2500   6500 

Витрати на оплату праці 2505   3508 

Відрахування на соціальні заходи 2510   259 

Амортизація 2515   383 

Інші операційні витрати 2520   1914 

Разом 2550 - 12564 

           

IV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Назва статті  
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього року 

1 2 3 4 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 - - 

Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 - - 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 - - 

Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію     2615 - - 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 - - 

           
Керівник          Загребін О.Б. 

           
           
Головний бухгалтер     Загребін О.Б. 
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Продовження додатку Д 

      Додаток 1 

      до Національного положення  

      (стандарту) бухгалтерського обліку 1 

      "Загальні вимоги до фінансової  

      звітності" 
           

        Коди 

    Дата (рік, місяць, число) 2021 01 01 

       

за 
ЄДРПОУ 

31202855 

Підприємство ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 
ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ»        

  (найменування)                   

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 
 

 
за 2020 р. 

  

      
Форма 

№2  

Код за 

ДКУД 1801003 

I. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 
           

Стаття 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

1 2 3 4 

Чистий дохід від реалізації продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2000 2590 6825 

Чисті зароблені страхові премії 2010   - 

     Премії підписані, валова сума 2011 - - 

     Премії, передані у перестрахування  2012 - - 

     Зміна резерву незароблених премій, валова сума 2013 - - 

     Зміна частки перестраховиків у резерві незароблених 
премій 

2014 - - 

Собівартість реалізованої продукцiї (товарiв, робiт, послуг) 2050 1776 4745  

Чисті понесені збитки за страховими виплатами 2070     

Валовий :       

     прибуток 2090 814 2080 

     збиток 2095 - - 

Дохід (витрати) від зміни у резервах довгострокових 
зобов’язань  

2105 - - 

Дохід (витрати) від зміни інших страхових резервів 2110 - - 

     Зміна інших страхових резервів, валова сума 2111 - - 

     Зміна частки перестраховиків в інших страхових резервах 2112 - - 

Інші операційні доходи  2120 154 56 

     Дохід від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2121 - - 

     Дохід від первісного визнання біологічних активів і с/г 
продукції 

2122 - - 

     Дохід від використання коштів, вивільнених від 
оподаткування 

2123 - - 

Адміністративні витрати 2130 654 1234 

Витрати на збут 2150 545 1204 

Інші операційні витрати 2180 358 167 

     Витрати від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2181   - 

     Витрати від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2182 
- - 

Фінансовий результат від операційної діяльності:       

     прибуток 2190       

     збиток 2195 -589 -469   
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Продовження додатку Д 

1 2 3 4 

Доход від участі в капіталі 2200 - - 

Інші фінансові доходи 2220   - 

Інші доходи 2240 296 242 

     Дохід від  благодійної допомоги 2241 - - 

Фінансові витрати 2250 - - 

Втрати від участі в капіталі 2255 - - 

Інші витрати 2270 157 102 

Прибуток (збиток) від впливу інфляції на монетарні статті 2275 - - 

Фінансовий результат до оподаткування:       

     прибуток 2290 -450 -329 

     збиток 2295 - - 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300     

Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування  2305 - - 

Чистий фінансовий результат:         

     прибуток 2350 -450 -329 

     збиток 2355 - - 

           
II. СУКУПНИЙ ДОХІД 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

1 2 3 4 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 - - 

Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 - - 

Накопичені курсові різниці 2410 - - 

Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних 
підприємств 2415 

- - 

Інший сукупний дохід 2445 - - 

Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 - - 

Податок на прибуток, пов'язаний з іншим сукупним доходом 2455 - - 

Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 - - 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460) 2465 -450 -329 

           
III. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Найменування показника 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

Матеріальні затрати 2500   6500 

Витрати на оплату праці 2505   3508 

Відрахування на соціальні заходи 2510   259 

Амортизація 2515   383 

Інші операційні витрати 2520   1914 

Разом 2550 - 12564 

           
IV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Назва статті  
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період попереднього 

року 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 - - 

Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 - - 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 - - 

Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію     2615 - - 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 - - 

           
Керівник          Загребін О.Б. 

           
Головний бухгалтер     Загребін О.Б.   
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Додаток Е 

 

ЗВІТ ПРО ЕКСПОРТНУ ДІЯЛЬНІСТЬ (ЗВІТ ПРО ДОХІД ВІД ЕКСПОРТУ) 

ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «АВАНТАЖ»              

за 2016-20220 рр.  

Звіт про експортну діяльність (Звіт про дохід від експорту) 

ТОВ «Авантаж» за 2016 рік 

 

№ Дата 
Фірма і № 

специфікації 

Кількість 

кубів 

На суму, 

грн 
штук 

1 26.01.2016 1-HEN Бельгія 20,68 348684 27 

2 02.02.2016 2-HEN Бельгія  20,66 
370727 

26 

3 02.02.2016 1-CRE 20,36 200496 16 

4 19.02.2016 3-HEN Бельгія  20,40 
364948 

26 

5 19.02.2016 1-EU Іспанія 20,79 79679 32 

6 01.03.2016 4-HEN Бельгія  20,73 406606 25 

7 01.03.2016 2-CRE 20,36 213546 16 

8 22.03.2016 5-HEN Бельгія  20,64 396316 26 

9 22.03.2016 3-CRE 20,36 217026 16 

10 29.03.2016 6-HEN Бельгія  20,64 373212 26 

11 29.03.2016 1-BEN Польша 20,21 95638 20 

12 05.04.2016 7-HEN Бельгія  20,58 429034 24 

13 14.04.2016 4-CRE 20,36 222783 16 

14 21.04.2016 8-HEN Бельгія 20,37 362984 25 

15 04.05.2016 9-HEN Бельгія  20,52 357034 26 

16 12.05.2016 5-CRE 20,36 233579 16 

17 18.05.2016 2-EU Іспанія 21,25 75147 33 

18 18.05.2016 10-HEN Бельгія  20,45 382722 26 

19 25.05.2016 2-BEN Польша 20,25 61368 20 

20 02.06.2016 11-HEN Бельгія 20,37 356836 26 

21 21.06.2016 12-HEN Бельгія  20,58 387846 24 

22 21.06.2016 6-CRE 20,36 216912 16 

23 20.07.2016 7-CRE 20,36 212883 16 

24 08.08.2016 13-HEN Бельгія 20,53 354954 25 

25 30.08.2016 14-HEN Бельгія  20,50 465967 20 
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26 07.09.2016 15-HEN Бельгія 20,69 404107 24 

27 13.09.2016 16-HEN Бельгія  20,23 438925 21 

28 20.09.2016 17-HEN Бельгія  20,27 424914 22 

29 20.09.2016 3-BEN Польша 20,19 93373 20 

30 27.09.2016 18-HEN Бельгія  20,58 433732 22 

31 30.09.2016 8-CRE 20,36 235985 16 

32 05.10.2016 19-HEN Бельгія 20,57 385660 24 

33 12.10.2016 20-HEN Бельгія  20,67 357434 24 

34 21.10.2016 21-HEN Бельгія 20,50 336301 27 

35 21.10.2016 3-EU Іспанія 21,00 68319 33 

36 25.10.2016 9-CRE 20,36 216881 16 

37 31.10.2016 22-HEN Бельгія 20,66 364883 23 

38 04.11.2016 23-HEN Бельгія  20,62 413507 22 

39 10.11.2016 24-HEN Бельгія 20,45 376819 25 

40 18.11.2016 25-HEN Бельгія  20,30 144929 27 

41 18.11.2016 4-BEN Польша 20,14 90464 20 

42 18.11.2016 10-CRE 20,36 216753 16 

43 22.11.2016 26-HEN Бельгія 20,21 370991 24 

44 02.12.2016 27-HEN Бельгія  20,50 375725 24 

45 06.12.2016 28-HEN Бельгія 20,21 377565 23 

46 09.12.2016 29-HEN Бельгія  20,27 410960 23 

47 12.12.2016 11-CRE 20,36 211945 16 

48 29.12.2016 30-HEN Бельгія 20,25 371312 25 

49 29.12.2016 31-HEN Бельгія  20,31 371997 24 

50 29.12.2016 12-CRE 20,36 217441 16 

 

Разом 1023,09 14897849 1126 

 

 

Підготувала  В.Н. Маципура 

 

Заступник директора С.П. Дергачов 
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Продовження додатку Е 

Звіт про експортну діяльність (Звіт про дохід від експорту) 

ТОВ «Авантаж» за 2017 рік 

 

№ Дата 
Фірма і № 

специфікації 

Кількість 

кубів 

На суму, 

грн 
штук 

1 11.01.2017 1-HEN Бельгія 20,56  374043 25 

2 20.01.2017 2-HEN Бельгія  20,44 
374043 

26 

3 27.01.2017 1-EU Іспанія 20,91 76717 33 

4 01.02.2017 3-HEN Бельгія 21,21 
401014 

24 

5 07.02.2017 4-HEN Бельгія 21,20 441489 23 

6 10.02.2017 1-BEN Польша 20,21 102079 20 

7 14.02.2017 1-CRE 20,36 223422 16 

8 17.02.2017 5-HEN Бельгія 20,33 382794 27 

9 17.02.2017 2-CRE 20,36 222451 16 

10 24.02.2017 6-HEN Бельгія  20,48 456549 22 

11 10.03.2017 7-HEN Бельгія  20,33 383547 24 

12 10.03.2017 3-CRE 20,36 219689 16 

13 24.03.2017 8-HEN Бельгія  20,22 405439 25 

14 07.04.2017 4-CRE 20,36 223665 16 

15 14.04.2017 9-HEN Бельгія  20,53 395354 24 

16 14.04.2017 2-BEN Польша 20,25 101041 20 

17 27.04.2017 10-HEN Бельгія  20,59 422656 24 

18 10.05.2017 11-HEN Бельгія  20,24 374191 26 

19 10.05.2017 5-CRE 20,36 224839 16 

20 12.05.2017 2-EU Іспанія 20,90 72011 33 

21 02.06.2017 12-HEN Бельгія  20,64 444711 24 

22 07.06.2017 6-CRE 20,36 228642 16 

23 08.06.2017 13-HEN Бельгія  20,13 435158 22 

24 21.06.2017 14-HEN Бельгія  20,33 455355 23 

25 30.06.2017 15-HEN Бельгія  20,23 445447 23 

26 05.07.2017 7-CRE 20,36 228558 16 

27 05.07.2017 3-BEN Польша 20,28 104670 20 

28 10.08.2017 16-HEN Бельгія  20,49 447022 24 

29 18.08.2017 17-HEN Бельгія  20,32 441574 24 
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30 30.08.2017 18-HEN Бельгія  20,53 447022 24 

31 14.09.2017 8-CRE 20,36 241738 16 

32 19.10.2017 19-HEN Бельгія  20,67 457824 24 

33 20.10.2017 9-CRE 20,36 242660 16 

34 02.11.2017 20-HEN Бельгія  20,61 531865 23 

35 08.11.2017 3-EU Іспанія 21,24 94010 34 

36 14.11.2017 21-HEN Бельгія  20,31 445447 27 

37 21.11.2017 22-HEN Бельгія  20,33 538769 22 

38 24.11.2017 10-CRE 20,36 246262 16 

39 05.12.2017 23-HEN Бельгія  20,29 457624 26 

40 28.12.2017 24-HEN Бельгія  20,31 509794 25 

 

Разом 798,15 13321202 901 

 

 

Підготувала  В.Н. Маципура 

Заступник директора  С.П. Дергачов 
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Продовження додатку Е 

 

4 

Звіт про експортну діяльність (Звіт про дохід від експорту) 

ТОВ «Авантаж» за 2018 рік 

 

№ Дата 
Фірма і № 

специфікації 

Кількість 

кубів 

На суму, 

грн 
штук 

1 05.01.2018 4-BEN Польша 20,26 119416 20 

2 02.02.2018 1-HEN Бельгія 20,24 
481003 

27 

3 22.02.2018 2-HEN Бельгія  20,43 497269 26 

4 07.03.2018 3-HEN Бельгія 20,46 
482153 

25 

5 01.06.2018 4-HEN Бельгія 20,64 479039 25 

6 03.08.2018 5-HEN Бельгія 20,40 477200 26 

7 04.08.2018 6-HEN Бельгія  20,40 506049 25 

8 28.08.2018 3-EU Іспанія  21,25 110703 34 

9 31.08.2018 7-HEN Бельгія 20,43 527605 25 

10 11.09.2018 8-HEN Бельгія 20,44 506009 25 

11 19.10.2018 9-HEN Бельгія 20,58 457805 28 

12 01.11.2018 10-HEN Бельгія 20,54 564793 23 

Разом 246,07 5209044 309 

 

 

Підготувала  В.Н. Маципура 

Заступник директора  С.П. Дергачов 
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Продовження додатку Е 

 

 

Звіт про експортну діяльність (Звіт про дохід від експорту) 

ТОВ «Авантаж» за 2019 рік 

 

№ Дата 
Фірма і № 

специфікації 

Кількість 

кубів 

На суму, 

грн 
штук 

1 10.01.2019 1-HEN Бельгія 19,32 48538 24 

2 10.01.2019 1-ВЕМ Польща 20,18 59982 20 

3 16.01.2019 2-HEN Бельгія 20,58 50604 25 

4 01.02.2019 3-HEN Бельгія 20,53 48835 26 

5 05.03.2019 4-HEN Бельгія 20,21 281431 25 

6 22.03.2019 5-HEN Бельгія 20,29 151731 23 

7 11.04.2019 1-EU Іспанія 21,25 80023 34 

8 08.05.2019 6-HEN Бельгія 20,47 49009 24 

9 30.05.2019 7-HEN Бельгія 20,60 465110 25 

10 31.07.2019 8-HEN Бельгія 20,55 432765 25 

11 27.08.2019 9-HEN Бельгія 20,69 487449 23 

12 27.09.2019 10-HEN Бельгія 20,60 428138 26 

13 04.12.2019 11-HEN Бельгія 20,52 434390 24 

Разом 265,79 3018005 324,00 

 

 

Підготувала  В.Н. Маципура 

Заступник директора  С.П. Дергачов 
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Продовження додатку Е 

Звіт про експортну діяльність (Звіт про дохід від експорту) 

ТОВ «Авантаж» за 2020 рік 

 

№ Дата 
Фірма і № 

специфікації 

Кількість 

кубів 

На суму, 

грн 
штук 

1 22.01.2020 1-HEN Бельгія 20,30 442807 25 

2 27.02.2020 2-HEN Бельгія 20,51 437776 28 

3 07.04.2020 3-HEN Бельгія 20,30 424417 31 

4 23.09.2020 1-Нідерланди 10,15 248090 14 

5 25.11.2020 1-Чехія 5,51 101998 6 

Разом 76,77 1655088 104,00 

 

 

Підготувала  В.Н. Маципура 

Заступник директора  С.П. Дергачов 
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Додаток Ж 

 

 

 

Рисунок 1. Виявлені порівняльні переваги продукції деревообробної промисловості України із країнами 

світу 

Джерело: побудовано автором на основі даних [27] 
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Додаток К 

 

Контракт на поставку ТОВ «Авантаж» стільниці дерев’яної до Нідерландів 

 

Contract No.4 

 

Ridderker May 25, 2022 

 

Avantazh Limited Liability Company (Ukraine) 

hereinafter referred to as the "Seller" represented 

by the director Mr. Alexander Borisovich 

Zagrebin, and the company "Nedwood Benelux 

B.V", hereinafter referred to as the "Buyer" 

represented by the director Peter J.L. Verhulenna, 

hereinafter collectively referred to as the 

"Parties", and individually as the "Party", have 

entered into this Contract as follows: 

Контракт №4 

 

Ріддеркер "22" травня 2022 р. 

 

Товариство з обмеженою відповідальністю 

«Авантаж» (Україна) надалі називається 

«Продавець» в особі директора пана Загребіна 

Олександра Борисовича, та компанія 

«Nedwood Benelux B.V», що називається 

надалі «Покупець» в особі директора Пітера 

Дж.Л. Ферхуленна, разом надалі іменовані 

«Сторони», а окремо «Сторона» уклали цей 

Контракт про наступне 

1. Subject of the contract 

1.1 The Seller sells, and the Buyer buys, under the 

terms of this Contract, glued furniture board 

(consisting of solid solid wood lamellas) edged 

sawn timber, referred to as “Goods”, in 

assortment, quality, quantity and at prices agreed 

with the Annexes to this Contract, which are its 

integral part 

1. Предмет договору 

1.1 Продавець продає, а Покупець купує на 

умовах даного Контракту  стільницю 

дерев’яну виду А/В (що складається з цільних 

ламелів з масивної деревини) обрізний 

пиломатеріал, далі за текстом «Товар», 

асортимент за цінами погоджено Додатками 

до цього Контракту, які є його невід'ємною 

частиною 

1.2 Delivery of the Goods under this Contract is 

carried out in separate batches on the basis of the 

written orders of the Buyer, transmitted by fax or 

e-mail, which indicates the range, quantity and 

also the production time of the Goods (date of 

readiness of the Goods for shipment) for each 

individual batch of the Goods 

1.2 Постачання Товару за цим Контрактом 

здійснюється окремими партіями на підставі 

письмових замовлень Покупця, переданого 

факсом або електронною поштою, де 

вказується асортимент, кількість і також 

термін виробництва Товару (дата готовності 

Товару до відвантаження) для кожної окремої 

партії. 

1.3 Before shipment, the Seller must provide the 

Buyer with an accurate specification of the 

consignment of the Goods ready for shipment for 

the Buyer's approval 

1.3 Перед відвантаженням Продавець повинен 

надати Покупцеві точну специфікацію партії 

Товару готової до відвантаження на 

затверджений Покупця 

1.4 The Seller undertakes to deliver the Goods 

under this Contract in accordance with the 

requirements of the EUTR and bears full 

responsibility for the legal origin of the Goods 

and undertakes to immediately provide, at the 

request of the Buyer, the documents necessary to 

confirm the Goods 

 

 

 

 

1.4 Продавець зобов'язується постачати Товар 

за цим Контрактом відповідно до вимог EUTR 

і несе повну відповідальність за легальність 

походження Товару та зобов'язується негайно 

надати на вимогу Покупця документи, 

необхідні для підтвердження Товару. 
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2. Product quality 

2.1 The quality characteristics of the Goods must 

comply with the requirements specified in the 

Annexes to this Contract 

2. Якість товару 

2.1 Якісні характеристики Товару повинні 

відповідати вимогам, зазначеним у Додатках 

до цього Контракту 

2.2 Marking and packaging of the Goods are 

specified in the Annexes to this contract 

2.2 Маркування та упаковка Товару 

обумовлюються у Додатках до цього 

контракту 

2.3 The Seller must ensure proper storage 

conditions for the Goods. It is not allowed to store 

the Goods outside specially designated areas. 

Storage rooms must provide constant natural 

ventilation 

2.3 Продавець повинен забезпечити належні 

умови зберігання Товару. Не допускається 

зберігання Товару поза спеціально 

відведеними приміщеннями. Приміщення для 

зберігання повинні забезпечувати постійну 

природну вентиляцію 

3. Prices of the Goods and the total value of 

the Contract 

3.1. All prices for goods are specified in the 

Seller's proposals and are indicated in Euro. 

3. Ціни Товару та загальна вартість 

Контракту 

3.1. Всі ціни на товари обговорюються в 

пропозиціях Продавця та позначаються в 

Євро. 

3.2. The total cost of the Contract 45 000 Euro 

and remains the same even if the Seller changes 

prices during the term of the Contract. 

3.2. Загальна вартість Контракту 45 000 євро і 

залишається незмінною, навіть якщо 

Продавець змінює ціни протягом терміну дії 

Контракту. 

4. Terms of delivery 

4.1 Delivery under this Contract is carried out on 

the terms of CIP Odessa region, town. Savran, st. 

Cathedral 123, Ukraine (according to 

INCOTERMS 2020) 

4. Умови постачання 

4.1 Постачання за цим Контрактом 

здійснюється на умовах CIP Одеська обл., смт. 

Саврань, вул. Соборна 123, Україна (згідно з 

ІНКОТЕРМС 2020) 

4.2 The term of production of each batch of the 

Goods (the date of readiness of the batch of the 

Goods for shipment) is indicated in the written 

orders of the Buyer 

4.2 Термін виробництва кожної партії Товару 

(дата готовності партії Товару до 

відвантаження) вказується у письмових 

замовленнях Покупця 

4.3. In case of violation by the Seller of the 

production of a batch of Goods, the Buyer has the 

right to cancel the order. At the same time, the 

costs associated with the production, storage of 

goods manufactured to fulfill the conditions of 

this Contract are not compensated to the Seller. 

4.3. У разі порушення Продавцем 

виробництва партії Товару Покупець має 

право анулювати замовлення. При цьому 

витрати, пов'язані з виробництвом, 

зберіганням виготовленого для виконання 

умов цього Контракту не компенсуються 

Продавцю 

4.4. The date of shipment of a consignment of 

Goods is considered to be the execution of a 

customs declaration 

4.4. Дата відвантаження партії Товару вважає 

оформлення митної декларації 

4.5. The date of receipt of the Goods by the Buyer 

and the date of unloading is the corresponding 

mark on the international waybill of the FMC. 

4.5. Датою надходження Товару Покупцю та 

датою розвантаження вважається відповідна 

позначка на міжнародній товаротранспортній 

накладній ЦМР 

4.6. The Seller is obliged to ensure the loading of 

the Goods into the vehicle provided and the 

customs clearance of the Goods for export within 

24 hours from the moment the vehicle arrives for 

loading 

4.6. Продавець зобов'язаний забезпечити 

завантаження Товару в транспортний засіб  та 

митне оформлення товару на експорт 

протягом 24 годин з моменту прибуття 

транспортного засобу на завантаження. 

4.7. If the loading of the vehicle and customs 

clearance have not been carried out within 24 

4.7. У разі, якщо навантаження транспортного 

засобу та митне оформлення не були здійснені 
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hours from the arrival of the vehicle for loading, 

the Seller will reimburse the damage caused by 

the Carrier for downtime. 

протягом 24 годин з моменту прибуття 

транспортного засобу під завантаження, 

Продавець буде відшкодовувати збитки, які 

пред’явить Перевізник за простой. 

5. Payment terms and payment currency 

5.1. The currency of payment under this contract 

is EURO. 

5. Умови розрахунків та валюта платежу 

5.1. Валютою платежу за цим контрактом є 

ЄВРО. 

5.2. 20% of the total amount of the invoice is paid 

by the Buyer in Euro by bank transfer to the 

Seller's account within 3 (three) banking days 

from the date of receipt of the invoice by the 

Seller. 

5.2. 20% від загальної суми рахунку-фактури 

оплачується Покупцем в Євро шляхом 

банківського переказу на рахунок Продавця 

протягом 3-х (трьох) банківських днів з 

моменту отримання рахунку-фактури 

Продацем.  

5.3. 80% of the total amount of the contract is 

carried out by the buyer within 14 (fifteen) 

working days from the date of delivery of the 

consignment of the Goods to the warehouse of the 

Buyer in the EU and unloading. 

5.3. 80% від загальної суми рахунку-фактури 

здійснюється Покупцем протягом 14 

(п'ятнадцяти) робочих днів з моменту 

доставки партії Товару на склад Покупця до 

ЄС та розвантаження. 

5.4. The Buyer's bank fees are paid by the Buyer. 

Commissions of the Seller's bank and 

correspondent banks are paid by the Seller 

5.4. Комісії банку Покупця сплачує Покупець. 

Комісії банку Продавця та банків 

кореспондентів оплачує Продавець 

6. Control of the Goods and possible disputes 

 

6.1. The detected defects in the quality and / or 

quantity of the Goods are confirmed by the Buyer 

with a written complaint to the Seller, sent by fax 

or e-mail (e-mail). 

6. Контроль за Товаром та можливі 

заперечення 

6.1. Виявлені недоліки за якістю та/або 

кількістю Товару Покупець підтверджує 

письмову рекламацію на адресу Продавця, 

надісланої факсом або електронною поштою 

(e-mail). 

6.2. The Seller reimburses the Buyer for the cost 

of the defective and/or underdelivered Goods 

according to the Buyer's choice by reducing the 

cost of the Goods (discounts) upon delivery of the 

next batch of the Goods within the time agreed 

with the Buyer, or by reducing the invoice amount 

by the cost of the defective and/or underdelivered 

Goods by issuing a credit -notes and, if payment 

has already been received from the Buyer, by 

issuing a credit note and transferring to the 

Buyer's account an amount in Euro equal to the 

value of the defective Goods and / or equal to the 

value of the underdelivered Goods (shortage), 

within 5 (five) working days from the date of 

receipt of the complaint from the Buyer. 

6.2. Продавець відшкодовує Покупцю вартість 

бракованого та/або недопоставленого Товару 

відповідно до вибору Покупця за допомогою 

зниження вартості Товару (знижки) при 

поставці наступної партії Товару у строки, 

погоджені з Покупцем, або за рахунок 

зменшення суми рахунку-фактури на вартість 

бракованого та/або недопоставленого Товару 

за допомогою виставлення кредиту -ноти та, 

якщо оплата вже була отримана від Покупця, 

за допомогою виставлення кредит-ноти та 

перерахування на рахунок Покупця суми в 

Євро, що дорівнює вартості бракованого 

Товару та/або рівної вартості 

недопоставленого Товару (нестачі), протягом 

5 ти (п'яти) робочих днів з отримання 

рекламації від Покупця. 

 

6.3. If it is necessary to call representatives of the 

Chamber of Commerce and Industry of the 

Buyer's country or another authorized 

organization to confirm the deficiencies in the 

quality and / or quantity of the delivered Goods, 

6.3. У разі необхідності виклику 

представників Торгово-промислової палати 

країни Покупця або іншої уповноваженої 

організації для підтвердження недоліків 

якості та/або кількості поставленого Товару, 
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the costs associated with calling these 

representatives are paid by the Seller. 

витрати, пов'язані з викликом цих 

представників, сплачуються Продавцем. 

7. Force majeure 

7.1. In the event of the impossibility of fulfillment 

by any of the Parties of obligations under this 

Contract, namely: fire, natural disaster, war, 

military operations of any nature, blockade, 

strike, prohibition of export or import, or other 

circumstances beyond the control of the Parties, 

the deadline for fulfilling obligations under this 

Contract is postponed in proportion to the time 

during which such circumstances will operate. 

7. Форс-мажорні обставини 
7.1. У разі настання обставин неможливості 

виконання будь-якої зі Сторін зобов'язань за 

цим Контрактом, а саме: пожежі, стихійного 

лиха, війни, військових операцій будь-якого 

характеру, блокади, страйку, заборони 

експорту чи імпорту або інших, незалежних 

від Сторін обставин, термін виконання 

зобов'язань за цим Контрактом відсувається 

пропорційно часу, протягом якого діятимуть 

такі обставини. 

7.2. If force majeure circumstances continue for 

more than three months, then each of the Parties 

will have the right to refuse further performance 

of the obligation under this contract, and in this 

case, neither party will have the right to reimburse 

the other Party for possible losses. 

7.2. Якщо форс-мажорні обставини 

триватимуть понад три місяці, то кожна із 

Сторін матиме право відмовитися від 

подальшого виконання зобов'язання за цим 

контрактом, і в цьому випадку жодна із сторін 

не матиме права на відшкодування іншою 

Стороною можливих збитків. 

7.3. The Party, for which the impossibility of 

fulfilling the obligation under this Contract has 

arisen due to the above circumstances, must 

immediately notify the other Party of the 

occurrence and termination of these 

circumstances. 

7.3. Сторона, для якої утворилася 

неможливість виконання зобов'язання за цим 

Контрактом через вищезгадані обставини, 

повинна негайно повідомити іншу Сторону 

про настання та припинення цих обставин. 

8. Arbitration 

8.1. The Parties will take all measures to resolve 

disputes and disagreements that may arise from 

this Contract or in connection with it, through 

negotiations. 

8. Арбітраж 

8.1. Сторони вживають усіх заходів щодо 

вирішення спорів та розбіжностей, які можуть 

виникнути з цього Контракту або у зв'язку з 

ним шляхом переговорів. 

8.2. If the Parties fail to reach agreement, disputes 

and disagreements that may arise from this 

Contract or in connection with it shall be subject 

to consideration in the International Commercial 

Arbitration Court at the Ukrainian Chamber of 

Commerce and Industry. The Parties agree that 

the rules of the International Commercial 

Arbitration Court at the Ukrainian Chamber of 

Commerce and Industry will be applied in the 

dispute resolution process. The arbitration will 

consist of one arbitrator. This Contract is 

governed by the substantive law of Ukraine. The 

language of the arbitration will be English. 

8.2. У разі не досягнення Сторонами згоди, 

суперечки та розбіжності, які можуть 

виникнути з цього Контракту або у зв'язку з 

ним, підлягати розгляду у Міжнародному 

комерційному арбітражному суді при 

Торгово-промисловій палаті України. 

Сторони погоджуються з тим, що у процесі 

вирішення спорів застосовуватиметься 

регламент Міжнародного комерційного 

арбітражного суду при Торгово-промисловій 

палаті України. Арбітраж складатиметься з 

одного арбітра. Цей Контракт регулюється 

матеріальним правом України. Мовою 

арбітражного розгляду буде англійська мова. 

8.3. The decisions of this court for both Parties 

will be considered final and binding. 

8.3. Рішення цього суду для обох Сторін 

вважатиметься остаточним та обов'язковим. 

8.4. In cases not provided for by this Contract, the 

Parties will be guided by the current legislation of 

Ukraine. 

8.4. У випадках, не передбачених цим 

Контрактом, Сторони керуватимуться чинним 

законодавством України. 

8.5. The language of all correspondence and 

arbitration will be English. 

8.5. Мовою всього листування та 

арбітражного розгляду буде англійська мова. 
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8.6. The guilty Party undertakes to reimburse the 

other Party for all legal costs and attorney's fees 

8.6. Винна Сторона зобов'язується 

відшкодувати іншій Стороні всі судові 

витрати та витрати на адвокатські послуги. 

9. Other terms. 

9.1. This Contract, all changes, annexes and 

additions to this contract, which are its integral 

part, will be valid provided that they are made in 

writing and signed by authorized representatives 

of both Parties and can be sent by fax or e-mail 

(e-mail). 

 

9. Інші умови. 

9.1. Цей Контракт, всі зміни, додатки та 

доповнення до цього контракту, які є його 

невід'ємною частиною, будуть дійсні за 

умови, якщо вони вчинені в письмовій формі 

та підписані уповноваженими 

представниками обох Сторін та можуть бути 

передані факсом чи електронною поштою (e-

mail). 

9.2. Copies of this Contract, amendments, 

annexes and additions to it, documents under this 

Contract, transmitted by fax or (e-mail), have 

legal force until the receipt of the original. 

9.2. Копії цього Контракту, змін, додатків та 

доповнень до нього, документів за цим 

Контрактом, передані факсом або (e-mail), 

мають юридичну силу до моменту отримання 

оригіналу. 

9.3. This Contract is drawn up in Russian and 

English, in two copies, having the same legal 

force, one for each Party, the texts of which are 

identical. In the event of a discrepancy between 

the English and Russian versions, the English 

version will take precedence. 

9.3. Цей Контракт складено російською та 

англійською мовами, у двох примірниках, що 

мають однакову юридичну силу, по одному 

для кожної Сторони, тексти яких ідентичні. У 

разі невідповідності версій англійською 

мовою та російською мовою, версія 

англійською буде мати перевагу. 

9.4. Neither Party may transfer its obligations and 

rights arising from the Contract to third parties 

without the written consent of the other Party. 

9.4. Жодна із Сторін не може передати свої 

обов'язки та права, що випливають із 

Контракту, третім особам без письмової згоди 

іншої сторони. 

9.5. For each consignment of Goods the Seller 

undertakes to provide documents for the Goods, 

including documents required for customs 

inspection in the EU 

9.5. На кожну партію Товару Продавець 

зобов'язується надати документи на Товар, 

включаючи документи, необхідні для митної 

перевірки на території ЄС 

9.6. This Contract comes into force from the date 

of its signing and is valid until May 25, 2022, and 

in terms of outstanding obligations - until they are 

fully fulfilled. 

9.6. Цей Контракт набирає чинності з дати 

його підписання та діє до «25» травня 2022 р., 

а щодо невиконаних зобов'язань – до повного 

їх виконання. 

Addresses and bank details of the parties 

 

Salesman 

LLC "AVANTAGE" 

GRPOU code 31202855 

Jur. address: 07354, Ukraine, Kyiv region 

Vyshgorodsky district, with. New Petrivtsi, st. 

Field, 4. 

Production: 66200 Odessa region, p. Savran, st. 

Cathedral, 123 

E-mail: ab@avant.net.ua 

 

BENEFICIARY'S BANK: Raiffeisen Bank Joint 

Stock Company, Kyiv, Ukraine 

UA07380850000000026001114926 

Адреси та банківські реквізити сторін 

 

Продавець 

ТОВ «АВАНТАЖ» 

Код ДДРПОУ 31202855 

Юр. адреса: 07354, Україна, Київська область 

Вишгородський район, с. Нові Петрівці, вул. 

Польова, 4. 

Виробництво: 66200 Одеська обл., пп. 

Саврань, вул. Соборна, 123 

E-mail: ab@avant.net.ua 

 

BENEFICIARY'S BANK: Raiffeisen Bank Joint 

Stock Company, Kyiv, Ukraine 

UA07380850000000026001114926 
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SWIFT/AVALUAUKXXX SWIFT/AVALUAUKXXX 

Buyer 

Nedwood Benelux B.V. 

Chamber of Commerce: 67739458 

VAT: NL857155970B01 

Pelikaan 67, 2986 TC Ridderkerk, the 

Netherlands 

E-mail: pieter@nedwoodbv.com 

 

Bank Details: Raiffeisen Bank International AG, 

Vienna, 

Corr. acc. №55022305 

SWIFT/RZBAATWW 

Покупець 

Nedwood Benelux B.V. 

Торгова палата: 67739458 

ПДВ: NL857155970B01 

Pelican 67, 2986 TC Knights Church, 

Нідерланди 

Електронна пошта: pieter@nedwoodbv.com 

 

Банківські реквізити: Raiffeisen Bank 

International AG, Відень, 

Доп. №55022305 

SWIFT/RZBAATWW 
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Додаток Л 

Рахунок-фактура до контракту 

 

 

ТОВ «АВАНТАЖ» 07354, Київська область, Вишгородський район 

с. Нові Петрівці вул. Польова, 4 
Відокремлений виробничий структурний підрозділ 

ТОВ «АВАНТАЖ» - 66200 с.м.т. Соврань, 

вул. Соборна, 123, тел/факс (04865)32761 

The Seller, address  The Buyer 

ТОВ «АВАНТАЖ»  

вул. Польова, 4, с. Нові Петрівці 

Вишгородський район Київська область 

LLC AVANTAZH 

Polova street, 4, Novi Petrivtsi 

Vyshhorod district, Kyiv region 

07354, Ukrain 

Buyer 

Nedwood Benelux B.V. 

Chamber of Commerce: 67739458 

VAT: NL857155970B01 

Pelikaan 67, 2986 TC Ridderkerk, the Netherlands 

Document Type/Документ INVOICE/Рахунок-фактура №37 від 10.06.2022р. 

Ref.Contact/Контракт: Contact №4 of 25.05.2022. 

Description/назва товару: сontinuous lamella edge glued panels oak 

Country of origin/Країна 

походження 

Ukraine/Україна Виробник ТОВ «АВАНТАЖ» 

Quality 

Сорт 

Dimension: 

Розміри, мм 

N.: 

Штук 

Volume 

Кіль-ть, м2 

Price EUR m2 

Ціна в євро за м2 

Total EUR 

Сума євро 

А/В 40 650 900 276 157,20 90 14148 

А/В 40 650 1000 104 65,82 90 5924 

А/В 40 650 1100 92 64,06 90 5766 

А/В 40 650 1200 68 51,64 90 4648 

А/В 40 650 1300 196 161,27 90 14514 

Total/Всього:    736 500,00  45000 

Net. Weight, kg/Вага нетто, кг 20697 Вага Брутто, кг/ 21669 

Вологість 8% Щільність 720 кг/м3  

DELIVERY/Умови поставки :CIP 123, Sobornaya Str., Sarvan village Odessa region, Ukraine 

TRUCK NO./№ автотранспорту АА4995МХ RIM. АА5611ХІ 

PAYMENT/Оплата :S.W.I.F.T. 14 DATE OF SHIPMENT/ 14 днів від дати отримання товару 

OUR BANK/ 

БАНК 

: Raiffeisen Bank Joint Stock Company, 

Leskova str. 9, KYIV, Ukraine 

: Acc. N0. UA07380850000000026001114926 SWIFT/AVALUAUKXXX 

CORRESPONDENT 

BANK 

: Raiffeisen Bank International AG, Vienna, Corr.acc. №55022305 

:SWIFT/RZBAATWW 

BENEFICIARY : LLC AVANTAZH UKRAIN, Novi Petrivtsi, Polova street, 4  

 

 

 

Заступник директора _____________ ДЕРГАЧОВ Ігор 

 

 

 




