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ВСТУП

Характерною  особливiстю  сучасного  розвитку  економiки  України  є

глобальнi  економiчнi  перетворення  в  сферi  виробництва  на  основi  ринкових

вiдносин.  Ринковi  вiдносини  вимагають  перегляду  системи  бухгалтерського

облiку,  одним  iз  центральних  елементiв  яких  є  облiк  доходiв.  Сучаснi  умови

господарювання  вимагають  вирiшення  цiлого  ряду  нерозв’язних  облiкових

питань.  Зокрема,  це  теоретичнi  та  методологiчнi  аспекти  облiку  доходiв

операцiйної дiяльностi пiдприємства. 

Актуальнiсть теми зумовлена тим, що основною метою дiяльностi  будь-

якої  пiдприємницької  структури  є  одержання  найбiльшого  прибутку,  що

безпосередньо  залежить  вiд  величини  отримуваних  доходiв. Розмiр  отриманих

доходiв  визначає  економiчну  стратегiю  пiдприємства  з  питань  управлiння

матерiальними ресурсами та витратами, персоналом пiдприємства i оплатою його

працi, податковою, iнвестицiйною, дивiдендною  полiтикою пiдприємства. Отже,

доходи пiдприємства незалежно вiд галузi дiяльностi, форми власностi та iнших

факторiв набувають особливо важливого, ключового значення.

Категорiя доходу є однiєю з найскладнiших в економiчнiй науцi. Вона була

предметом широких дискусiй  серед представникiв  рiзних економiчних шкiл та

напрямкiв, що знаходить своє вiдображення в наукових працях багатьох сучасних

дослiдникiв. У вiтчизнянiй та iноземнiй лiтературi  та наукових виданнях облiку

доходiв  придiляється  значна  увага.  Так,  Б.Нiдлз  висвiтлює  основнi  концепцiї

облiку  доходiв  i  витрат.  К.Друрi  та  А.Апчерч,  як  i  багато  iноземних  авторiв

аналогiчних  праць,  велику  увагу  придiляють  технiчнiй  сторонi  органiзацiї  i

ведення  облiку  на  пiдприємствi.  Значний  внесок  у  розвиток  теорiї

бухгалтерського облiку, зокрема дослiдження питань облiку доходiв i фiнансових

результатiв дiяльностi, зробили українськi вченi: О.С. Бородкiн, Ф.Ф. Бутинець,

Б.I. Валуєв, А.М. Герасимович, З.В. Гуцайлюк, М.Я. Дем’яненко, Г.Г. Кiрейцев,
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М.М.  Коцупатрий,  М.В.  Кужельний,  В.Г.  Лiнник,  В.Б.  Моссаковський,  Ю.I.

Осадчий, П.Т. Саблук, В.В. Сопко, Л.К. Сук, М.Г. Чумаченко, Л.С. Шаткiвська,

В.П.  Ярмоленко  та  iншi.  У  вiтчизнянiй  лiтературi  звертається  увага  як  на

методичнi, так i на практичнi проблеми забезпечення точностi облiку доходiв. 

Велику увагу питанням, пов’язаним з облiком доходiв, придiляє й держава.

Це  вiдображено  в  Законах  України,  Постановах  Кабiнету  Мiнiстрiв  України,

положеннях (стандартах) бухгалтерського облiку та iнших нормативно-правових

актах. Проте, незважаючи на таку увагу до питань облiку доходiв з боку держави

та  науковцiв,  облiк  доходiв  продовжує  залишатися  тiєю  галуззю  облiку,  де

найчастiше зустрiчаються рiзного роду порушення та зловживання.

Гіпотезою даної  роботи є  припущення,  що удосконалення організаційно-

метоличних  підходів  до  обліку  доходів  дозволить  підвищити  толерантність

облікової інформації для прийняття управлінських рішень.         

Метою роботи  є  обґрунтування  теоретичних  основ  й  організаційно-

методичних  підходів  та  розробка  практичних  рекомендацій  щодо  обліку,

оподаткування  та  аналізу  доходів  операційної  діяльності  промислового

підприємства. 

       Вiдповiдно  мети  у  дипломнiй  роботi  поставленi  та  пiдлягають

розв’язанню наступнi завдання:

 розглянути економічну сутність та класифікацію доходів операційної

діяльності промислового підприємства;

 провести огляд та аналіз нормативної бази і спеціальної літератури з

теми дослідження;

 дослідити  передумови  організації  та  методології  обліку,

оподаткування та аналізу доходів операційної діяльності у ТОВ "Спекл";

 проаналізувати  організацію  обліку  доходів  операційної  діяльності

промислового підприємства;

 дослідити  фінансовий  облік  та  оподаткування  доходів  операційної

діяльності промислового підприємства;
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 дослідити облік доходів операційної діяльності у системі прийняття

управлінських рішень;

 визначити  джерела,  основні  показники  та  методи  аналізу  доходів

операційної діяльності промислового підприємства;

 дослідити  організацію  аналізу  доходів  операційної  діяльності

промислового підприємства;

 визначити  методику  аналізу  доходів  операційної  діяльності

промислового підприємства.

Основні показники фінансово-господарської діяльності ТОВ «Спекл» та їх

динаміка за попередні п’ять років наведено у додатку А.

Об’єктом  дослiдження  являється   процес  формування  інформації  щодо

обліку,  оподаткування  та  аналізу  доходів  операційної  діяльності  промислового

підприємства.  

Предметом виступає сукупність теоретичних та організаційно-методичних

аспектів  обліку,  оподаткування  та  аналізу  доходів  операційної  діяльності  ТОВ

«Спекл».

У  дипломнiй  роботi використанi загальнонауковi методи,  заснованi на

системному пiдходi щодо розкриття питань теорiї, методики й органiзацiї облiку

доходiв вiд операцiйної дiяльностi на пiдприємствi, а саме:

 порiвняння;

 аналiз;

 синтез;

 монографiчний метод;

 абстрактно-логiчний метод;

 хронологiчне спостереження.

В  процесi  проведення  дослiджень  i  при  оформленнi  їх  результатiв

використана  чинна  нормативно-законодавча  база  з  питань  юридичного  стану

пiдприємств,  органiзацiї  фiнансово-аналiтичної  роботи,  формування  кiнцевих

результатiв дiяльностi, порядку облiку i звiтностi пiдприємств.
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При пiдготовцi дипломної роботи використано: первинна документацiя та

фiнансова звiтнiсть ТОВ «Спекл», нормативно-законодавчi документи, навчальну,

наукову та методичну лiтературу, публiкацiї вiтчизняних та зарубiжних вчених,

данi фiнансової та статистичної звiтностi дослiджуваного пiдприємства.

Наукова  новизна одержаних  результатiв  полягає  в  обґрунтуваннi

пропозицiй  щодо  удосконалення  облiку  доходiв  вiд  операцiйної  дiяльностi,

розробцi  практичних  рекомендацiй  щодо  оптимiзацiї  системи  управлiння

доходами вiд операцiйної дiяльностi на дослiджуваному пiдприємствi. 

Практичне  значення одержаних  результатiв  полягає  у  можливостi

застосування  наданих  у  магiстерськiй  роботi  пропозицiй  щодо  вдосконалення

облiку доходiв вiд операцiйної дiяльностi у дiяльностi ТОВ «Спекл».

Публікації. За  підсумками  роботи  опубліковано  одну  наукову  працю

загальним обсягом 0,3 друкованих аркушів.

Структура та обсяг роботи. Робота складається з вступу, трьох розділів,

висновків, списку використаних джерел та додатків. Основний зміст викладено на

95  сторінках  друкованого  тексту.  Робота  містить  16 таблиць  та   4 рисунка,

додатки на 60 сторінках. Список використаних джерел включає 141 джерело.



7

РОЗДIЛ 1 

ТЕОРЕТИЧНI ОСНОВИ ОБЛIКУ, ОПОДАТКУВАННЯ I АНАЛIЗУ

ДОХОДIВ ОПЕРАЦIЙНОЇ ДIЯЛЬНОСТI ПРОМИСЛОВОГО

ПIДПРИЄМСТВА

1.1. Економiчна сутнiсть та класифiкацiя доходiв операцiйної 

дiяльностi промислового пiдприємства

Дохiд  пiдприємства  являє  собою  один  з  головних  узагальнюючих

показникiв фiнансово-господарської дiяльностi пiдприємства. Отримання доходiв

– виручки вiд реалiзацiї продукцiї (робiт, послуг) – свiдчить про те, що продукцiя

пiдприємства знайшла свого споживача, що вона вiдповiдає вимогам та попиту

ринку за цiною, якiстю, iншими технiчними функцiональними характеристиками

та властивостями.

Отримання доходiв створює основу для самофiнансування пiдприємства за

умови,  що  їх  розмiр  достатнiй  для  покриття  витрат  пiдприємства  з  реалiзацiї

товарiв  та  iнших  видiв  дiяльностi,  виконання  зобов’язань  перед  бюджетом  та

утворення чистого прибутку.

Термiн «дохiд» (з  англ.  income) – це приплив активiв,  внаслiдок певного

виду  дiяльностi.  Фiнансовий  стан  кожного  господарюючого  суб’єкта

характеризується  тим,  як  розмiщенi його  кошти  та  з  яких  джерел  вони

формуються.  Дохiд  пiдприємства  позицiонує  собою  одну  з  основних

узагальнюючих  категорiй  фiнансово-господарської  дiяльностi пiдприємства.

Згiдно iз законодавством України всi суб’єкти ринку здiйснюють свою дiяльнiсть

з метою отримання доходу (прибутку). 

У  системi  облiку  iнформацiя  про  доходи  є  надзвичайно  цiнною,  тому

необхiдно постiйно удосконалювати технiку, методику та органiзацiю облiку як

основного  джерела  iнформацiї  про  доходи  пiдприємства  та  формування

фiнансового результату.
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Вченi  багатьох  країн  свiту,  незалежно  вiд  перiоду  їх  творчостi,

висвiтлювали категорiю доходу в найрiзноманiтнiших її аспектах. Незважаючи на

вiдмiннi напрями їх наукових дослiджень, поняття "дохiд" траплялось у працях

майже всiх дослiдникiв.  Ця категорiя  була предметом широких дискусiй серед

представникiв  рiзних економiчних шкiл i  течiй  (Дод. Б).  Це свого часу визнав

один iз свiтових авторитетiв у цiй сферi – вiдомий англiйський економiст Джон

Рiчард Хiкс, який зазначав,  що багато вчених викликали один в одного (та й у

самих  себе)  певне  замiшання,  приймаючи  рiзнi  визначення  доходу,  що  були

досить суперечливими та не цiлком задовiльними.

Багато  вчених-економiстiв  присвятили  свою  увагу  дефiнiцiї  «дохiд»,

зокрема її сутнiсть наведено з рiзних точок зору у табл. 1.1. Частково розбiжнiсть

у тлумаченнi сутностi доходу пояснюється широкою сферою його застосування

на макро- i мiкрорiвнях (нацiональний дохiд, дохiд держави, дохiд пiдприємства,

дохiд сiм'ї тощо).

Таблиця 1.1

Визначення поняття доходу вченими

Автор

(джерело)
Сутнiсть поняття «дохiд пiдприємства»

Блонська В.I.

Дохiд пiдприємства – це надходження, одержанi внаслiдок

його господарської дiяльностi за певний перiод часу у виглядi

економiчних вигод, отриманих внаслiдок використання у

господарському процесi залучених для цього економiчних

ресурсiв в умовах прийнятного рiвня пiдприємницького

ризику [2]

Бутинець Ф.Ф.

Як економiчна категорiя дохiд (виручка) є потоком грошових

коштiв та iнших надходжень за певний перiод, отриманий вiд

продажу продукцiї, товарiв, робiт, послуг

[1, с.524]
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Автор

(джерело)

Сутнiсть поняття «дохiд пiдприємства»

Вознюк Г.,

Загороднюк А.

Дохiд – 1) рiзниця мiж виторгом з реалiзацiї продукцiї, робiт

та послуг i вартiстю матерiальних витрат на виробництво та

збут цiєї продукцiї. До матерiальних витрат у визначеннi

доходу зараховують вартiсть використаних у процесi

виробництва матерiалiв, виробiв, конструкцiй, палива та

енергiї, а також амортизацiйних вiдрахувань, кошти на

соцiальне страхування та iн. виплати. Доходи пiдприємства

вiдрiзняються вiд прибутку на суму заробiтної плати

працiвникiв: дохiд дорiвнює сумi прибутку i заробiтної плати

працiвникiв; 2) грошовi або матерiальнi цiнностi, отриманi вiд

виробничої, комерцiйної, посередницької та iншої дiяльностi

(виторг) [4, с. 363]

Камiнська Т.Г

Доходами органiзацiї визнаються збiльшення економiчних

вигод протягом звiтного перiоду внаслiдок надходження

активiв i / або пiдвищення їх вартостi, i / або зменшення

зобов'язань, якi приводять до збiльшення капiталу органiзацiї,

за винятком внескiв власникiв [5]

Продiус Ю.I.

Дохiд – це виручка вiд реалiзацiї продукцiї (робiт, послуг) за

вирахуванням матерiальних витрат. Вiн є грошовою формою

чистої продукцiї пiдприємства, тобто охоплює оплату працi та

прибуток [3, с. 254-255]

Соколов О. Поняття приватногосподарського доходу обов'язково

передбачає певну затрату, необхiдну для його одержання,

дохiд завжди є винагородою або платою за певну
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господарську дiяльнiсть або надану послугу. [6]

Розглянемо визначення термiну «дохiд» вiдповiдно до П(С)БО та МСБО.

Вiдповiдно до МСБО 18 "Дохiд", доходом визнається валове надходження

економiчних  вигод  протягом  певного  перiоду,  що  виникає  в  ходi  звичайної

дiяльностi  суб'єкта  господарювання,  коли  власний  капiтал  зростає  внаслiдок

цього надходження, а не внаслiдок внескiв учасникiв капiталу [8].

Дохiд, згiдно iз П(С)БО 15 "Дохiд", визнається пiд час збiльшення активу

або  зменшення  зобов'язання,  що  зумовлює  зростання  власного  капiталу  (крiм

внеску учасникiв) за умови, якщо оцiнка доходу може бути достовiрно визначена

[7].  Основною  перевагою  такого  визначення,  порiвняно  з  поняттям  доходу  в

мiжнародному  облiку,  є  вiдображення  доходу  як  збiльшення  капiталу

пiдприємства, але вiдмежування цього поняття вiд внескiв власникiв майна.

У  сучаснiй  захiднiй  i вiтчизнянiй  науковiй  лiтературi дохiд,  окрiм

зазначених вище положень, розглядається також i як одна з центральних величин

у  теорiї  оподаткування  та  податковому  законодавствi.  Так,  для  цiлей

оподаткування  дохiд  трактується  як  надходження,  що  виникають  на  основi

процесу  цiноутворення,  з  урахуванням  вiдповiдних  понесених  затрат  у  розрiзi

окремих джерел (форм) доходу або його суб'єктiв [6].

Дохiд  пiдприємства  як  економiчна  категорiя  спирається  на  два  базових

пiдходи щодо визначення його сутностi, а саме – витратний та ринковий. Серед

найбiльш визнаних сучасних теорiй, що ґрунтуються на цих пiдходах i певною

мiрою iнтегрують їх, необхiдно зазначити такi [2]: 

1.  Факторна  теорiя  доходу  –  розглядає  дохiд  пiдприємства  як  результат

корисного  використання  певних  видiв  економiчних  ресурсiв  або  факторiв

виробництва; 

2.  Компенсаторна теорiя  доходу  (або  теорiя  пiдприємницького  доходу)  –

розглядає  дохiд  як  плату  (компенсацiю)  пiдприємцю  за  здiйснення

пiдприємницької дiяльностi та ризик; 

Продовження табл. 1.1
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3. Iнновацiйна теорiя доходу – розглядає певний вид додаткового доходу,

сформованого  пiдприємством  (понад  нормальний  його  рiвень),  коли  воно

впроваджує  бiльш  ефективнi  технологiчнi,  органiзацiйнi  та  iн.  iнновацiї,  що

iстотно пiдвищують продуктивнiсть працi; 

4. Теорiя монопольного доходу – пояснює тi випадки, коли бiльш високий

(додатковий) дохiд є наслiдком недостатньої конкуренцiї i навiть монопольного

становища пiдприємства на певних сегментах ринку.

Зазначенi  теорiї  доходу  не  тiльки  не  заперечують  одна  одну,  а  навiть

частково збiгаються. Кожна з них розкриває якийсь один бiк складного процесу

визначення  сутностi  доходу  пiдприємства  i  несе  iнформацiю  про  об'єктивнi

механiзми його формування.

Основою теоретично обґрунтованого та практично доцiльного управлiння

доходами є  визначення  їх  структури та  розробка  системи класифiкацiї.  Тiльки

обґрунтованi  та  рацiонально  розробленi  групування  доходiв  дають  змогу

вирiшити поставленнi менеджерами завдання в ринкових умовах господарювання.

Так,  вiдповiдно  до  вимог  П(С)БО  15  «Дохiд»,  доходи  пiдприємства

класифiкуються за рiзними ознаками. 

За джерелом надходження розрiзняють доходи: 

а)  вiд  реалiзацiї  продукцiї,  товарiв,  iнших  активiв,  придбаних  з  метою

продажу; 

б) вiд надання послуг; 

в)  вiд  використання  активiв  пiдприємства  iншими  фiзичними  та

юридичними  особами,  результатом  якого  є  отримання  процентiв,  дивiдендiв,

роялтi. 

Залежно вiд виду дiяльностi  розрiзняють доходи операцiйної,  фiнансової,

iнвестицiйної дiяльностей; 

Доходи операцiйної дiяльностi подiляються на доходи основної дiяльностi

та  iншi  операцiйнi  доходи  [7].  Схему  формування  доходiв  промислового

пiдприємства вiдображено на рис. 1.1.
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Рис.1.1. Схема формування доходiв промислового пiдприємства

Згiдно  ст.135  ПКУ  усi  доходи  пiдприємства  класифiкують  за  двома

великими групами: 

1)  доходи,  пов’язанi  з  реалiзацiєю  товарiв  (робiт,  послуг)  як  власного

виробництва, так i ранiше придбаних. ПКУ називає такi доходи  операцiйними; 

2) позареалiзацiйнi доходи [10]. 

Задорожний  З.В.  пропонує  класифiкувати  доходи  пiдприємств  за  такими

ознаками: 1) вид облiку; 2) вид дiяльностi; 3) можливiсть контролювати; 4) вплив

на прийняття управлiнських рiшень; 5) процес реалiзацiї; 6) вид виробництва; 7)

перiод формування доходу; 8) плановiсть доходу; 8) вид виробництва; 9) ступiнь

оподаткування доходу; 10) вид доходу [11, с. 96-100]. 

Доходи промислового підприємства

Доходи діяльності промислового підприємства

Доходи від
операційної
діяльності

Доходи від
фінансової
діяльності

Доходи від
інвестиційної

діяльності

Доходи
(виручка) від

реалізації
продукції
(товарів,

робіт, послуг)

Інші
операційні

доходи
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Класифiкацiя  доходiв  повинна  вiдображати  доходи  основної  дiяльностi

промислових  пiдприємств  у  абсолютнiй  достовiрностi,  оскiльки  лише  тодi

облiкова iнформацiя i складена на її основi звiтнiсть будуть надiйною базою для

аналiзу, управлiння та планування.

Операцiйна дiяльнiсть – це основна дiяльнiсть пiдприємства, а також iншi

види дiяльностi, що не є iнвестицiйною або фiнансовою дiяльнiстю [12, с.19]. 

Виходячи  з  визначення  операцiйної  дiяльностi,  можна  стверджувати,  що

доходи  вiд  операцiйної  дiяльностi  становлять  основну  питому  вагу  в  складi

валових  доходiв  бiльшостi  пiдприємств  будь-якої  галузi  сфер  виробництва  та

надання послуг. 

Доходи  вiд  операцiйної  дiяльностi  –  це  доходи  (виручка)  вiд  реалiзацiї

продукцiї  та  iншi  операцiйнi  доходи.  Дохiд  (виручка)  вiд  реалiзацiї  продукцiї

(товарiв, робiт, послуг) – це загальний дохiд, виручка вiд реалiзацiї продукцiї без

урахування наданих знижок, повернення проданих товарiв i непрямих податкiв.

Iншi операцiйнi доходи включають усi  доходи вiд операцiйної дiяльностi,  крiм

доходу вiд реалiзацiї продукцiї. До них, зокрема, вiдносять: 

 доходи вiд реалiзацiї iноземної валюти; 

 доходи вiд продажу оборотних активiв (крiм фiнансових iнвестицiй); 

 доходи, одержанi вiд операцiйної оренди активiв; 

 доходи  вiд  операцiйної  курсової  рiзницi  за  операцiями  в  iноземнiй

валютi; 

 суми  одержаних  штрафiв,  пенi,  неустойок  та  iнших  санкцiй  за

порушення господарських договорiв; 

 доходи вiд списання кредиторської заборгованостi; 

 вiдшкодування  ранiше  списаних  активiв  (надходження  боргiв,

списаних як безнадiйнi); суми одержаних грантiв i субсидiй, iншi доходи [13].

Доходи  вiд  реалiзацiї  готової  продукцiї  (товарiв,  робiт,  послуг)

визначаються в разi наявностi всiх наведених нижче умов: 

1. покупцевi переданi ризики й вигоди, пов’язанi з правом власностi на

продукцiю (товар, iнший актив); 
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2. пiдприємство  не  здiйснює  надалi  управлiння  й  контроль  за

реалiзованою продукцiєю (товарами, iншими активами); 

3. сума доходу (виручки) може бути достовiрно визначена; 

4. є  впевненiсть,  що  в  результатi  операцiї  вiдбудеться  збiльшення

економiчних вигод пiдприємства, а витрати, пов’язанi iз цiєю операцiєю, можуть

бути достовiрно визначенi [14].

Отже,  однією з  основних вимог  визнання  доходів  від  продажу товарів  є

передача продавцем покупцю значних ризиків та винагород від права власності на

товари,  відсутність  можливості  здійснювати  контроль  над  товарами.  Якщо

продавець зберігає за собою право власності, то, як правило, таку угоду не можна

визнавати  як  продаж.  Відповідно,  своєчасність  та  достовірність  є  двома

першочерговими якісними характеристиками бухгалтерської інформації.

1.2. Огляд та аналiз нормативної бази i спецiальної лiтератури з теми 

дослiдження

Сучасне  вiтчизняне  законодавство,  що  регулює  бухгалтерський  облiк

доходiв  операцiйної  дiяльностi,  представляє  собою  багаторiвневу  систему,  що

знаходиться на стадiї активного формування. Залежно вiд призначення i статусу,

нормативнi  документи  доцiльно  представити  у  виглядi  певної  багаторiвневої

системи. Розглянемо п’ять таких рiвнiв:

I рiвень – Конституцiя України, Податковий кодекс України, Господарський

кодекс України, Цивiльний кодекс, Закон України «Про бухгалтерський облiк i

фiнансову звiтнiсть в Українi», iншi законодавчi акти. 

Нормативнi  документи  першого  рiвня  визначають  основнi  засади  облiку

поточних зобов’язань пiдприємства. Положення, що вони мiстять є обов’язковими

для виконання всiма пiдприємствами України, що не належать до державних.

Конституцiя України є найголовнiшим нормативно-правовим документом в

Українi. В нiй зазначаються економiчнi права та свободи громадян, можливостi

людини i  громадянина у сферi  виробництва,  розподiлу,  обмiну i  використання
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матерiальних благ.  Саме вони повиннi гарантувати економiчну свободу людини,

її  розвиток  як  вiльної,  забезпеченої  у  своїх  життєвих  потребах  особистостi.

Конституцiя України регулює забезпечення дiяльностi будь-якого пiдприємства,

установи  та  органiзацiї,  проголошує  права  та  обов’язки  органiв  управлiння,

суб’єктiв пiдприємницької дiяльностi та громадян.

Закон України «Про бухгалтерський облiк та фiнансову звiтнiсть в  Українi»

є основним документом з регулювання бухгалтерського облiку в  Українi, який

визначає правовi засади регулювання, органiзацiї, ведення бухгалтерського облiку

та  складання  фiнансової  звiтностi.  Згiдно  Закону  нормативно-правове

регулювання питань методологiї бухгалтерського облiку 

здiйснюється Мiнiстерством фiнансiв, яке затверджує нацiональнi положення 

(стандарти) бухгалтерського облiку та iншi нормативно-правовi акти в межах його

повноважень.   В  Законi  також  зазначений  принцип,  якого  необхiдно

дотримуватися пiдприємствам: принцип вiдповiдностi доходiв та витрат [17].

Основними законодавчо-нормативними документами є Податковий кодекс

України, Господарський кодекс України та Цивiльний кодекс України.

Податковий  кодекс  України   визначає  особливостi  облiку  податкових

зобов’язань, зокрема дає зрозумiти сутнiсть доходiв; регламентує їх склад та 

особливостi  визначення окремих елементiв,  визначає платникiв податку, об’єкт

оподаткування,  оподаткування  операцiй  особливого  виду,  дохiд  який

оподатковується  i  який  не  оподатковується.  Так,  дохiд  вiд  реалiзацiї  товарiв

визнається за датою переходу покупцевi права власностi на такий товар. Дохiд вiд

надання послуг та виконання робiт визнається за датою складення акта або iншого

документа,  оформленого  вiдповiдно  до  вимог  чинного  законодавства,  який

пiдтверджує виконання робiт або надання послуг.

Господарський кодекс України встановлює вiдповiдно до Конституцiї 

України  правовi  основи  господарської  дiяльностi,  якi  ґрунтуються  на

рiзноманiтностi  господарських  суб'єктiв  рiзних  форм власностi.  Господарський

кодекс  України  нацiлений  на  забезпечення  зростання  дiлової  активностi

господарських  суб'єктiв,  розвиток  пiдприємництва  i  на  цiй  основi  збiльшення
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ефективностi  суспiльного  виробництва.   Визнання  доходiв  в  Господарському

Кодексi  України  ототожнюється  iз  визначенням  прибутку,  що  унеможливлює

використання даного визначення в облiковій практицi пiдприємств.

Господарський та Податковий Кодекси України, не конкретизують порядок

визнання доходiв для цiлей облiкової практики на пiдприємствi.

II рiвень – Укази й розпорядження Президента України, Постанови Кабiнету

Мiнiстрiв України.

До  iнших  нормативно-правових  документiв,  якi  регламентують  загальнi

положення щодо визначення доходу вiд реалiзацiї продукцiї належать:

 Постанова  КМУ  №  419  «Про  порядок  представлення  фінансової

звітності».  Вона  визначає  порядок,  загальні  вимоги  і  строки  представлення

фінансової звітності юридичними особами, незалежно від організаційно-правової

форми і форми власності.

 Положення  «Про  документальне  забезпечення  записів  в

бухгалтерському обліку», яке  встановлює порядок відображення та зберігання

первинних  документів,  облікових  регістрів,  бухгалтерської  звітності

підприємствами.

ІІІ  рівень  –  Національне  положення  (стандарт)  бухгалтерського  обліку  1

«Загальні вимоги до фінансової звітності», Положення (стандарт) бухгалтерського

обліку 15 «Дохід» та інші нормативно-правові акти.

На  даному  рівні  визначаються  методологічні  аспекти  формування  в

бухгалтерському обліку інформації  про доходи підприємства  та  її  розкриття  у

фінансовій звітності.

Слід  зазначити,  що  нормативно-правові  акти  України,  які  пов’язані  з

обліком  доходів  перебувають  під  постійною  увагою  вчених  та  практиків.  В

результаті  чого  в  нормативно-правові  акти  періодично  вносяться  зміни,

доповнення,  а  іноді  виникають  нові  або  принципово  поліпшені  акти.  Так

11.02.2013  наказом  №73  було  прийнято  НП(С)БО  №1  «Загальні  вимоги  до

фінансової звітності» замість П(С)БО № 1, 2, 3, 4, 5.
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НП(С)БО №1 визначає типову форму №2 «Звіт про фінансові результати»

(Звіт про сукупний дохід) – це звіт про доходи, витрати, фінансові результати та

сукупний дохід. Відповідно до П(С)БО доходи і витрати відображаються в обліку

і  звітності  у  момент їх  виникнення,  незалежно від  часу  надходження і  сплати

грошей. 

Нормативним документом, який визначає методологічні засади формування

в  бухгалтерському  обліку  інформації  саме  про  доходи  підприємства  та  її

розкриття у фінансовій звітності, загальні правила формування оцінки і визнання

в  бухгалтерському  обліку  інформації  про  доходи  та  фінансові  результати

діяльності  є  П(С)БО  15  «Дохід».   Норми  цього  Положення  (стандарту)

застосовуються підприємствами, організаціями та іншими юридичними особами

незалежно від форм власності (крім бюджетних та банківських установ) [18, с.

27]. Розглянемо структуру П(С)БО 15 «Дохід» у таблиці 1.2.

Таблиця 1.2

Структура П(С)БО 15 «Дохід» [7]

Назва Пункт Зміст

Загальні положення 1 – 4
Описано сферу дії положення та терміни, що

в ньому використовуються

Визнання та класифікація

доходу
5– 20

Наведені  критерії  визнання  доходів  від

звичайної діяльності, класифікація доходів в

обліку за відповідними групами

Оцінка доходу 21– 24
Описано методику оцінки доходу в

бухгалтерському обліку

Розкриття інформації про

доходи  у  примітках  до

фінансової звітності

25– 25.4

Наведено перелік обов'язкових питань, які

необхідно  розкрити  у  Примітках  до

фінансової звітності.
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У бухгалтерському обліку та фінансовій звітності доходи відображаються в

момент  їх  виникнення  незалежно  від  дати  надходження  або  сплати  грошових

коштів.  Отже,  бухгалтерський  облік  ведуть,  а  звітність  складають  на  основі

облікового  принципу  нарахування:  доходи  відображають  у  бухгалтерському

обліку і відповідно у фінансовій звітності за відвантаженням продукції (товарів),

виконанням робіт, наданням послуг незалежно від термінів одержання грошових

коштів або їхніх еквівалентів від покупців (замовників).

Наступним  нормативним  документом,  який  регламентує  умови  визнання

доходу  від  виробничо-господарської  діяльності  підприємства  є  Міжнародний

стандарт бухгалтерського обліку №18 «Дохід». Цього стандарту дотримуються ті

юридичні  особи,  які  відповідно  до  чинного  законодавства  визнані  суб’єктами

малого  підприємництва,  щодо  міжнародного  рівня,  а  також  ті  організації,  що

подають фінансову звітність за міжнародними стандартами: публічні акціонерні

товариства,  банки, страхові компанії і  підприємства ряду галузей, перелік яких

затверджується Кабінетом Міністрів України [8].

Головна  вiдмiннiсть  мiж  МСБО  i  П(С)БО  полягає  у  скороченiй  формi

останнього. Тобто пiд час складання нацiональних стандартiв деякi аспекти були

повнiстю не розкритi, а саме [9]: 

1. П(С)БО 15 "Дохiд", на вiдмiну вiд МСБО 18 "Дохiд", не визнає доходом

суми попередньої оплати, авансiв у рахунок оплати продукцiї, суми завдатку пiд

заставу або в погашення позики (якщо це передбачено вiдповiдним договором),

надходження вiд первинного розмiщення цiнних паперiв. 

2.  У  нацiональних  стандартах  оцiнка  моменту,  на  який  пiдприємство

передає покупцевi iстотнi ризики та винагороди вiд володiння певним активом,

вимагає  детального  вивчення  обставин  операцiй  для  впевненостi  в  передачi

ризику. 

3. Нацiональнi стандарти не задовольняють критерiї визнання доходу пiсля

доставки клiєнту товарiв. 

4.  П(С)БО  15  "Дохiд"  не  регламентує  ситуацiю  отримання  готiвки  вiд

реалiзацiї до того, як здiйснюється доставка товару або виконання послуг.
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5.  Проблема  невiдповiдностi  П(С)БО  15  "Дохiд"  до  МСБО  18  "Дохiд"

проявляється у ситуацiї, коли товари продано з гарантiєю та iн.

ІV рівень – Інструкція про застосування Плану рахунків бухгалтерського

обліку активів,  капіталу,  зобов’язань  і  господарських операцій підприємств  і

організацій, Методичні рекомендації про застосування регістрів бухгалтерського

обліку та інші нормативно-правові акти та методичні рекомендації Міністерства

фінансів та інших організацій,  які  розробляються та затверджуються на основі

П(С)БО.

На цьому рівні надаються більш докладні роз’яснення щодо ведення обліку

доходів підприємства. Дані нормативні акти є більш конкретизованими.

V рівень  –  Наказ  про  облікову  політику  підприємства,  робочий  план

рахунків   підприємства  та  інші  документи  (накази,  розпорядження)  щодо

організації обліку доходів від реалізації на підприємстві.

На  останньому  рівні  в  нормативних  документах  висвітлена  специфіка

ведення обліку на окремому підприємстві. Нормативні документи розроблені 

на основі документів вищих рівнів та враховують специфіку операцій, що

мають  місце  на  конкретному  підприємстві.  Наказ  про  облікову  політику  є

внутрішнім документом конкретного підприємства  і  тому має  велике значення

для організації його бухгалтерського обліку. Наказ  про облікову політику містить

опис  методів  оцінок,  які  використовуватимуться  підприємством  при  складанні

фінансових звітів, а також конкретних аспектів облікової політики щодо окремих

об'єктів та статей обліку.

Перші чотири рівні регулюються на рівні держави і є обов’язковими для

виконання усіма підприємствами та організаціями.  При чому документи певного

рівня  не  повинні  протирічити  документам   більш  вищого  рівня.  Документи

четвертого рівня формуються безпосередньо на підприємстві.

Класифікація  нормативно-правового  забезпечення  обліку  доходів

підприємства за різними ознаками наведена на рис. 1.2.

Отже,  нормативно-правове  забезпечення  обліку  –  це  сукупність

нормативно-правових  актів  найвищих  гілок   влади  у  державі  (законодавчої,
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виконавчої  та  представницької),  Міністерства  фінансів  України,  інших

міністерств  та  відомств,  і,  власне  кожного  підприємства  зокрема,  які

забезпечують  повноцінне  функціонування  та  динамічний  розвиток

бухгалтерського обліку, фінансової звітності й економічного контролю в нашій

державі

Рис.1.2 Класифікація нормативно-правового забезпечення обліку доходів

підприємства

Результати вивчення нормативних документів узагальнюються у Додатку В.

Результати вивчення спеціальної літератури наведено у Додатку Г. 

Надзвичайно цікавим виявилась  стаття  Оцебери В.О.   «Проблеми обліку

доходів  від  реалізації  продукції»,  в  якій  автор  розкриває  думку,  що  від

правильності  ведення  обліку  доходів  від  реалізації  продукції,  визначення

фінансового  результату  залежить  правильність  визначення  сум  податків  і

платежів.

За видами За рівнями
За місцем і роллю в 

формуванні
фін.звітності

- Закони України
- Укази і розпорядження 

Президента України
- Постанови і рішення Кабінету 
міністрів України, міністерств

- П(С)БО 1, 15
- МСБО 18

- Кодекси  України 
(Господарський, Податковий)

- Методичні рекомендації, 
інструкції, вказівки

- Положення, порядок
- Листи, роз’яснення

- План рахунків бух.обліку
- Форми фінансової звітності №1

1. Міжнародні
2.Загальнодержавні

(національні)
3. Галузеві (відомчі)

4. Регіональні
(обласні, районні)

5.Внутрішньо-
господарські

(внутрішньо фірмові)

1. Обов’язкові
2. Небов’язкові
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Автор зазначає,  що на даній ділянці обліку необхідно звернути увагу на:

правильність  класифікації,  оцінки  та  умов  визнання  доходів  та  результатів

діяльності;  які  види  надходжень  не  визнаються  доходами,  для  недопущення

сплати штрафних санкцій та пені, тощо.

Можна зробити висновок, що нормативне регулювання обліку доходів від

реалізації  є  п’ятирівневим.  Воно  регулюється  як  законами  та  кодексами,

положення яких є обов’язковими до виконання усіма підприємствами України,

так  і  спеціально  розробленими  на  підприємстві  положеннями,  що  враховують

специфіку його діяльності.

1.3. Передумови організації та методології обліку, оподаткування та 

аналізу доходів операційної діяльності у ТОВ "Спекл"

Компанія  «Спекл» -  потужна виробнича  компанія,  що спеціалізується  на

виробництві карткових продуктів та додаткових для них послугах.

Компанія  об'єднує  висококваліфікованих  фахівців  і  володіє  великим

досвідом в реалізації масштабних проектів для клієнтів галузі  телекомунікацій,

роздрібної торгівлі, фінансового сектору, транспорту і багатьох інших галузей.

Технологічні та виробничі можливості компанії:

•    виробництво  і  персоналізація  моно-  і  мультисегментних  ваучерів

поповнення рахунку;

• автоматичне пакування ваучерів поповнення рахунку в поліпропіленову

упаковку;

•    виготовлення  всіх  необхідних  поліграфічних  елементів  стартових

пакетів;

•  збирання, перепакування, маркування стартових пакетів.

Технологічні та виробничі можливості:

Картки:

•  види  друку  карток:  цифровий,  офсетний,  трафаретний,  суміщений

(цифровий + трафаретний, офсетний + трафаретний);
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•  види ламінації: глянсова, матова, рельєфна;

•  види пластика: білий, прозорий, кольоровий;

•  форма: картки нестандартних форм, 1,2,3 tag;

• персоналізація: ембосування, індент друк, магнітна смуга, скретч-панель,

штрих-код, номер, QR-код, підписна панель, гаряче тиснення;

•  елементи захисту: УФ свічення, голограма;

•  додаткові  елементи:  вибіркове  УФ-лакування,  рельєфний  лак,

припорошення пудрою з ефектом мерехтіння.

Комплекти:

•   Виготовлення  всіх  необхідних  поліграфічних  елементів  комплектів

лояльності або подарункових;

•  Збирання комплектів з  гарантією точності  (за допомогою ПЗ Matchіng

Systems).

Тобто,  основною  операційною  діяльністю  підприємства  можна  вважати

виготовлення  та  реалізацію  пластикових  і картонних  карток  та  збирання

комплектів,  як  готової  продукції;  а  також  надання  послуг  по  збиранню

відповідних комплектів. Статут ТОВ «Спекл» наведено у Додатку Д.

ТОВ  «Спекл»  поділяється  на  такі  структурні  підрозділи:  фінансовий

департамент,  відділ  управління  персоналом,  управління  розвитку,  управління

безпеки,  юридичний  відділ,  служба  охорони  праці  та  ПБ,  управління  з

енергоефективності,  управління  з  енергоефективності,  управління  з  якості,

управління  ІТ,  управління  постачання  (організаційна  структура  товариства

наведена у Додатку Ж).

На  підприємстві  працює  175  працівників.  Організація  бухгалтерського

обліку  покладено  на  бухгалтерську  службу  ТОВ  «Спекл» та  складається  з:

головного  бухгалтера  та  трьох  бухгалтерів.  На  головного  бухгалтера

покладаються  такі  функції:  загальне  керівництво  процесом  бухгалтерського

обліку;  організація  бухгалтерського  обліку,  контролю  та  аналізу;  керівництво

структурним  підрозділом;  підготовка  прийняття  управлінських  рішень  на

керівному рівні установи чи організації. На одного з бухгалтерів покладено облік
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заробітної  плати та  розрахунки з  постачальниками;  на  другого –  розрахунки з

покупцями,  оформлення  документів  для  передачі  товарів  покупцям  та  інші

поточні  завдання;  на  третього  бухгалтера:  контроль  за  змінними  завданнями,

розрахунок НЗП, проведення і визначення результатів інвентаризації.

Отже,  бухгалтерська  служба  на  чолі  з  головним  бухгалтером  є  одним  з

провідних  підрозділів  управлінської  структури  підприємства,  яка  забезпечує

формування  повної  і  достовірної  інформації  про  результати  діяльності  та

майновий  стан  підприємства,  необхідної  для  прийняття  ефективних  рішень,

здійснення  контролю  за  використанням  матеріальних,  трудових,  фінансових

ресурсів і попередження негативних явищ у господарській діяльності.

Ведення бухгалтерського обліку на даному підприємстві є автоматизованим

та  відбувається  за  допомогою  програми  «1С:  Підприємство.  Управління

виробничим підприємством» версії 8.2.

На ТОВ «Спекл» використовується прямолінійний метод амортизації. При

застосуванні  такого  методу  річна  сума  амортизації  розраховується,  як  ділення

вартості, що амортизується, на термін корисного використання об'єкта основних

засобів та визначено у формулі 1.1:

Амортизація річна=
Первіснавартість−Ліквідаційнавартість

Термінкорисного використання
        (1.1)

Фактично вартість об'єкта основних засобів, яка амортизується, рівномірно

списується (розподіляється) протягом терміну його експлуатації. Тому цей метод

використовують  для  нарахування  амортизації  за  об'єктами  основних  засобів,

такими як будівлі, споруди, офісна техніка тощо, знос яких відносно рівномірний

протягом усього періоду їх експлуатації та не залежить від обсягу виробництва.

Облік на складах і в бухгалтерії повинен забезпечувати чіткий контроль за

наявністю,  надходженням  і  вибуттям  запасів.  Місця  зберігання  товарно-

матеріальних цінностей повинні бути належно підготовленими і надійними, щоб

виключити псування чи крадіжки матеріалів. Кожне з них (склад, комора тощо)
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повинні  мати  відповідний  шифр  (номер),  який  обов'язково  вказують  у  всіх

первинних  документах.  Місця  зберігання  треба  забезпечити  необхідними

контрольно-вимірювальними  приладами  (лічильниками,  вагами,  мірниками

тощо), обладнати відповідними полицями, шафами, комірками, засіками та ін., на

яких  повинні  бути  ярлики,  де  вказані  назви,  інвентарні  номери,  шифри,  ціна

матеріалів,  вимірники  (тонни,  кілограми,  грами,  штуки,  кубометри,  літри),  за

якими обліковують ці матеріали. 

Щодо  вибуття  запасів  у  ТОВ  «Спекл»,  то  в  його  діяльності

використовується  метод  ФІФО.  Оцінка  запасів  за  цим  методом  базується  на

припущенні,  що  запаси  використовуються  так  послідовно,  як  надходили  на

підприємство (запаси, які першими відпускаються у виробництво, оцінюються за

собівартістю  перших  за  часом  надходження).  При  цьому  вартість  залишку  на

кінець  періоду  визначається  за  собівартістю  останніх  за  часом  надходження

запасів.

Для  того,  щоб  на  виробничому  підприємстві  починати  розгляд  обліку

доходів,  варто  зазначити,  що  в  звітному  періоді  мають  бути  проведені  всі

документи, що стосуються визнання та нарахування доходів. Наприклад, на ТОВ

«Спекл» мають бути послідовно виконані такі процедури для подальшої реалізації

продукції:

1) отримання замовлення від клієнта;

2) закупка сировини та матеріалів у постачальників;

3) процес  виробництва  готової  продукції,  в  ході  якого  мають  бути

списані матеріали, що використовувалися на замовлення;

4) випуск продукції та розподіл витрат на її виготовлення;

5) визнання собівартості виготовленої продукції;

6) реалізація готової продукції;

7) визнання доходу від її реалізації;

8) отримання грошових коштів.

У  своїй  діяльності  ТОВ  «Спекл»  для  обліку  доходів  від  операційної

діяльності використовує такі бухгалтерські рахунки:
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70 «Доходи від реалізації»;

701 «Дохід від реалізації готової продукції»;

703 «Дохід від реалізації робіт та послуг»;

704 «Вирахування з доходів»;

71 «Інший операційний дохід»;

711 «Дохід від покупки-продажу іноземної валюти»;

712 «Дохід від реалізації інших оборотних активів»;

714 «Дохід від операційної курсової різниці»;

717 «Дохід від списання кредиторської заборгованості»;

719 «Інші доходи від операційної діяльності».

Визнання доходів підприємства ТОВ «Спекл» формується з дотриманням

наступних принципів:

- відображаються  в  обліку  і  звітності  у  момент  їх  виникнення,

незалежно від часу надходження і сплати грошей;

- обачності,  згідно  з  яким  методи  оцінки,  що  застосовуються  в

бухгалтерському обліку, повинні запобігати  завищенню  доходів підприємства;

- превалювання  сутності  над  формою,  за  яким  операції  повинні

обліковуватись відповідно до їх сутності, а не лише виходячи з юридичної форми;

- згортання  статей  активів  і  зобов'язань,  доходів  і  витрат  є

неприпустимим,  крім  випадків,  передбачених  відповідними  національними

положеннями  (стандартами)  бухгалтерського  обліку  або  міжнародними

стандартами фінансової звітності.

Перелік надходжень, що не підпадають під визначення доходу наведено в

табл.1.3.
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Таблиця 1.3

Перелік надходжень, що не підпадають під визначення доходу

№ Назва надходження

1 Сума податку на додану вартість, акцизів, інших податків і обов'язкових 

платежів, що підлягають перерахуванню до бюджету й позабюджетних 

фондів

2 Сума надходжень за договором комісії, агентським та іншим аналогічним 

договором на користь комітента, принципала тощо. 

3 Сума попередньої оплати продукції (товарів, робіт, послуг).

4 Сума завдатку під заставу або в погашення позики, якщо це передбачено 

відповідним договором

5 Надходження, що належать іншим особам

6 Надходження від первинного розміщення цінних паперів

Для цілей управлінського обліку додатково не класифікуються, як доходи, наступні 

надходження:

7. Документарні доходи з третіми особами – надходження відповідно до 

документів, які створені для реалізації оптимізаційних рішень по 

оподаткуванню 

8. Надходження, які створені для проведення внутрішніх операцій між 

підприємствами групи з метою маршрутизації грошових коштів або 

оптимізації податків

9. Надходження від отриманих компенсацій, штрафів співробітників 

Відображення доходів, щодо  окремих видів операцій

1. У  разі  зміни  облікової   оцінки  доходів,  наслідки  зміни

відображаються в тій же самій статті звіту про фінансові результати. 

2. Якщо чиста вартість реалізації тих запасів, що раніше були уцінені та

є активами на дату балансу, надалі збільшується, то на суму збільшення чистої
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вартості  реалізації,  але  не  більше  суми  попереднього  зменшення,  визнається

інший операційний дохід із збільшенням вартості цих запасів.

3. Сума  відшкодування  раніше  списаної  безнадійної  дебіторської

заборгованості включається до складу інших операційних доходів. 

4. Якщо  на  дату  балансу  раніше  визнане  зобов'язання  не  підлягає

погашенню, то його сума включається до складу доходу звітного періоду.

5. Якщо на дату придбання або на дату обміну вартість частки покупця у

справедливій  вартості  придбаних  ідентифікованих  активів,  зобов'язань  і

непередбачених зобов'язань об'єкта  придбання перевищує сукупність витрат на

об'єднання  підприємств  та/або  видів  їх  господарської  діяльності,  то  сума

перевищення визнається доходом.

6. Курсові різниці, які виникають щодо дебіторської заборгованості або

зобов'язань  за  розрахунками  із  господарською  одиницею  за  межами  України,

погашення  яких  не  плануються  і  не  є  ймовірними  в  найближчій  перспективі,

відображаються  у  складі  іншого  додаткового  капіталу  та  відображаються  в

іншому сукупному доході.

7. Статті  доходів,  витрат  та  руху  грошових  коштів  підлягають

перерахунку за валютним курсом на дату здійснення операцій по курсу НБУ для

бухгалтерського  обліку.  Для  цілей  управлінського  обліку  використовується

середній курс УМВБ на дату здійснення операції.

Побудова ефективної  системи оподаткування суб’єктів господарювання –

це  одна  з  головних  умов  ефективного  функціонування  економіки  і  фінансів

країни,  оскільки  через  податки  держава  здійснює  перерозподіл  валового

внутрішнього продукту і формує централізовані та децентралізовані фонди,  що

впливає  не  тільки  на  можливості  держави виконувати  свої  функції,   але  й  на

економічний стан економічних агентів.  

Тому,  формуючи  податкову  систему,  держава  повинна  ураховувати

світовий  досвід  її  побудови  на  загальноприйнятих  принципах.   Оскільки

створення  податкової  системи  без  їх  урахування  здатне  породжувати
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суперечності,   що негативно впливають  як  на  фінансовий стан  держави,  так  і

окремого індивідуума.

Податок  на  прибуток  підприємств  –  одна  з  найрозвиненіших  форм

оподаткування,  яка  має  багатовікову  історію.  Цей  податок  є  платою  з  боку

виробництва  за  сприятливі  умови  господарювання,  тобто  вилучаючи  частину

доходів  юридичних  осіб,  держава  гарантує  їм  ефективніше  використання

капіталу, що залишається в їх розпорядженні. 

Податок на прибуток за своєю економічною сутністю є прямим податком.

Його розмір прямо залежить від розміру прибутку платника. Тому його вплив на

результати господарської діяльності досить істотний.

ТОВ «Спекл» також є платником податку на прибуток. Ставка податку на

прибуток 18%.

Для того,  щоб дізнатися фінансовий стан до оподаткування,  потрібно від

доходів відняти витрати. На ТОВ «Спекл» це обчислюється так:  беремо аналіз

рахунку  79  (для  прикладу  візьмемо  за  2017  рік,  дані  наведено  у  табл.1.4),  та

бачимо кореспонденцію з рахунками класу 7 та 9. 

Таким чином, доходи дорівнюють різниці кредитового обороту з дебетовим

по 7му класу. Витрати обчислюються як різниця між класом 9 та рахунком 98

«Податок на прибуток». 

Таблиця 1.4

Аналіз рахунку 79 за 2017р.

Кор. Рахунок Дебет Кредит
Початкове сальдо   

4 839 429,98 1 195,02
44 839 429,98 1 195,02

7 865 259,12 94 791 651,01
70 865 259,12 92 514 981,38
71  2 267 942,56
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73  8 727,07
9 93 088 156,93  

90 74 675 755,53  
92 11 160 332,53  

Кор. Рахунок Дебет Кредит
Початкове сальдо   

93 5 284 641,65  
94 1 775 905,86  
97 1 195,02  
98 190 326,34  

Оборот 94 792 846,03 94 792 846,03
Кінцеве сальдо   

Дохід від будь-якої діяльності = 94791651-865259=93926392 (грн.)

Витрати = 93088157-190326=92897831 (грн.)

Фінансовий стан до оподаткування = 93926392-92897831 = 1028561 (грн.).

Отже,  можна  зробити  висновок,  що  в  2017  році  підприємство  було

прибутковим і мало дохід.

Для детальнішої оцінки фінансового стану ТОВ «Спекл»  доцільно провести

горизонтальний та вертикальний аналіз Балансу (Ф1) у динаміці останніх п’яти

років. Узагальнення результатів та розрахунки наведено у Додатку И.

Відповідно до проведеного аналізу, можемо сказати, що:

1) валюта баланса підприємства зростає, це означає, що ринкова вартість

підприємства стає більшою;

2) кількість  основних  засобів  зростає  за  рахунок  закупівлі  нового

обладнання;

3) кількість запасів змінюється відповідно до попиту на продукцію;

4) гроші та їх еквіваленти збільшуються кожного року. Грошові кошти

підприємство зберігає у банку;

5) нерозподілений  прибуток  збільшується  кожного  року,  що  свідчить

про прибутковість підприємства;

6) довгострокових зобов’язань підприємство за останніх п’ять років не

мало;

Продовження табл. 1.4
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7) поточні заборгованості підприємство має за товари, роботи, послуги,

за розрахунками з бюджетом, розрахунками зі страхування та з оплати праці, їх

динаміка змінюється відповідно до попиту на продукцію та здатність самостійно

покрити зобов’язання;

8) найбільшу  частку  в  необоротних  активах  підприємства  протягом

п’яти років займають основні засоби та незавершені капітальні інвестиції;

9) найбільшу частку в оборотних активах підприємства протягом п’яти

років займають запаси та дебіторська заборгованість за розрахунками;

10) в 2013р. найбільшу частку власного капіталу займав зареєстрований

капітал,  після  2013р.  –  нерозподілений  прибуток,  оскільки  за  рішенням

засновників, ці кошти були віднесені на 46 рахунок;

11) найбільшу  частку  в  поточних  зобов’язаннях  та  забезпеченнях

підприємства протягом п’яти років займає поточна кредиторська заборгованість

за  товари,  роботи,  послуги  та    поточна  кредиторська  заборгованість  за

розрахунками з учасниками.

Для  детальнішої  оцінки  ліквідності  та  платоспроможності  підприємства

варто розрахувати певні коефіцієнти. Фінансова звітність підприємства наведена

у Додатку К. Дані розрахунків коефіцієнтів  наведено у таблиці 1.5.
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Таблиця 1.5

Оцінка ліквідності та платоспроможності ТОВ «Спекл»

Коефіцієнт Формула  розрахунку

(рядки Балансу)

Економічний 

зміст

Значення

ТОВ

«Спекл»

середнє

за 5 років

Висновок

Коефіцієнт

абсолютної

ліквідності

р .1160+р .1165
р .1695

Показує,  яку

частку

заборгованості

можливо погасити

за  рахунок

наявних грошових

коштів

0,032 Оптимальне значення –

0,15-0,2.  Недостатньо

власних  коштів  для

покриття  поточних

зобов’язань

Коефіцієнт

загальної

ліквідності

р .1195+р .1200
р .1695

Показує,  чи

достатньо

оборотних активів

підприємства  для

покриття

зобов’язань

0,910 Оптимальне значення –

1-2.  Достатньо

оборотних  активів  для

покриття зобов’язань

Коефіцієнт

ліквідності

при

мобілізації

оборотних

засобів

р .1165+р .1160+ р.1100
р .1695

Показує  ступінь

залежності

підприємства  від

товарно-

матеріальних

запасів

0,387 Оптимальне значення –

0,5-0,7.  Недостатньо

матеріальних запасів.

Коефіцієнт

власної

платоспром

ожності

р .1495−р .1095
р .1695

Показує  здатність

підприємства

погасити

зобов’язання  за

рахунок  чистих

оборотних активів

-0,090 Оптимальне значення –

більше  0.  Недостатньо

чистих  оборотних

активів

Коефіцієнт

автономії

р .1495
р .1900

Показує,   яку

частку  складає

0,247 Оптимальне значення –

більше 0,5.  Недостатня
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власний капітал частка  власного

капіталу

Коефіцієнт

маневренос

ті  власного

капіталу

р .1495−р .1095
р .1495

Показує

співвідношення

власного  і

позикового

капіталу

-0,576 Оптимальне значення –

більше  1,0.  Власного

капіталу  недостатньо,

переважає  позиковий

капітал

Коефіцієнт

фінансової

залежності 

р .1900
р .1495

Визначає  частину

капіталу,  якою

можно  вільно

володіти

4,865 Оптимальне значення –

більше  0,5.  Достатня

частка  капіталу,  якою

підприємство  може

вільно володіти

Отже,  можна  дійти  висновку,  що  ТОВ  «Спекл»  має  достатньо  непогані

показники  відносно  власної  платоспроможності.  Підприємство  може  вільно

розрахуватися за своїми зобов’язаннями та має достатньо оботних активів. Проте,

підприємство має недостатньо великий власний капітал.

Продовження табл. 1.5
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Висновки до розділу 1

Отже,  одним  з  найважливіших  факторів,  що  визначає  суму  прибутку  як

кінцевого результату діяльності  підприємства,  є розмір доходу, що формується

ним в процесі своєї діяльності. Сума отриманих доходів є фінансовою основою

розвитку його операційної діяльності, що забезпечує вирішення наступних трьох

важливих задач 

Розгляд сучасних напрямів економічної теорії та її практичної реаліза- ції у

господарській  діяльності  підприємств  дає  змогу  визначити  найважливі-  ші

характеристики  категорії  доходу,  що  притаманні  їй  у  реальних  економічних

відносинах суб'єктів господарювання: 

1) дохід підприємства становить економічний результат його господарської

діяльності за певний період часу, що ідентифікується з метою визначення чистого

прибутку (збитку) за цей же період; 

2)  формування  доходу  характеризує  процес  отримання  підприємством

конкретних економічних вигод, спрямованих на збільшення власного капіталу; 

3)  дохід  підприємства  є  результатом  використання  ним  економічних

ресурсів (факторів виробництва); 

4)  дохід  характеризує  конкретний  рівень  підприємницької  активності

суб'єкта господарювання в умовах невизначеності (ризику); 

5)   рівень  доходу  підприємства  формується  з  урахуванням  конкретного

рівня конкурентних переваг, що базуються на його інноваційній активності;

 6) формування доходу підприємства відбувається у тісному зв'язку з його

конкурентним (монопольним) становищем на певному сегменті ринку товарів та

послуг.

Аналіз джерел нормативно-правового спрямування дозволяє зауважити, що

законодавча база для здійснення обліку фінансових результатів представлена в

Україні  достатньо  значною  кількістю  законів,  постанов,  положеннями

(стандартами)  бухгалтерського  обліку,  проте,  існує  ряд  невідповідностей,  що
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потребують  вирішення  з  метою  недопущення  перекручень  та  неточностей

облікової інформації.

Нормативне  регулювання  обліку  доходів  є  п’ятирівневим.  Воно

регулюється  як  законами  та  кодексами,  положення  яких  є  обов’язковими  до

виконання  усіма  підприємствами  України,  так  і  спеціально  розробленими  на

підприємстві  положеннями,  що  враховують  специфіку  його  діяльності.  Отже,

нормативно-правове забезпечення  обліку – це сукупність нормативно-правових

актів  найвищих  гілок  влади  у  державі  (законодавчої,  виконавчої  та

представницької), Міністерства фінансів України, інших міністерств та відомств,

і,  власне  кожного  підприємства  зокрема,  які  забезпечують  повноцінне

функціонування  та  динамічний  розвиток  бухгалтерського  обліку,  фінансової

звітності  й  економічного  контролю  в  нашій  державі.   Основні  зміни  в

законодавчо-нормативному  забезпеченні  бухгалтерського  обліку  доходів

відбулися в 2012 році у зв’язку з прийняттям Податкового кодексу України і в

2013  році  після  прийняття  НП(С)БО  №1  і  зміни  типових  форм  фінансової

звітності.

ТОВ «Спекл» в процесі своєї виробничої діяльності веде облік доходів від

операційної діяльності та користується відповідними рахунками бухгалтерського

обліку для узагальнення результатів. Проаналізувавши бухгалтерські проведення

та  кореспонденцію  рахунків  для  обліку  операційної  діяльності,  можна

зробитивисновок,що вони є правильними та логічними.  Також ТОВ «Спекл» у

своїй  діяльності  керується  внутрішніми  регламентами,  наприклад  «Політикою

обліку доходів» (Додаток Л), де чітко сформовані основні положення щодо обліку

доходів, зокрема і операційних.

Розрахувавши  та  проаналізувавши  основні  коефіцієнті  ліквідності  та

платоспроможності  ТОВ  «Спекл»  можна  дійти  висновку,  що  підприємство  є

прибутковим та може покрити всі свої зобов’язання.
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РОЗДIЛ 2 

ОБЛIК ТА ОПОДАТКУВАННЯ ДОХОДIВ ОПЕРАЦIЙНОЇ ДIЯЛЬНОСТI

ПРОМИСЛОВОГО ПIДПРИЄМСТВА

2.1.  Органiзацiя  облiку  доходов  операцiйної  дiяльностi промислового

пiдприємства

В дiяльностi будь-якого пiдприємства, незалежно вiд його форми власностi

та  виду  дiяльностi,  важливе  мiсце  посiдає  правильний  i рацiональний  облiк,

оскiльки  саме  вiн  є  основною  iнформацiйною базою на  пiдприємствi.  В  свою

чергу  до  системи  органiзацiї  облiку  доходів пiдприємства  входять  певнi

пiдсистеми  в  рамках  яких  формується  iнформацiя  про  операцiйний,

управлiнський та фiнансовий облiк. 

Професор Ф.Ф. Бутинець визначає органiзацiю бухгалтерського облiку як

цiлеспрямовану  дiяльнiсть  керiвникiв  пiдприємства  зi створення,  постiйного

впорядкування  та  удосконалення  системи  бухгалтерського  облiку  з  метою

забезпечення iнформацiєю внутрiшнiх та зовнiшнiх користувачiв [23, с. 40].

Трактування  органiзацiї  облiку  як  дiяльностi є  досить  розповсюдженим

пiдходом  авторiв,  у  деяких  визначеннях  конкретизується,  що  це  дiяльнiсть

керiвника пiдприємства. Оскiльки власник згiдно з чинним законодавством (п. 2

ст.  8  Закону  України  «Про  бухгалтерський  облiк  та  фiнансову  звiтнiсть  в

Українi»)  несе  вiдповiдальнiсть  за  органiзацiю  облiку,  то  органiзацiя

бухгалтерського  облiку  знаходиться  безпосередньо  в  його  компетенцiї.  Тож

суб’єктом органiзацiї облiку є саме власник пiдприємства, а головний бухгалтер iз

пiдпорядкованим йому штатом – є суб’єктами ведення облiку.

Органiзацiя  бухгалтерського  облiку,  як  зазначає  А.Д.  Ларiонов [24,  с.  9],

включає: по-перше, об’єднання людей у виглядi спецiально створеного апарату i,

по-друге,  здiйснення  створеним  апаратом  облiкового  процесу  для  досягнення

цiлеспрямованої  дiяльностi,  тобто  органiзацiю  цiєї  системи  слiд  розглядати  у

взаємодiї її структурно-органiзацiйних i технологiчних елементiв.
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На ТОВ «Спекл» чiтко та послiдовно органiзований облiк.  Бухгалтерська

служба складається з чотирьох бухгалтерiв: головного бухгалтера який координує

дiяльнiсть  вiддiлу  бухгалтерського  облiку  та  контролює  основнi  питання,  якi

знаходяться  в  його  компетенцiї;  бухгалтер,  який  займається  розрахунками  з

поставниками та пiдрядниками та нараховує заробiтну плату; бухгалтер з питань

розрахункiв з покупцями та iмпорту; та бухгалтер по роботi з виробництвом та

матерiалами.

Кожне підприємство  для  раціональної  організації  бухгалтерського  обліку

складають облікову політику підприємства.

Облікова  політика  –   сукупність  принципів,   методів  і  процедур,   які

використовуються підприємством для складання і подання фінансової звітності.  

Елементи  облікової  політики  підприємства  формуються  з  урахуванням

наступних принципів підготовки фінансової звітності: 

o повне   висвітлення   – фінансова  звітність  повинна  містити  всю

інформацію  про  фактичні  та  потенційні  наслідки  господарських операцій  та

подій, здатних вплинути на рішення, що приймаються на 

її основі;

o автономність   –   кожне  підприємство  розглядається  як  юридична

особа,   відокремлена  від   її   власників,  у  зв’язку з  чим особисте  майно   та

зобов’язання   власників   не   повинні   відображатися   у  фінансовій  звітності

підприємства;

o послідовність    –   постійне   (з   року   в   рік)   застосування

підприємством  обраної  облікової  політики.  Зміна  облікової  політики  можлива

лише   у   випадках,  передбачених  національними  положеннями  (стандартами)

бухгалтерського  обліку,  міжнародними  стандартами фінансової  звітності  та

національними  положеннями  (стандартами)  бухгалтерського   обліку   у

державному  секторі,   і   повинна  бути обґрунтована та розкрита у фінансовій

звітності;
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o безперервність   –   оцінка  активів  та  зобов’язань  підприємства

здійснюється  виходячи  з  припущення,  що  його  діяльність  буде тривати й

надалі;

o нарахування     –     доходи    і    витрати    відображаються    в

бухгалтерському   обліку  та  фінансовій  звітності  в  момент  їх виникнення,

незалежно  від  дати  надходження або сплати грошових коштів;

o превалювання   сутності   над   формою   – операції  обліковуються

відповідно до їх сутності, а не лише виходячи з юридичної форми;

o єдиний   грошовий   вимірник  –  вимірювання  та  узагальнення  всіх

господарських  операцій  підприємства  у його фінансовій звітності здійснюються

в єдиній грошовій одиниці;

o інших  принципах,   визначених  міжнародними  стандартами   або

національними   положеннями   (стандартами)   бухгалтерського  обліку,  або

національними  положеннями  (стандартами)  бухгалтерського  обліку  в

державному секторі залежно від того, які з наведених стандартів застосовуються

підприємством.

А. М. Кузьмiнський, В. В. Сопко, В. П. Завгороднiй в роботi "Органiзацiя

бухгалтерського облiку, контролю i аналiзу" зазначають: "предметом органiзацiї

бухгалтерського облiку, контролю i аналiзу господарської дiяльностi є:

♦ облiковий та аналiтичний процеси;

♦ праця людей, зайнятих облiком, контролем i аналiзом;

♦ забезпечення облiку, контролю i аналiзу" [25, с 10].

Операцiйний  облiк  органiзовує  формування  первинних  документiв  про

господарськi операцiї, якi надають iнформацiю для формування регiстрiв облiку.

Управлiнська  пiдсистема  займається  визначенням  результатiв  вiд  основної

дiяльностi  пiдприємства,  зокрема  звертаючи  увагу  на  обсяг  виробництва  та

реалiзацiї  продукцiї.  При  цьому  управлiнський  облiк  включає  узагальнену

iнформацiю щодо фiнансових результатiв вiд виробництва певних видiв продукцiї

або роботи окремих пiдроздiлiв. Саме це надає можливiсть виявити ефективнiсть

видiв продукцiї та вчасно здiйснити заходи покращення процесу виробництва та
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реалiзацiї  на  пiдприємствi.  Фiнансова  пiдсистема  об’єднує  iнформацiю

узагальнену в управлiнському облiку та результати вiд iншої звичайної дiяльностi.

Дохiд,   пов'язаний  з  реалізацією  готової  продукції  та  наданням  послуг,

визнається  виходячи  зi ступеня  завершеностi операцiї  за  реалізацією  готової

продукції  або  наданням послуг  на  дату  балансу,   якщо може бути  достовiрно

оцiнений результат цiєї операцiї.

Результат операцiї  з реалізації  готової  продукції та  надання послуг  може

бути достовiрно оцiнений за наявностi всiх наведених нижче умов: 

• можливостi достовiрної оцiнки доходу; 

• вiрогiдностi надходження економiчних вигод вiд надання послуг; 

• можливостi достовiрної оцiнки ступеня завершеностi  надання послуг на

дату балансу; 

• можливостi  достовiрної оцiнки витрат,  здiйснених для надання послуг i

необхiдних для їх завершення. 

Пiдприємство в облiковiй полiтицi може вибрати чотири можливих метода

оцiнки ступеня завершеностi  операцiї  з реалізації  готової продукції  та надання

послуг: 

1) метод вивчення реалізованої продукції та виконаної роботи; 

2) метод визначення питомої ваги обсягу реалізованої готової продукції або

послуг,  наданих на  певну дату,  в  загальному обсягу  продукції  або  послуг,  якi

мають бути наданi;  

3) визначенням питомої ваги витрат, яких зазнає пiдприємство у зв'язку

iз реалізацією готової продукції та наданням послуг,  у загальнiй очiкуванiй

сумi таких витрат.   Сума витрат, здiйснених на певну дату,   включає тiльки тi

витрати,  якi вiдображають обсяг реалізованої продукції та наданих послуг на цю

саму дату; 

4) метод рiвномiрного нарахування доходу за перiод (крiм випадкiв, коли

iнший метод краще визначає ступiнь завершеностi  надання послуг), у випадку,

якщо послуги полягають у виконаннi невизначеної  кiлькостi  дiй  (операцiй) за

певний перiод часу.
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Доходи  вiдображаються  в  облiку  та  звiтностi  згiдно  з  принципами

нарахування та вiдповiдностi доходiв та витрат. Принцип нарахування передбачає

вiдображення в облiку та фiнансовiй звiтностi доходiв у момент їх виникнення

незалежно  вiд  дати  надходження  або  сплати  грошових  коштiв.  Принцип

нарахування  повинен  застосовуватися  одночасно  з  принципом  вiдповiдностi,

згiдно  з  яким  витрати  визнаються  у  Звiтi  про  фiнансовi  результати  на  основi

прямого  зв’язку  мiж ними та  отриманими доходами. Таким принципом також

керується i ТОВ «Спекл» у своїй дiяльностi.

Первинними  документами  з  облiку  доходiв  вiд  реалiзацiї  є  рахунки-

фактури, товарно-транспортнi накладнi (Дод. М), платiжнi вимоги, прибутковий

касовий  ордер  (Дод.  Н),  виписки  банку  (Дод.  П),  розрахунки  (довiдки)

бухгалтерiї.

Товарно-транспортні  накладні  складають  на  кожного  вантажоодержувача

окремо по кожній ходці автомобіля. При одночасному перевезенні кількох партій

вантажів на адресу одного або кількох одержувачів  (магазин,  інші торговельні

точки,   дитячі,   лікувальні  та  інші  заклади)   товарно-транспортні  накладні

виписують на кожну партію продукції й кожного одержувача окремо.

Розрахунковi документи вважають пред’явленими покупцевi (замовниковi)

за умови, що це вiдбулося способом, передбаченим договором (якщо розрахунки

здiйснюються без участi установ банкiв) або пiсля подання їх до установи банку

(якщо розрахунки здiйснюються через установи банкiв) [20].

Бухгалтерськими  документами  по  облiку  iнших  операцiйних  доходiв  є:

прибутковий  касовий  ордер,  виписка  банку,  рахунки-фактури,  товарно-

транспортна  накладна,  накладна  вимога  на  вiдпуск  (внутрiшнє  перемiщення)

матерiалiв (Дод. Р), акт приймання-передачi (внутрiшнє перемiщення) основних

засобiв (Дод. С), документально оформленi рiшення судових органiв, книга облiку

розрахункiв  з  депонентами,  iнвентаризацiйний  опис  товарно-матерiальних

цiнностей та iн. 

Графік документообороту  щодо обліку доходів  операційної  діяльності  на

ТОВ «Спекл» наведено у таблиці 2.1.
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Таблиця 2.1

Графік документообороту щодо обліку доходів операційної діяльності

на ТОВ «Спекл»

№ з/п
Найменування

документа

Створення (отримання) документа

Відповідальна

особа
Термін виконання

1

Видаткова 

накладна (для 

покупця)

Бухгалтер, 

відповідальний за 

ведення 

розрахунків з 

покупцями

Через 20 хвилин з моменту отримання заявки на 

відвантаження готової продукції, якщо вона 

отримана до 17.00 поточного робочого дня; до 

10.30 наступного робочого дня, якщо заявка на 

відвантаження готової продукції отримана після 

17.00 поточого робочого дня.

2

Акт виконання 

робіт (наданная 

послуг) (для 

покупця)

Бухгалтер, 

відповідальний за 

ведення 

розрахунків з 

покупцями

Через 20 хвилин з моменту отримання заявки на 

відвантаження готової продукції, якщо вона 

отримана до 17.00 поточного робочого дня; до 

10.30 наступного робочого дня, якщо заявка на 

відвантаження готової продукції отримана після 

17.00 поточого робочого дня.

3

Податкова 

накладна 

(видана)

Бухгалтер, 

відповідальний за 

ведення 

розрахунків з 

покупцями

В день виникнення податкових зобов'язань по 

контрагенту

4 Довіреність

Бухгалтер,

відповідальний за

ведення

розрахунків з

покупцями

Протягом 20 хвилин з моменту отримання

замовлення на виписку довіреності від менеджера

відділу закупівель або начальника відділу, який

може отримувати ТМЦ не оприбутковуючи їх на

склад

Продовження табл. 
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№ з/п
Найменування

документа

Створення (отримання) документа

Відповідальна

особа
Термін виконання

5

Оприбуткуванн

я надлишків 

товарів 

Бухгалтер, 

відповідальний за 

ведення 

розрахунків з 

постачальниками

В день отримання службової записки про 

необхідність оприбутковування надлишків товарів

6
Прибутковий 

касовиий ордер
Бухгалтер (касир)

В день оприбуткування коштів у касу 

підприємства

Вiднесення  iнших  операцiйних  доходiв  на  фiнансовий  результат  вiд

основної дiяльностi здiйснюється на пiдставi розрахунку (довiдки), оформлений

працiвником бухгалтерiї [21].

Для узагальнення iнформацiї про доходи вiд операцiйної, iнвестицiйної та

фiнансової  дiяльностi  підприємства   призначено  рахунки  класу  7  «Доходи  i

результати діяльності».

Рахунки даного класу є тимчасовими i використовуються для накопичення

iнформацiї про доходи за звiтний перiод, по закiнченнi якого сальдо цих рахункiв

переноситься  па  рахунок  79  «Фiнансовi  результати».  Тимчасовi  рахунки

розпочинають  звiтний  перiод  iз  нульового  сальдо.  Iнформацiя  про  доходи  i

витрати в них дає можливiсть скласти фiнансову звiтнiсть.

На  рахунках  класу  7,  крiм  рахунку  76  «Страховi  платежi»,  протягом

звiтного  перiоду  по  кредиту  вiдображається  сума  загального  доходу  разом  iз

сумою непрямих податкiв, зборiв (обов'язкових платежiв), що включенi до цiни

продажу,  по  дебету  –  щомiсячне  вiдображеннял належної  суми  непрямих

податкiв, зборiв (обов'язкових платежiв), щорiчне або щомiсячне вiднесення суми

чистого доходу на рахунок 79 «Фiнансовi результати».

Рахунки  70  «Доходи  вiд  реалiзацiї» та  71  «Iнший  операцiйний  дохiд»

призначенi для вiдображення доходiв вiд операцiйної дiяльностi.

Узагальнення  iнформацiї  про  доходи  вiд  реалiзацiї  готової  продукцiї,

товарiв, робiт i послуг, доходiв вiд страхової дiяльностi, а також про суму знижок,
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наданих  покупцям,  та  про  iншi вирахування  з  доходу  ведеться  на  рахунку  70

«Доходи вiд реалiзацiї».

Рахунок 70  «Доходи вiд  реалiзацiї» –  тимчасовий,  має  ознаки  пасивного

рахунку.

По  кредиту  рахунку  70  «Доходи  вiд  реалiзацiї» на  пiдставi  довiдок  та

розрахункiв  бухгалтерiї  вiдображається  збiльшення  (одержання)  доходу,  по

дебету – належна сума непрямих податкiв (акцизного збору, податку на додану

вартiсть  та  iнших,  передбачених  законодавством);  суми,  якi  отримуються

пiдприємством на  користь  комiтента,  принципала;  повернутi  перестраховиками

частки страхових платежiв (страхових внескiв, страхових премiй); результат змiни

резервiв незароблених премiй (у страхових органiзацiях); та списання у порядку

закриття на рахунок 79 «Фiнансовi результати». Субрахунки рахунку 70 «Доходи

вiд реалiзацiї» наведено у Таблиці 2.2.

Таблиця 2.2

Субрахунки до рахунку 70 «Доходи вiд реалізації»

№

субрахунку
Назва Характеристика

701

Дохiд вiд

реалiзацiї готової

продукцiї

Використовують для узагальнення iнформацiї про доходи вiд

реалiзацiї готової продукцiї

702
Дохiд вiд

реалiзацiї товарiв

Використовують пiдприємства торгiвлi та iншi органiзацiї для

узагальнення iнформацiї про доходи вiд реалiзацiї товарiв.

703

Дохiд вiд

реалiзацiї робiт i

послуг

Використовують пiдприємства i органiзацiї, що виконують

роботи i надають послуги, для узагальнення iнформацiї про

доходи вiд реалiзацiї робiт i послуг, про результати змiни

резервiв незароблених премiй.

№

субрахунку
Назва

Характеристика

704 Вирахування з

доходу

По дебету вiдображається сума наданих пiсля дати реалiзацiї

знижок покупцям, вартiсть повернених покупцем продукцiї та

Продовження табл.2.2
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товарiв та iншi суми, що пiхпягають вирахуванню з доходу.

По кредиту субрахунку 704 вiдображається списання

дебетових оборотiв на рахунок 79 «Фiнансовi результати».

705 Перестрахування

Пiдприємства, якi є страховиками, вiдповiдно до Закону

України «Про страхування», узагальнюють iнформацiю про

частки страхових платежiв (страхових внескiв, страхових

премiй) за договорами перестрахування. За дебетом

субрахунку 705 вiдображаються суми часток страхових

платежiв (страхових внескiв, страхових премiй),що належать

перестраховикам за договорами перестрахування, за кредитом

- частки страхових платежiв (страхових внескiв, страхових

премiй), що повертаються перестраховиками у разi

дотрокового припинення договору перестрахування.

Щомiсяця сальдо субрахунку 705 списується (закривається) у

кориспонденцiї iз субрахунком 703 «Дохiд вiд реалiзацiї робiт

i послуг».

За  кредитом  рахунку  71  «Iнший  операцiйний  дохiд»  вiдображається

збiльшення (одержання) доходу, за дебетом – суми непрямих податкiв (податку на

додану  вартiсть,  акцизного  збору  та  iнших  зборiв  (обов'язкових  платежiв))  та

списання в порядку закриття на рахунок 79 «Фiнансовi результати».

Рахунок 71 «Iнший операцiйний дохiд» має такi субрахунки:

711 «Дохiд вiд реалiзацiї iноземної валюти»;

712 «Дохiд вiд реалiзацiї iнших оборотних активiв»;

713 «Дохiд вiд операцiйної оренди активiв»;

714 «Дохiд вiд операцiйної курсової рiзницi»;

715 «Одержанi штрафи, пенi, неустойки»;

716 «Вiдшкодування ранiше списаних активiв»;

717 «Дохiд вiд списання кредиторської заборгованості»;

718 «Дохiд вiд безоплатно одержаних оборотних активiв»;

719 «Iншi доходи вiд операцiйної діяльності».
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На субрахунку 711 «Дохiд вiд реалiзацiї iноземної валюти» узагальнюється

iнформацiя про доходи вiд реалiзацiї iноземної валюти.

На  субрахунку  712  «Дохiд  вiд  реалiзацiї  iнших  оборотних  активiв»

узагальнюється  iнформацiя  про  доходи  вiд  реалiзацiї  оборотних  активiв

(виробничих запасiв, малоцiнних та швидкозношуваних предметiв тощо).

На субрахунку 713 «Дохiд вiд операцiйної оренди активiв» узагальнюється

iнформацiя про доходи вiд оренди (крiм фiнансової) майна, якщо ця дiяльнiсть не

є предметом (метою) створення пiдприємства.

На субрахунку 714 «Дохiд вiд операцiйної курсової рiзницi» узагальнюється

iнформацiя  про  доходи  вiд  курсових  рiзниць  за  активами  й  зобов'язаннями

пiдприємства, пов'язаними з операцiйною дiяльнiстю пiдприємства.

На  субрахунку  715  «Одержанi  штрафи,  пенi,  неустойки»  узагальнюється

iнформацiя  про  штрафи,  пенi,  неустойки  та  iншi  санкцiї  за  порушення

господарських договорiв, якi визнанi боржником або щодо яких одержанi рiшення

суду,  арбiтражного  суду  про їх  стягнення,  а  також про  суми з  вiдшкодування

зазнаних збиткiв.

На  субрахунку  716  «Вiдшкодування  ранiше  списаних  активiв»

узагальнюється  iнформацiя  про  суми  вiдшкодування  пiдприємству  вартостi

ранiше списаних активiв.

На  субрахунку  717  «Дохiд  вiд  списання  кредиторської  заборгованості»

узагальнюється iнформацiя про доходи вiд списання кредиторської заборгованiсть

що виникла в ходi операцiйного циклу, по закiнченнi строку позовної давностi.

На субрахунку 718 «Дохiд вiд безоплатно одержаних оборотних активiв»

узагальнюється  iнформацiя  про  доходи  вiд  безоплатно  одержаних  оборотних

активiв  (окрiм  фiнансових  iнвестицiй)  i  доходи  вiд  цiльового  фiнансування,

пов'язаного з операцiйною дiяльнiстю.

На  субрахунку  719  «Iншi  доходи  вiд  операцiйної  діяльності»

узагальнюється  iнформацiя  про  iншi  доходи  вiд  операцiйної  дiяльностi,  якi  не

знайшли  свого  вiдображення  на  iнших  субрахунках  рахунку  71  «Iнший

операцiйний дохiд», зокрема про доходи вiд операцiй з тарою, вiд iнвентаризацiї,
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вiд  дiяльностi  житлово-комунальних  i  обслуговуючих  господарств,  дитячих

дошкiльних  закладiв,  будинкiв  вiдпочинку,  санаторiїв  та  iнших  закладiв

оздоровчого та культурного призначення пiдприємства [22].

Аналiтичний облiк iнших операцiйних доходiв ведеться за видами доходiв

та iншими напрямами, визначеними пiдприємством.

Аналiтичний  облiк  доходiв  вiд  реалiзацiї  ведеться  за  видами  (групами)

продукцiї,  товарiв,  робiт,  послуг,  регiонами  збуту  та/або  iншими  напрямами,

визначеними пiдприємством.

На ТОВ «Спекл» аналiтичний облiк ведеться вiдповiдно до трьох основних

номенклатурних груп:

 комплекти;

 пластиковi картки;

 картоннi картки.

Пластиковi  картки,  у  свою  чергу  подiляються  на:  пластиковi  картки

безконтактнi, пластиковi картки без чипу, пластиковi картки контактнi.

Картоннi  картки  подiляються  на:  картоннi  картки  без  скретч,  картоннi

картки безконтактнi, картоннi моно картки скретч, картоннi мультикартки стретч.

Тобто,  пiд  кожнiй  документ  з  реалiзацiї  продукцiї  пiдв’язується

номенклатурна група, в результатi чого, можна легко вiдслiдкувати найбiльш або

найменш популярний товар, найдорожчий або найдешевший, або будь-яку iншу

iнформацiю на запит.

До  iншої  операцiйної  дiяльностi  належить  процес  вибуття  будь-якого

активу (виробничих запасiв, матерiальних цiнностей, оборотних активiв тощо). У

складi iнших операцiйних доходiв вiдображаються всi iншi доходи, не пов’язанi з

реалiзацiєю (товарiв, робiт, послуг).

На  ТОВ  «Спекл»  iншими  доходами  також  вважаються  матерiали,  якi

пiдприємство отримало безкоштовно для своєї виробничої дiяльностi. Наприклад,

контрагент  надiслав  безкоштовно  зразки  своєї  продукцiї  для  тестування  в

подальших  намiрах,  що  ТОВ  «Спекл»  уподобає  продукцiю  та  вирiшить

використовувати саме цей товар. Наприклад, в результатi iнвентаризацiї, на ТОВ
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«Спекл»,  матерiали,  по  яким  зафiксовано  надлишок,  оприбутковуються  на

рахунок  719  «Iншi  доходи».  В  такому  випадку,  менеджер  iз  закупiвель  пише

службову записку до бухгалтерiї, з проханням оприбуткувати матерiали, отриманi

безкоштовно. Приклад такої записки наведено у Додатку Т.

Формування  статей  фінансової  звітності  підприємства  повинні

здійснюватись відповідно до вимог Положень  (стандартів)  бухгалтерського

обліку.   Як  відомо,   П(С)БО  передбачають  можливість  застосування  різних

методів  щодо  оцінки  активів,   зобов’язань,   доходів  та  витрат  у  фінансовій

звітності.  Залежно від  обраних методів  показники фінансової  звітності  можуть

мати різні значення. 

Конкретні принципи,  методи й процедури,  що використовуються для

складання відповідної статті фінансової звітності, утворюють елемент облікової

політики. 

Звiт  про  фiнансовi  результати  є  основним  документом  в  якому

вiдображається  загальна  сума  отриманих  i  списаних  доходiв  вiд  реалiзацiї  та

iнших операцiйних доходiв. 

У статтi «Доход (виручка) вiд реалiзацiї продукцiї (товарiв, робiт, послуг)»

вiдображається загальний доход (виручка) вiд реалiзацiї продукцiї, товарiв, робiт

або наданих послуг, тобто без вирахування наданих знижок, повернення проданих

товарiв та непрямих податкiв (податку на додану вартiсть, акцизного збору тощо).

Органiзацiї, основною дiяльнiстю яких є торгiвля цiнними паперами, у цiй статтi

вiдображають вартiсть, за якою реалiзовано цiннi папери, та суму винагороди за

виконання  iнших  операцiй,  пов’язаних  з  розмiщенням,  купiвлею  i  продажем

цiнних паперiв.

У статтi  «Iншi операцiйнi доходи» вiдображаються суми iнших доходiв вiд

операцiйної  дiяльностi  пiдприємства,  крiм  доходу  (виручки)  вiд  реалiзацiї

продукцiї (товарiв, робiт, послуг):

 дохід  вiд  первiсного  визнання  та  вiд  змiни  вартостi  активiв,  якi

облiковуються за справедливою вартiстю;

 дохід вiд реалiзацiї iноземної валюти;
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 дохід  вiд  реалiзацiї  iнших  оборотних  активiв  (крiм  фiнансових

iнвестицiй);

 дохід вiд операцiйної оренди активiв;

 дохід вiд операцiйних курсових рiзниць;

 одержанi штрафи, пенi, неустойки;

 вiдшкодування ранiше списаних активiв;

 дохід вiд списання кредиторської заборгованостi;

 дохід вiд безоплатно одержаних оборотних активiв;

 iншi доходи вiд операцiйної дiяльностi тощо [19].

У  примiтках  до  фiнансової  звiтностi  наводиться  (розкривається)  така

iнформацiя:

 облiкова  полiтика  щодо  визнання  доходу,  включаючи  спосiб

визначення  ступеня завершеностi  робiт,  послуг,  дохiд  вiд  виконання i  надання

яких визнається за ступенем завершеностi;

 розподiл доходу за кожною групою доходiв;

 сума  доходу  за  бартерними  контрактами  в  розподiлi  за  групами

доходiв;

 частка  доходу за бартерними контрактами з пов'язаними сторонами

[7].

Отже,  метою  складання  звiту  про  фiнансовi  результати  є  надання

користувачам  повної,  правдивої  та  неупередженої  iнформацiї  про  доходи,

витрати, прибутки i збитки вiд дiяльностi пiдприємства за звiтний перiод.

2.2. Фiнансовий облiк та оподаткування доходiв операцiйної дiяльностi 

промислового підприємства

Дохід  (виручка)  від  реалізації  продукції   (товарів,   інших  активів)

визнається в разі наявності всіх наведених нижче умов:

- покупцеві передані  ризики  й  вигоди,  пов'язані  з   правом власності

на продукцію (товар, інший актив);
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- товариство  не  здійснює  надалі   управління   та   контроль   за

реалізованою продукцією (товарами, іншими активами);

- сума доходу (виручка) може бути достовірно визначена;

- є впевненість,   що   в   результаті   операції   відбудеться збільшення

економічних вигод підприємства,  а витрати, пов'язані з цією операцією, можуть

бути достовірно визначені.

Дохід,  пов'язаний  з  наданням  послуг,  визнається,  виходячи  зі  ступеня

завершеності  операції  з  надання  послуг  на  дату  балансу,  якщо  може  бути

достовірно оцінений результат цієї операції.

Результат операції  з  надання  послуг  може  бути достовірно оцінений за

наявності всіх наведених нижче умов:

-  можливості достовірної оцінки доходу;

- імовірності надходження економічних вигод від надання послуг;

- можливості  достовірної   оцінки   ступеня   завершеності  надання

послуг на дату балансу;

-  можливості  достовірної  оцінки  витрат,   здійснених  для  надання

послуг та необхідних для їх завершення.

Оцінка   ступеня   завершеності   операції   з  надання  послуг  проводиться

вивченням виконаної роботи.

Дохід  не   визнається,   якщо здійснюється  обмін продукцією (товарами,

роботами,  послугами  та  іншими  активами),   які   є подібними за призначенням

та мають однакову справедливу вартість.

Дохід  відображається  в  бухгалтерському та управлінському обліках  в

сумі справедливої  вартості  активів,  що   отримані   або   підлягають отриманню.

У  разі   відстрочення   платежу,   внаслідок  чого  виникає різниця  між

справедливою   вартістю  та  номінальною  сумою  грошових  коштів  або  їх

еквівалентів,  які підлягають отриманню за продукцію (товари,  роботи, послуги

та інші активи), така різниця визнається доходом у вигляді процентів.

Основними завданнями бухгалтерського облiку щодо вiдображення доходiв

є:
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1. Вiдображення доходу в бухгалтерському облiку в сумi справедливої

вартостi активiв, що отриманi або пiдлягають отриманню.

2.  Бухгалтерський облiк доходiв  пiдприємств має забезпечити  об’єктивне

вiдображення  в  синтетичному  i  аналiтичному  облiку  не  тiльки  доходiв  вiд

основної  дiяльностi,  ефективний  аналiз  доходiв,  але  й  правильне  визначення

чистого доходу суб’єкта господарювання вiд операцiйної дiяльностi.

3.  Бухгалтерський  облiк  доходiв  промислових  підприємств  має  важливе

значення для контролю та аналiзу їх рiвня, структури та динамiки.

Ретроспективи  змiн,  яких  зазнав  План  рахункiв  бухгалтерського  облiку

активiв, капiталу, зобов'язань i господарських операцiй пiдприємств i органiзацiй

в частинi витрат дiяльностi узагальнено у Додатку У.

Отже,  на  сьогоднi  основнi  змiни  щодо  облiкового  вiдображення  доходiв

дiяльностi  пiдприємства  стосуються  наступного: змiнено  склад  доходiв  вiд

реалiзацiї  робiт  i  послуг  на  субрахунку  703.  Тепер  на  цьому  субрахунку

пропонується  облiковувати  також  i  доходи  вiд  орендних  платежiв  за  оренду

об’єктiв  iнвестицiйної  нерухомостi.  Доходи  вiд  орендних  платежiв  за  оренду

iнших активiв слiд вiдображати у складi iнших операцiйних доходiв (субрахунок

719), як це й було ранiше [29].

Робочий план рахункiв ТОВ «Спекл» наведений у Додатку Ф.

Рахунок 70 «Доходи від реалізації» призначено для узагальнення інформації

про доходи від реалізації готової продукції, товарів, робіт і послуг, доходів від

оренди об'єктів інвестиційної нерухомості, доходів від страхової діяльності, про

доходи від грального бізнесу, від проведення лотерей, а також про суму знижок,

наданих  покупцям,  та  про  інші  вирахування  з  доходу. Основнi  бухгалтерськi

проводки по рахунку 70 “Доходи вiд реалiзацiї” наведено у таблиці 2.3.

Таблиця 2.3

Основнi бухгалтерськi проводки по рахунку 70 «Доходи вiд реалізації»

№

з/п 

Зміст господарської операції Бухгалтерський облік Сума, грн. 
Дебет Кредит

Надання послуг
1 Отримана від замовника предоплата 311 681 120,00
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за послуги персоналізації
2 Відображені податкові зобов’язання по ПДВ 643 641 20,00
3 Визнано дохід від наданої послуги 361 703 120,00
4 Закрито розрахунки  по ПДВ  703 643 20,00
5 Відображено собівартість послуги персоналізації 903 23 50,00
6 Проведено розрахунки по взаємозаліку з покупцем 681 361 120,00

Реалізація продукції з урахуванням отриманого авансу і наданої знижки
1 Отримана від замовника предоплата за товар 311 681 126000,00
2 Відображені податкові зобов’язання по ПДВ 643 641 21000,00
3 Відвантажено товар покупцю 361 701 126000,00

№

з/п
Зміст господарської операції

Бухгалтерський облік
Сума, грн.

Дебет Кредит

4 Закрито розрахунки  по ПДВ  701 643 21000
5 Списано собівартість реалізованого товару 901 26 92000,00
6 Відкориговано на суму знижки раніше відображений

дохід від реалізації товару

704 361 8820,00

7 Відкориговано відображені раніше податкові 

зобов’язання з ПДВ методом «червоне сторно»

704 641 1470,00

Для  обліку  інших  операційних  доходів  використовується  рахунок  71

«Інший операційний дохід».  На цьому рахунку узагальнюється інформація про

доходи від операційної діяльності у звітному періоді, крім доходу (виручки) від

реалізації продукції (товарів, робіт, послуг).

До складу інших операційних доходів відносять:

o дохід від реалізації іноземної валюти;

o дохід  від  реалізації  виробничих  запасів,  малоцінних  та

швидкозношуваних предметів;

o дохід  від  операційної  оренди,  якщо  така  діяльність  не  є  метою

створення підприємства;

o дохід  від  операційної  курсової  різниці,  що виникає  за  активами та

зобов’язаннями, пов’язаними з операційною діяльністю підприємства;

o одержані  штрафи,  пеня,  неустойки  за  порушення  господарських

договорів, які визнані боржником або щодо яких одержані рішення суду про їх

стягнення, а також суми відшкодування завданих збитків;
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o відшкодування раніше списаних активів;

o дохід від списання кредиторської заборгованості, що виникла під час

операційного циклу;

o одержані гранти та субсидії;

o доходи від операцій з тарою, від інвентаризації тощо.

По   кредиту  рахунка  71  «Інший  операційний  дохід»  відображається

збільшення (одержання) доходу,  а  по дебету – суми непрямих податків,  інших

зборів  та  списання  в  порядку закриття  на  рахунок 79 «Фінансові  результати».

Типовi кореспонденцiї рахункiв по облiку iнших операцiйних доходiв наведено у

таблиці 2.4.

Таблиця 2.4

Типовi кореспонденцiї рахункiв по облiку iнших операцiйних доходiв

Змiст господарської операцiї Кореспондуючi рахунки

Дебет Кредит

Вiдображено дохiд вiд реалiзацiї iноземної валюти 334 "Рахунки в банках" 711 "Дохiд вiд купівлі-

продажу iноземної валюти"

Вiдображено доходи вiд реалiзацiї оборотних 

активiв (виробничих запасiв, малоцiнних та 

щвидкозношувальних предметiв)

36 "Розрахунки з 

покупцями та 

замовниками"

37 "Розрахунки з рiзними 

дебiторами"

712 "Дохiд вiд реалiзацiї 

iнших оборотних активiв"
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Вiдображено доходи вiд операцiйної оренди активiв 377 "Розрахунки з іншими 

дебiторами"

713 "Дохiд вiд операцiйної 

оренди активiв"

Вiдображено дохiд вiд операцiйної курсової рiзницi 30 "Готівка",

31 "Рахунки в банках"

36 "Розрахунки з 

покупцями та 

замовниками"

37 "Розрахунки з рiзними 

дебiторами"

714 "Дохiд вiд операцiйної 

курсової рiзницi"

Вiдображено суму вiдшкодувань пiдприємству 

вартостi ранiше списаних активiв

375 "Розрахунки зa 

відшкодуванням завданих 

збитків"

716 "Вiдшкодування 

ранiше списаних активiв"

Змiст господарської операцiї Кореспондуючi рахунки

Дебет Кредит

Вiдображено доходи вiд списання кредиторської 

заборгованостi, що виникла в ходi операцiйного 

циклу пiсля закiнчення строку позовної давностi

50 "Довгостроковi позики"

51 "Довгостроковi векселi 

виданi"

60 "Короткостроковi 

позики"

62 "Короткостроковi 

векселi виданi"

63 "Розрахунки з 

постачальниками та 

пiдрядниками"

66 "Розрахунки з оплати 

працi"

68 "Розрахунки за iншими 

операцiями"

717 "Дохiд вiд списання 

кредиторської 

заборгованостi"

Вiдображено дохiд вiд безоплатно одержаних 20 "Виробничi запаси" 718 "Дохiд вiд безоплатно 

Продовження табл. 2.4
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активiв 22 "Малоцiннi та 

швидкозношувальнi 

предмети"

28 "Товари"

одержаних активiв"

Вiдображено доходи за результатами проведених 

iнвентаризацiй оборотних i необоротних активiв

20 "Виробничi запаси"

21 "Поточнi бiологiчнi 

активи"

22 "Малоцiннi та 

швидкозношувальнi 

предмети"

23 "Виробництво"

25 "Напiвфабрикати"

26 "Готова продукцiя"

28 "Товари"

30 "Готівка",

719 "Iншi доходи вiд 

операцiйної дiяльностi"

Вiдображено суму ПДВ, який є в складi 

операцiйних доходiв

71 "Iнший операцiйний 

дохiд" (крiм 711 i 714)

64 "Розрахунки за 

податками та платежами"

Списано iнший операцiйний дохiд на фiнансовi 

результати

71 "Iнший операцiйний 

дохiд"

791 "Результат операцiйної 

дiяльностi"

Формування доходу від реалізації готової продукції на підприємстві ТОВ

«Спекл» відбувається на рахунку 701, на кредит 701 рахунку відносять вартість

реалізації товарів і послуг, тобто, виконують два бухгалтерські проведення:

1) Дт  361/362  –  Кт  701  –  16740  грн.  –  визнання  доходу  операційної

діяльності (від реалізації товарів).

2) Дт 701 – Кт 6432 – 2790 грн. (податкові зобов’язання непідтверджені)

– ПДВ, податковий кредит.

Дохід  від  реалізації  робіт  та  послуг  відображається  на  рахунку  703.  На

кредит даного рахунку відносять доходи від виконання підприємством первних

послуг  клієнтам.  Наприклад,  це  можуть  бути  послуги  з  персоналізації

пластикових  карт,  або  послуги  збирання  стартових  пакетів.  В  такому випадку

виникають такі бухгалтерські проведення:

1) Дт 361/362 – Кт  703  – 477 624,00 грн.– визнання доходу операційної

діяльності (від реалізації послуг).
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2) Дт 703  –  Кт 6432 –  79 604,00  грн. (податкові  зобов’язання

непідтверджені) – ПДВ, податковий кредит.

На рахунку 704 ТОВ «Спекл» обліковує вирахування з доходів. Наприклад,

це може бути повернення від покупця продукції.  В такому випадку, формуємо

проведення:

1) Дт 704  –  Кт 361/362 –  90 000,00 грн.  –  зменшуємо  дохід  на  суму

повернення.

2) Дт 704 – Кт 641 – 15 000,00 грн. –  сторнуємо ПДВ.

Щодо рахунків інших операційних доходів, то на рахунку 711 ТОВ «Спекл»

обліковує  від  покупки/продажу  іноземної  валюти.  Тобто,  при  зміні  курсу  і

визнанні позитивної курсової різниці робиться таке проведення:

Дт 333 (Грошові кошти в національній валюті в дорозі) – Кт 711, або 

Дт 334 (Грошові кошти в іноземній валюті в дорозі) – Кт 711.

На  рахунку  712  обліковується  доходи  від  реалізації  інших  оборотних

активів. На ТОВ «Спекл» в результаті виробничої діяльності формується велика

кількість макулатури або, наприклад, відходи поліпропіленової рлівки, тому, вони

відносяться саме на цей рахунок. Бухгалтерське проведення:

1) Дт 361  –  Кт 712  –  2644,00  грн.–  визнання  доходу  від  реалізації

макуларури/відходів плівки;

2) Дт 712 – Кт 6432 – 440, 67 грн. –  ПДВ, податковий кредит.

На рахунку 714 обліковуютьсмя доходи від операційної курсової різниці. 

1) Дт 312 – Кт 714 – 385,00 грн.

Рахунок  717  призначений  для  узагальнення  доходу  від  списання

кредиторської  заборгованості  ТОВ  «Спекл».  Наприклад,  у  2017р.  ТОВ

Київміськвторресурси списав заборгованість  ТОВ «Спекл»,  оскільки вона була

визнана як безнадійна кредиторська заборгованість. Така операція оформлюється

проведенням:

1) Дт 631 –  Кт 717  – 252,00 грн.  – дохід від списання кредиторської

заборгованості;

2) Дт 6432 – Кт 717 – 42,00 грн. –списання заборгованості з ПДВ.
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Для обліку інших доходів операційної діяльності використовується рахунок

719.  Наприклад,  на  ТОВ  «Спекл»  це  можуть  бути  доходи  від  безоплатно

отриманих  зразків  продукції,  які  можна  використати  в  процесі  виробництва.

Оформлюється бухгалтерським проведенням:

Дт 201 – Кт 719 – 120,00 грн. – на суму безоплатно отриманих матеріалів.

В кінці місяця призакритті періоду на ТОВ «Спекл» дані доходи списуються

рахунок 79, таким бухгалтерським проведенням:

Дт 70,71 – Кт  79  – 475 938,33 грн.  – віднесення доходів на фінанансовий

результат

Відображення в обліку компенсації нестачі винною особою розглянемо на

прикладі: під час інвентаризації встановлено нестачу інлеїв балансовою вартістю

700  грн.  Комісія  довела  вину  комірника,  після  чого  прийнято  рішення  про

компенсацію збитків  у  розмірі,  розрахованому згідно з  Порядком №116.  Суму

компенсації комірник вніс готівкою до каси підприємства.

Кореспонденцію рахунків  щодо конкретних операцій  наведено  у  таблиці

2.5.

Таблиця 2.5

Кореспонденція рахунків обліку нестачі

№ з/п Зміст операції 
Сума, 

грн 

Бухгалтерський облік 

Дт Кт 

1.

Виявлено нестачу інлеїв
   700

   700

947

072

201

-

Нараховано податкове зобовязання з 

ПДВ
300 947 641

2. 

Суму компенсації визнано 

заборгованістю винної особи і 

включено до складу доходів 

1000

700 

375 

- 

716 

072 

3. 
Внесено суму компенсації в касу 

підприємства 
1000 301 375 
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В  Україні  об'єктом  оподаткування  податком  на  прибуток,  відповідно  до

Податкового  кодексу,  є  прибуток  із  джерелом  походження  з  України  та  за  її

межами,  який  визначається  зменшенням  суми  доходів  звітного  періоду  на

собівартість реалізованих товарів, виконаних робіт, наданих послуг та суму інших

витрат звітного податкового періоду. Доходи, що враховуються при обчисленні

об'єкта оподаткування, включаються до доходів звітного періоду за відповідною

датою та на підставі відповідних документів.

До  складу  оподатковуваних  доходів  не  включаються  окремі  їхні  види,

прямо зазначені в ПКУ, зокрема:

- сума попередньої оплати та авансів, отримана в рахунок оплати товарів,

виконаних робіт, наданих послуг;

-  суми  податку  на  додану  вартість,  отримані  (нараховані)  платником

податку на додану вартість, нарахованого на вартість продажу товарів, виконаних

робіт, наданих послуг, за винятком випадків, коли підприємство-продавець не є

платником податку на додану вартість, тощо.

Основні та інші доходи визначаються на підставі первинних документів, що

підтверджують  отримання  платником  податку  доходів,  обов'язковість  ведення

обліку і зберігання яких передбачено правилами ведення бухгалтерського обліку,

та інших документів, встановлених у Кодексі. 

Суми,  відображені  в  складі  доходів  платника  податку,  не  підлягають

повторному включенню до складу його доходів.

Дохід  від  операційної  діяльності  визнається  в  розмірі  договірної

(контрактної) вартості, але не менше ніж сума компенсації, отримана в будь-якій

формі, в тому числі при зменшенні зобов'язань, та включає дохід від реалізації

товарів, виконаних робіт, наданих послуг, у тому числі винагороди та компенсації

комісіонера  (повіреного,  агента  тощо).  Кодексом  визначено  порядок  визнання

доходів та їхній склад.

Джерелами податкової інформації є суми доходів від операційної діяльності

формують  на  базі  даних  бухгалтерського  рахунка  70,  зокрема  субрахунка  703

"Дохід від реалізації робіт і послуг". При цьому аналізується склад і походження
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таких  доходів  і  вибираються  ті  з  них,  які  відповідають  критеріям  норми

відповідної  статті  Кодексу.  Більшість  доходів  визначається  за  методом

нарахувань,  що  знаходить  відображення  по  дебету  рахунків  дебіторів

(замовників) - 36,37 і кредиту субрахунка 703. Дата та сума оплати за послуги не

мають значення.

З  метою  податкового  обліку  ПКУ  не  регламентує  ведення  реєстрів

податкового  обліку.  Проте  підприємства  на  практиці  ведуть  окремі  реєстри,  в

яких накопичують ті статті доходів, які будуть включені до відповідних рядків

декларації з податку на прибуток. Форма реєстрів не затверджена в офіційному

порядку, тому підприємства обирають їх на свій розсуд. Різниця між складом та

оцінкою доходів у фінансовому і податковому обліку становить податкові різниці.

Облік  податкових  різниць  здійснюється  за  методикою,  затвердженою

Міністерством фінансів України.

При здійсненні розрахунків з бюджетом ТОВ «Спекл» керується нормами

Податкового Кодексу України. 

ТОВ «Спекл» є  платником податку на додану вартість  і  зареєстроване  у

Державній  податковій  інспекції  Подільського  району  м.  Києва,  має

індивідуальний податковий номер: 253975426593.

База оподаткування операцій з продажу товарів, робіт, послуг визначається,

виходячи  з  їх  договірної  (контрактної)  вартості,  визначеної  за  вільними  або

регульованими цінами з урахуванням податків (загальнодержавних), за винятком

ПДВ, шо включається в ціну товарів (робіт, послуг) згідно з законами України з

питань  оподаткування.  Податок  становить  20  відсотків  бази  оподаткування  та

додається  до  ціни  товарів  (робіт,  послуг).  Датою  виникнення  податкових

зобов'язань  з  продажу  товарів  вважається  дата,  яка  припадає  на  податковий

період, протягом якого відбувається будь-яка з подій, що сталася раніше: 

 або дата зарахування коштів від покупців на банківський рахунок

платника податку, як оплата товарів, що підлягають продажу;

 або дата відвантаження товарів, а для робіт - дата оформлення

документа, що засвідчує факт виконання робіт платником податку.
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Суми податку, що підлягають сплаті до бюджету або відповідно з бюджету,

визначаються  як  різниця  між  загальною  сумою  податкових  зобов'язань,  що

виникли у зв'язку з продажем товарів протягом  звітного періоду. Сплата податку

проводиться не пізніше 20 числа місяця, що настає за звітним періодом.

Також ТОВ «Спекл» подає до Державної податкової інспекцій Подільського

району  місячну податкову декларацію з податку на додану вартість. Формується

Декларація з ПДВ у програмі «MeDoc».

ТОВ «Спекл» є платником податку на прибуток підприємства відповідно до

Податкового Кодексу України, який визначає шляхом множення різниці доходів

та витрат за період на ставку податку на прибуток у розмірі 18%. Сплачується

податок на прибуток не пізніше 20 числа місяця наступного за звітним кварталом.

Декларація  з  податку  на  прибуток  подається  раз  на  квартал  до  Податкової

інспекції Подільського району в електронному вигляді. Декларація з податку на

прибуток наведена у Додатку Х.

Аналітичний  облік  розрахунків  по  податках  і  платежам  ведеться  за  їх

видами.  Сплата  належних  податків  і  зборів  у  бюджет  з  поточного  рахунку

здійснюється  за  допомогою  програми  «Клієнт-Банк».  Це  дуже  зручно  та  не

потребує великих затрат часу.  Найголовніше – це уважно та правильно внести

номер розрахункового рахунку отримувача, суму сплати та призначення платежу.

Документом,  підтверджуючим  сплату  податків  та  зборів  до  бюджет  є

виписка банку та документ Квитанція №2 (Дод. Ц).

Отже, ТОВ «Спекл» активно використовує аналітичні рахунки, є платником

податку  на  прибуток та   має  багато  автоматизоних процесів,  що допомагають

бухгалтерській службі вчасно та якісно виконувати свою роботу.

2.3. Облiк доходiв операцiйної дiяльностi у системi прийняття 

управлiнських рiшень

Сучасний розвиток науки i практики свiдчить про те, що управлiнська ланка

не  може  iснувати  без  iнформацiйного  продукту,  який  створюють  бухгалтери,
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використовуючи для цього спецiальнi методики. При цьому працiвники облiково-

аналiтичних структур пiдприємства створюють iнформацiю як про iснуючий стан

пiдприємства  (рух  активiв,  капiталу  та  зобов’язань)  –  в  системi  фiнансового

облiку,  так  i  iнформацiю  для  прийняття  управлiнських  рiшень,  здебiльшого

орiєнтовану  на  прогнознi  стани,  в  якi   має  перейти  пiдприємство  –  в  системi

управлiнського  облiку.  Це  дозволяє  вважати  облiк  елементом  системи

iнформацiйної пiдтримки управлiння, iнструментом збору, обробки та передачi та

iнтерпретацiї iнформацiї про дiяльнiсть господарюючого суб’єкта з поглядувитрат

i  вигод  (доходу).  Тому  для  успiшного  функцiонування   системи  управлiння

необхiднi вiдповiднi прийоми та способи генерування iнформацiї, оскiльки саме

на  їх  основi  вiдбувається  вирiшення завдань  i  досягнення  цiлей  пiдприємства.

Крiм того, практика господарювання виробничих підприємств свiдчить про те, що

розв’язання  економiчних  проблем  на  основi  функцiонування  незалежних

традицiйних  систем  облiку  та  методiв  не  дозволяють  досягти  позитивних

результатiв.  Таке  явище   професор Л.  В.  Нападовська  пояснює  iснуванням

взаємодiї  та  взаємовпливу  мiж  рiзноманiтними  системами,  що  забезпечують

розвиток  будьякого  пiдприємства;  наявнiстю  мiжсистемних  оболонок,  що

забезпечують  створення  додаткового  потенцiалу  для  створення  нових

концептуальних систем дослiдження та виявлення ефективних iнструментiв його

реалiзацiї [36, с. 24].

Аналiз  операцiйної  дiяльностi  займає  важливе  мiсце  в  системi

управлiнського  аналiзу,  оскiльки  вiд  його  результатiв  залежить  iнформацiйно-

аналiтичне  забезпечення  прийняття  виважених  стратегiчних  управлiнських

рiшень,  спрямованих  на  посилення  конкурентоспроможностi  пiдприємства  та

виявлення резервiв пiдвищення ефективностi його дiяльностi [32].

В  економiчнiй  лiтературi  ще  формується  думка  щодо  визначення  сутi

управлiнського облiку. Система управлiнського облiку призначена для вирiшення

перш за  все  внутрiшнiх задач  управлiння  господарюючим суб’єктом,  для  чого

необхiдна детальна iнформацiя, що враховує технологiю й органiзацiю саме цього

пiдприємства. Тому iнформацiя управлiнського облiку формується i надається з
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врахуванням  потреб  менеджменту  конкретного  органiзацiйного  формування.

Кiнцевою  метою  управлiнського  облiку  є  допомога  керiвництву  в  досягненнi

стратегiчної мети пiдприємства [33].

Розширення управлiнських функцiй облiку призвело до змiни аналiтичної

бухгалтерiї  i  перетворило  її  у  виробничу  (управлiнську)  бухгалтерiю.  За

iнтерпретацiєю  французьких  вчених  основною  особливiстю  управлiнського

облiку  є  використання  його  даних  в  системi  управлiння.  Пiд управлiнням

розумiють «найбiльш рацiональне управлiння пiдприємством». [34, с. 19].

Управлiнський  облiк  повинен  забезпечити  для  адмiнiстрацiї  таку

iнформацiю,  яка  дозволяє:  приймати  управлiнськi  рiшення  з  урахуванням  їх

економiчних  наслiдкiв,  контролювати  витрати  у  зiставленнi  з  нормами;

формувати економiчну стратегiю; оцiнювати формування собiвартостi i прибутку

протягом  мiсяця;  оцiнювати  доходи в  розрiзi  структурних  пiдроздiлiв

пiдприємства;  приймати  рiшення  щодо  окупностi  програм,  калькуляцiї

собiвартостi продукцiї, окупностi i ефективностi ремонтiв, використання ресурсiв

[35].

Управлiнський  облiк  залежить  вiд  потреб  системи  управлiння,  тому  для

проектування  пiдсистеми  управлiнського  облiку  необхiдно  вивчити  запити

управлiнських  служб.  Як  правило,  управлiнський  облiк  доцiльно  формувати  в

центрi витрат, якi приймають участь у виробництвi продукцiї.

Методологiя  управлiнського  облiку,  як  i  iнших  прикладних  дисциплiн,

базується  на  певнiй  сукупностi  загальнонаукових  i  специфiчних  (прикладних)

методичних  прийомiв.  До  загальноекономiчних  способiв  дослiдження  зазвичай

вiдносять такi, як: спостереження, аналiз, синтез, iндукцiю, дедукцiю тощо. 

Основними завданнями управлінського обліку, на ТОВ «Спекл» є:

• складання кошторисів на виробництво продукції;

•  облік  витрат  на  виробництво  паралельно  за  багатьма  напрямами  (цех,

дільниця, виріб, елемент, стаття калькуляції);

• визначення об'єктів калькулювання, калькуляційних одиниць;
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• вибір методів обліку витрат на виробництво і калькулювання собівартості

продукції;

• складання планових і звітних калькуляцій;

• аналіз відхилень від норм витрат;

• групування відхилень за причинами і винуватцями;

• забезпечення інформації для управління про відхилення від норм;

• визначення собівартості продукції, норми прибутку, рентабельності;

• аналіз собівартості продукції і виявлення резервів її зниження;

• автоматизація обліку, калькулювання і аналізу собівартості продукції.

Щодо відхилень від норм витрат, то на ТОВ «Спекл» ведеться щоденний

контроль за списанням матеріалів у виробництво, для того щоб можна було вірно

порахувати собівартість певного замовлення.

На  їх  основi здiйснюється  систематичний збiр  iнформацiї  про доходи  в

ракурсах  джерел  їх  формування,  мiсць  виникнення  (зон),  сегментiв  дiяльностi

тощо;  порiвняння  тенденцiй  i закономiрностей  рiвня  дохiдностi,  показникiв

продажу та  рентабельностi,  цiнової  та  асортиментної  полiтики;  аналiз  окремих

складових;  визначення  найбiльш доходних сегментiв  дiяльностi.  Специфiчнi ж

методи значно ширшi, оскiльки вони орiєнтованi на змiст управлiнського облiку,

до них досить часто вiдносять  лiнiйне програмування,  iмiтацiйне моделювання

(аналiтичнi, детермiнованi та стохастичнi моделi), кореляцiйнорегресiйний аналiз,

багатоступiнчастий  (сегментний)  i системний  аналiз,  кривi економiчного

розвитку, бюджетування, аналiз на основi маржинального пiдходу тощо. Так, Ф.

Ф. Бутинець до методiв управлiнського облiку вiдносить такi як елементи методу

фiнансового  бухгалтерського  облiку,  iндексний  метод,  прийоми  економiчного

аналiзу, математичнi методи, використання комп’ютерної технiки [37, с. 19].

Маржинальний  дохiд  створює  умови  для  обґрунтування  опе-ративних  i

стратегiчних управлiнських рiшень за наявностi альтернатив, що є актуальним для

сучасного  стану  ведення  бiзнесу.  При  цьому  базовим  iнструментом  є

використання  моделi  «витрати  –  обсяг  –  прибуток»,  що  дозволяє  встановити

залежнiсть мiж доходом вiд реалiзацiї, витратами та прибутком, з одного боку, та
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обсягом  дiяльностi  –  з  iншого.  Отже,  проводиться  аналiз  беззбитковостi

дiяльностi,  що  дозволяє  вирiшити питання  щодо  встановлення  найвигiднiшого

спiввiдношення  мiж  змiнними  затратами  на  готову  продукцiю,  постiйними

затратами,  обсягом  та  цiною  реалiзацiї  з  метою  досягнення  максимального

прибутку;  цiни,  яка  забезпечить  певний  рiвень  дохiдностi;  найнижчого  рiвня

пiдприємницького  ризику;  залежностi  мiж  обсягом  реалiзацiї  i  величиною

фiнансового результату; збалансування рентабельностi та лiквiдностi; прийняття

рiшень щодо доцiльностi виготовлення напiвфабрикатiв на власних потужностях

чи  їх  придбання  у  постачальника  тощо.  Тому  оптимiзацiя  спiввiдношення

«затрати – обсяг  – прибуток» є однiєю з базових для прогнозування величини

доходу,  що покриває вiдшкодування поточних затрат та забезпечує досягнення

розвитку  та  подальшого  зростання  дiяльностi  пiдприємств  ресторанного

господарства.

З  метою  комплексної  оцiнки  господарських  явищ,  бiзнеспроцесiв  та

створення  iнформацiї,  корисної  для  ефективного  управлiння  доходами,

використовуються  й  iншi  методи  управлiнського  облiку,  якi  дозволяють

менеджерам приймати рiшення рiзних рiвнiв управлiння щодо: 

•  пiдвищення  прибутковостi  окремого  виду  готової  продукцiї;  цiни  її

реалiзацiї;  надання  знижок  покупцям  i  впровадження  системи  лояльностi;

оптимiзацiї  асортименту  в  умовах  економiчної  нестабiльностi  (на  основi

визначення  коефiцiєнта  маржинального  доходу,  точки  беззбитковостi,

операцiйного важеля, запасу фiнансової мiцностi, маржинального доходу тощо); 

•  вибору  найвигiднiших  категорiй  клiєнтiв,  сегментiв  ринку  та  видiв

продукцiї;  прийняття  додаткових  замовлень,  оптимiзацiя  основних  умов

виконання замовлень (на основi АВСаналiзу, сегментарного аналiзу та за умови

наявностi необхiдної iнформацiї для складання калькуляцiї або бюджету тощо);

•  вибору  системи  оплати  працi  в  процесi  реалiзацiї  (на  основi  системи

збалансованих показникiв тощо );

•  оцiнки  дiяльностi  окремих  сегментiв  (на  основi  маржинального,

сегментного, порiвняльного аналiзу тощо).
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АВС-аналiз ТОВ «Спекл» наведено у Додатку Ш. Найбільш приутковими

товарами власного виробництва виявилися: Картонна картка скретч мультикартка

офсет 2в1 номінал 50 та Комплект Glusco Club.

Важливою  групою  методiв  є  тi,  що  забезпечують  досягнення  завдань

планування та контролю доходiв. Переважна бiльшiсть пiдприємств виробничого

бiзнесу  (65%)  використовує  в  своїй  дiяльностi  такий  iнструмент  управлiння

доходами як бюджетування, що передбачає складання бюджетiв рiзних рiвнiв i

дозволяє  створити  дiєву  систему  контролю.  В  широкому  розумiннi  бюджет  є

строковим планом дiяльностi структурного пiдроздiлу або пiдприємства в цiлому,

що  гармонiйно  поєднує  в  собi  функцiї  контролю,  планування  та  iнтерпретацiї

облiковоекономiчної  iнформацiї.  За  допомогою  бюджетування  досягається

максимально  можливий  рiвень  ефективностi  дiяльностi,  зокрема  оптимiзацiя

величини  доходiв.  Розробка  бюджетiв  передбачає  їх  групування  за  певними

характеристиками, переважно здiйснюється їх подiл на операцiйнi та фiнансовi,

довгостроковi i  поточнi, загальнi та бюджети сегментiв [38, 36, 39]. Технологiя

пiдготовки  бюджетiв  є  завершеною стадiєю планування  i  передбачає  розробку

операцiйних i фiнансових бюджетiв. На основi розробленого бюджету реалiзацiї

проводиться  багаторiвневий   аналiз  вiдхилень  з  метою виявлення  їх  причин  i

винуватцiв  та  проведення  коригувальних  дiй.  Приклад  статтей  бюджету  ТОВ

«Спекл» наведено у Додатку Ю.

Отже,  бюджетування  –  це  процес  планування  майбутніх  операцій

підприємства  у  вигляді  системи  бюджетів,  зміст  кожного  з  них  Ви  повинні

уважно розглянути та звернути увагу на наявність взаємозумовлених показників. 

На  більшості  успішних  підприємств  України  постійно  готують  систему

бюджетів,  оскільки  бюджетування  дозволяє  вирішити  низку  конкретних

практичних завдань.

Метою бюджетування є:

1. підготовка досяжного плану розвитку підприємства;

2. забезпечення злагодженої роботи всіх підрозділів: 

 відділ закупок повинен закупати те, що необхідно для виробництва;
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 виробничий  відділ  повинен  виробляти  те,  що  планує  реалізувати

відділ збуту;

 відділ  збуту  повинен  працювати  з  тими  замовниками,  які  можуть

оплатити свої замовлення;

 жоден  підрозділ  не  повинен  нести  витрат  більше,  ніж  організація

може оплатити (забезпечення усвідомлення витрат на діяльність).

3. змусити менеджерів:

–  кількісно  обґрунтовувати  свої  плани;  визначати,  у  який  час  ресурсів

підприємству не вистачатиме для задоволення виробничих потреб, щоб своєчасно

забезпечити надходження додаткових ресурсів;

–  створювати  запаси  готової  продукції  тоді,  коли  попит  перевищує

пропозицію (дефіцитом ресурсів може стати готова продукція);

–  організовувати  набір  та  навчання  виробничого  персоналу,  щоб   бути

готовим до збільшення обсягів реалізації при підвищенні попиту;

–  організовувати  придбання  додаткових  виробничих  потужностей  (площ,

обладнання);

– організовувати надходження додаткових коштів у той час, коли  витрати

перевищать наявні кошти (дефіцитним ресурсом стануть гроші);

4. підготувати  основу  для  порівняння  з  фактичними  результатами

(еталон).  Порівняння фактичних результатів  із  запланованими  дає  можливість

визначати ефективність і результативність діяльності.

5.  встановити пріоритети, щоб сприяти здійсненню «вигідних»  витрат

та протистояти неекономному використанню коштів;

6.  мотивація  працівників  шляхом  орієнтації  на  досягнення  мети

підприємства;  (бюджети стають мірою для оцінки діяльності  менеджерів).  При

цьому виконавці повинні вважати поставлені цілі доречними, розумними.

7.  виконання вимог законів та контрактів.

Оперативний  бюджет  компанії  є  одним  із  фінансових  інструментів,  що

використовується   для  оперативного  контролю  виконання  річного  бюджету.
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Виконує  функцію  планування  надходження  та  витрат  грошових  коштів,

оперативного планування обсягу прямих  податків.

Оперативний  бюджет  компанії  складається  з  оперативного  бюджету

продажів  –  ОБП  та  оперативного  бюджету  закупівель  –  ОБЗ.   Робота  з

оперативними  бюджетами  (як  продажу,  такі  закупівель)  має  провадитися  в

оперативному  режимі   –   відразу  по  факту  настання  подій  (планування

продажу/закупівлі,  зміна  дат  чи  умов  продажу/закупівлі,  підтвердження

здійснення продажу/закупівлі).  Робота з оперативними бюджетами провадиться

виключно «в режимі реального часу».

Зволікання ведення чи коригування оперативних бюджетів призводить до

цілковитого  збою  системи  планування,  забезпечення  і  резервування  грошових

коштів Товариства,  на базі  яких формується План фінансування Товариства  та

Податковий план.

Володiння  рiзноманiтними  методами  забезпечує  досягнення  цiлей

управлiнського  облiку  через  формування  вiдповiдних  показникiвiндикаторiв

дiяльностi,  що  потребує  їх  формального  вiдображення  у  виглядi  певних

внутрiшнiх  документiв  спецiальних форматiв  –  внутрiшньої  звiтностi.  Система

внутрiшньої  звiтностi  на  виробничих  пiдприємствах  повинна  забезпечувати

задоволення iнформацiйних запитiв менеджерiв щодо доходiв у рiзних ракурсах i

аспектах  з  метою створення  якiсного  iнформацiйного  забезпечення  управлiння

доходами. Тому вона призначена для пiдготовки та прийняття внутрiшнiх рiшень,

повинна  дозволити  розглядати  облiкову  iнформацiю  в  динамiцi,  порiвняннi  з

плановими  показниками,  розкривати  її  структуру; враховувати  результати

минулої, теперiшньої i майбутньої дiяльностi, забезпечувати можливiсть аналiзу

вiдповiдно до конкретної ситуацiї, мати конфiденцiйний характер, розроблятися з

урахуванням потреб  менеджерiв  вiдповiдного  рiвня,  бути доступною в  режимi

реального часу або з мiнiмальною часовою затримкою [40, с. 8]. Отже, розробка

ефективної  системи  внутрiшньої  звiтностi  потребує  наявностi  вiдповiдного

масиву  якiсної  облiкової  iнформацiї;  узгодження  форм  та  змiсту  звiтностi;

застосування функцiонального методу накопичення та узагальнення iнформацiї;
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наявностi  персоналу  вiдповiдної  квалiфiкацiї  та  комп’ютеризованої  системи

обробки даних.

Облiк  i  аналiз  за  центрами  вiдповiдальностi  –  це  система,  що  вимiрює

(оцiнює)   вiдповiднiсть  досягнутих  результатiв  запланованим  по  кожному

пiдроздiлу  (центру  вiдповiдальностi),  що  є  самостiйним  об’єктом  бюджетного

(планового) процесу й вiдповiдає за виконання перелiку бюджетних показникiв,

обумовлених  центральним  апаратом  управлiння  при  розробцi  зведеного  плану

(бюджету) пiдприємства на майбутнiй бюджетний перiод. 

Подiл  пiдприємства  на  складові  (цехи,  склади)  здiйснюється  з  метою

задоволення  iнформацiйних  потреб  для  внутрiфiрмового  управлiння,  контролю

результатів діяльності на рiзних рiвнях управлiння. Подiл пiдприємства на центри

вiдповiдальностi  є  однiєю  з  умов  побудови  на  пiдприємствi  системи

управлiнського облiку i звiтностi. 

Пiд  центром  вiдповiдальностi  в  управлiнському  облiку  розумiють

структурний  пiдроздiл  пiдприємства,  за  результатами  дiяльностi  якого

встановлюється персональна вiдповiдальнiсть керiвника (менеджера). 

Особливостi  дiяльностi  менеджерiв  та  пов’язаної  з  нею  вiдповiдальностi

зумовлюють  виокремлення  чотирьох  типiв  центрiв  вiдповiдальностi:  центри

витрат,  центри  доходiв,  центри  прибутку,  центри  iнвестицiй.  В  основi  даної

класифiкацiї  лежить  критерiй  фiнансової  вiдповiдальностi  керiвникiв,  що

визначається  широтою  наданих  ним  повноважень  i  повнотою  покладеної

вiдповiдальностi. 

Центр витрат є пiдроздiлом пiдприємства,  керiвник якого вiдповiдає лише

за витрати.  

Центр доходiв (revenue centre) –  це пiдроздiли маркетингово-збутової

дiяльностi, керiвники яких вiдповiдають лише за виручку вiд реалiзацiї продукцiї

(товарiв, послуг) i за витрати, пов’язанi з реалiзацiєю.  

У центрах доходів менеджери відповідають лише за доходи, які отримують

у формі надходжень від реалізації  продукції.  Прикладом таких центрів можуть

бути  регіональні  представництва  по  реалізації  продукції  (товарів),  менеджери
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яких відповідають за забезпечення обсягу реалізації на певній території. В деяких

підприємствах центрами доходів є відділи збуту, які придбають готову продукцію

від  виробничих  підрозділів  і  відповідають  за  її  дистриб’юцію  та  реалізацію.

Наприклад,  якщо  менеджер  відділу  збуту  (маркетингу)  встановлює  ціну  й

прогнозований обсяг продажу, то відділ маркетингу можна розглядати як центр

доходів.  Прямі  витрати  відділу  та  загальний  продаж –  сфера  відповідальності

менеджера  з  продаж  тому,  що  він  найповніше  може  доповісти  про  все,  що

стосується  ціни і  проданої  кількості  товару.  Однак  там,  де  робота  менеджерів

оцінюється  лише  на  основі  величини  надходжень  від  реалізації,  виникає

небезпека,  що  вони  можуть  намагатися  забезпечити  максимально  високі

надходження за рахунок рентабельності продаж.

Для аналізу ефективності роботи центру доходів (наприклад, відділу збуту)

можуть  бути  використані  дані  про  відхилення  від  реалізації.  Зазвичай

визначаються  відхилення  надходжень  (доходів)  за  ціною  продукту  (товару)  й

обсягом реалізації.  Так,  різниця між фактичною і  кошторисною ціною товару,

помножена на фактичний обсяг реалізації, покаже, яка частка доходу отримана за

рахунок цін. Проте у зв’язку з тим, що основна мета реалізації –позитивний вплив

на загальний прибуток, більш корисні для аналізу результати можна одержати,

якщо порівнювати фактичну реалізацію з кошторисною не через надходження, а

через величину прибутку або внеску у прибуток.

Центр прибутку (profit centre) – це пiдроздiл, керiвник якого вiдповiдає

одночасно як за доходи, так i за витрати свого пiдроздiлу. 

Центр  iнвестицiй  (investment  centre)  –  це  пiдроздiл,  керiвник  якого

вiдповiдає  за  витрати  i  результати  iнвестицiйного  процесу,  а  також  за

ефективнiсть використання капiтальних вкладень [41]. 

Рiвень витрат на виробництво повинен визначати рiвень цiн i прибутковiсть.

Результативний  контроль  за  витратами  забезпечує  комплексне  й  ефективне

управлiння ними. 

Сукупнiсть понесених витрат утворює показник собiвартостi.  Собiвартiсть

продукцiї  включає  насамперед  витрати,  якi  безпосередньо  пов’язанi  з
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виробництвом  продукцiї,  що  обумовленi  технологiєю  й  органiзацiєю

виробництва.

Для  оцінки  центрів  відповідальності,  які  надають  послуги  один  одному

застосовуються  трансфертні  ціни.  Трансфертна  ціна  –  ціна,  за  якою продукти

(послуги)  одного  центру  відповідальності  підприємства  передаються  іншому

центрі  відповідальності.  Такі  ціни  ґрунтуються  –  на  ринкових  цінах,  або  на

витратах, або договірних цінах. 

Обраний  підхід  впливає  на  розмір  цін.  Так,  висока  трансфертна  ціна

збільшує прибуток підрозділу-продавця і зменшує прибуток підрозділу-покупця.

Тому  метод  трансфертного  ціноутворення  має  спонукати  менеджера  кожного

підрозділу приймати рішення, оптимальні для всього підприємства. Критеріями

вибору методу трансфертних цін є:

– сприяння узгодженню мети;

– мотивація керівництва;

– сприяння автономії підрозділу за умов децентралізації управління.

Загальне  правило  визначення  трансфетних  цін  (ТЦ),  що  відповідає  цим

критеріям виражають формулою 2.1:

Мінімальна ТЦ = Дійсні витрати + Альтернативні витрати    (2.1)

Дійсні  витрати  містять  додаткові  прямі  змінні  витрати  на  одиницю

продукції та інші дійсні витрати, які виникатимуть у підрозділі лише в результаті

продажу всередині підприємства.

Альтернативні  витрати  відображають  вигоду,  яку  підрозділ  втрачає

внаслідок  внутрішнього  продажу  одиниці  продукції.  Тобто  за  наявності

альтернативи  реалізації  продукції  іншим  підприємствам  ТЦ  має  відшкодувати

економічні  втрати  підрозділу,  яких  він  зазнає  внаслідок  відмови  від  цієї

альтернативи.

Ринкова ціна є найкращою трансфертною ціною, коли:
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1) керівник підрозділу має повну свободу вибору: продавати всередині чи

назовні;

2) ціни стабільні;

3) висока децентралізація всередині підприємства. Вибір витрат як основи

ціноутворення зумовлює необхідність: 

 визначення  бази  –  фактичних чи  стандартних витрат.  Стандартні  –

краще,  оскільки  вони стабільніші.  Будь-які  відхилення  від  стандартних витрат

виникають  у  підрозділі-продавця,  а  наслідки  ефективного  або  неефективного

використання  ресурсів  цим  підрозділом  впливатимуть  на  витрати  підрозділу-

покупця.

 вибору  витрат,  що  включаються  до  базових:  повних  чи  неповних

(змінних).

Договірну  ціну  застосовують,  коли  відсутній  ринок  для  проміжних

продуктів,  що виробляє  центр  відповідальності.  Її  також застосовують  замість

змінних витрат, коли центр відповідальності має вільні потужності. Переваги та

вади методів трансфертного ціноутворення наведено у таблиці 2.6. 

Таблиця 2.6

Переваги та вади методів трансфертного ціноутворення

Основа

для розрахунку
Переваги Вади

Змінні витрати

Спонукає покупця

купувати у внутрішнього

постачальника

Невигідна підрозділу-продавцю, якщо

він є центром прибутку або центром

інвестицій

Повна виробнича

собівартість

Легкість визначення та

розуміння
Нерелевантність постійних витрат

Ринкова ціна

Сприяє автономії

підрозділів. Заохочує

підрозділ-продавець

конкурувати з  зовнішніми

постачальниками

Часто відсутня ринкова

ціна для проміжних продуктів.

Потребує коригування (зниження

витрат на збут, відсутність комісійних)
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Договірна ціна
Є найпрактичнішою у

конфліктних ситуаціях

Потребує встановлення

правил ведення переговорів або

арбітражних процедур. Обмежує

автономію підрозділів

Отже, при обґрунтуванні рішення, який підхід краще обрати для визначення

трансфертної ціни, Ви повинні взяти до уваги такі чинники:

– наявність зовнішнього постачальника;

– співвідношення змінних витрат підрозділу-продавця і ринкових цін;

– наявність вільних потужностей у підрозділу-продавця.

Висновки до роздiлу 2

Органiзацiя  бухгалтерського  облiку  на  пiдприємствах,  в  установах  та

органiзацiях  –  це  система  методiв,  способiв,  заходiв,  якi  забезпечують  його

оптимальне функцiонування та розвиток вiдповiдно до мети, цiлей та мiсiї.

Рацiональна  органiзацiя  бухгалтерського  облiку  передбачає  таку  його

будову,  при  якiй  вiн  забезпечив  би  своєчасне  виконання  завдань  планування,

контролю, управлiння та надання повної правової й неупередженої iнформацiї при

мiнiмальних затратах засобiв i працi.

Найважливiший  показник  роботи  пiдприємства  –  розмiр  i  характер

прибутку (збитку) за кожен перiод його дiяльностi. Тому правильне визначення

доходу  та  своєчасне  вiдображення  його  в  бухгалтерському  облiку  зумовлює

актуальнiсть обраного напряму дослiдження.

Дохiд вiд реалiзацiї гoтовoї продукцiї (товарiв, робiт, послуг) необхiдно

вiдображати на аналiтичних рахунках у розрiзi  видiв реалiзованої готової

продукцiї  (товарiв,  робiт,  послуг)  iз  метою виявлення найприбутковiших серед
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них,  а  також  установлення  тенденцiй  рентабельностi  окремих  видiв  продукцiї

(товарiв, робiт,послуг).

Об'єктом оподаткування податком на прибуток є: прибуток  із  джерелом

походження  з  України  та  за  її  межами,  який визначається  шляхом  зменшення

суми   доходів   звітного   періоду   на   собівартість  реалізованих   товарів,

виконаних  робіт,  наданих  послуг  та  суму  інших  витрат звітного податкового

періоду; або  дохід (прибуток) нерезидента, що підлягає оподаткуванню.

Для  обрахунку  об'єкта  оподаткування  платник  податку  на  прибуток

використовує   дані  бухгалтерського   обліку   щодо   доходів   та   витрат   з

врахуванням положень ПКУ.

Облік  належної  за  даними  бухгалтерського  обліку  суми  податку  на

прибуток від звичайної діяльності ведуть на рахунку 98 «Податок на прибуток» за

субрахунком  981 «Податок на прибуток від звичайної діяльності».

Податковою  базою  є  грошове  вираження  прибутку  як  об'єкта

оподаткування, визначеного за правилами ПКУ.

Концепцiя  управлiнського  облiку  доходiв  формується  на  основi  певних

принципiв,  що  забезпечує  генерування  iнформацiї  про  доходи  з  метою

оперативних,  тактичних,  стратегiчних  рiшень  управлiння  доходом,  що

досягається  за  рахунок  використання  комплексу  методичних  прийомiв

(математичної статистики, економiчного, логiчного, системного та структурного

аналiзу,  iнформацiйного  й  економiкоматематичного  моделювання,  економетрiї,

балансової  ув’язки  фiнансовоекономiчних  показникiв,  графiчного  зображення,

економiчного  контролю  й  iн.).  Тому  доцiльно  використовувати  методи  рiзних

галузей знань,  оскiльки традицiйнi пiдходи не спроможнi створити передумови

для  розвитку  адекватних  технологiй  пiдготовки  iнформацiї  вiдповiдно  до

мiнливих потреб менеджерiв.
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РОЗДIЛ 3

АНАЛІЗ ДОХОДІВ ОПЕРАЦІЙНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ ПРОМИСЛОВОГО

ПІДПРИЄМСТВА

3.1. Джерела, основні показники та методи аналізу доходів операційної

діяльності промислового підприємства

Сучасний етап розвитку економіки України обумовлює високі вимоги до

оцінки ефективності  діяльності  суб'єктів  господарювання в цілому та  в  розрізі

структурних  підрозділів.  Адже  всі  поточні  операції  та  події  в  діяльності

підприємств вимірюються, фіксуються, перетворюються в певні показники, які з

часом  стають  основою  для  прийняття  управлінських  рішень,  а   отже,

«фундаментом»  майбутнього.  

Основною  метою   економічного   аналізу   на   підприємстві   є   оцінка

результатів   господарської   діяльності,   виявлення   резервів   виробництва   і

факторів, які мають позитивний чи негативний вплив на кінцеві показники роботи

підприємства. Розгалужена система аналітичної роботи в народному господарстві,

промисловості та окремих підприємствах потребує відповідної організації, тобто

упорядкування, налагодження координації та погодження її здійснення  з  метою
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попередження  дублювання,  внесення  єдності  в роботу окремих посадових осіб

чи аналітичних органів.

Основними завданнями аналізу доходів від діяльності підприємства є:

- систематичний контроль за виконанням планів реалізації продукції і

отриманням прибутку;

- визначення  впливу як   об'єктивних,  так і  суб’єктивних факторів на

обсяги реалізації продукції і фінансові результати;

- виявлення  резервів  збільшення  обсягів  реалізації  продукції  і  суми

прибутку;

- оцінка роботи підприємства з використання можливостей збільшення

обсягів реалізації продукції, прибутку та рентабельності;

- розробка заходів з використання виявлених резервів.

Деталізований спектр основних завдань аналізу операційної діяльності має

включати чотири тематичнічні блоки, які наведено на рис.3.1: 

•   стратегічний  аналіз   ринкових  можливостей  підприємства  та

обгрунутвання конкурентної, цінової, асортиментної та збутової стратегій; 

•     аналіз основних бізнес-процесів; 

• аналіз ефективності використання ресурсного потенціалу підприємства; 

• аналіз витрат підприємства.

Аналіз операційної діяльності підприємства

Стратегічний аналіз
ринкових можливостей

підприємства

Аналіз бізнес-
процесів

Аналіз ресурсного
потенціалу

підприємства

Аналіз витрат  
операційної 
діяльності

1. маркетинговий аналіз

концентрації  ринку  та

аналіз  основних

конкурентів

підприємства;

2. аналіз конкурентної 

позиції та конкуренто-

спроможності

підприємства;

3.  оцінка  місткості  ринку

та  вивчення  попиту  на

продукцію  підприємства

на  основі  маркетингово-

го аналізу;

4. аналітична  оцінка

структури  ринків  збуту

продукції;

5. аналіз цінової політики 

підприємства;  

1.  оцінка  реінжинірингових

процесів основної діяльності;

2. аналіз процесу матеріально-

технічного постачання;

3. аналіз процесу виробництва

продукції (аналіз динаміки 

виробництва  продукції  та

виконання  виробничої

програми за обсягами, 

асортиментом та ритмічністю 

випуску;  аналіз   якості

продукції  та   її

конкурентоспроможності);

4. аналіз  процесу  реалізації

продукції  (робіт,  послуг)

(аналіз  динаміки   обсягів

реалізації  продукції  та

виконання бюджету продаж; 

структурно-динамічний аналіз 

1. аналіз персоналу

підприємства (аналіз

складу, структури та забезпеченості

підприємства  кадрами;  аналіз

якісного складу і рівня кваліфікації

персоналу;  аналіз  використання

робочого   часу;  аналіз

продуктвності  праці  та

трудомісткості  продукції;  аналіз

лояльності  персоналу  та

соціального  розвитку

підприємства);

2.  аналіз основних засобів  та

нематеріальних  активі  в  (аналіз

технічного  рівня  розвитку

виробництва; аналіз забезпеченості

підприємства основними засобами;

аналіз  складу,  структури,  руху,

технічного

стану  основних  засобів;  аналіз

1. аналіз структури та 

динаміки витрат за 

статтями  та

елементами;

2. факторний 

аналіз собівартості 

реалізованої

продукції;

3.  аналіз

витратомісткості

продукції;

4.  аналіз  прямих

витрат операційної 

діяльності;  

5.  аналіз   загально-

виробничих,

адміністративних  та 

збутових витрат;  

6. аналіз собівартості 
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Рис. 3.1. Структурно-логічна схема аналізу операційної діяльності

підприємства

Об’єктом  аналізу  є  дохід  від  операційної  діяльності  промислового

підприємства.

Предметом аналізу є ТОВ «Спекл», виробниче підприємство, розташоване у

мiстi  Київ,  яке  здiйснює  свою  дiяльнiсть  у  сферi  виробництва  та  реалiзацiї

продуктiв з пластику та картону, зокрема пластиковi та картоннi картки.

Прибуток від реалізації  продукції в цілому по підприємству залежить від

чотирьох  факторів  першого  рівня  співпідпорядкованості:   обсягу  реалізації

продукції;  структури;  собівартості  і  рівня  середньореалізаційних цін.  Значну

увагу   автор  приділяє   факторному   аналізу   показників  рентабельності,  які

об’єднує в три групи:

 показники,  що  базуються  на  витратному  підході  (рентабельність

продукції, рентабельність операційної діяльності);

 показники,  що  характеризують  прибутковість  продажів  (валова

рентабельність продажів і чиста рентабельність продажів);

 показники,    в    основі    яких    лежить    ресурсний    підхід

(рентабельність операційного капіталу, рентабельність основного капіталу).

Аналіз   операційного   прибутку   доцільно   завершувати   підрахунком

резервів,  які необхідно  визначати  за  кожним  видом  товарної  продукції. 

Основними  їхніми  джерелами  є  збільшення  обсягу  реалізації продукції,

зниження її  собівартості,  підвищення якості  товарноїпродукції,  реалізація  її  на

вигідніших ринках збуту.
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Основними  джерелами  інформації  при  аналізі  реалізації  продукції  і

прибутку є видаткові накладні на відвантаження продукції, дані синтетичного і

аналітичного  бухгалтерського  обліку  за  рахунками  класів  7  та  9,  фінансова

звітність Ф.1 «Баланс», Ф.2 «Звіт про фінансові результати» [59, с. 74]. 

Актуальним  напрямом  досліджень  операційної  діяльності  є  аналіз

матеріально-технічного постачання    та  стану  розрахунків  з  покупцями  та

замовниками.  Повне  і  своєчасне  забезпечення підприємства матеріальними та

технічними ресурсами відповідної номенклатури, якості та вартості є  важливою

умовою  виконання   виробничої   програми,   зниження   загальних   витрат   і

собівартості  продукції,  збільшення  прибутку  та  підвищення  ефективності

діяльності підприємства.

У процесі аналізу фінансових результатів операційної діяльності потрібно

проводити  дослідження  у  двох  аспектах.   У  першому  аспекті  фінансовий

результат   оцінюють  як  ступінь  досягнення   кінцевої   мети  та  визначення

ефективності  виробничої  діяльності.  Тут  пріоритетною  є  оцінка  ступеня

використання  сприятливих  можливостей  та  втраченої  вигоди.  

      Другий  аспект  передбачає  визначення  пріоритетів  вкладення капіталу

за видами діяльності, за масштабами у стратегічному і тактичному вимірах, які

дають  максимальний  приріст  фінансових  результатів.  Важливим  моментом

аналізу  є  досягнення  зіставності показників у динамічному ряді з урахуванням

інфляційних процесів, зміни облікової  політики,  зміни  обсягу  та  структури

акціонерної   діяльності.  Коректнішим  є  зіставлення  можливостей  і  наслідків

впливу на  операційний прибуток,   насамперед  виробничих,   управлінських  і

збутових  можливостей.

Найбільше значення в оцінці доходів, фінансових результатів і визначенні

заходів  зі  збільшення  прибутків  і  підвищення  рентабельності  має  внутрішній

аналіз. Він базується на використанні всього комплексу економічної інформації,

первинних документів і даних бухгалтерського обліку і звітності. Економіст має

можливість  реально оцінити стан справ на підприємстві.  Він може отримати з

первинних документів  достовірні  дані  про цінову політику підприємства,  його
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доходи,  формування  прибутків,  структуру  витрат  обігу  й  оцінити  положення

підприємства на товарних ринках, валовий, балансовий прибуток.

Саме  внутрішній  аналіз  дозволяє  вивчити  механізм  досягнення

підприємством максимальних прибутків. Важливо використовувати як зовнішній,

так  і  внутрішній  аналізи.  Комплексний  підхід  до  вивчення  доходів  дозволяє

приймати обгрунтовані управлінські рішення, сприяє вибору кращого варіанта дій

на перспективу. Комплексний підхід до аналізу доходів відіграє вирішальну роль

у питаннях конкурентної політики підприємства. Окремо виділяють вид аналізу,

який  пов'язаний  із  вивченням  минулих  тенденцій.  Він  називається

ретроспективним, а аналіз, пов'язаний із прогнозами, називають перспективним.

3.2. Організація та методика аналізу доходів операційної діяльності 

промислового підприємства 

Ефективно    організоване    управління    господарською    діяльністю

підприємств   відбувається   завдяки   сукупності   взаємопов’язаних  послідовно

здійснюваних    функцій.    Необхідною    складовою    процесу    управління

підприємством  у  сучасних  умовах  виступає  організація  аналітичної  роботи.

Виявлення  можливостей  і  перспективи  розвитку  підприємства  є  головним

напрямком його практичної реалізації [80, с.126].

Раціональна організація забезпечує реальність і дієвість економічного 

аналізу,  зводиться  до  мінімуму  втрата  чи  спотворення  вхідної  інформації.

Забезпечується вихід аналітичної інформації за різною ієрархією управління чи за

різним  ступенем  досягнення  проміжних  і  кінцевих  аналітичних результатів.

Головними    завданнями    організації    економічного    аналізу    є:

забезпечення   ефективності   аналізу,   його   розвиток   та   вдосконалення;

раціональна організація праці; автоматизація аналітичних робіт; підвищення 

якості   використання   аналітичної   інформації;   раціоналізація   аналітичних

процесів тощо.
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Важливим  принципом  аналізу  є  комплексний  підхід  для  пов'язання мети

з  ресурсами  та  можливостями  підприємства,  виробітку  шляхів досягнення

мети,  що  є  реальною  тільки  в  результаті   розробки  програм аналізу  на

підприємстві.  Методи  розробки  таких  програм  вимагають орієнтування  на

максимальне  використання  потенційних  можливостей підприємства та резервів

виробництва.

Організація  аналітичної  роботи  на  підприємствах  включає  розробку

загальних  планів  та  планів  (програм)  конкретних  аналітичних  робіт:  порядок

проведення  аналізу;  матеріальне,  методичне  й  наукове  забезпечення; загальне

керівництво,   способи   виконання   аналітичних   робіт,   контроль   за

впровадженням у виробництво виявлених резервів [62, с.34].

На ТОВ «Спекл» немає аналітичного відділу, який б займався веденням 

економічного  аналізу  в  цілому  по  підприємству  та  зокрема  досліджував  б

прибутковість  операційної  діяльності.  

Оскільки  важливе  значення  для успішного  аналізу  мають  організаційні

форми   його   проведення,   то  рекомендується   ввести   на   заводі   посаду

фінансового  аналітика.  Одним  з основних напрямків його роботи повинен бути

аналіз фінансової звітності,  що  дасть  змогу  оцінити  результати  діяльності,

прогнозувати   напрямки  підвищення   ефективності   господарювання   та

запропонувати   ефективні  управлінські   рішення,   а   також   дослідження

прибутку  від  операційної  діяльності   в   цілому  та   в   розрізі   структурних

підрозділів   з   метою   надання  рекомендацій  щодо  покращення  ефективності

діяльності підприємства.

Операційні доходи – економічна категорія, рівень якої визначає величину

прибутку й рентабельності підприємства. Доходи визначають згідно з П(С)БО та

відображаються  у  Звіті  про  фінансові  результати  в  момент  їх  виникнення,

незалежно від часу надходження й сплати грошей. Отже, прибуток (збиток) – це

умовний  розрахунковий  показник,  а  не  реальні  грошові  кошти,  які  можна

використовувати в операціях купівлі-продажу.  Прибуток може відрізнятися від

реальної  величини  грошових  коштів  на  величину  несплаченої  дебіторської
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заборгованості,  кредитів,  амортизаційних нарахувань і  т.  ін.  У зв язку з  цим уʼ

фінансовій звітності може бути завищена величина прибутку й, відповідно, оцінка

рентабельності буде висока, але підприємство при цьому може відчувати гострий

дефіцит грошових коштів. І навпаки, величина прибутку може бути незначною, а

фінансовий стан – цілком стійким. Крім того, на практиці більшість вітчизняних

підприємств використовують схеми «оптимізації оподаткування», що призводить

до спотворення прибутку з метою заниження бази оподаткування.  Тому аналіз

прибутку підприємства доцільно проводити у взаємозв язку з оцінкою грошовихʼ

потоків підприємства.

Функціонування  будь-якого  підприємства,   незалежно  від  видів  його

діяльності  та  форм  власності,  в  умовах  ринку  визначається  його  здатністю

створювати  необхідну  і  достатню  величину  доходу  або  прибутку.  В  даному

аспекті  аналіз  прибутку  займає  провідне  місце  в  системі  комплексного

економічного аналізу,  оскільки за  ним оцінюється ступінь  досягнення  кінцевої

мети   діяльності   підприємства   та   його   ефективність,   а   дослідження цієї

проблеми є дуже актуальним на сьогоднішній день. 

Ефективність – це економічна  категорія,  що  відображає  співвідношення

між  одержаними  результатами  і  витраченими  на  їх  досягнення  ресурсами,

причому  при  вимірюванні  ефективності  ресурси  можуть  бути представлені або

в  певному  обсязі  за  їх  первісною  (переоціненою)  вартістю  (застосовувані

ресурси),  або  частиною  їх  вартості  у  формі  виробничих  витрат  (виробничо-

спожиті ресурси). 

Ефективність  виробництва  –  це  складне  і  багатогранне  явище.  Будь-яке

виробництво  вимагає  органічного  поєднання  і  взаємодії  чотирьох  факторів  –

робочої сили, основних засобів, предметів праці і землі. В процесі виробництва

здійснюється  виробниче  споживання  вказаних  ресурсів  з  метою   отримання

певних  споживних  вартостей,  спроможних  задовольнити відповідні потреби

людей.  Отже,  будь-яке  виробництво  передбачає  витрати  ресурсів  і  одержання

певних результатів. Але на однакову кількість витрачених ресурсів підприємства

можуть  одержувати  далеко  не  однакові  за  величиною  результати.  В  такому
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випадку  кажуть,  що  підприємства  ведуть  виробництво  з  різною  ефективністю

(рис. 3.2).

Рис 3.2. Формування ефективності виробництва

Ключові показники ефективності  – обмежений набір основних параметрів,

які  використовуються  керівництвом  для  відстеження  і  діагностики  результатів

діяльності  підприємства  і  наступного  прийняття  на  їх  основі  управлінських

рішень. Дані показники повинні відображати всю найбільш важливу інформацію

для управління підприємством. Звичайно, для підприємств різних галузей і типів

у різний час та за неоднакових умов показники ефективності будуть відрізнятись.

Обсяги  реалізації  і  величина  прибутку,  рівень  рентабельності  залежать

також  від  виробничої,  постачальницької,  збутової  і  торгівельної  діяльності

підприємства.

Операційна  діяльність  підприємства  орієнтована  переважно  на  товарний

ринок,  водночас  як  фінансова  та  інвестиційна  діяльність  здійснюються  в

основному на фінансовому ринку. При цьому, операційна діяльність пов’язана з

різними  видами  та  сегментами  товарного  ринку,  що  визначаються

технологічними  особливостями,  специфікою  матеріальних  ресурсів,  складом

технологічного  обладнання,  характером  готової  продукції.  Здійснення

операційної діяльності пов’язано з капіталом, вже  інвестованим  в  неї,  у  той

час  як  інвестування  капіталу,   що  передбачається  здійснити  є предметом

інвестиційної та фінансової діяльності підприємства.  

Інформацію про основні види прибутку підприємства, як і основні дані 

Результати виробництваВиробництво

Робоча сила+основні

засоби+предмети

праці+земля

Ефективність

виробництва
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для  їх  розрахунку,  містить  Звіт  про  фінансові  результати.  Аналіз  фінансових

результатів від операційної діяльності розпочинається із дослідження їх рівня та

динаміки.   В   процесі   аналізу   вивчають   зміну   кожного   з   показників

фінансових  результатів  операційної  діяльності  за  звітний  період  порівняно  із

попереднім  періодом.  Для  оцінки  рівня  та  динаміки  фінансових  результатів

операційної  діяльності  підприємства  складаємо  за  даними  Звіту  про фінансові

результати  аналітичну  таблицю,  що  містить  інформацію  про доходи,  витрати,

прибуток  від  операційної  діяльності  підприємства  за звітний та попередній

періоди, їх абсолютну і відносну зміну.

За  даними  фінансової  звітності ТОВ  «Спекл» проаналізуємо  рівень 

прибутку від операційної діяльності в табл. 3.1.

Таблиця  3.1

Аналіз рівня прибутку від операційної діяльності на ТОВ  «Спекл» за

2016-2017 роки

Показник, тис. грн. 2016 рік 2017 рік Відхилення

Абсол., +/- Віднос, %

Чистий дохід (виручка) від

реалізації продукції (товарів, робіт,

послуг)

74328 91650 +17322 23,3

Собівартість реалізованої

продукції (товарів, робіт, послуг)
63262 74646 +11384 17,99

Валовий прибуток 11066 16974 +5908 53,38

Інші операційні доходи 2333 2276 -57 -2,44

Адміністративні витрати 8449 11160 +2711 32,09

Витрати на збут 2854 5285 +2431 85,18

Інші операційні витрати 3235 1776 -1459 -45,1

Прибуток (збиток) від операційної

діяльності
(1139) 1029 +2168 +90,34

Аналіз даних табл.3.1 свідчить, що прибуток від операційної діяльності на

ТОВ  «Спекл» у 2017 році в порівнянні із 2016 роком зріс на 2168 тис. грн., що у
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відсотковому відношенні становить збільшення прибутку майже  на 91%. Проте

слід  відмітити  й  наступні  позитивні  зміни:  чистий дохід  збільшився 23,3%

при  зростанні  валового  прибутку  на  53,38%,  тобто  темп  приросту  витрат  на

виробництво  реалізованої  продукції  є  меншим  за  темп  приросту  доходу

підприємства. У звітному періоді зменшились інші операційні доходи на 57 тис.

грн.  (2,44%),  що  є  негативним  явищем  для  підприємства.  Адміністративні

витрати,  витрати  на  збут  у  порівнянні  із  2016 роком зросли на 32,09%, 85,18%

відповідно, що пов’язано із збільшенням обсягу реалізованої продукції на 23%.

Динаміку  окремих  показників  фінансових  результатів  –  прибутку  від

операційної  дільяності  та   валового   прибутку   як   основної   складової

операційного прибутку проаналізуємо за допомогою табл.3.2 та табл.3.3.

Таблиця 3.2

Аналіз динаміки валового прибутку на ТОВ «Спекл» за 2012-2017 роки

Період, рік Валовий прибуток
Абсол. приріст,

тис.грн.
Темп зростання, % Темп приросту, %

базисний ланцюг. базисний ланцюг. базисний ланцюг.

2012 8299 - - - - - -

2013 8380 81 81 100,1 100,1 0,1 0,1

2014 12650 4351 4270 152,43 150,95 52,43 50,95

2015 14502 6203 1852 174,74 114,64 74,74 14,64

2016 11066 2767 -3436 133,34 -23,69 33,34 -123,34

2017 16974 8675 5908 204,53 153,39 104,53 53,39

Проаналізувавши  динаміку  валового  прибутку,  можна дійти  висновку,

що  на  підприємстві  протягом  останніх  трьох  років  відбувалося стабільне

суми валового  прибутку  у  порівнянні  із  базисним  рівнем. Найбільший темп

зростання у порівнянні із 2012 роком склав 204,53% у 2017році. Дані  розрахунки

свідчать  про позитивну динаміку зміни валового прибутку.

Таблиця 3.3
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Аналіз динаміки прибутку від операційної діяльності на ТОВ «Спекл»

за 2012-2017 роки

Період, рік
Операційний

прибуток

Абсол. приріст,

тис.грн.
Темп зростання, % Темп приросту, %

базисний ланцюг. базисний ланцюг. базисний ланцюг.

2012 3646 - - - - - -

2013 3635 -11 -11 99,69 99,69 -0,31 -0,31

2014 3728 82 93 102,2 102,6 2,2 2,6

2015 4651 1005 923 127,56 124,75 27,56 24,75

2016 (1139) -5790 -4785 -31,24 -24,48 -131,24 -124,48

2017 1029 -2617 2168 28,22 90,34 -71,78 -9,66

Аналізуючи  дані  таблиці  3.4,  можна  стверджувати,  що протягом  2013-

2015  років  на ТОВ  «Спекл» відбувалося  постійне  зростання прибутку  від

операційної  діяльності.  Проте,  у  2016 році  прибуток  від операційної діяльності

у  порівнянні  із  2012  роком  зменшився,  а  з  2017  року  настало  збільшення

операційного прибутку,  що  характеризує підвищення господарської діяльності

підприємства.

Після оцінки динаміки прибутку від операційної діяльності необхідно 

провести  аналіз  його  структури.  Але  перед  цим  доцільно  проаналізувати

структуру  доходів  і  витрат, понесених  для  отримання цих  доходів,  адже  у

ході  їх  порівняння  й  визначаються  фінансові  результати.  Аналіз  структури  та

динаміки доходів  і  витрат  від  операційної  діяльності  свідчить  про  доцільність

здійснених   витрат   у   порівняння   з   отриманими   доходами.   Для   оцінки

структури  доходів,  витрат  та  фінансових  результатів  також  використаємо дані

Звіту про фінансові результати і складемо наступну аналітичну таблицю 3.4.

Таблиця 3.4
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Аналіз структури доходів від операційної діяльності на ТОВ «Спекл» за

2016-2017 роки

Показник, тис. грн. 2016 рік 2017 рік ідхилення

Сума,

тис.грн..

Пит.вага

, %

Сума,тис.

грн..

Пит.вага

, %
Абсол., +/- Віднос, %

Чистий дохід (виручка)

від реалізації продукції

(товарів, робіт, послуг)

74328 96,9 91650 97,58 17322 23,3

Інші операційні доходи 2333 3,1 2276 2,42 -57 -2,44

Разом доходів 76661 100 93926 100 17265 22,52

Аналіз  даних  про  доходи  підприємства  у  2017 році  свідчить  про  їх

позитивну  динаміку  у  порівнянні  із  попереднім  роком.  Також  відбулися

незначні  структурні  зрушення,  зменшилася  питома  вага  інших  операційних

доходів  у  загальній  сумі  доходів  від  операційної  діяльності,  та  збільшилась

питома вага  чистого доходу від реалізації продукції.  Разом  з  цим  найбільшу

питому  вагу  в структурі  доходів  від  операційної  діяльності  займає  дохід  від

реалізації продукції (96,9 і 97,58% відповідно за 2016 та 2017 роки).

Таким  чином,   можна   стверджувати,   що  прибутковість   операційної

діяльності досліджуваного підприємства у звітному періоді у порівнянні із рядом

попередніх  періодів  характеризується  позитивною  динамікою зростання,   що

свідчить   про   підвищення   ефективності   управління господарською діяльністю

підприємства загалом.

Суб єкти  господарювання,  які  зацікавлені  у  віддачі  від  використанняʼ

ресурсів  і  вкладеного  капіталу,  аналізують  не  лише  абсолютну  ефективність

діяльності підприємства, а й відносну. Для цього співвідносять отриманий ефект

із понесеними витратами, тобто розраховують показники рентабельності. Залежно

від  того,  що  є  базовим  показником  для  розрахунку,  тобто  з  чим  порівнюють

вибраний  показник  фінансового  результату  діяльності,  виділяють  три  групи

показників рентабельності:
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1.  Рентабельність  активів  (показує  ефективність  використання  майна

підприємства  –  економічна  рентабельність)  і  капіталу  (засвідчує  ефективність

управління капіталом підприємства – фінансова рентабельність). Ці коефіцієнти

обчислюють за допомогою співвідношення величини прибутку до середньорічної

величини майна чи власного капіталу. Потрібно зауважити, що з появою Розділу

ІІ  «Сукупний  дохід»  Форми  №  2,  доречно  при  розрахунку  вищезазначених

коефіцієнтів у знаменнику використовувати не чистий фінансовий результат (р.

2350), а сукупний дохід (р. 2465).

2.  Рентабельність  продажів  (визначає  ефективність  продажу  продукції  з

погляду отриманого прибутку – валового, операційного або чистого).  Зазначені

показники  розраховують  за  допомогою  зіставлення  відповідного  показника

прибутку (р. 2090; р. 2190; р. 2350) до чистого доходу від реалізації прибутку (р.

2000).

3. Третя група показників рентабельності формується аналогічно першій і

другій, однак, замість прибутку, у розрахунок береться чистий приплив грошових

коштів.  У західній  обліково-аналітичній  практиці  досить  широко застосовують

цю методику.  Доцільно впроваджувати цю методику й  у  вітчизняну  практику,

адже реальні можливості будь-якого підприємства, у підсумку, визначаються не

фінансовим результатом, а здатністю генерувати грошові потоки. Використання

непрямого методу розрахунку потоку грошових коштів у результаті операційної

діяльності дасть змогу уточнити різницю між фінансовим результатом діяльності

у вигляді прибутку (збитку) та реальними грошовими коштами.

Об'єктом  особливої  уваги  на  будь-якому  підприємстві  є  прибуток  від

операційної   діяльності,   тому  що  його  розмір   складає   основну  частину

прибутку  від  звичайної  діяльності  підприємства.  На  ТОВ  «Спекл»  саме 

прибуток від операційної діяльності за мінусом податку на прибуток формує 

чистий  прибуток  підприємства,  оскільки  на  підприємстві  немає  фінансових  та

інвестиційних  доходів  та  витрат.  Саме  тому  важливим  є  виявлення та 

кількісне   вимірювання   факторів   впливу   на   прибуток   від   операційної

діяльності.
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Факторний аналіз операційного прибутку наведемо в таблиці 3.5 

Таблиця 3.5

Факторний аналіз операційного прибутку ТОВ «Спекл»

Показники 2015 2016 2017

Операційні доходи всього тис.грн, в тому числі: 114092 76661 93926

Доход (виручка) від реалізації послуг (товарів, робіт,

продукції), тис.грн
110459 74328 91650

Інші операційні доходи, тис. 3633 2333 2276
Собівартість реалізованих послуг (товарів, продукції, робіт),

тис.грн
95957 63262 74646

Адміністративні витрати, тис.гр 5178 8449 11160
Витрати на збут, тис.грн 410 2854 5285

Інші операційні витрати, тис.грн 7896 3235 1776
Результат операційної діяльності, тис.грн 4651 1139 1059

Зростання (зменшення) прибутку від операційної

діяльності Всього
-5790 2198

За рахунок зростання (зменшення) чистого доходу від 

реалізації продукції
-36131 17322

За рахунок зростання (зменшення) собівартості

реалізованої продукції
-32695 11384

За рахунок зростання (зменшення) інших операційних

доходів
-1300 -57

За рахунок зростання (зменшення) адміністративних

витрат
3271 2711

За рахунок зростання (зменшення) витрат на збут 2444 2431

За рахунок зростання (зменшення) інших операційних

витрат
-4661 -1459

Виходячи  із  даних  таблиці 3.5,  можна  стверджувати,  що  прибуток  від

операційної діяльності на ТОВ «Спекл» у 2017 році порівняно із 2016 та рокаом

збільшився  на  1059  тис.  грн.,  в  тому числі  за  рахунок  впливу  таких  факторів

формування прибутку:
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 Збільшення  чистого  доходу  від   реалізації   продукції   зумовило

зростання  операційного  прибутку  на  1732    тис.  грн.  у  порівнянні  із 2016

роком;

 За   рахунок   збільшення   собівартості   реалізованої   продукції,

операційний прибуток зменши вся на 11384 тис. грн.;

 За  рахунок  зменшення  інших  операційних  витрат,  операційний

прибуток у порівнянні із попереднім періодом збільшився на 57 тис. грн.;

 За   рахунок   збільшення   адміністративних   витрат,   операційний

прибуток зменшився на 2711 тис. грн.;

 За  рахунок  збільшення  витрат  на  збут,  операційний  прибуток

зменшився на 2431 тис. грн.;

 За   рахунок   зміни   інших   операційних   витрат,   прибуток   від

операційної діяльності у порівнянні із 2016 зменшився на 1459 тис. грн.

Дана  ситуація  є  позитивним  явищем  для  підприємства,  найбільший 

вплив   на   зміну   прибутку   від   операційної   діяльності   здійснило

збільшення доходів від реалізації та зміна собівартості реалізованої продукції.
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Висновки до роздiлу 3

Отже, аналіз операційної  діяльності  займає  важливе  місце  в  системі

управлінського  аналізу,  оскільки  від  його результатів  залежить  інформаційно-

аналітичне  забезпечення  прийняття  виважених    стратегічних управлінських

рішень,  прямованих  на  посилення  конкурентоспроможності  підприємства  та

виявлення  резервів  підвищення  ефективності  його  діяльності.  Запропоновані

напрями аналітичних досліджень, безумовно, не є вичерпними, а їх коло залежить

від  запитів  користувачів  аналітичної  інформації,   вимог   сьогодення   та

специфіки  діяльності  суб’єкта  господарювання.  Найбільш  перспективими  та

недостатньо  дослідженими  напрямами  аналітичного  дослідження операційної

діяльності підприємств, які потребують розроблення методичного забезпечення, є

такі:  оцінка   реінжинірингових  процесів   основної   діяльності   підприємства;

аналіз  еффективності інновацій; оцінка  взаємозв’язку конкурентоспроможності

продукції та підприємства в цілому; аналіз соціального  розвитку  підприємства;

комплексний  аналіз  ефективності       та  повноти  використання ресурсного

потенціалу підприємства.   

Аналіз доходу від операційної діяльності  на ТОВ «Спекл» показав,  що в

цілому динаміка руху доходів операційної діяльності є позитивною, окрім 2016

року,  оскільки  цей  рік  характеризувався  тяжким  економічним  станом  для

компанії.

Дохід від реалізації готової  продукції ТОВ  «Спекл» забезпечує  97,58%

усіх   доходів   операційної   діяльності   підприємства.   За  звітний період його

величина збільшилася на 17322 тис. грн, що вплинуло назбільшення   фінансового

результату   від   операційної   діяльності,  що  є  позитивною  тенденцією  для

підприємства.

Правильна  та  раціональна  організація  аналізу  доходів  від  операційної

діяльності забезпечує реальність і дієвість економічного аналізу,  зводиться  до

мінімуму  втрата  чи  спотворення  вхідної  інформації. Також, забезпечується
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вихід  аналітичної  інформації  за  різною  ієрархією  управління  та  за   різним

ступенем  досягнення  проміжних  і  кінцевих  аналітичних результатів.

Аналіз доходів операційної діяльності не може бути обмежений виключно

аналізом  прибутку  або  аналізом  чистого  грошового  потоку.  Кожен  із  цих

показників дає інформацію про фінансовий стан підприємства в певному розрізі й

лише  комплексний розгляд  обох  індикаторів  уможливить  отримання  найбільш

повного уявлення про поточний стан і подальші можливості підприємства.
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ВИСНОВКИ

Результатом  дослiдження  є  обґрунтування  теоретичних  основ  й

органiзацiйно-методичних пiдходiв та розробка практичних рекомендацiй щодо

облiку,  оподаткування  та  аналiзу  доходiв  операцiйної  дiяльностi  промислового

пiдприємства. 

Одержанi  результати  свiдчать  про  досягнення  поставленої  мети  i  дають

змогу зробити такi висновки щодо виконання поставлених завдань:

• розглянуто економiчну сутнiсть та класифiкацiю доходiв операцiйної

дiяльностi промислового пiдприємства.  Дохід – це збільшення економічних вигід

підприємства за звітний період у вигляді надходження або збільшення корисності

активів, чи зменшення його зобов’язань, в результаті чого збільшується власний

капітал, за винятком збільшення, пов’язаного з внесками учасників. Дохід може

бути  результатом  поставки  чи  виробництва  товарів,  надання  послуг  та  інших

видів  діяльності  підприємства.  Класифікація  доходів  допомагає  користувачу

зрозуміти  операції  підприємства.  Варто  розділяти  доходи  від  операційної

діяльності та прибутку від не операційної діяльності.

• Проведено огляд та аналiз нормативної бази i спецiальної лiтератури з

теми дослiдження. Можна зробити висновок, що нормативне регулювання обліку

доходів  від  реалізації  є  п’ятирівневим.  Воно  регулюється  як  законами  та

кодексами, положення яких є обов’язковими до виконання усіма підприємствами

України,  так  і  спеціально  розробленими  на  підприємстві  положеннями,  що

враховують специфіку його діяльності. Огляд спеціальної  літератури за  темою

дослідження  показав,  що  тема  доходів  операційної  діяльності  є  досить

популярною серед науковців.

• Дослiджено  передумови  органiзацiї  та  методологiї  облiку,

оподаткування  та  аналiзу  доходiв  операцiйної  дiяльностi  у  ТОВ  "Спекл".

Органiзацiя  бухгалтерського  облiку  включає:  по-перше,  об’єднання  людей  у

виглядi  спецiально  створеного  апарату  i,  по-друге,  здiйснення  створеним

апаратом облiкового процесу для досягнення цiлеспрямованої дiяльностi,  тобто
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органiзацiю цiєї системи слiд розглядати у взаємодiї її структурно-органiзацiйних

i  технологiчних  елементiв. Об'єктом  оподаткування  податком  на  прибуток  є:

прибуток   із   джерелом  походження  з   України   та   за   її   межами,   який

визначається   шляхом   зменшення   суми   доходів   звітного   періоду   на

собівартість реалізованих  товарів,  виконаних  робіт,  наданих  послуг  та  суму

інших  витрат звітного податкового періоду; або  дохід (прибуток) нерезидента,

що підлягає оподаткуванню.

• Проаналiзовано  органiзацiю  облiку  доходiв  операцiйної  дiяльностi

промислового  пiдприємства.  Для  узагальнення  iнформацiї  про  доходи  вiд

операцiйної,  iнвестицiйної  та  фiнансової  дiяльностi  підприємства   призначено

рахунки класу 7 «Доходи i результати діяльності». Узагальнення iнформацiї про

доходи  вiд  реалiзацiї  готової  продукцiї,  товарiв,  робiт  i  послуг,  доходiв  вiд

страхової дiяльностi, а також про суму знижок, наданих покупцям, та про iншi

вирахування з доходу ведеться на рахунку 70 «Доходи вiд реалiзацiї».

• Дослiджено фiнансовий облiк та оподаткування доходiв операцiйної

дiяльностi промислового пiдприємства.  ТОВ «Спекл» в процесі своєї виробничої

діяльності  веде  облік  доходів  від  операційної  діяльності  та  користується

відповідними  рахунками  бухгалтерського  обліку  для  узагальнення  результатів.

Проаналізувавши  бухгалтерські  проведення  та  кореспонденцію  рахунків  для

обліку операційної діяльності, можна зробити висновок,що вони є правильними

та логічними.  

• Дослiджено облiк доходiв операцiйної дiяльностi у системi прийняття

управлiнських рiшень. Зокрема, дуже важливим виявилось розуміння найбільш

рентабельних/нернтабельних  продуктів  на  підприємстві,  визначення  центрів

відповідальності та аналіз діяльності підприємства с точки зору доходів.

• Визначено  джерела,  основнi  показники  та  методи  аналiзу  доходiв

операцiйної  дiяльностi  промислового  пiдприємства.  Основними  джерелами

інформації  при аналізі  реалізації  продукції  і  прибутку є  видаткові  накладні  на

відвантаження  продукції,  дані  синтетичного  і  аналітичного  бухгалтерського
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обліку за рахунками класів 7 та 9, фінансова звітність Ф.1 «Баланс», Ф.2 «Звіт про

фінансові результати».

• Дослiджено  органiзацiю  аналiзу  доходiв  операцiйної  дiяльностi

промислового  пiдприємства.  Аналіз   операційного   прибутку   доцільно

завершувати  підрахунком  резервів,  які необхідно  визначати  за  кожним  видом

товарної   продукції.  Основними   їхніми   джерелами   є   збільшення   обсягу

реалізації  продукції,  зниження  її  собівартості,  підвищення  якості

товарноїпродукції, реалізація її на вигідніших ринках збуту.

• Визначено  методику  аналiзу  доходiв  операцiйної  дiяльностi

промислового  пiдприємства  та  проведено  аналіз  операційного  доходу

підприємства.  Аналiз  доходу  вiд  операцiйної  дiяльностi  на  дослiджуваному

пiдприємствi показав, що в цiлому динамiка руху доходiв операцiйної дiяльностi є

позитивною,  окрiм  2016  року,  оскiльки  цей  рiк  характеризувався  тяжким

економiчним станом для компанiї.  Дохiд вiд реалiзацiї  готової   продукцiї  ТОВ

«Спекл» забезпечує  97,58%  усiх  доходiв  операцiйної  дiяльностi  пiдприємства.

За звiтний перiод його величина збiльшилася на 17322 тис. грн, що вплинуло на

збiльшення   фiнансового   результату   вiд   операцiйної   дiяльностi,   що  є

позитивною  тенденцiєю  для  пiдприємства.

Проаналiзувавши стан промислового пiдприємства в Українi та прiоритети

розвитку у цiй галузi, в роботi зроблено висновок, що необхiдно гармонiзувати

економiчнi  аспекти  розвитку  народного  господарства  з  метою  пiдтримки

конкурентоспроможностi  продукцiї  на  внутрiшньому  та  зовнiшньому  ринку;

впровадження  сертифiкованих  за  європейськими  стандартами  виробництв  та

ресурсозберiгаючих  технологiй  та  збiльшення  iнвестицiй  у  галузь.  Вирiшенню

цього  питання  може допомогти  запровадження  на  промислових пiдприємствах

обов’язкового аудиту фiнансової звiтностi.



92

СПИСОК ВИКОРИСТАНОЇ ЛІТЕРАТУРИ

1. Бухгалтерський фінансовий облік / за ред. Ф.Ф. Бутинця. – Вид. 7-ое.–

Житомир : Вид-во "Рута", 2006. – 832 с.

2.  Блонська  В.І.  Стратегія  управління  доходами  торговельного

підприємства в умовах розвитку ринкових відносин / В.І. Блонська // Науковий

вісник НЛТУ України: зб. наук.-техн. праць. – Львів: РВВ НЛТУ України. – 2008.

– Вип. 18.6. – С. 117-123.

3. Продиус Ю.И. Экономика предприятия / Ю.И. Продиус: учебн. пособ.

– Харьков:Изд-во "Одиссей", 2004. – 416 с.

4. Економічна  енциклопедія.  У  трьох  томах.  –  Т.  1  /  за  ред.  С.В.

Мочерного та ін. – К.:Вид. центр "Академія", 2002. – 863 с.

5. Камінська Т.Г. Взаємозв'язок доходів і витрат як категорій оціночних

характеристикруху капіталу в обліку / Т.Г. Камінська // Науковий вісник НУБіП

України: зб. наук. праць. –К.: Вид-во НУБіП України, 2010. – Вип. 154. – Ч. 3.

[Електронний  ресурс]. –  Доступний

http://www.nbuv.gov.ua/portal/chem_biol/nvnau/2010_154_3/10ktg.pdf.

6. Швабій К.І. Дохід як об'єкт оподаткування / К.І. Швабій // Науковий

вісник  Національної  академії  державної  податкової  служби  України.  –  Сер.:

Економіка, право. –2009. – № 4 (47). – С. 105-112.

7. Положення  (стандарт)  бухгалтерського  обліку  15  "Дохід":

затверджене наказом Міністерства фінансів України від 29 листопада 1999 р., №

290.

8. МСБО  18  "Дохід":  за  даними  Міністерства  фінансів  України.

[Електронний  ресурс].  –  Доступний  з

http://www.minfin.gov.ua/document/92429/МСБО_18.pdf.

9. Федів  Р.Є.  Реформування  обліку  фінансових  результатів  діяльності

бюджетних установ / Р.Є. Федів: зб. наук. праць ЧДТУ. – 2009. – № 21. – С. 112-

116.

10.  Податковий кодекс України від 2 грудня 2010р. №2755-VI

http://www.nbuv.gov.ua/portal/chem_biol/nvnau/2010_154_3/10ktg.pdf
http://www.minfin.gov.ua/document/92429/%D0%9C%D0%A1%D0%91%D0%9E_18.pdf


93

11.  Задорожний  З.В.  Внутрішньогосподарський  облік  у  будівництві:

моногр./З.В.Задорожний. – Тернопіль: Економічна думка, - 2006.-336 с.

12.  Небава  М.  І.  Економіка  та  організація  виробничої  діяльності

підприємства. – Ч. 1. Економіка підприємства: навчальний посібник / Небава М.

І., Адлер О. О., Лесько О. Й. – Вінниця: ВНТУ, 2011. – 117 с

13. Кудряшов В. П. Курс фінансів: навчальний посібник / В. П. Кудряшов. –

К.: Знання, 2008. – 431 с

14.  Ткаченко  Н.  М.  Бухгалтерський  фінансовий  облік,  оподаткування  і

звітність: підручник /Н. М. Ткаченко. – 3-тє вид., допов. і переробл. – К.: Алерта,

2008. – 926 с.

15.  Кізима  Т.О.  Доходи  домогосподарств:  інтерпретація  сутності  та

проблеми  детінізації/  Т.О.  Кізима  //  Актуальні  проблеми  розвитку  економіки

регіону: наук. зб. Прикарпатського НУ ім. Василя Стефаника. – Івано-Франківськ,

2009. – Вип. V. – 390 с. – С. 274-280.

16.  Шмиголь  Н.М.  Економічна  суть  доходів  та  доходності  в  системі

управління  підприємством  /Н.М.  Шмиголь  //  Держава  та  регіон:  наук.-виробн.

журнал. – Сер.: Економіка та підприємництво. – Запоріжжя: Вид-во Класичного

приватного університету. –2009. – № 7. – С. 221-225.

17.  Про  бухгалтерський  облік  та  фінансову  звітність  в  Україні:  закон

України:  затв.  Верховною  Радою  16.07.1999  р.  №  996-XIV,  зі  змінами  та

доповненнями  211  [Електронний  ресурс].  –  Режим  доступу:  http://zakon2.rada.

gov.ua/laws/show/996-14

18.  Голубничая  Г.П.  Развитие  учетно-аналитических  информационных

систем  в  условиях  финансового  кризиса  //  Вiсник  Киiвського  нацiонального

унiверситету iм. Тараса Шевченка. Серiя: Економiка. - 2011.- № 130. - С. 27-30.

19.  Положення  (стандарт)  бухгалтерського  обліку  3  „Звіт  про  фінансові

результати”: Затверджено наказом Міністерства фінансів України від 31 березня

1999 р. №87 // Все про бухгалтерський облік. – 2007.-№18.



94

20.  Бухгалтерський  фінансовий  облік:  Підручник  для  студентів

спеціальності  “Облік і  аудит”  вищих навчальних закладів./  за  редакцією проф.

Ф.Ф. Бутинця -5-е вид.- Житомир: ПП “Рута”, 2003.-726 с.

21.  Лишиленко  О.В.  Бухгалтерський  фінансовий  облік:  Підручник.  К:

Видавництво „Центр навчальної літератури”, 2005. – 528 с.

22. План рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов’язань і

господарських  операцій  підприємств  і  організацій:  Затверджено  наказом

Міністерства  фінансів  України  від  30  листопада  1999  р.  №291  //  Все  про

бухгалтерський облік.-2000.-№11.

23.  Бутинець  Ф.Ф.  Організація  бухгалтерського  обліку:  [підручник  для

студентів спеціальності  7.050106 “Облік і  аудит” вищих навчальних закладів] /

Ф.Ф. Бутинець,  О.П.  Войналович,  І.Л.  Томашевська;  за  редакцією д.е.н.,  проф.

Ф.Ф. Бутинця. – [4-е вид., доп. і перероб]. – Житомир: ППП “Рута”, 2005. – 528 с.

24.  Бухгалтерский  учет:  учебник  /  Под  ред.  А.Д.  Ларионова.  –  М.:

“ПРОСПЕКТ”, 1998. –392 с.

25.   Кузьминський А.М.  Організація  бухгалтерського  обліку,  контролю і

аналізу /Кузьминський А. М., Сопко В. В., Завгородній В. П. – К.: Вища школа,

1993. – 223 с.

26.   Наказ  Міністерства  фінансів  України  «Про  затвердження  Змін  до

деяких  нормативно-правових  актівМіністерства  фінансів  України  з

бухгалтерського  обліку»  №  1012  від  09  груд.  2002  р.  [Електронний  ресурс]

/Верховна Рада України. – Режим доступу: zakon.rada.gov.ua/laws/show/z0991.

27. Наказ Міністерства фінансів України «Про затвердження Змін до деяких

нормативно-правових  актів  Міністерства  фінансів  України  з  бухгалтерського

обліку»  №  1176  від  11  груд.  2006  р.  [Електронний  ресурс]  /  Верховна  Рада

України. – Режим доступу: zakon.rada.gov.ua/laws/show/z1342.

28. Наказ Міністерства фінансів України «Про затвердження Змін до деяких

нормативно-правових  актів  Міністерства  фінансів  України  з  бухгалтерського

обліку»  №  1591  від  09  груд.  2011  р.  [Електронний  ресурс]  /  Верховна  Рада

України. – Режим доступу: zakon.rada.gov.ua/go/z1556-11 .



95

29.  Кузик  Н.П.  Особливості  формування  показників  звіту  про  фінансові

результати (звіту про сукупний дохід) [Електронний ресурс] / Н.П. Кузик, О.А.

Боярова,  І.М.  Подольська  //  Режим  доступу:

www.irbisnbuv.gov.ua/.../cgiirbis_64.exe.

32. Парасій-Вергуненко Ірина Аналіз операційної діяльності підприємства:

проблеми  та  перспективи  подальших  досліджень.  //  Міжнародний  науковий

журнал.  -  Випуск  2.  2016.  Режим  доступу:  //

http://sophus.at.ua/IA_2016_2/12_parasijvergunenko_irina_analiz_operacijnoji_di.pdf

33. Костенко О.М. Управлінський облік – інформаційна система прийняття

рішень. - Агросвіт №1, 2013. С. 26-30

34.  Ткач  В.И.,  Ткач  М.В.  Управленческий  учет:  международный  опыт

[Текст] / В.И.Ткач, М.В. Ткач.– М.: Финансы и статистика, 2012.

35. Управління капіталом підприємства: конспект лекцій. Режим доступу -

www  .  vuzlib  .  net  

36.  Нападовська  Л.  В.  Управлінський  облік:  підруч.  для  вузів  /  Л.  В.

Нападовська. – 2ге вид., доопр. і допов. – К.: Київ. Нац. торг.екон. унт, 2010. – 648

с.

37. Бутинець Ф. Ф. Бухгалтерський управлінський облік / Бутинець Ф. Ф.,

Чижевська Т. А., Герасимчук Н. В. – Житомир : ЖІТІ, 2000. –448 с.

38. Карпенко О. В. Управлінський облік: організація, методологія, методика

викладання: монографія / О. В. Карпенко. – Полтава: РВВ ПУСКУ, 2005. – 341 с.

39.  Пушкар  М.  С.  Ідеальна  система  обліку:  концепція,  архітектура,

інформація:  монографія /  М.  С.  Пушкар,  М. Г.  Чумаченко.  –  Тернопіль: Карт-

бланш, 2011. – 336 с

40. Карпенко О. В. Практичні підходи до підготовки внутрішньої звітності /

О.  В.  Карпенко,  Г.  О.  Соболь.  –  Вісник  Маріупольського державного

університету. Серія: Економіка. – 2012. – № 3. – С. 7–10.

41. Радецька Л.П. Управлінський облік: Навч. посібник / Л.П. Радецька, Л.В.

Овод. – К.: ВЦ «Академія», 2007. – 352с.

http://www.vuzlib.net/
http://sophus.at.ua/IA_2016_2/12_parasijvergunenko_irina_analiz_operacijnoji_di.pdf


96

42  Податковий  кодекс  України  від  02.12.2010  №  2755-VI  [Електронний

ресурс].  –  Режим  доступу:  http://zakon1.rada.  gov.  ua/cgi-bin/laws/main.  cgi?

nreg=2755 – 17.

43. Про оподаткування прибутку підприємств: закон України від 28.12.1994

№ 334/94-вР. – Режим доступу: http://zakon1.rada. gov. ua/cgi-bin/laws/main. cgi.

44.  Лондар  С.  Л.  Моделювання  надходжень  із  податку  на  прибуток

підприємств в умовах українського економічного середовища / С. Л. Лондар //

Фінанси України. – 2010. –№ 12. – С. 12–20.

45. Ларина А. А. Методические основы применения циклического подхода

при составлении программы учета [Електронний ресурс] / А. А. Ларина // Режим

доступу: http://www.uchet.rsue.ru/4-2011.pdf#page=44.

46.  Наконечний  О.  В.  Облік  доходів  та  фінансових  результатів  /  О.  В.

Наконечний // Вісник аудитора. – 2007. – № 4 – С. 17–21.

47.  Наконечний  О.   В.  Методика  обліку витрат  видів  діяльності  /  О.  В.

Наконечний // Вісник аудитора. – 2007. – № 5. – С. 10–16.

48.  Бабурин  А.  А.  Формирование  финансового  результата  и  влияние

факторов на его величину / А. А. Бабурин // Финансовый менеджмент.  – 2007. –

№ 2. – С. 10–17.

49. Коблянська О. І. Фінансовий облік. Навч. пос. 2-ге вид., випр.. і доповн.

– К.: Знання,  2007 р. – 471 с

50.  Гoлубнича,  Г.  П.,  Панасенко  І.Л.  Eкoнoмiчний  аналiз:  навчальний

пoсiбник. – К.: Видавничo-пoлiгpафiчний цeнтp "Київський унiвepситeт", 2008. –

309 с.

51. Мних Є. В. Економічний аналіз діяльності підприємства : [Підруч.] / Є.

В. Мних. – Київ : Київ. нац. торг.-екон. ун-т., 2008. – 514 с.

59.  Баканов М.  И.,  Шеремет А.  Д.  Теория экономического анализа.  –М.:

Финансы и статистика, 2004. –625 с

60.  Мних  Є.  В.  Економічний  аналіз  діяльності  підприємства  підручник

[Текст] / Є. В. Мних; Київський національний торговельно-економічний ун-т. –

К., 2011 – 513 с.



97

61. Савицька, Г. В.. Економічний аналіз діяльності підприємства [Текст]  :

навч. посібник. – 3-тє вид., випр. і доп. [Текст]  / Г. В. Савицька – К. : Знання,

2007. – 668c

62.  Серединська, В. М. Економічний аналіз: навчальний посібник [Текст] /

В. М. Серединська, О.М. Загородна, Р. В. Федорович – К.: Астон, 2010.– 592 с. 

63. Чумаченко,  М.  Г.  Економічний  аналіз:  навч.  посібник [Текст]  /  М.

А.  Болюх  [та  ін.];  ред. М.Г. Чумаченко; Київський національний економічний

ун-т. – 2.вид., перероб. і доп. – К.: КНЕУ, 2003. – 555 с.

64. Литвин  Б.М.  Фінансовий  аналіз:  навч.  посібн.  /  Б.М.  Литвин,  М.В.

Стельмах. -К.: "Хай-Тек Прес", 2008. -336 с.

65. Швець  В.Г.  Теорія  бухгалтерського  обліку:  Підручник. -К.: Знання,

2004. -447 с.

66.  Швиданенко   Г.О.,   Покропивний   С.Ф.,   Клименко   С.   М.:

Економікапідприємства: Навч.-метод. посібник для самост. вивч. -К.: КНЕУ, 2000.

-398с.

67.  Шевчук   М.В.   Дослідження  ролі   і   стану   наукових  поглядів  на

трактування категорії "прибуток" // Держава та регіони. -2010. -No4. -С.117.

68.  Шеремет  О.О.   Фінансовий  аналіз:   Навчальний  посібник  /   О.О.

Шеремет. -К.: 2005.-196 с

69. Мазурок  П.П.  Дослідження  ролі  і   стану  наукових  поглядів  на

трактування  категорії  "прибуток"  підприємства  /  П.П.  Мазурок  // Держава та

регіони. -2011. -No4. -С.117-121.

70. Мельник В.М., Борзенкова О.Д. Еволюція поглядів на дохід і прибуток

підприємства  як  потенційні  об’єкти  оподаткування  //  Фінанси  України.  -2011.-

No10. -С.32-39.

71.  Мец В.О.  Економічний аналіз  фінансових  результатів  та  фінансового

стану підприємства: Навч. посібник. -К.: КНЕУ, 1999. -132 с.

72. МнихЄ.В. Економічний аналіз. Підручник. -Житомир, 2007. -321с.

73. Мошенський  С.З.,  Олійник  О.В.  Економічний  аналіз:  Підручник  для

студентів економічних спеціальностей вищих навчальних закладів. / За ред.  д.  е.



98

н.,  проф.,  Заслуженого  діяча  науки  і  техніки  України  Ф.Ф. Бутинця. -2-гевид.,

доп. і перероб. -Житомир: ПП "Рута", 2007. -704с.

74. Нагаєвич  Ю.В.  Основні  аспекти  еволюції  поняття  фінансового 

75. Назарова Г.Б. Еволюція економічної категорії прибутку / Г.Б. Назарова //

Наукові   праці   Кіровоградського   національного   технічного університету:

Економічні науки. -Вип.5. -Ч. ІІ. -Кіровоград: КНТУ, 2011. -С.327-335.

76.  Нашкерська  Г.В.  Бухгалтерський  облік:  Навчальний  посібник.  -

Київ:Центр навчальної літератури, 2004. -464.

77. Нестеренко  Ж.К.  Бухгалтерський  облік  промислових  підприємств:

навчальний  посібник,   Ж.К.   Нестеренко.  -К.:   Центр  навчальної  літератури,

2005. -311 с.

78. Петрович  Й.М.  Організація  промислового  виробництва:  Підручник. -

К.: Знання, 2009. -328с.

79.Терещенко  Є.Ю.,  Заргана  М.А.  Організація  економічного  аналізу  на

підприємстві // Економіка і організація управління. -2010. -Вип.5. -С.13-33.

80. Пилипчук  О.В.  Прибуток  як  узагальнений  показник  господарсько-

фінансової  діяльності  підприємства  /  О.В.  Пилипчук  //  Формування ринкових

відносин в Україні. -2010. -No2. С.26-30.

81. Фінансова  діяльність  підприємства  /  Бандурко  О.М.,  Коробов  М.Я.,

Орлов П.І., Петрова К.Я. -К.: Либідь, 2008. -310 с.

82. Поддєрьогін  А.  М.:  Фінанси  підприємств:  Підручник. -К,:  КНТЕУ,

2007. -345 с.

83. Попович П.Я. Операційний аналіз: проблеми та перспективи розвитку:

Монографія. -Тернопіль: Економічна думка, 2010. -168с.

84.  Попович    П.Я.     Економічний    аналіз     діяльності     суб’єктів

господарювання.:  Підручник. -Тернопіль:  Економічна  думка,  2001. -454с.

85. Трофіменко  О.В.  Значення  аналізу  стану  підприємства  в  умовах

ринкової економіки // Формування ринкових відносин в Україні. -2010. -No10. -

С.152-159.



99

86.  Цал-Цалко  Ю.С.  Фінансовий  аналіз.  Підручник  /  Ю.С.  Цал-Цалко.  -

К.:Центр учбової літератури, 2008. -566 с.

87.  Чернелевський   Л.М.    Економічний   аналіз    на    підприємствах

промисловості і торгівлі. Підручник. -К., 2003. -278 с.

88.  Прокопенко  І.Ф.   Методика  і   методологія   економічного  аналізу:

Підручник. Видавництво ЦУЛ. -2008. -430 с.

89. Пушкар М.С. Фінансовий облік. -Тернопіль: Карт-бланш, 2002. -628с.

90. Савицька  Г.В.  Економічний  аналіз  діяльності  підприємства:  Навч.

посіб. -3-тє вид., випр. і доп. -К.: Знання, 2007. -668с.

91. Сєрікова  Т.М.,  Понікаров  В.Д.,  Кожанова  Є.П.,  Оленко  І.  П.:  Облік,

аналіз, аудит. Навчальний посібник. -X.: ВД "ІНЖЕК" 2003, -367 с.

92. Сивко В.Й. Правові та організаційні основи охорони праці в Україні:

Навчальний посібник. -К.: Кондор, 2003. -140 с.

93. Сопко  В.  Г  Завгородній  В.  Організація  бухгалтерського  обліку,

економічного контролю та аналізу: Підручник. -К.: КНЕУ, 2000. -260 с.

94.  Шара  Є.Ю.   Фінансовий  облік   та   аналіз   результатів   діяльності

промислових  підприємств:  автореф.  дис.  на  здобуття  наук.  ступеня канд. екон.

наук:  спец.08.06.04  "Бухгалтерський  облік,  аналіз  та  аудит"  /  Є.Ю.  Шара.  -К.,

2011. -24 с.

95. Тарасенко   Н.В.   Економічний   аналіз   діяльності   промислового

підприємства. -2-ге вид. -К.: Алерта, 2007. -485с.

96.  Тарасенко   Н.В.   Економічний  аналіз.   Навчальний  посібник.  -3-тє

видання, перероблене. -Львів: "Новий світ -2000", 2004. -344с.

97. Теорія  економічного  аналізу.  Підручник  /  В.М.  Серединська,  О.М.

Загородна, Р.В. -Тернопіль: Видавництво Астон, 2006. -368с.

98. Ткаченко  Н.М.  Бухгалтерський  фінансовий  облік,  оподаткування  і

звітність: Підручник. -3-те вид. допов. і перероб. -К.: Алерта, 2008. -926 с.

99. Чумаченко М.Т. Економічний аналіз. -К.: КНЕУ, 2003. -556 с.



100

100. Шаблиста  О.Л.  Механізм  подолання  збитковості   підприємств  і

забезпечення  їх  фінансової  стійкості  /О.Л.  Шаблиста  //  Економіка України. -

2010. -No6 -С.53-64.

101. ГаращенкоО.В. Облік і  аналіз формування фінансових результатів та

розподілу  прибутку:  автореф.  дис.  на  здобуття  наук.  ступеня  канд. екон.наук:

спец.08.06.04 "Бухгалтерський облік, аналіз та аудит" / О.В. Гаращенко. -К., 2004.

-19 с.

102. Економіка підприємства: Навч. посіб./ А.В. Шегда, Т.М. Литвиненко,

М.П. Нахаба та ін.; За ред. А.В. Шегди. -3-тє вид., випр. -К.: Знання -Прес, 2003. -

335с.

103. Житна   І.П.,   Нескреба   А.М.   Економічний  аналіз   господарської

діяльності підприємств. -К.: Вища школа, 2002. -184 с.

104. Єфіменко Т.І., Ловінська Л.Г., Ярошенко Ф.О., Податок на прибуток:

концепція визначення об’єкта оподаткування. -К.: НДФІ, 2010. -С.24

105. Загородній А.Г. Бухгалтерський облік: основи теорії та практики: Навч.

посіб. -3-тє вид., перероб. і доп. -К.: Т-во "Знання", КОО, 2004. -377 с

106. Івахненко В.М. Курс економічного аналізу: Навчальний посібник. -К.:

Знання -Прес, 2002. -256 с.

107. Голов  С.Ф.,  Єфіменко  В.І.  Фінансовий  та  управлінський  облік: -К.:

ТОВ "Автоінтерсервіс" -, 2003. -544с

108. Даньків Й.Я., Остап'юк М.Я. Організація бухгалтерського обліку. -К.:

Знання, 2007. -469 c

109. Грещак М.Г., Гребешкова О.М., Коцюба О.С. Внутрішній економічний

механізм підприємства: Навч. Посібник / За ред. М.Г. Грешака.-К.: КНЕУ,2005. -

228с.

110. Литвин  Б.М.  Фінансовий  аналіз:  навч.  посібн.  /  Б.М.  Литвин,  М.В.

Стельмах. -К.: "Хай-Тек Прес", 2008. -336 с.

111. Багров В. П, Багрова І.В. Економічний аналіз: Навчальний посібник. -

К.:Центр навчальної літератури, 2006. -160 c.



101

112. Басовський Л.Е. Економічний аналіз: Навчальний посібник. М., 2003.-

222с

113. Білик  М.Д.   До  питання  формування  прибутку  підприємства та

управління  ним / М.Д.  Білик // Формування  ринкових  відносин  в Україні. -

2010. -No7-8. -С.150-154.

114. Верба  В.А.,  Загородніх  О.А.  Економічний  аналіз:  Підручник. -К.:

КНЕУ, 2005. -416 с.

115. Азаренков Г.Ф. Економічний аналіз: Навч. посіб. -Ч.2. -Х.: Вид. ХНУ,

2004. -232 с.

116. Анісімов  Ю.П.  Гармонізація  діяльності  підприємства:  Монографія. -

Вороніж: ВГТА, 2010. -304с.

117. Бирюкова И.К., Кодрянський А.В. Бухгалтерский учет в Украине. -К.:

Товариство "Знання", КОО, 2001. -408с

118. Фаріон  В. Я.  Аналітична оцінка ділової активності  та рентабельності

підприємств / В. Я. Фаріон // Інноваційна економіка. – 2013. – No 10. – C. 27-33.

119. Сук Л.К. Фінансовий облік: навч. посіб. - 2-ге вид., перероб. і доп./ Сук

Л.К., Сук П.Л. - К., 2012.- 647 с.

120. Тітаренко Г. Б. Методика обліку витрат за центрами відповідальності та

місцями   виникнення   витрат   /   Г.   Б.   Тітаренко   //     Науковий   вісник

Національного університету ДПС України (економіка, право). – 2011. – No 2 (53).

– С. 101–108.

121. Ющак  Ж.  М.  Класифікація  витрат,  орієнтована  на  ефективне

управління підприємством / Ж. М. Ющак // Вісник ЖДТУ. – 2012. – No 3. – С.

203–208.

122.  Пелешко  Н.  М.  Аналітичні  процедури  аудиту  доходів  і  витрат

підприємства  [Електронний  ресурс]  /  Н.  М.  Пелешко.  –Режим  доступу:

http://archive.nbuv.gov.ua/portal/natural/vnulp/Menegment/2009_647/79.pdf.

123. Осадча  Г.  Собівартість:  аспекти  бухгалтерського,  податкового  та

управлінського обліку / Г. Осадча // Облік і фінанси АПК. –2011. – No 3. –С.34–

38.



102

124. Прохар   Н.В.   Облік   доходів,   витрат   і   фінансових  результатів:

проблеми теорії  та  практики:  [монографія]  /  Н.  В.  Прохар,  Ю.  О.  Ночовна.  –

Полтава : РВВ ПУЕТ, 2011. – 257 с.

125. Романенко   О.   В.   Доходи   і   витрати   операційної   діяльності:

економічна сутність,  склад  та  інструментарій  обліку  /  О.  В.  Романенко  //

Формування ринкової економіки : Збірник наукових праць. – 2011. – No 25.

126. Собко В. В. Бухгалтерський облік : [Навч. посіб.] –[3-е вид., перероб. і

доп.] / В. В. Сопко– К. : КНЕУ 2000. –578 с

127. Лінник  В.  Г.  Основні  напрями  класифікації  витрат  підприємства  /

В.Г.Лінник, Н. Г. Золоторьова // Фінанси, облік і аудит. – К. – 2004. –Вип.3. –

С.222–231.

128. Мошковська О. А. Облік затрат і калькулювання собівартості продукції

згідно    вітчизняного    законодавства:    подальший    розвиток  і    шляхи

вдосконалення [Електронний ресурс] / О. А. Мошковська. – Режим доступу: http://

eztuir.ztu.edu.ua/1837/1/23.pdf

129. Світлична В. Ю. Організаційні питання формування, розподілу і обліку

загальновиробничих  витрат  підприємств  /  В.  Ю.  Світлична  //  Комунальне

господарство міст. – 2012. – No 104. – С. 254–260.

130. Кужельний  М.  В.  Теорія  бухгалтерського  обліку  :   [підруч.]   /

М.В.Кужельний, В.Г.Лінник. – К. : КНЕУ, 2001. – 334 с.

131. Лебедзевич Я. В. Особливості обліку фінансових результатів діяльності

в  умовах    застосування    комп’ютерних    інформаційних    систем  /

Я.В.Лебедзевич // Вісник ЖІТІ : Економічні науки. – No 20. – 2007. – С. 151.

132. Величко О. Г., Голов С. Ф. Бухгалтерський облік і фінансова звітність в

Україні. — Д.: ТОВ «Баланс-Клуб», 2000. — 768 с. 

133. Ткаченко  Н.  М.Бухгалтерський  фінансовий  облік,  оподаткування  і

звітність  :  [Підр.]  /  Н.М.  Ткаченко. –  3-тє  вид.,  доп.  і  переробл. –  Київ  :

Алтера, 2008. – 926 с.

134. Утенкова К. О. Аудит : [Навч. посіб.] / К. О. Утенкова. – К. : Алерта,

2011. – 408 с



103

135. Шендригоренко   M.   T.   Адміністративні   витрати   в   системі

ефективного  управління   фінансовою   діяльністю   підприємства   /

М.Т.Шендригоренко  // Наукові записки. Серія: «Економіка». – 2011. – Випуск 18.

– С. 447–452.

136. Дерій  В.  А.  Місце  рахунків  витрат  і  доходів  підприємств  у  планах

рахунків  бухгалтерського  обліку  /  В.  А.  Дерій  //  Галицький  економічний

вісник. – 2011. – No1 (30). – С. 133 –143.

137. Задорожний  З.  В.  Управлінський  облік  витрат  періоду  операційної

діяльності / З. В. Задорожний // Вісник ТАНГ. –2004. – No3. – С. 185–196.

138. Давидова  К.  Підтверджуємо  собівартість  реалізованої  продукції  /

К.Давидова // Баланс. 2011. – No 78

139. Борисейко  Ю.  В  Перевірка  доходів  підприємства:  особливості

організації  обліку  /   Ю.  В.   Борисейко  //   [Електронний  ресурс].  –  Режим

доступу: http://archive.nbuv.gov.ua/portal/natural/vznu/eco/2012_1/092-096.pdf.

140. Абдашев  С.  Виправляємо  помилки  в  складі  виробничої  собівартості

/ С.Абдашев // Дебет-Кредит. – 2010. – No4. – С. 5–8

141. Безверхий  К.  В.  Сучасні  підходи  щодо  удосконалення  обліку 

загальногосподарських і управлінських витрат промислового підприємства / К.В.

Безверхий // Вісник ЖДТУ. – 2012. –No 3 (61). – С. 10–14.



104

Додаток А

Динаміка показників ТОВ «Спекл» за 2013-2017 роки
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Продовження Додатку А

Динаміка показників ТОВ «Спекл» за 2013-2017 роки

Показник 2013р. 2014р. 2015р. 2016р. 2017р.

Коефіцієнт фінансової стійкості 0,465688 0,121948 0,232388 0,284286 0,240582

Коефіцієнт мультиплікації власного
капіталу

2,147362 8,200195 4,30314 4,517589 5,156582

Коефіцієнт автономії 0,465688 0,121948 0,232388 0,284286 0,240582

Коефіцієнт проміжної ліквідності 0,72379 0,496682 0,636563 0,394291 0,519539

Коефіцієнт абсолютної ліквідності, % 0,000105 0,000271 0,054433 0,037188 0,065526

Коефіцієнт загальної (поточної)
ліквідності, %

1,100741 0,733243 0,948903 0,904518 0,86317

Чиста рентабельність, % 35,14305 42,70672 31,43896
-

79,27715
112,0835
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Додаток Б

Тлумачення економiчної сутностi категорiї доходу представниками

рiзних економiчних шкiл i течiй [16]

Економiчна  теорiя
меркантилiзму

(У.  Стаффорд,  Т.
Мен, С. Фортрей, Г.
Скаруффi, Ж. Боден,
А.  Монкретьєн,  Ф.
Прокопович)

Представники  меркантилiзму  вважали  джерелом
доходу країни зовнiшню торгiвлю, а оскiльки матерiал
для експорту постачаються ремеслами, то процвiтання
ремесла  є  умовою  багатства  країни.  Так,
обґрунтовуючи значення промислового виробництва,
Томас  Мен  висловлював  думку  про  те,  що
виробництво  готових  виробiв  приносить  бiльше
доходу, нiж видобуток тiєї або iншої сировини.

Економiчна теорiя

фiзiократiв (Ф. Ке-

не, А.-Р.-Ж. Тюрго,

П.С. Дюпон де Не-

мур, В.Р. Мiрабо)

Основоположник  цiєї  економiчної  школи  Франсуа
Кене  у  теорiї  вартостi  фiзiократiв  бачив  джерело
доходу в дiї матерiальних чинникiв природи – землi й
води.  Продуктивною  вважалася  праця  селян,  що
створювала чистий продукт.

Класична  еконо-
мiчна  теорiя  (У.
Петтi,  А. Смiт, Ж.Б.
Сей,  Дж.  Мiль,  Д.
Рiкардо)

Джерело  вигоди  виявлялося  не  тiльки  на  стадiї
виробництва продукцiї у формi скорочення витрат, а й
у процесi обмiну товарами у формi збiльшення обсягу
продажiв.  Звiдси  випливало,  що  будь-яка  суспiльно
корисна праця могла сприяти зростанню доходу.

Адам  Смiт  висловлював  такi  думки  щодо  джерел
доходiв: "Заробiтна плата, прибуток i земельна рента є
трьома первiсними джерелами будь-якого доходу, так
само  як  i  будь-якої  мiнової  вартостi.  Усякий  iнший
дохiд в остаточному пiдсумку одержують з одного або
iншого iз цих джерел".

Маржиналiстська
економiчна  теорiя
(Е. Бем-Баверк, Л. 

Вальрас,  У.  Дже-
вонс,  В.  Парето,  I.
Фiшер, Дж. Хiкс)

Ця  економiчна  теорiя  дослiджувала  проблему
формування  доходу  не  з  боку  пропозицiї,  через
витрати,  як  це  робила  класична  школа,  а  з  боку
попиту,  через  ставлення  людини  до  речi,  що
виявляється у сферi особистого споживання й обмiну.
Вихiдним  було  положення  про  те,  що  на  дохiд
впливають не тiльки особистi iнтереси виробника, а й
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iнтереси споживачiв товарiв i послуг.

Неокласична

Маржиналiстська
теорiя (М. Блауг)

Основний акцент економiст Марк Блауг робить власне
на теорiї доходiв з позицiї макроекономiки, розвитку
продуктивних  сил  i виробничих  вiдносин,  не
визнаючи теорiю зарплати, прибутку, ренти й вiдсотка
основою цього питання.

Кейнсiанська
економiчна  теорiя
(Дж. М. Кейнс)

Кейнсiанська  концепцiя  розглядала  як  додаткове
джерело  доходу  мотиви  поведiнки  iндивiдiв:
"виникнення  й  рух  доходу  можуть  бути  пов'язанi  з
поведiнкою  людей".  Джон  Мейнард  Кейнс
стверджував,  що  економiчна  система  має  потребу  в
державному регулюваннi.

Неокласична
економiчна  теорiя
(Дж. Кларк, А. Пiгу,
Ф.  Хайєк,  Г.
Хаберлер)

Джон Бейтс Кларк дав пояснення створенню доходiв.
Вчений-неокласик  сформулював  закон  природного
порядку: "Кожному фактору – певна частка в продуктi
й кожному – вiдповiдна винагорода – ось природний
закон  розподiлу".  Висновок  Джона  Кларка,  що
стосується  розподiлу  створеної  вартостi,  полягав  у
тому,  що  дохiд  кожного  фактора  пропорцiйний
кiлькостi й вартостi його граничного продукту.

Марксистська
економiчна  теорiя
(К.  Маркс,  Е.
Бернштейн,  Р.
Гiльфердiнг,  К.
Каутський, В. Ленiн)

Марксистський  пiдхiд  до  формування  доходiв
ґрунтується  на  теорiї  трудової  доданої  вартостi.
Вiдповiдно до теорiї Карла Маркса, джерелом доходу
є праця. У створеннi нової вартостi бере участь тiльки
один фактор – робiтник, власник робочої сили. Iншi
види доходiв  є  лише результатом неоплаченої  працi
робiтникiв. 

Неоiнституцiональн
а  економiчна  теорiя
(Р. Коуз, Д. Норт, О.
Вiльямсон)

Питання  формування  доходу  розглядається  через
призму  поняття  прав  власностi.  Пiд  системою  прав
власностi  в  неоiнституцiоналiзмi  розумiється  безлiч
норм, що регулюють доступ до рiдкiсних ресурсiв. Цi
норми можуть санкцiонуватися не тiльки державою, а
й  суспiльством  –  у  виглядi  звичаїв,  моральних
установок,  релiгiйних  заповiдей,  i  охоплювати  як
фiзичнi  об'єкти,  так  i  об'єкти  безтiлеснi  (результати
iнтелектуальної  дiяльностi).  Права  власностi
регулюють доступ до ресурсiв, право на використання
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ресурсу, право на одержання вiд нього доходу, право
на передачу всiх повноважень. 

Додаток В
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Характеристика діючої нормативно - правової бази з обліку,
оподаткування та аналізу доходів від операційної діяльності

підприємства

№  
пор.

Нормативний документ Основні положення При розкритті яких 
питань в роботі 
доцільно 
використовувати

1 Конституцiя України зазначаються економiчнi права та 
свободи громадян, можливостi людини 
i громадянина у сферi виробництва, 
розподiлу, обмiну i використання 
матерiальних благ

загальні положення, що 
регулюють діяльність і 
функціонування 
підприємства, його 
правові засади

2 Податковий кодекс України визначає особливостi облiку 
податкових зобов’язань, зокрема дає 
зрозумiти сутнiсть доходiв; 
регламентує їх склад та 

особливостi визначення окремих 
елементiв, визначає платникiв податку, 
об’єкт оподаткування, оподаткування 
операцiй особливого виду, дохiд який 

оподатковується i який не 
оподатковується

загальні положення, що 
регулюють діяльність і 
функціонування 
підприємства, його 
правові засади

3 Господарський кодекс 
України

встановлює правовi основи 
господарської дiяльностi, якi 
ґрунтуються на рiзноманiтностi 
господарських суб'єктiв рiзних форм 
власностi

відповідність 
господарської діяльності
підприємства чинному 
законодавству

4 Цивiльний кодекс України встановлює правовi основи цивільної 
дiяльностi

відповідність цивільної 
діяльності підприємства 
чинному законодавству

5 Закон України «Про 
бухгалтерський облiк i 
фiнансову звiтнiсть в 
Українi»

визначає правовi засади регулювання, 
органiзацiї, ведення бухгалтерського 
облiку та складання фiнансової 
звiтностi

регламентує організацію 
обліку витрат та 
відображення 
результатів обліку у 
фінансовій звітності

6 Постанова КМУ № 419 
«Про порядок 
представлення фiнансової 
звiтностi»

визначає порядок, загальнi вимоги i 
строки представлення фiнансової 
звiтностi юридичними особами, 
незалежно вiд органiзацiйно-правової 
форми i форми власностi

використовується для 
праильного подання та 
складання фінансової 
звітності

7 Положення «Про 
документальне забезпечення
записiв в бухгалтерському 
облiку»

встановлює порядок вiдображення та 
зберiгання первинних документiв, 
облiкових регiстрiв, бухгалтерської 
звiтностi пiдприємствами

використовується для 
вiдображення та 
зберiгання первинних 
документiв, облiкових 
регiстрiв, бухгалтерської
звiтностi 
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пiдприємствами

8 Нацiональне положення 
(стандарт) бухгалтерського 
облiку 1 «Загальнi вимоги 
до фiнансової звiтностi»

визначаються мета, склад і принципи 
підготовки фінансової звітності та 
вимоги до визнання і розкриття її 
елементів

використовується для 
формування та 
складання фінансової 
звітності

9 Положення (стандарт) 
бухгалтерського облiку 15 
«Дохiд»

визначає  методологічні  засади 

формування   в   бухгалтерському   
обліку  інформації  про  доходи 

підприємства  та її розкриття у 
фінансовій звітності

використовується при 
операціях, пов’язаними з
визнанням та отриманям 
доходів підприємства

10 Мiжнародний стандарт 
бухгалтерського облiку №18
«Дохiд»

визначення облікового підходу до 
доходу, який виникає в результаті 
певних типів операцій та подій

використовується в 
обліку доходу, який 
виникає в результаті 
таких операцій і подій:

а) продаж товарів;

б) надання послуг; та

в) використання активів 
суб'єкта господарювання
іншими сторонами, 
результатом чого є 
відсотки, роялті та 
дивіденди.

11 Iнструкцiя про застосування
Плану рахункiв 
бухгалтерського облiку 
активiв, капiталу, 
зобов’язань  i господарських
операцiй пiдприємств  i 
органiзацiй

встановлює   призначення  і  порядок  
ведення

рахунків   бухгалтерського   обліку   для
узагальнення   методом

подвійного   запису   інформації  про  
наявність  і  рух  активів,

капіталу,  зобов'язань та факти 
фінансово-господарської діяльності

підприємств,  організацій  та  інших 
юридичних осіб (крім банків і

бюджетних    установ)    незалежно     
від     форм     власності,

організаційно-правових форм і видів 
діяльності

вiдображення та 
зберiгання первинних 
документiв, облiкових 
регiстрiв, бухгалтерської
звiтностi 
пiдприємствами

12 Методичнi рекомендацiї про
застосування регiстрiв 
бухгалтерського облiку

спрямовані

на  узагальнення у регістрах 
бухгалтерського обліку (крім регістру

позабалансового обліку) методом 
подвійного запису  інформації  про

вiдображення та 
зберiгання первинних 
документiв, облiкових 
регiстрiв, бухгалтерської
звiтностi 
пiдприємствами
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наявність   і   рух   активів,   капіталу,  
зобов'язань  та  факти

фінансово-господарської діяльності 
підприємств  і  організацій  та

інших юридичних осіб (крім банків і 
бюджетних установ),  їх філій,

відділень,   представництв   незалежно  
від    форм    власності,

організаційно-правових   форм   і   видів
діяльності   (далі   -

підприємства),  на накопичення 
аналітичних даних про склад  і  рух

активів,  капіталу  і  зобов'язань,  
доходів,  витрат,  фінансових

результатів

13 Інструкція про порядок 
проведення ревізій і 
перевірок органами даної 
КРС в Україні. КРУ України
від 3.10.97 №121

основні положення та завдання ревізій і
перевірок. Планування, організація і 
проведення ревізій і перевірок, 
оформлення їх результатів та заходи 
щодо усунення виявлених недоліків і 
порушень

законодавче 
регулювання 
планування, організації і 
проведення ревізій на 
підприємстві, термін 
ревізії, права і обов’язки 
ревізора

14 Про державну контрольно-
ревізійну службу в Україні. 
Закон України. ВР України 
від 26.01.93 р. №2939-XII

визначає статус даної контрольно-
ревізійної служби в Україні, її функції 
та правові основи діяльності

організація проведення 
ревізії на підприємстві

15 Про затвердження типових 
форм первинного обліку.

Наказ міністерства 
статистики України від 
29.12.95 №352

впровадження типових форм 
первинного обліку

для правильності 
оформлення первинних 
документів

Додаток Г

Характеристика спеціальної літератури з обліку, оподаткування та
аналізу доходів від операційної діяльності підприємства
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№  пор. Джерело Використання в роботі для удосконалення обліку, оподаткування 
та аналізу доходів від операційної діяльності підприємства

1 Лега О.В., «Доходи 
діяльності: Облік та 
відображення у звітності 
в контексті нормативно-
правових змін»

1. Обґрунтовано ретроспективи змін, яких зазнав План рахунків 
бухгалтерського обліку активів, в частині класу 7 «Доходи і 
результати діяльності» та встановлено, що основні зміни на сьогодні 
стосуються скасування рахунку 75 «Надзвичайні доходи» та змін на 
рахунку 79 «Фінансові результати».

2. На основі аналізу нововведень щодо відображення доходів у Звіті 
про фінансові результати визначено низку переваг і недоліків таких 
змін. Основними особливостями відображення інформації у Звіті про 
фінансові результати є: нерегламентована кількість статей; 
можливість підприємств не наводити статті, за якими відсутня 
інформація. Недосконалістю та незручністю характеризується

структура другого розділу ф. № 2 «Звіт про фінансові результати 
(Звіт про сукупний дохід)», зокрема це стосується рядків 2445 «Інший
сукупний дохід» та 2450 «Інший сукупний дохід до оподаткування».

3. Викладені питання новацій стосовно формування, обліку та 
відображення доходів у фінансовій звітності є досить важливими, 
багато в чому їх вирішення вплине на зміцнення економічного стану 
підприємств. Але перехід вітчизняних підприємств на МСФЗ 
зумовлює суттєвий перелік практичних питань, які мають бути 
вирішені шляхом вивчення та порівняння впливу невідповідностей 
національної та міжнародних облікових систем на інформаційне 
забезпечення користувачів звітності.

2 Горбатюк М.А. 
«Сутність та 
класифікація доходів 
операційної діяльності 
деревообробних 
підприємств» 

1. Дохід виступає показником господарської діяльності підприємства.

2. Існуюча класифікація доходів не повністю відповідає вимогам 
ринкової економіки. 

3. Запропоновано класифікацію доходів за місцями виникнення та 
сферами відповідальності, яка забезпечить контроль за ефективною 
роботою окремих підрозділів.

3 Назарова Г.Б., «Основні 
принципи формування 
доходів підприємств 

з метою визначення 
об’єкта оподаткування 

податком на прибуток»  

1.Узагальнено основні принципи формування доходів від операційної
діяльності та інших доходів  підприємств  –  платників  податку  на  
прибуток.  

2.Визначено  тимчасові  та  постійні  податкові  різниці при 
формуванні доходів підприємств. Узагальнено структуру доходів та 
порядок їх формування на підставі даних бухгалтерського обліку.  

4 Потриваєва Н.В., 
Христенко О.О., 
Гавалешко К.О. 
«Особливості 
формування та обліку 
доходу від реалізації 
сільськогосподарської 

1.Дохід від реалізації сільськогосподарської  продукції  є  
пріоритетним  видом  доходів  аграрних  товаровиробників,  облікове 
відображення якого потребує подальшого нормативного і 
методичного врегулювання. Наказ про облікову політику є 
внутрішнім нормативним документом, що регулює організацію 
облікового процесу підприємства, зокрема й обліку 
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продукції» доходу   від   реалізації   сільськогосподарської   продукції.

5 Пилипів Х.Б., Н.В. 
Юрчак Н.В., 

Ковбасюк Л.С. «Сутність
та класифікація доходів 
діяльності» 

1. «Дохід»  по-різному  розглядається  в  наукових 

виданнях  та в нормативних документах і стандартах обліку, що 
ускладнює розуміння його  економічної  сутності.  Аналіз  
нормативної  бази,  яка  регулює  визначення  та формування доходів 
від операційної, фінансової та інвестиційної діяльності, засвідчив 
багато  неврегульованих  питань,  зокрема,  немає  чіткої  
класифікації  доходів  від фінансової та інвестиційної діяльності, що 
ускладнює точне відображення доходів від різних видів діяльності.

6 Махмудов Х. З., 
Михайлова О. С., 
Світлична А. В. «Оцінка 
операційної діяльності 
підприємства» 

1.Аналіз операційної діяльності займає важливе місце в системі 
управлінського аналізу,оскільки від його результатів залежить 
інформаційно-аналітичне забезпечення прийняття виважених 
стратегічних управлінських рішень, спрямованих на посилення 
конкурентоспроможності підприємства та виявлення резервів 
підвищення ефективності його діяльності

7 Черленяк І.І., Пойда-
Носик Н.Н., Гаврилко 
П.П.»Особливості 
формування 
операційного прибутку 
та механізми управління 
ним» 

1. Формування операційного прибутку здійснюється

під впливом ряду факторів, які необхідно передбачити у процесі

фінансового планування. 

2.Механізм операційного важеля дозволяє оперативно прорахувати 
можливу зміну операційного прибутку та

врахувати рівень операційного ризику у плановому періоді. При 
цьому розрахунки доцільно здійснювати на основі сценарного 
підходу, а саме враховувати оптимістичний, песимістичний та 
реалістичний варіанти розвитку подій.

8 Глушко Л.В. 
«Особливості обліку 
доходів підприємства» 

1.Важливим завданням обліку доходів є надання правдивої та 

неупередженої інформації для складання фінансової звітності. 

2.Одним із напрямів досліджень є удосконалення посадових 
обов’язків бухгалтерів, оскільки їхні функції змінюються постійно 
під впливом багатьох факторів.

9 Ілюхіна Н.П «Шляхи 
вдосконалення обліку 
доходів та витрат на 
торговельних 
підприємствах»

1.Торговельна діяльність в умовах зростання конкурентної боротьби 
та глобалізації потребує удосконалення методів управління доходами 
та витратами

2.Організація аналітичного обліку в запропонованих напрямах 
дозволить,  на погляд автора,  отримати більш повне розуміння щодо 
джерел доходів та поведінки витрат для їх оперативного контролю і 
визначити на цій  основі фінансовий результат від здійснення 
операційної діяльності.

10 Оцебера В.О. «Проблеми
обліку доходів від 
реалізації продукції»

1.Від правильності ведення обліку доходів від реалізації продукції, 
визначення фінансового результату залежить правильність 
визначення сум податків і платежів 
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2.На даній ділянці обліку необхідно звернути увагу на: правильність 
класифікації, оцінки та умов визнання доходів та

Результатів діяльності; які види надходжень не визнаються

доходами, для недопущення сплати штрафних санкцій та пені.

11 Лагодієнко Н.В., Китиця 
А.О. «Організація обліку
доходів підприємств: 
проблеми та напрями 
вирішення»

1.Серед  основних  проблем  організації  обліку  доходів  
підприємства  в Україні є такі проблеми: повноти та своєчасності 
відображення в системі обліку доходів підприємства;  забезпечення  
максимальної  оперативності  та  достатньої аналітичності вихідної 
інформації про доходи підприємства; встановлення рівня 
відповідності обліково-контрольної системи підприємства щодо його 
доходів чинним нормативно -правовим 

актам України.

2. Вирішити  проблему  повноти  та  своєчасності  відображення  
доходів  у системі бухгалтерського  обліку можна  шляхом  
закріплення  більш  детальної  класифікації  і деталізації порядку 
бухгалтерського обліку доходів в обліковій політиці підприємства.

12 Прохар Н.В. «Напрями 
вдосконалення обліку 
доходів підприємств»

1.За  результатами проведеного  дослідження  автори дійшли  
висновку,  що  в  основу  класифікації  доходів доцільно покласти 
аналіз господарської операції за економічною суттю і вид доходу та 
поділити  доходи  за  групами:  реалізований  (від  реалізації),  
нереалізований (потенційний) та дохід від володіння. 2.Наведена 
класифікація спрощує розуміння сутності доходу, порядку його 
визнання та відображення в обліку. 

13 Подолянчук О.А. 
«Доходи: проблемні 
аспекти сутності та 
класифікації»

1.При  формуванні  інформаційної  системи  обліку  доходів  
підприємств доцільно враховувати  не  лише  вимоги 

правил  та  принципів  бухгалтерського  обліку,  але  й  вимоги  
власників  і менеджерів  підприємства. 

2.Дискусійність  багатьох  позицій  теоретичного та нормативного 
характеру викликають методологічні, методичні та  практичні 
проблеми обліку  доходів  сільськогосподарських  підприємств,  і  
тому потребують подальших наукових досліджень.

14 Шулла Р.С. «Аналіз 
підходів до організації 
системи обліку витрат, 
доходів і фінансових 
результатів в Німеччині: 
міжнародний досвід і 
можливості його 
адаптації у вітчизняній 
науці і практиці»

1.Основними  фінансовими  показниками,  які  характеризують  
економічну ефективність  підприємства,  є  показники  витрат, 
доходів  та  фінансових результатів.

2. Відмінність методичних підходів у фінансовому та управлінському
обліку  може  призводити  до  необхідності  паралельного  розрахунку
двох показників  фінансових результатів:  для  зовнішніх  
користувачів  та  для 

менеджменту підприємства.

15 Прохар Н.В, Ночовна 
Ю.О «Облік доходів, 
витрат та фінансових 
результатів: проблеми 
теорії та практики»

У монографії досліджено комплекс теоретичних, концептуальних, 
організаційних та методичних проблем 

фінансового  й  управлінського обліку  доходів,  витрат  і 
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фінансових  результатів як  складових  інформаційної  системи  
підприємства, обґрунтовано теоретичні положення та розроблено  
практичні рекомендації щодо їх удосконалення.

16 Ткаченко Т.П. 
«Управління доходами 
на підприємстві»

Поняття «дохід» дає можливість зазначити,  що доходи підприємства

– це найважливіша категорія,  від якої залежить чи буде підприємство
функціонувати надалі, доходи впливають на всі інші показники 
діяльності підприємства. Ситуацію на підприємстві можна назвати

стабільною, якщо більшу частину доходів складають

надходження від основної діяльності, в іншому випадку можна 
говорити,  що підприємство не виконує свою місію і доходи є 
нестабільними.  

17 Федорук М. «Порядок 
визнання доходів і 
витрат у податковому 
обліку»

Визнання доходів та витрат з метою визначення об’єкту 
оподаткування податком на прибуток здійснюється за методом 
нарахувань і регламентується нормами Податкового кодексу України.

Зокрема,  доходи та витрати враховуються при обчисленні

об’єкта оподаткування в момент їх виникнення незалежно від дати

надходження або сплати грошових коштів.

18 Амалян А.В. «Облік 
операцій з продажу в 
рамках партнерських 
бонусних програм в 
світлі нової глобальної 
концепції обліку (МСФЗ 
15)»

У зв’язку з активізацією євроінтеграційних процесів в Україні, 
розвитком  міжнародного  співробітництва,  участю  у  сфері відносин
міжнародного  розподілу та виробничій кооперації, залученням 
іноземних інвестицій в економіку України, виходом вітчизняних 
підприємств на міжнародні ринки капіталу необхідне подальше 
реформування  системи  бухгалтерського  обліку  та  впровадження  
методології  поширення  інформації  з економічних питань згідно з 
міжнародними стандартами.

19 Данилевська Ю.М.,

Мельянкова Л.В. 
«Контроль операцій з 
обліку доходів»

Ефективність контролю операцій з обліку доходів підприємства 
залежить від здатності вирішувати поставлені завдання і 
забезпечувати захист підприємства від можливих ризиків, 
незалежністю системи внутрішнього контролю в структурі 
управління підприємством.

20 Ладіна Т.Г. «Особливості
обліку доходів та 
фінансових результатів 
фермерських 
господарств»

Для точності ведення обліку потрібно визначати прибуток за кожним 
видом діяльності окремо ,  шляхом порівняння доходів та витрат. 

При здійсненні кількох видів діяльності облік доходів і витрат з цих 
видів ведуть у Відомості обліку витрат виробництва.

Додаток Ж

Організаційна структура ТОВ «Спекл»
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Додаток И
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Горизонтальний та 
вертикальний аналіз
Балансу ТОВ 
«Спекл»
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ТОВ «Спекл»

Політика обліку доходів

Редакція 1

Посада, ПІБ Дата Підпис

Розроблено Начальник фінансово-аналітичного відділу
Герасіна В.О.

Погоджено Головний бухгалтер Урдін А.Г.

Начальник управління продажу Глушенко О.М.

Начальник управління розвитку Лакстіня Г.В.

Начальник управління постачання Майстренко Т.М.

Начальник управління з якості Іванов В.П.

Старший фахівець із стандартизації, сертифікації та якості
Кротевич Т.В.

Київ – 2014

Терміни та визначення понять 

Терміни, що використовуються в даній Політиці, та визначення їх понять описані в документі
«Терміни та визначення, що використовуються в ТОВ «Спекл».

1. Політика обліку доходів підприємства
Доходи  на  підприємстві  визначаються  для  цілей  бухгалтерського,  податкового  та
управлінського обліків. 

Управлінський облік доходів використовується виключно для внутрішнього застосування, на
його основі формується звітність виключно для Керівництва та Власників компанії. Звітність
складена на основі даних управлінського обліку не підлягає публікації та не складає офіційної
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звітності  підприємства.  Правила  ведення  управлінського  обліку  визначаються  даним
документом та можуть суперечити офіційній обліковій політиці підприємства.

Перелік стандартів, що розглядаються при обліку доходів підприємства

№ Документи використані для опису політки обліку доходів підприємства

1 ПСБО 1"Загальні вимоги до фінансової звітності"

2 ПСБО 6"Виправлення помилок і зміни у фінансових звітах"

3 ПСБО 9 "Запаси"

4 ПСБО 10 "Дебіторська заборгованість"

5 ПСБО 11 "Зобов'язання"

6 ПСБО 12 "Фінансові інвестиції"

7 ПСБО 13     "Фінансові інструменти"  

8 ПСБО 14 "Оренда"

9 ПСБО 15 "Дохід"

10 ПСБО 19 «Об'єднання підприємств"

11 ПСБО 21 "Вплив змін валютних курсів"

12 Інструкція про застосування Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, 
зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій

1. Терміни та визначення:

доходи - збільшення економічних вигод у вигляді надходження активів або зменшення 

зобов'язань, які призводять до зростання власного капіталу (за винятком зростання капіталу за 

рахунок внесків власників);

інший сукупний дохід - доходи і витрати, які не включені до фінансових результатів 

підприємства;

сукупний дохід - зміни у власному капіталі протягом звітного періоду внаслідок господарських 

операцій та інших подій (за винятком змін капіталу за рахунок операцій з власниками);

Визнання доходів  підприємства формується з дотриманням наступних принципів:

- відображаються  в  обліку  і  звітності  у  момент  їх  виникнення,  незалежно  від  часу

надходження і сплати грошей;

- обачності,  згідно з яким методи оцінки,  що застосовуються в бухгалтерському обліку,

повинні запобігати  завищенню  доходів підприємства;
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- превалювання сутності над формою, за яким операції повинні обліковуватись відповідно

до їх сутності, а не лише виходячи з юридичної форми;

- Згортання статей активів і зобов'язань, доходів і витрат є неприпустимим, крім випадків,

передбачених  відповідними  національними  положеннями  (стандартами)

бухгалтерського обліку або міжнародними стандартами фінансової звітності.

Перелік надходжень, що не підпадають під визначення доходу:

№ Назва надходження

1 Сума податку на додану вартість, акцизів, 

інших податків і обов'язкових платежів, що 

підлягають перерахуванню до бюджету й 

позабюджетних фондів

2 Сума надходжень за договором комісії, 

агентським та іншим аналогічним договором 

на користь комітента, принципала тощо. 

3 Сума попередньої оплати продукції (товарів, 

робіт, послуг).

4 Сума завдатку під заставу або в погашення 

позики, якщо це передбачено відповідним 

договором

5 Надходження, що належать іншим особам

6 Надходження від первинного розміщення 

цінних паперів

Для цілей управлінського обліку додатково не класифікуються, 

як доходи наступні надходження:

Документарні доходи з третіми лицами – 

надходження відповідно до документів, які 

створені для реалізації оптимізаційних рішень 

по оподаткуванню 

8. Надходження, які створені для проведення 

внутрішніх операцій між підприємствами групи

з цілями маршрутизації грошових коштів або 

оптимізації податків

9. Надходження від отриманих компенсацій, 

штрафів співробітників 



134

Дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) - загальний дохід (виручка) від

реалізації  продукції,  товарів,  робіт або послуг  без вирахування наданих знижок,  повернення

раніше проданих товарів та непрямих податків і зборів (податку на додану вартість, акцизного

збору тощо).

Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) визначається шляхом вирахування з

доходу  від  реалізації  продукції,  товарів,  робіт,  послуг  наданих  знижок,  вартості  повернутих

раніше  проданих  товарів,  доходів,  що  за  договорами  належать  комітентам  (принципалам

тощо), та податків і зборів.

Інший операційний дохід -  включаються суми інших доходів від операційної діяльності 

підприємства, крім чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг), зокрема: 

дохід від операційної оренди активів; дохід від операційних курсових різниць; відшкодування 

раніше списаних активів; дохід від роялті, відсотків, отриманих на залишки коштів на поточних 

рахунках в банках, дохід від реалізації оборотних активів (крім фінансових інвестицій), 

необоротних активів, утримуваних для продажу, та групи вибуття тощо.

 Фінансовий дохід - включає дивіденди, відсотки та інші доходи, отримані від фінансових 

інвестицій (крім доходів, які обліковуються за методом участі в капіталі).

Інших дохід -  включає дохід від реалізації фінансових інвестицій; дохід від не операційних 

курсових різниць та інші доходи, які виникають у процесі господарської діяльності, але не 

пов'язані з операційною діяльністю підприємства.

2. Облік доходу

3.1. Умови визнання доходу:

Дохід (виручка) від реалізації продукції  (товарів,  інших активів) визнається в разі наявності
всіх наведених нижче умов:

- покупцеві передані  ризики  й  вигоди,  пов'язані  з   правом власності на продукцію
(товар, інший актив);

- підприємство не здійснює надалі  управління  та  контроль  за реалізованою продукцією
(товарами, іншими активами);

- сума доходу (виручка) може бути достовірно визначена;
- є впевненість,   що   в   результаті   операції   відбудеться збільшення економічних вигод

підприємства,  а витрати, пов'язані з цією операцією, можуть бути достовірно визначені.

Дохід, пов'язаний з наданням послуг, визнається, виходячи зі ступеня завершеності операції з
надання послуг на дату балансу, якщо може бути достовірно оцінений результат цієї операції.

Результат операції  з  надання  послуг  може  бути достовірно оцінений за наявності всіх 
наведених нижче умов:

-  можливості достовірної оцінки доходу;
- імовірності надходження економічних вигод від надання послуг;
- можливості достовірної  оцінки  ступеня  завершеності надання послуг на дату балансу;
-  можливості достовірної оцінки витрат,  здійснених для надання  послуг та необхідних 

для їх завершення.
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Оцінка  ступеня  завершеності  операції  з надання послуг проводиться:
- вивченням виконаної роботи;

Дохід  не  визнається,  якщо здійснюється обмін продукцією (товарами,  роботами,  послугами  
та  іншими  активами),   які   є подібними за призначенням та мають однакову справедливу 
вартість.

3.2. Оцінка доходу

Дохід  відображається  в  бухгалтерському та управлінському обліках  в сумі справедливої
вартості  активів,  що   отримані   або   підлягають отриманню.

У  разі  відстрочення  платежу,  внаслідок  чого  виникає різниця  між  справедливою  вартістю
та номінальною сумою грошових коштів  або їх  еквівалентів,   які  підлягають отриманню за
продукцію (товари,  роботи, послуги та інші активи), така різниця визнається доходом у вигляді
процентів.

Додаток М
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Додаток Н
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Додаток П
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Додаток Р
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Додаток С
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Додаток Т
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Додаток У
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Ретроспективи змiн, яких зазнав План рахункiв бухгалтерського облiку

активiв, в частинi класу 7 «Доходи i результати дiяльностi» щодо операцiйної

дiяльностi

Рахунок

(субрахунок)
Назва

Рахунок

(субрахунок)
Назва

Нормативний
документ,

який регулює змiни у

Планi рахункiв

70 Доходи вiд реалiзацiї 70 Доходи вiд реалiзацiї -

701

Дохiд вiд реалiзацiї
готової

продукцiї

701

Дохiд вiд реалiзацiї
готової

продукцiї

-

702
Дохiд вiд реалiзацiї

товарiв
702

Дохiд вiд реалiзацiї
товарiв

-

703

Дохiд вiд реалiзацiї робiт
i

послуг

703

Дохiд вiд реалiзацiї
робiт i

послуг

-

704 Вирахування з доходу 704 Вирахування з доходу
-

- - 705 Перестрахування

Наказ МФУ № 1012
вiд

09.12.2002 р. [26]

71 Iнший операцiйний дохiд 71
Iнший операцiйний

дохiд
-

- - 710

Дохiд вiд первiсного
визнання та

вiд змiни вартостi
активiв, якi

облiковуються за
справедливою

вартiстю

Наказ МФУ № 1176
вiд

11.12.2006 р. [27]

711

Дохiд вiд реалiзацiї
iноземної

валюти

711

Дохiд вiд купiвлi-
продажу

iноземної валюти

Наказ МФУ № 1591
вiд

09.12.2011 р. [28]

712 Дохiд вiд реалiзацiї
iнших

712 Дохiд вiд реалiзацiї
iнших

-
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оборотних активiв оборотних активiв

713

Дохiд вiд операцiйної
оренди

активiв

713
Дохiд вiд операцiйної

оренди

активiв

-

714

Дохiд вiд операцiйної
курсової

рiзницi

714

Дохiд вiд операцiйної
курсової

рiзницi

-

715
Одержанi штрафи, пенi,

неустойки
715

Одержанi штрафи,
пенi,

неустойки

-

716
Вiдшкодування ранiше

списаних активiв
716

Вiдшкодування
ранiше

списаних активiв

-

717

Дохiд вiд списання

кредиторської
заборгованостi

717

Дохiд вiд списання

кредиторської
заборгованостi

-

718
Одержанi гранди та

субсидiї
718

Дохiд вiд безоплатно
одержаних

оборотних активiв

Наказ МФУ № 1012
вiд

09.12.2002 р. [26]

719

Iншi доходи вiд
операцiйної

дiяльностi

719

Iншi доходи вiд
операцiйної

дiяльностi

-
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Додаток Х
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Додаток Ц
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Додаток Ш
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АВС-аналіз продажів ТОВ «Спекл»

Группировка
Сумма выручки без

НДС в валюте
упр.учета (грн  )

Количество
проданных товаров

A - класс - 60% 76 507 236,31 46 578 752,95

Пластикова безконтактна картка 
MIFARE/Plus S офсет Метрополітен 4 844 251,56 399 996,00

Картонна картка скретч мультикартка 
офсет 2в1 номінал 50 3 553 749,67 5 000 000,00

Комплекти Єва Мозаїка 3 048 333,66 2 117 500,00

Картонна картка скретч мультикартка 
офсет 2в1 номінал 50 3 016 814,00 4 000 000,00

Комплекти Єва Мозаїка 2 871 840,00 1 600 000,00
Послуги загальновиробничого 

характеру 3 358 482,00 5,00

Оренда приміщення 2 608 605,03 18 819,95

Пластикова безконтактна картка 
MIFARE / Classic з магнітною смугою  із 
записом офсет Socar 2 470 719,98 200 000,00

Збирання комплекту PP/4G/Type_12 1 925 987,38 1 159 884,00

Пластикова безконтактна картка 
MIFARE/Ultralight офсет Метрополітен 1 806 705,80 462 280,00

Пластикова безконтактна картка 
MIFARE/Ultralight офсет Метрополітен 1 749 122,42 440 696,00

Комплекти Простор 1 551 720,00 800 000,00

Пластикова картка офсет Епіцентр 1 405 040,00 1 600 000,00

Комплекти Ватсонс 1 370 541,84 781 647,00

Комплекти Ватсонс 1 302 750,00 600 000,00

Комплект Єва Мозаїка 1 250 640,00 720 000,00

Комплект Glusco Club 1 239 060,00 600 000,00

Збирання комплекту Lycamobile UK 2 1 436 260,98 778 799,00

Збирання комплекту PP/4G/Type_12 1 171 322,81 699 924,00

Комплекти Наша Ряба 1 058 481,60 513 600,00

Збирання стартового пакету Lycamobile
UA 1 042 000,00 400 000,00

Картонна картка скретч мультикартка 
номінал 50 VF 1 030 224,00 3 200 000,00

B - класс - 30% 39 125 847,32 21 431 796,00

Комплекти КЛО 454 042,32 257 079,00

Збирання комплекту PP/4G/Type_11 453 029,46 314 664,00

Комплекти Фішка АЛЛО 450 122,33 182 199,00

Збирання комплекту PP/4G/TYPE_13 450 486,90 307 358,00

Збирання комплекту Lycamobile UK 2 516 827,15 200 000,00

Пластикова картка офсет Комфі 427 012,50 300 000,00

Збирання стартового пакету  
Lycamobile DE 2.5 506 600,78 200 000,00

Комплекти Будинок Іграшок 419 775,00 200 000,00

Картонна картка скретч стандартна 
офсет номінал 100 410 845,67 800 000,00

Збирання стартового пакету Lycamobile
FR 0 487 819,36 150 000,00

Збирання комплекту PP/4G/Type_12 403 381,41 229 978,00

Збирання стартового пакету Lycamobile
FR 0 473 991,02 150 000,00

Збирання комплекту  Lycamobile NL 10 473 626,63 274 900,00

C - класс 12 684 541,21 5 728 446,00

Збирання комплекту PP/4G/PROMO_1 102 654,87 39 998,00

Збирання комплекту PP/4G/PROMO_2 102 654,87 39 998,00

Збирання комплекту PP/4G/TYPE_15 102 649,73 39 996,00

Збирання комплекту PP/4G/M2M 97 511,60 37 994,00

Пластикова безконтактна картка 
MIFARE/Ultralight офсет Київпастранс 95 250,36 20 062,00

Пластикова картка цифровий GoodWine 93 798,00 27 000,00
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Збирання стартового пакету Lycamobile
IT 0 111 599,83 40 000,00

Пластикова безконтактна картка 
MIFARE / Classic офсет+трафарет Gulf 
Card 111 221,58 10 000,00

Пластикова картка з магнітною смугою 
офсет+трафарет Socar 110 345,15 30 000,00

Пластикова картка офсет Чудо 91 868,00 80 000,00

Збирання комплекту Lycamobile FR 
9_9_7_5 108 798,05 61 700,00

Пластикова безконтактна картка 
MIFARE/Ultralight офсет Київпастранс 90 502,55 19 062,00

Збирання комплекту PP/4G/M2M 92 468,52 46 494,00

Пластикова картка офсет+трафарет  
Брокард 1000 89 745,00 60 000,00

Додаток Ф
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План рахунків ТОВ «Спекл»
Код Наименование
00 Вспомогательный счет
1 Необоротные активы
10 Основные средства
100 Инвестиционная недвижимость
101 Земельные участки
102 Капитальные затраты по улучшению земель
103 Дома и сооружения
104 Машины и оборудование
105 Транспортные средства
106 Инструменты приборы и инвентарь
107 Животные
108 Многолетние насаждения
109 Другие основные средства
1091 Другие основные средства
1092 Основные средства предназначенные для продажи
11 Другие необоротные материальные активы
111 Библиотечные фонды
1111 Библиотечные фонды (по каждому объекту)
1112 Библиотечные фонды (количественно)
112 Малоценные необоротные материальные активы
1121 Малоценные необоротные материальные активы (по каждому объекту)
1122 Малоценные необоротные материальные активы (количественно)
113 Временные (нетитульные) сооружения
114 Природные ресурсы
115 Инвентарная тара
116 Предметы проката
117 Другие необоротные материальные активы
1172 Необоротные материальные активы предназначенные для продажи
12 Нематериальные активы
121 Права на использование природных ресурсов
122 Права на использование имущества
123 Права на коммерческие обозначения
124 Права на объекты промышленной собственности
125 Авторское право и смежные с ним права
127 Другие нематериальные активы
13 Износ (амортизация) необоротных активов
131 Износ основных средств
132 Износ других необоротных материальных активов
1321 Износ других необоротных материальных активов (по каждому объекту)
1322 Износ других необоротных материальных активов (количественно)
133 Накопленная амортизация нематериальных активов
134 Накопленная амортизация долгосрочных биологических активов
135 Износ инвестиционной недвижимости
14 Долгосрочные финансовые инвестиции
141 Инвестиции связанным сторонам по методу учета участия в капитале
142 Другие инвестиции связанным сторонам
143 Инвестиции несвязанным сторонам
15 Капитальные инвестиции
151 Капитальное строительство
152 Приобретение (изготовление) основных средств
1521 Приобретение основных средств
1522 Изготовление и модернизация основных средств
153 Приобретение (изготовление) других необоротных материальных активов
1531 Приобретение других необоротных материальных активов
1532 Изготовление и модернизация других необоротных материальных активов
154 Приобретение (изготовление) нематериальных активов
1541 Приобретение нематериальных активов
1542 Изготовление нематериальных активов
155 Приобретение (выращивание) долгосрочных биологических активов
16 Долгосрочные биологические активы
161 Долгосрочные биологические активы растениеводства, которые оцениваются по справедливой стоимости
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162 Долгосрочные биологические активы растениеводства, которые оцениваются по первоначальной стоимости
163 Долгосрочные биологические активы животноводства, которые оцениваются по справедливой стоимости
164 Долгосрочные биологические активы животноводства, которые оцениваются по первоначальной стоимости
165 Незрелые долгосрочные биологические активы, которые оцениваются по справедливой стоимости
166 Незрелые долгосрочные биологические активы, которые оцениваются по первоначальной стоимости
17 Отсроченные налоговые активы
18 Долгосрочная дебиторская задолженность и прочие необоротные активы
181 Задолженность за имущество, переданное в финансовую аренду
182 Долгосрочные векселя полученные
183 Другая дебиторская задолженность
184 Прочие необоротные активы
19 Гудвил
191 Гудвил при приобретении
193 Гудвил при приватизации (корпоратизации)
2 Запасы
20 Производственные запасы
200 Транспортно-заготовительные расходы (материалы)
201 Сырье и материалы
202 Покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия
203 Топливо
204 Тара и тарные материалы
205 Строительные материалы
206 Материалы, переданные в переработку
207 Запасные части
208 Материалы сельскохозяйственного назначения
209 Другие материалы
21 Текущие биологические активы
211 Текущие биологические активы растениеводства, которые оцениваются по справедливой стоимости
212 Текущие биологические активы животноводства, которые оцениваются по справедливой стоимости
213 Текущие биологические активы животноводства, которые оцениваются по первоначальной стоимости
22 Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы
221 Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы на складах
222 (не используется) Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы в эксплуатации
23 Производство
231 Основное производство
232 Вспомогательные производства
233 Обслуживающие производства
234 Давальческое производство
235 Обслуживание и ремонт необоротных активов
24 Брак в производстве
25 Полуфабрикаты
26 Готовая продукция
27 Продукция сельскохозяйственного производства
28 Товары
280 Транспортно-заготовительные расходы
2801 Транспортно-заготовительные расходы (товары)
2802 Транспортно-заготовительные расходы (в НТТ по продажной стоимости)
281 Товары на складе
282 Товары в торговле (по продажной стоимости)
2821 Товары в розничной торговле (в АТТ по продажной стоимости)
2822 Товары в розничной торговле (в НТТ по продажной стоимости)
283 Товары на комиссии
284 Тара под товарами
285 Торговая наценка
2851 Торговая наценка в автоматизированных торговых точках
2852 Торговая наценка в неавтоматизированных торговых точках
286 Необоротные активы и группы выбытия, удерживаемые для продажи
289 Товары в торговле (по покупной стоимости)
3 Денежные средства, расчеты и другие активы
30 Наличные деньги
301 Наличные деньги в национальной валюте
302 Наличные деньги в иностранной валюте
309 Прочие денежные средства в кассе
3091 Розничная выручка в кассах ККМ
3092 Розничная выручка принятая из НТТ
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31 Счета в банках
311 Текущие счета в национальной валюте
312 Текущие счета в иностранной валюте
313 Другие счета в банке в национальной валюте
314 Другие счета в банке в иностранной валюте
315 Специальные счета в национальной валюте
316 Специальные счета в иностранной валюте
33 Прочие денежные средства
331 Денежные документы в национальной валюте
332 Денежные документы в иностранной валюте
333 Денежные средства в пути в национальной валюте
334 Денежные средства в пути в иностранной валюте
335 Электронные деньги номинированные в национальной валюте
34 Краткосрочные векселя полученные
341 Краткосрочные векселя, полученные в национальной валюте
342 Краткосрочные векселя, полученные в иностранной валюте
35 Текущие финансовые инвестиции
351 Эквиваленты денежных средств
3511 Эквиваленты денежных средств (в национальной валюте)
3512 Эквиваленты денежных средств (в иностранной валюте)
352 Прочие текущие финансовые инвестиции
36 Расчеты с покупателями и заказчиками
361 Расчеты с отечественными покупателями
362 Расчеты с иностранными покупателями
363 Расчеты с участниками ПФГ
364 Расчеты по гарантийному обеспечению
36Р Расчеты с розничными покупателями
37 Расчеты с разными дебиторами
371 Расчеты по выданным авансам
3711 Расчеты по выданным авансам (в национальной валюте)
3712 Расчеты по выданным авансам (в иностранной валюте)
372 Расчеты с подотчетными лицами
3721 Расчеты с подотчетными лицами в национальной валюте
3722 Расчеты с подотчетными лицами в иностранной валюте
373 Расчеты по начисленным доходам
374 Расчеты по претензиям
375 Расчеты по возмещению причиненного ущерба
376 Расчеты по ссудам членам кредитных союзов
377 Расчеты с другими дебиторами
3771 Расчеты с другими дебиторами (в национальной валюте)
3772 Расчеты с другими дебиторами (в иностранной валюте)
3773 Расчеты с рабочими и служащими по другим операциям
378 Расчеты с государственными целевыми фондами
379 Расчеты по операциям с деривативами
38 Резерв сомнительных долгов
381 По задолженности за товары, услуги, работы
382 По задолженности за расчеты с бюджетом
383 По задолженности за расчеты по выданным авансам
384 По задолженности за расчеты по начисленным доходам
385 По задолженности за внутренние расчеты
386 По прочей дебиторской задолженности
39 Затраты будущих периодов
4 Собственный капитал и обеспечение обязательств
40 Зарегистрированный (паевой) капитал
401 Уставный капитал
402 Паевой капитал
403 Другой зарегистрированный капитал
404 Взносы в незарегистрированный уставной капитал
41 Капитал в дооценках
411 Дооценка (уценка) основных средств
412 Дооценка (уценка) нематериальных активов
413 Дооценка (уценка) финансовых инструментов
414 Прочий капитал в дооценках
42 Дополнительный капитал
421 Эмиссионный доход
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422 Другой вложенный капитал
423 Накопленные курсовые разницы
424 Безвозмездно полученные НА
425 Другой дополнительный капитал
43 Резервный капитал
44 Нераспределенная прибыль (непокрытые убытки)
441 Нераспределенная прибыль
442 Непокрытый убыток
443 Прибыль, использованная в отчетном периоде
45 Изъятый капитал
451 Изъятые акции
452 Изъятые вклады и паи
453 Другой изъятый капитал
46 Неоплаченный капитал
47 Обеспечение будущих затрат и платежей
471 Обеспечение выплат отпусков
472 Дополнительное пенсионное обеспечение
473 Обеспечение гарантийных обязательств
474 Обеспечение прочих затрат и платежей
475 Обеспечение, связанное с инвестиционной деятельностью
476 Обеспечение, связанное с финансовой деятельностью
477 Обеспечение материального поощерения
478 Обеспечение восстановления земельных участков
48 Целевое финансирование и целевые поступления
481 Средства, высвобожденные от налогообложения
482 Средства из бюджета и государственных целевых фондов
483 Благотворительная помощь
484 Прочие средства целевого финансирования и целевых поступлений
487 Целевое финансирование и целевые поступления операционной деятельности
488 Целевое финансирование и целевые поступления инвестиционной деятельности
489 Целевое финансирование и целевые поступления финансовой деятельности
49 Страховые резервы
491 Технические резервы
492 Резервы по страхованию жизни
493 Доля перестраховщиков в технических резервах
494 Доля перестраховщиков в резервах по страхованию жизни
495 Результат изменения технических резервов
496 Результат изменения резервов по страхованию жизни
5 Долгосрочные обязательства
50 Долгосрочные займы
501 Долгосрочные кредиты банков в национальной валюте
502 Долгосрочные кредиты банков в иностранной валюте
503 Отсроченные долгосрочные кредиты банков в национальной валюте
504 Отсроченные долгосрочные кредиты банков в иностранной валюте
505 Прочие долгосрочные займы в национальной валюте
506 Прочие долгосрочные займы в иностранной валюте
51 Долгосрочные векселя выданные
511 Долгосрочные векселя, выданные в национальной валюте
512 Долгосрочные векселя, выданные в иностранной валюте
52 Долгосрочные обязательства по облигациям
521 Обязательства по облигациям
522 Премия по выпущенным облигациям
523 Дисконт по выпущенным облигациям
53 Долгосрочные обязательства по аренде
531 Обязательства по финансовой аренде
532 Обязательства по аренде целостных имущественных комплексов
54 Отсроченные налоговые обязательства
55 Прочие долгосрочные обязательства
6 Текущие обязательства
60 Краткосрочные займы
601 Краткосрочные кредиты банков в национальной валюте
602 Краткосрочные кредиты банков в иностранной валюте
603 Отсроченные краткосрочные кредиты банков в национальной валюте
604 Отсроченные краткосрочные кредиты банков в иностранной валюте
605 Просроченные займы в национальной валюте
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606 Просроченные займы в иностранной валюте
61 Текущая задолженность по долгосрочным обязательствам
611 Текущая задолженность по долгосрочным обязательствам в национальной валюте
612 Текущая задолженность по долгосрочным обязательствам в иностранной валюте
62 Краткосрочные векселя выданные
621 Краткосрочные векселя, выданные в национальной валюте
622 Краткосрочные векселя, выданные в иностранной валюте
63 Расчеты с поставщиками и подрядчиками
631 Расчеты с отечественными поставщиками
632 Расчеты с иностранными поставщиками
633 Расчеты с участниками ПФГ
64 Расчеты по налогам и платежам
641 Расчеты по налогам
6411 Расчеты по НДФЛ
6412 Расчеты по НДС
6413 Расчеты по налогу на прибыль
6414 Расчеты по единому налогу
6415 Расчеты по другим налогам
6416 Расчеты по акцизу
642 Расчеты по обязательным платежам
643 Налоговые обязательства
6431 Налоговые обязательства
6432 Налоговые обязательства неподтвержденные
6433 Корректировки налоговых обязательств
6434 Налоговые обязательства (розница)
6435 Условная продажа
644 Налоговый кредит
6441 Налоговый кредит
6442 Налоговый кредит неподтвержденный
6443 Корректировки налогового кредита
65 Расчеты по страхованию
651 Расчеты по пенсионному обеспечению
652 Расчеты по социальному страхованию
653 Расчеты по страхованию на случай безработицы
654 Расчеты по индивидуальному страхованию
655 Расчеты по страхованию имущества
656 Расчеты по страхованию от несчастных случаев
66 Расчеты по выплатам работникам
661 Расчеты по заработной плате
662 Расчеты по депонентам
663 Расчеты по другим выплатам
67 Расчеты с участниками
671 Расчеты по начисленным дивидендам
672 Расчеты по другим выплатам участникам
68 Расчеты по другим операциям
680 Расчеты, связанные с необоротными активами и группами выбытия, удерживаемыми для продажи
681 Расчеты по авансам полученным
6811 Расчеты по авансам полученным (в национальной валюте)
6812 Расчеты по авансам полученным (в иностранной валюте)
682 Внутренние расчеты
683 Внутрихозяйственные расчеты
684 Расчеты по начисленным процентам
685 Расчеты с другими кредиторами
6851 Расчеты с другими кредиторами (в национальной валюте)
6852 Расчеты с другими кредиторами (в иностранной валюте)
6853 Расчеты по исполнительным документам
69 Доходы будущих периодов
7 Доходы и результаты деятельности
70 Доходы от реализации
701 Доход от реализации готовой продукции
702 Доход от реализации товаров
703 Доход от реализации работ и услуг
704 Вычеты из дохода
705 Перестрахование
709 Доход от реализации в розницу
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7091 Доход от розничных продаж
7092 Вычеты из дохода от розничных продаж
71 Другой операционный доход
710 Доход от первоначального признания и от изменения стоимости активов, которые учитываются по справедливой 

стоимости
711 Доход от покупки-продажи иностранной валюты
712 Доход от реализации других оборотных активов
713 Доход от операционной аренды активов
714 Доход от операционной курсовой разницы
715 Полученные штрафы пени неустойки
716 Возмещение ранее списанных активов
717 Доход от списания кредиторской задолженности
718 Доход от безвозмездно полученных оборотных активов
719 Другие доходы от операционной деятельности
72 Доход от участия в капитале
721 Доход от инвестиций в ассоциированные предприятия
722 Доход от совместной деятельности
723 Доход от инвестиций в дочерние предприятия
73 Прочие финансовые доходы
731 Дивиденды полученные
732 Проценты полученные
733 Прочие доходы от финансовых операций
74 Другие доходы
740 Доход от изменения стоимости финансовых инструментов
741 Доход от реализации финансовых инвестиций
742 Доход от восстановления полезности активов
744 Доход от неоперационной курсовой разницы
745 Доход от бесплатно полученных активов
746 Другие доходы
75 (не используется) Чрезвычайные доходы
751 (не используется) Возмещение ущерба от чрезвычайных событий
752 (не используется) Прочие чрезвычайные доходы
76 Страховые платежи
79 Финансовые результаты
791 Результат операционной деятельности
792 Результат финансовых операций
793 Результат другой обычной деятельности
794 (не используется) Результат чрезвычайных событий
8 Затраты по элементам
80 Материальные затраты
801 Затраты сырья и материалов
802 Затраты покупных полуфабрикатов и комплектующих изделий
803 Затраты топлива и энергии
804 Затраты тары и тарных материалов
805 Затраты строительных материалов
806 Затраты запасных частей
807 Затраты материалов сельскохозяйственного назначения
808 Затраты товаров
809 Другие материальные затраты
81 Затраты на оплату труда
811 Выплаты по окладам и тарифам
812 Премии и поощрения
813 Компенсационные выплаты
814 Оплата отпусков
815 Оплата другого неотработанного времени
816 Другие затраты на оплату труда
82 Отчисления на социальные мероприятия
821 Отчисления на пенсионное обеспечение
822 Отчисления на социальное страхование
823 Страхование на случай безработицы
824 Отчисления на индивидуальное страхование
83 Амортизация
831 Амортизация основных средств
832 Амортизация других необоротных материальных активов
833 Амортизация нематериальных активов
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84 Другие операционные затраты
85 Другие затраты
851 Другие затраты по элементам, налог на прибыль
852 (не используется) Другие затраты по элементам, чрезвычайные затраты
9 Затраты деятельности
90 Себестоимость реализации
901 Себестоимость реализованной готовой продукции
902 Себестоимость реализованных товаров
903 Себестоимость реализованных работ и услуг
904 Страховые выплаты
91 Общепроизводственные затраты
92 Административные затраты
93 Затраты на сбыт
94 Другие затраты операционной деятельности
940 Затраты от первначального признания и от изменения стоимости активов, которые учитываются  по справедливой 

стоимости
941 Затраты на исследования и разработки
942 Затраты на покупку-продажу иностранной валюты
943 Себестоимость реализованных производственных запасов
944 Сомнительные и безнадежные долги
945 Затраты от операционной курсовой разницы
946 Затраты от обесценивания запасов
947 Недостачи и потери от порчи ценностей
948 Признанные штрафы, пени, неустойки
949 Другие затраты операционной деятельности
95 Финансовые затраты
951 Проценты за кредит
952 Другие финансовые затраты
96 Потери от участия в капитале
961 Потери от инвестиций в ассоциированные предприятия
962 Потери от совместной деятельности
963 Потери от инвестиций в дочерние предприятия
97 Другие затраты
970 Затраты от изменения cтоимости финансовых инструментов
971 Себестоимость реализованных финансовых инвестиций
972 Потери от уменьшения полезности активов
974 Потери от неоперационных курсовых разниц
975 Уценка необоротных активов и финансовых инвестиций
976 Списание необоротных активов
977 Другие затраты деятельности
98 Налог на прибыль
981 Налог на прибыль от всех видов деятельности
982 (не используется) Налог на прибыль от чрезвычайных событий
99 (не используется) Чрезвычайные затраты
991 (не используется) Потери от стихийного бедствия
992 (не используется) Потери от техногенных катастроф и аварий
993 (не используется) Другие чрезвычайные затраты
0 Забалансовые счета
01 Арендованные необоротные активы
02 Активы на ответственном хранении
021 Оборудование, принятое для монтажа
022 Материалы, принятые для переработки
0221 Материалы на складе
0222 Материалы, переданные в производство
023 Материальные ценности на ответственном хранении
024 Товары, принятые на комиссию
0241 Товары на складе
0242 Товары, переданные на комиссию
025 Материальные ценности доверителя
03 Контрактные обязательства
04 Непредвиденные активы и обязательства
041 Непредвиденные активы
042 Непредвиденные обязательства
05 Гарантии и обеспечение предоставленные
06 Гарантии и обеспечение полученные
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07 Списанные активы
071 Списанная дебиторская задолженность
072 Невозмещенные недостачи и потери от порчи ценностей
08 Бланки строгого учета
09 Амортизационные отчисления
КЗ Корректировки нормируемых затрат (налоговый учет)
ОК Закупки у плательщиков единого налога через подотчетников
РВ Временные разницы
РВК Временные разницы по взаиморасчетам с покупателями
РВП Временные разницы по взаиморасчетам с поставщиками
РИ Разницы по налогу на прибыль (ручные корректировки)
МЦ Малоценные активы в эксплуатации
УЗ Уценки запасов

Додаток Ю

Статті бюджету ТОВ «Спекл»

Код Стаття Пігрупа Група Розділ

2021603

Інші витрати з 
охорони праці 
адміністративного 
персоналу

Охорона  праці,  
техніка безпеки і 
охорона 
навколишнього 
природного 
середовища

Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2040101

Заробітна плата 
адміністративного 
персоналу

Заробітна плата
Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2040201

Податки на 
заробітну плату 
адміністративного 
персоналу

Податки на заробітну 
плату

Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2040301

Премії 
адміністративного 
персоналу

Заробітна плата
Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати
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2040601

Амортизація 
основних засобів 
адміністративного 
призначення

Амортизація 
основних засобів 

Амортизація
Адміністративні 
витрати

2040701

Амортизація  
нематеріальних 
активів 
адміністративного 
призначення

Амортизація  
нематеріальних 
активів

Амортизація
Адміністративні 
витрати

2040801

Службові 
відрядження 
адміністративного 
персоналу

Заробітна плата Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2040901

Компенсація 
транспортних 
витрат 
адміністративного 
персоналу

Заробітна плата Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2040902 Переклади Інші витрати Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2040903
Оформлення віз Інші витрати 

Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2040904
Утилізація 
документів Інші витрати Витрати на 

оплату послуг
Адміністративні 
витрати

2040905

Представницькі 
адміністративного 
призначення

Інші витрати Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2040906

Навчання 
адміністративного 
персоналу 

Інші витрати 
Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2040907

Витрати  на підбір 
персоналу через 
друковані видання

Інші витрати Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2040908

Витрати  на підбір 
персоналу через 
інтернет

Інші витрати Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2040909
Корпоративні 
друковані видання Інші витрати Витрати на 

оплату послуг
Адміністративні 
витрати

2040910
Інші адміністративні
витрати Інші витрати Витрати на 

оплату послуг
Адміністративні 
витрати

2041001

Медичне 
страхування та 
обслуговування 
адміністративного 
персоналу

Медичне страхування 
та обслуговування Витрати на 

утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2041101

Обслуговування 
інженерних систем 
адміністративного 
призначення

Утримання,  
експлуатацію 
основних засобів, 
інших необоротних 
активів

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041103
Інші види 
страхування

Витрати на 
страхування

Фінансові 
витрати

Адміністративні 
витрати

2041105

Обслуговування  
оргтехніки 
адміністративного 
призначення

Утримання,  
експлуатацію 
основних засобів, 
інших необоротних 
активів

Витрати на 
утримання 
обладнання та 
основних 
засобів

Адміністративні 
витрати

2041106

Обслуговування 
транспорту 
адміністративного 
призначення (вкл. 
паливо)

Утримання,  
експлуатацію 
основних засобів, 
інших необоротних 
активів

Витрати на 
утримання 
обладнання та 
основних 
засобів

Адміністративні 
витрати

2041108
Страхування 
фінансових ризиків

Витрати на 
страхування

Фінансові 
витрати

Адміністративні 
витрати

2041201 Страхування ОЗ 
адміністративного 

Страхування  
основних засобів, 

Витрати на 
утримання 

Адміністративні 
витрати
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призначення інших необоротних 
активів

обладнання та 
основних 
засобів

2041202

Страхування будівлі

Страхування  
основних засобів, 
інших необоротних 
активів

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041204

Страхування 
орендованого 
приміщення 
адміністративного 
призначення

Страхування  
основних засобів, 
інших необоротних 
активів

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041301

Оренда земельної 
ділянки

Оренда основних 
засобів, інших 
необоротних активів 
невиробничого 
призначення

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041302

Оренда приміщення 
адміністративного 
призначення

Оренда основних 
засобів, інших 
необоротних активів 
невиробничого 
призначення

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041303

Оренда обладнання 
адміністративного 
призначення

Оренда основних 
засобів, інших 
необоротних активів

Витрати на 
утримання 
обладнання та 
основних 
засобів

Адміністративні 
витрати

2041304

Колокейшн

Оренда основних 
засобів, інших 
необоротних активів 
невиробничого 
призначення

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041401

Ремонт 
транспортних 
засобів 
адміністративного 
призначення

Ремонт основних 
засобів, інших 
необоротних активів 

Витрати на 
утримання 
обладнання та 
основних 
засобів

Адміністративні 
витрати

2041402

Ремонт основних 
засобів, інших 
необоротних активів
адміністративного 
призначення

Ремонт основних 
засобів, інших 
необоротних активів 

Витрати на 
утримання 
обладнання та 
основних 
засобів

Адміністративні 
витрати

2041502

Поточний ремонт 
приміщень 
адміністративного 
призначення

Утримання 
приміщень

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041503

Поточний ремонт 
орендованих 
приміщень 
адміністративного 
призначення

Утримання 
приміщень Витрати на 

утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041504

Електроенергія 
адміністративного 
призначення

Утримання 
приміщень

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041601

Подарунки 
співробітникам Організаційні витрати

Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2041602

Проведення 
корпоративів Організаційні витрати

Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2041702

Канцелярські 
витрати Офісні витрати

Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2041703

Господарські 
витрати Офісні витрати

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2041704 Підписка Офісні витрати Витрати на Адміністративні 
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утримання 
персоналу витрати

2041705

Витрати на 
продовольчі товари Офісні витрати

Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2041706

Компенсація 
видатків на 
харчування 
адміністративного 
персоналу Заробітна плата

Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2041801

Обслуговування 
програмного 
забезпечення

Підтримка 
програмного 
забезпечення

Витрати на 
утримання 
обладнання та 
основних 
засобів

Адміністративні 
витрати

2041802

Підтримка ліцензій
Підтримка 
програмного 
забезпечення

Витрати на 
утримання 
обладнання та 
основних 
засобів

Адміністративні 
витрати

2041901
Нотаріальні послуги

Інформаційно-
консультаційні 
послуги

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2041902

Реєстраційні 
послуги

Інформаційно-
консультаційні 
послуги

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2041903
Юридичні послуги

Інформаційно-
консультаційні 
послуги

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2041904

Консультаційні 
послуги

Інформаційно-
консультаційні 
послуги

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2041905
Аудиторські послуги

Інформаційно-
консультаційні 
послуги

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2041906
Оцінки майна

Інформаційно-
консультаційні 
послуги

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2041907

Витрати на 
врегулювання 
спорів у судових 
органах

Інформаційно-
консультаційні 
послуги Витрати на 

оплату послуг
Адміністративні 
витрати

2041908
Кадровий аутсорсінг

Інформаційно-
консультаційні 
послуги

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2042001

Розрахунково-касове
обслуговування на 
придбання валюти

Плата за 
розрахунково-касове 
обслуговування та  
інші  послуги банків

Фінансові 
витрати

Адміністративні 
витрати

2042003

Розрахунково-касове
обслуговування

Плата за 
розрахунково-касове 
обслуговування та  
інші  послуги банків

Фінансові 
витрати

Адміністративні 
витрати

2042004

Довідки банку

Плата за 
розрахунково-касове 
обслуговування та  
інші  послуги банків

Фінансові 
витрати

Адміністративні 
витрати

2042005

Інші послуги з рко

Плата за 
розрахунково-касове 
обслуговування та  
інші  послуги банків

Фінансові 
витрати

Адміністративні 
витрати

2042101 ІСО 9001 Дозвільна 
документація

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2042102 ТУ Дозвільна 
документація

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2042103
Дозволи по охороні 
праці

Дозвільна 
документація

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати
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2042104 Ліцензії Дозвільна 
документація

Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2042105

Довідки 
контролюючих 
органів

Дозвільна 
документація Витрати на 

оплату послуг
Адміністративні 
витрати

2042201 Інтернет Інтернет Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2042202

Покупка та 
подовження 
доменного імені

Інтернет Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2042203 Хостінг Інтернет Витрати на 
оплату послуг

Адміністративні 
витрати

2042302

Мобільний зв'язок 
адміністративного 
персоналу

Зв'язок
Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2042303
Зв'язок Зв'язок

Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2042501

Послуги охорони 
адміністративного 
призначення

Послуги охорони
Витрати на 
утримання 
приміщень

Адміністративні 
витрати

2050701

Компенсація нестач і
втрат підприємства 
з вини 
адміністративного 
персоналу

Заробітна плата Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2050801
Визнані штрафи, 
пеня, неустойка

Визнані штрафи, пеня,
неустойка Інші витрати 

Адміністративні 
витрати

2050901

Витрати    на    
утримання   об'єктів 
соціально-
культурного 
призначення

Витрати    на    
утримання   об'єктів   
соціально-
культурного 
призначення Інші витрати 

Адміністративні 
витрати

2051001

Інші витрати 
операційної 
діяльності

Інші витрати 
операційної 
діяльності Інші витрати 

Адміністративні 
витрати

2060201

Проценти за 
облігаціями 
випущеними

Проценти за 
облігаціями 
випущеними

Фінансові 
витрати

Адміністративні 
витрати

2070601

Витрати на   
ліквідацію   
необоротних   
активів  
(розбирання, 
демонтаж тощо)

Витрати на   
ліквідацію   
необоротних   активів 
(розбирання, 
демонтаж тощо)

Витрати на 
утримання 
обладнання та 
основних 
засобів

Адміністративні 
витрати

2090201

Безповоротна 
фінансова допомога 
співробітникам

Заробітна плата
Витрати на 
утримання 
персоналу

Адміністративні 
витрати

2120101

Витрати від 
інвестицій в 
асоційовані 
підприємства 

Витрати від 
інвестицій в 
асоційовані 
підприємства Інші витрати 

Адміністративні 
витрати

2120203
Витрати від спільної 
діяльності

Витрати від спільної 
діяльності Інші витрати 

Адміністративні 
витрати

2120301

Витрати від 
інвестицій в дочірні 
підприємства

Витрати від 
інвестицій в дочірні 
підприємства Інші витрати 

Адміністративні 
витрати

2110101
Дивіденди Виплати з чистого 

прибутку

Виплати з 
чистого 
прибутку

Виплати з чистого
прибутку

1010701

Створення 
індивідуального 
дизайну 

MyCard

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1010802 Послуга доставки Доставка Виручка від 
реалізації 
основної 

Виручка від 
реалізації
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продукції

1010901

Відповідальне 
зберігання Інше

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1010902

Голограма Інше

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1010903

Інше Інше

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1050606

Інші доходи від 
звичайної діяльності Інше

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1010904

Утилізація Інше

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011103

Брошура Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011104

Буклет Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011105

Відкритка Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011106

Вкладиш Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011107

Конверт Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011108

Коробка Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011109

Листівка Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011110

Наклейка Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011116

Пакет 
поліпропіленовий Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011111

Персоналізація 
поліграфії Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011112

Самокопіюючий  
бланк Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011101 Скотч Поліграфія Виручка від 
реалізації 

Виручка від 
реалізації
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основної 
продукції

1011113

Стікер Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1011114

Флаєр Поліграфія

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1010302

Збирання комплекту Послуги збирання

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1010301

Збирання 
стартового пакету Послуги збирання

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

1010304

Створення бази 
даних/matching Послуги збирання

Виручка від 
реалізації 
основної 
продукції

Виручка від 
реалізації

2070801
Інші витрати 
звичайної діяльності

Інші витрати 
звичайної діяльності Інші витрати Накладні витрати

2042401
Екологічний 
податок

Прямі податки на 
збори

Податки та 
обов'язкові 
збори

Податки та 
обов'язкові збори

2042403 Податок на землю
Прямі податки на 
збори

Податки та 
обов'язкові 
збори

Податки та 
обов'язкові збори

2042404 Податок спд
Прямі податки на 
збори

Податки та 
обов'язкові 
збори

Податки та 
обов'язкові збори

2100101
Податок на додану 
вартість

Податок на додану 
вартість

Податки та 
обов'язкові 
збори

Податки та 
обов'язкові збори

2100102
Податок на 
прибуток Податок на прибуток

Податки та 
обов'язкові 
збори

Податки та 
обов'язкові збори

2010101

Заробітна плата 
виробничого 
персоналу Заробітна плата

Витрати на 
утримання 
персоналу Прямі витрати

2010202

Податки на 
заробітну плату 
виробничого 
персоналу

Податки на заробітну 
плату

Витрати на 
утримання 
персоналу Прямі витрати

2010303
Премії виробничого 
персоналу Заробітна плата

Витрати на 
утримання 
персоналу Прямі витрати

2010401

Витрати на 
перевезення готової 
продукції

Логістичні та митні 
витрати Витрати на збут Прямі витрати

2010402

Дозвільна 
документація на 
реалізацію готової 
продукції

Логістичні та митні 
витрати Витрати на збут Прямі витрати

2010403
Страхування готової 
продукції

Логістичні та митні 
витрати Витрати на збут Прямі витрати

2010404

Послуги митного 
терміналу при 
реалізації готової 
продукції

Логістичні та митні 
витрати Витрати на збут Прямі витрати

2010405

Витрати на 
перевезення 
матеріалів

Логістичні та митні 
витрати

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010406 Дозвільна 
документація на 

Логістичні та митні 
витрати

Витрати на 
закупівлю 

Прямі витрати
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поставку матеріалів матеріалів

2010407
Страхування при 
поставці матеріалів

Логістичні та митні 
витрати

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010408

Послуги митного 
терміналу при 
поставці матеріалів

Логістичні та митні 
витрати

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010501
Інші витрати при 
поставці матеріалів

Логістичні та митні 
витрати

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010502

Послуги митного 
брокера при 
поставці матеріалів

Логістичні та митні 
витрати

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010503

Послуги митного 
брокера при 
реалізації готової 
продукції

Логістичні та митні 
витрати Витрати на збут Прямі витрати

2010504

Інші витрати при 
реалізації готової 
продукції

Логістичні та митні 
витрати Витрати на збут Прямі витрати

2010701 ПВХ
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010702
ПВХ з магнітною 
полосою

Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010703 Скретч-фольга
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010704 Гофропродукція
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010705 Стрічки друкувальні
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010706 Прилеми з чипами
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010707 Етикетки/стікери
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010708
Поліпропіленові 
пакети

Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010712 Полотно ракельне
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010715 Матеріали для друку
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010716 Картон
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010717 Голограми
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010718 Піддони
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010719
Пакувальні 
матеріали

Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010720 Скотч (матеріал)
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010721 Поліграфічна 
продукція

Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 

Прямі витрати
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матеріалів

2010722 Прекурсори
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010723
Телекомунікаційне 
обладнання

Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010724 Картриджи
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010725 Плівка БОПП
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010726
Матеріали для 
приклеювання

Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010801 Контактні карти
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010802 Картонні карти
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010803 Пластикові карти
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2010805
Фольга для горячего
тиснения

Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2011001 Послуги друку
Послуги виробничого 
характеру

Витрати на 
оплату послуг Прямі витрати

2011002
Послуги 
персоналізації

Послуги виробничого 
характеру

Витрати на 
оплату послуг Прямі витрати

2020902

Компенсація 
транспортних 
витрат Заробітна плата

Витрати на 
утримання 
персоналу Прямі витрати

2020903

Компенсація 
видатків на 
харчування 
виробничого 
персоналу Заробітна плата

Витрати на 
утримання 
персоналу Прямі витрати

2020904
Кольоропроби та 
кольороподіл

Послуги виробничого 
характеру

Витрати на 
оплату послуг Прямі витрати

2020905 Кліше, штампи
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2021701

Вдосконалення 
технології й 
організації 
виробництва

Вдосконалення 
технології й 
організації 
виробництва

Витрати на 
оплату послуг Прямі витрати

2021802

Компенсація нестач і
втрат від браку з 
вини виробничого 
персоналу Заробітна плата

Витрати на 
утримання 
персоналу Прямі витрати

2031301

Комісійні  
винагороди  
торговим агентам 

Комісійні  винагороди
торговим агентам Витрати на збут Прямі витрати

2031502 Барабани
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2031503 Головки
Матеріали 
виробництва

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2050201

Собівартість 
реалізованих 
виробничих запасів

Собівартість 
реалізованих 
виробничих запасів Інші витрати Прямі витрати

2100103 Мито Логістичні та митні 
витрати

Витрати на 
закупівлю 

Прямі витрати
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матеріалів

2100104
Податок на додану 
вартість на митницю

Логістичні та митні 
витрати

Витрати на 
закупівлю 
матеріалів Прямі витрати

2011003 Послуги збирання
Послуги виробничого 
характеру

Витрати на 
оплату послуг Прямі витрати

1060101
Кредити банків-
резидентів Кредити банків

Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

1060102
Кредити банків-
нерезидентів Кредити банків

Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

1060203 Фінансова допомога
Фінансова допомога 
компанії

Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

1060405
Поповнення 
статутного капіталу

Поповнення 
статутного капіталу

Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

2060301
Інші фінансові 
витрати Фінансова діяльність

Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

2090101
Кредити  надані 
партнерам Надані кредити

Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

2090102
Кредити  надані 
співробітникам Надані кредити

Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

2090103
Розрахунки з 
підзвітними особами Надані кредити

Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

2090901 Внутрішні обороти Фінансова діяльність
Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

2090902 Валютні операції Фінансова діяльність
Фінансова 
діяльність

Фінансова 
діяльність

2042002
Обслуговування 
кредиту

Плата за 
розрахунково-касове 
обслуговування та  
інші  послуги банків

Фінансові 
витрати Фінансові витрати

2060101

Проценти за 
кредитами 
отриманими

Проценти за 
кредитами 
отриманими

Фінансові 
витрати Фінансові витрати

2060302
Інші комісійні 
витрати

Інші фінансові 
витрати

Фінансові 
витрати Фінансові витрати



167



168



169



170



171



172



173



174

Київський національний торговельно-економічний університет

Кафедра обліку та оподаткування

ЕСЕ

ВИПУСКНОЇ КВАЛІФІКАЦІЙНОЇ РОБОТИ

на тему: 

«Облік, оподаткування та аналіз доходів операційної діяльності
промислового підприємства»

Студентки 6 курсу, 4м групи,

спеціальності 071 "Облік і оподаткування"

спеціалізації "Облік і оподаткування"             
підпис 
студента

Масленнікової 
Тетяни Вадимівни

Науковий керівник,

ст. викладач, к.е.н.

                 підпис 
керівника

Ніколенко Наталія
Володимирівна

Київ 2018



175

АНОТАЦІЯ

Випускна кваліфікаційна робота на тему «Облік, оподаткування та аналіз 
доходів операційної діяльності промислового підприємства» виконана з 
використанням практичних матеріалів підприємства ТОВ «Спекл».

У роботі обґрунтовано актуальність теми, наукова гіпотеза, об’єкт, предмет,
мета і завдання дослідження. Розкривається економічна сутність поняття 
«операційний дохід», його визнання та класифікація, проведений економіко-
правовий аналіз та огляд нормативної бази та спеціальної літератури з теми 
дослідження. Досліджено методику обліку, оподаткування та аналізу доходів від 
операційної діяльності промислового підприємства та шляхи щодо удосконалення
обліково-аналітичної роботи підприємства. Здійснені висновки за результатами 
дослідження, сформульовано та обґрунтовано пропозиції з удосконалення обліку, 
оподаткування і аналізу доходів операційної діяльності. 

Ключові слова: дохід, чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, 
послуг), аналіз, операційних дохід.

АННОТАЦИЯ

Выпускная квалификационная работа на тему «Учет, налогообложение и 
анализ доходов операционной деятельности промышленного предприятия» 
выполнена с использованием практических материалов предприятия ООО 
«Спекл».

В работе обоснована актуальность темы, научная гипотеза, объект, предмет,
цель и задачи исследования. Раскрывается экономическая сущность понятия 
«операционный доход», его признание и классификация, проведенный 
экономико-правовой анализ и обзор нормативной базы и специальной литературы
по теме исследования. Исследовано методику учета, налогообложения и анализа 
доходов от операционной деятельности промышленного предприятия и пути по 
совершенствованию учетно-аналитической работы предприятия. Осуществленные
выводы по результатам исследования, сформулированы и обоснованы 
предложения по совершенствованию учета, налогообложения и анализа доходов 
операционной деятельности.

Ключевые слова: доход, чистый доход от реализации продукции (товаров, 
работ, услуг), анализ, операционных доход.

ANNOTATION

The final qualifying work on the topic "Accounting, taxation and analysis of 
operating income of an industrial enterprise" was carried out using practical materials of
LLC "Spekle".
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The paper substantiates the relevance of the topic, the scientific hypothesis, 
object, subject, purpose and task of the research. The economic essence of the concept 
of "operating income", its recognition and classification, economic-legal analysis and a 
review of the normative base and special literature on the subject of research are 
revealed. The method of accounting, taxation and analysis of income from operating 
activities of an industrial enterprise and ways to improve the accounting and analytical 
work of the enterprise are investigated. The conclusions on the results of the research 
are made, proposals on improving the accounting, taxation and analysis of operating 
income are formulated and substantiated.

Key words: income, net income from sales of products (goods, works, services), 
analysis, operating income.

ЗАГАЛЬНА ХАРАКТЕРИСТИКА РОБОТИ

Випускна робота на тему «Облік, оподаткування та аналіз доходів 
операційної діяльності промислового підприємства» виконана на матеріалах 
підприємства ТОВ «Спекл». В роботі проведено дослідження питань щодо 
теоретико-методичних та практичних аспектів обліку, оподаткування та аналізу 
доходів від операційної діяльності промислового підприємства.

Робота  складається  з  трьох розділів,  крім того  включає  вступ,  висновки,
список використаних джерел та додатки. 

Актуальність теми зумовлена тим, що основною метою дiяльностi будь-
якої пiдприємницької структури є одержання найбiльшого прибутку, що 
безпосередньо залежить вiд величини отримуваних доходiв. Розмiр отриманих 
доходiв визначає економiчну стратегiю пiдприємства з питань управлiння 
матерiальними ресурсами та витратами, персоналом пiдприємства i оплатою його 
працi, податковою, iнвестицiйною, дивiдендною  полiтикою пiдприємства. Отже, 
доходи пiдприємства незалежно вiд галузi дiяльностi, форми власностi та iнших 
факторiв набувають особливо важливого, ключового значення.

Метою випускної кваліфікаційної роботи є обґрунтування теоретичних 
основ й організаційно-методичних підходів та розробка практичних рекомендацій
щодо обліку, оподаткування та аналізу доходів операційної діяльності 
промислового підприємства. 

Об’єктом дослідження дослiдження являється  процес формування 
інформації щодо обліку, оподаткування та аналізу доходів операційної діяльності 
промислового підприємства.  
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Предметом дослідження виступає сукупність теоретичних та 
організаційно-методичних аспектів обліку, оподаткування та аналізу доходів 
операційної діяльності ТОВ «Спекл».

ОСНОВНИЙ ЗМІСТ ВИПУСКНОЇ РОБОТИ

У вступі обґрунтована актуальність теми, висвітлені об’єкт, предмет, мета,
основні завдання, методи, наукове та практичне значення дослідження. 

У першому розділі розглянуто економічну сутність, визнання та 
класифікацію доходів; проведено економіко-правовий аналіз нормативно-
правової бази та огляд спеціальної літератури; досліджено  галузеві особливості 
обліку, оподаткування і аналізу доходів від операційної діяльності промислового 
підприємства.

В другому розділі проаналізовано базові положення фінансового обліку та 
оподаткування доходів операційної діяльності та здійснено оцінку діючої системи
бухгалтерського обліку промислового підприємства; сформовано систему 
показників для відображення звітної інформації про доходи операційної 
діяльності промислового підприємства; розкрито особливості обліку доходів 
операційної діяльності промислових підприємств у системі прийняття 
управлінських рішень.

У третьому розділі досліджено джерела, основні показники та методологічні
прийоми аналізу доходів операційної діяльності промислового підприємства; 
проведено аналіз доходів операційної діяльності промислового підприємства.

ВИСНОВКИ ТА ПРОПОЗИЦІЇ

У роботі здійснено теоретичне узагальнення та запропоновано вирішення 
актуальної проблеми, яка полягає у розробці рекомендацій щодо вдосконалення 
обліково-аналітичної системи обліку доходів операційної діяльності 
промислового підприємства. За отриманими результатами сформульовані 
висновки, які вирішують основні завдання відповідно до поставленої мети: 

• розглянуто економiчну сутнiсть та класифiкацiю доходiв операцiйної 
дiяльностi промислового пiдприємства.  Дохід – це збільшення економічних вигід 
підприємства за звітний період у вигляді надходження або збільшення корисності 
активів, чи зменшення його зобов’язань, в результаті чого збільшується власний 
капітал, за винятком збільшення, пов’язаного з внесками учасників. Дохід може 
бути результатом поставки чи виробництва товарів, надання послуг та інших 
видів діяльності підприємства. Класифікація доходів допомагає користувачу 

http://yak.vlynko.com/?p=1064#_Toc136763565
http://yak.vlynko.com/?p=1064#_Toc136763565
http://yak.vlynko.com/?p=1064#_Toc136763565
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зрозуміти операції підприємства. Варто розділяти доходи від операційної 
діяльності та прибутку від не операційної діяльності.

• Проведено огляд та аналiз нормативної бази i спецiальної лiтератури з
теми дослiдження. Можна зробити висновок, що нормативне регулювання обліку 
доходів від реалізації є п’ятирівневим. Воно регулюється як законами та 
кодексами, положення яких є обов’язковими до виконання усіма підприємствами 
України, так і спеціально розробленими на підприємстві положеннями, що 
враховують специфіку його діяльності. Огляд спеціальної літератури за темою 
дослідження показав, що тема доходів операційної діяльності є досить 
популярною серед науковців.

• Дослiджено передумови органiзацiї та методологiї облiку, 
оподаткування та аналiзу доходiв операцiйної дiяльностi у ТОВ "Спекл".  
Органiзацiя бухгалтерського облiку включає: по-перше, об’єднання людей у 
виглядi спецiально створеного апарату i, по-друге, здiйснення створеним 
апаратом облiкового процесу для досягнення цiлеспрямованої дiяльностi, тобто 
органiзацiю цiєї системи слiд розглядати у взаємодiї її структурно-органiзацiйних 
i технологiчних елементiв. Об'єктом оподаткування податком на прибуток є: 
прибуток  із  джерелом  походження  з  України  та  за  її  межами,  який 
визначається  шляхом  зменшення  суми  доходів  звітного  періоду  на  
собівартість реалізованих  товарів,  виконаних  робіт,  наданих  послуг  та  суму  
інших  витрат звітного податкового періоду; або  дохід (прибуток) нерезидента, 
що підлягає оподаткуванню.

• Проаналiзовано органiзацiю облiку доходiв операцiйної дiяльностi 
промислового пiдприємства. Для узагальнення iнформацiї про доходи вiд 
операцiйної, iнвестицiйної та фiнансової дiяльностi підприємства  призначено 
рахунки класу 7 «Доходи i результати діяльності». Узагальнення iнформацiї про 
доходи вiд реалiзацiї готової продукцiї, товарiв, робiт i послуг, доходiв вiд 
страхової дiяльностi, а також про суму знижок, наданих покупцям, та про iншi 
вирахування з доходу ведеться на рахунку 70 «Доходи вiд реалiзацiї».

• Дослiджено фiнансовий облiк та оподаткування доходiв операцiйної 
дiяльностi промислового пiдприємства.  ТОВ «Спекл» в процесі своєї виробничої 
діяльності веде облік доходів від операційної діяльності та користується 
відповідними рахунками бухгалтерського обліку для узагальнення результатів. 
Проаналізувавши бухгалтерські проведення та кореспонденцію рахунків для 
обліку операційної діяльності, можна зробити висновок,що вони є правильними 
та логічними.  

• Дослiджено облiк доходiв операцiйної дiяльностi у системi прийняття 
управлiнських рiшень. Зокрема, дуже важливим виявилось розуміння найбільш 
рентабельних/нернтабельних продуктів на підприємстві, визначення центрів 
відповідальності та аналіз діяльності підприємства с точки зору доходів.
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• Визначено джерела, основнi показники та методи аналiзу доходiв 
операцiйної дiяльностi промислового пiдприємства. Основними джерелами 
інформації при аналізі реалізації продукції і прибутку є видаткові накладні на 
відвантаження продукції, дані синтетичного і аналітичного бухгалтерського 
обліку за рахунками класів 7 та 9, фінансова звітність Ф.1 «Баланс», Ф.2 «Звіт про
фінансові результати».

• Дослiджено органiзацiю аналiзу доходiв операцiйної дiяльностi 
промислового пiдприємства. Аналіз  операційного  прибутку  доцільно  
завершувати  підрахунком  резервів,  які необхідно  визначати  за  кожним  видом 
товарної  продукції. Основними  їхніми  джерелами  є  збільшення  обсягу  
реалізації продукції, зниження її собівартості, підвищення якості 
товарноїпродукції, реалізація її на вигідніших ринках збуту.

• Визначено методику аналiзу доходiв операцiйної дiяльностi 
промислового пiдприємства та проведено аналіз операційного доходу 
підприємства. Аналiз доходу вiд операцiйної дiяльностi на дослiджуваному 
пiдприємствi показав, що в цiлому динамiка руху доходiв операцiйної дiяльностi є
позитивною, окрiм 2016 року, оскiльки цей рiк характеризувався тяжким 
економiчним станом для компанiї. Дохiд вiд реалiзацiї готової  продукцiї ТОВ  
«Спекл» забезпечує  97,58%  усiх  доходiв  операцiйної  дiяльностi  пiдприємства. 
За звiтний перiод його величина збiльшилася на 17322 тис. грн, що вплинуло на 
збiльшення   фiнансового   результату   вiд   операцiйної   дiяльностi,  що  є  
позитивною  тенденцiєю  для  пiдприємства.
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	200 000,00
	Пластикова картка офсет Комфі
	427 012,50
	300 000,00
	Збирання стартового пакету Lycamobile DE 2.5
	506 600,78
	200 000,00
	Комплекти Будинок Іграшок
	419 775,00
	200 000,00
	Картонна картка скретч стандартна офсет номінал 100
	410 845,67
	800 000,00
	Збирання стартового пакету Lycamobile FR 0
	487 819,36
	150 000,00
	Збирання комплекту PP/4G/Type_12
	403 381,41
	229 978,00
	Збирання стартового пакету Lycamobile FR 0
	473 991,02
	150 000,00
	Збирання комплекту Lycamobile NL 10
	473 626,63
	274 900,00
	Збирання комплекту PP/4G/PROMO_1
	102 654,87
	39 998,00
	Збирання комплекту PP/4G/PROMO_2
	102 654,87
	39 998,00
	Збирання комплекту PP/4G/TYPE_15
	102 649,73
	39 996,00
	Збирання комплекту PP/4G/M2M
	97 511,60
	37 994,00
	Пластикова безконтактна картка MIFARE/Ultralight офсет Київпастранс
	95 250,36
	20 062,00
	Пластикова картка цифровий GoodWine
	93 798,00
	27 000,00
	Збирання стартового пакету Lycamobile IT 0
	111 599,83
	40 000,00
	Пластикова безконтактна картка MIFARE / Classic офсет+трафарет Gulf Card
	111 221,58
	10 000,00
	Пластикова картка з магнітною смугою офсет+трафарет Socar
	110 345,15
	30 000,00
	Пластикова картка офсет Чудо
	91 868,00
	80 000,00
	Збирання комплекту Lycamobile FR 9_9_7_5
	108 798,05
	61 700,00
	Пластикова безконтактна картка MIFARE/Ultralight офсет Київпастранс
	90 502,55
	19 062,00
	Збирання комплекту PP/4G/M2M
	92 468,52
	46 494,00
	Пластикова картка офсет+трафарет Брокард 1000
	89 745,00
	60 000,00

