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Анотація 

ШАМРАЙ Д. Р.  

«Ефективність зовнішньоторговельних операцій» (на матеріалах 

ТОВ «Тетій», м. Тетіїв). 

Випускна кваліфікаційна робота на здобуття ступеня магістра за 

спеціальністю 073 «Менеджмент», спеціалізацією «Менеджмент 

зовнішньоекономічної діяльності». Київський національний торговельно-

економічний університет, 2021. 

У першому розділі здійснено дослідження господарської діяльності та 

тенденцій розвитку ринку борошна, аналіз виробничо-господарської та 

зовнішньоекономічної діяльності ТОВ «Тетій» та оцінку ефективності 

зовнішньоторговельних операцій ТОВ «Тетій». 

У другому розділі запропоновані заходи щодо вдосконалення 

ефективності експорту, прогнозування ефективності зовнішньоторговельних 

операцій та вплив запропонованих заходів на результат діяльності ТОВ 

«Тетій». 

Ключові слова: експорт, ефективність, зовнішньоторговельна операція, 

ринок борошна. 

Annotation 

Shamray D. R. 

«Efficiency of foreign trade operations» (on the example LLC «Tetiy», 

Tetiyiv). 

Final qualification paper for the master's degree in specialty 073 "Manage-

ment", specialization "Management of foreign economic activity". Kyiv National 

University of Trade and Economics, 2021. 

In the first section, a study of economic activity and trends of the flour mar-

ket, analysis of production, economic and foreign economic activity of LLC 

«Tetiy» and assessment of the effectiveness of foreign trade operations of LLC 

«Tetiy». 
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The second section proposes measures to improve the efficiency of exports 

of LLC «Tetiy», forecasting the effectiveness of foreign trade operations of LLC 

«Tetiy»  and the impact of the proposed measures on the performance of LLC 

«Tetiy». 

Key words: export, efficiency, foreign trade operation, flour market. 
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Випускна кваліфікаційна робота: 73 с., 3 рис., 19 табл., 17 додатків, 

19 джерел. 

 

Об’єкт дослідження – процес підвищення ефективності 

зовнішньоторговельних операцій підприємства. 

Предмет дослідження – практичні аспекти покращення ефективності 

зовнішньоторговельних операцій підприємства. 

 Підприємство, за матеріалами якого виконано випускну 

кваліфікаційну роботу – ТОВ «Тетій», м.Тетіїв. 

Мета роботи – розробка комплексу заходів щодо підвищення 

ефективності зовнішньоторговельних операцій підприємства на ринку 

борошна. 

Для досягнення даної мети у роботі було виконано наступні завдання: 

- аналіз господарської діяльності та фінансового стану ТОВ «Тетій»; 

- дослідження стану та тенденцій розвитку ринку борошна; 

- оцінка ефективності зовнішньоторговельних операцій ТОВ «Тетій»; 

- розробка комплексу заходів щодо підвищення ефективності 

зовнішньоторговельних операцій ТОВ «Тетій»; 

- прогнозування ефективності зовнішньоторговельних операцій та 

впливу запропонованих заходів на результат діяльності ТОВ «Тетій». 

Методи дослідження – аналіз та синтез, порівняння, системна 

оптимізація, екстраполяція, індексний метод статистичного аналізу. 

У вступі обґрунтовано актуальність теми, сформульовано мету, 

завдання, об’єкт, предмет дослідження та окреслено практичну значущість 

роботи. 

У першому розділі ДОCЛІДЖЕННЯ  ОРГАНІЗАЦІЇ 

ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНИХ ОПЕРАЦІЙ ТОВ «ТЕТІЙ» здійснено 

дослідження стану та тенденцій розвитку ринку борошна, аналіз виробничо-
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господарської та зовнішньоекономічної діяльності ТОВ «Тетій» та оцінку 

ефективності зовнішньоторговельних операцій  ТОВ «Тетій». 

Здійснений аналіз засвідчив, що ТОВ «Тетій» має успішну бізнес-

модель підприємства. Компанія може профінансувати 70 % своїх активів 

самостійно, лише за кошти власників. ТОВ «Тетій» має позитивну динаміку 

оборотних і необоротних активів, що свідчить про активну діяльність 

підприємства на зовнішньому та внутрішньому ринках, постійне 

виробництво готової продукції, її реалізація, покращення умов праці та 

залучення інвестиційних коштів. 

У другому розділі НАПРЯМИ УДОСКОНАЛЕННЯ 

ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНИХ ОПЕРАЦІЙ  ТОВ «ТЕТІЙ» розроблено 

комплекс заходів щодо підвищення ефективності зовнішньоторговельних 

операцій ТОВ «Тетій» та здійснено прогнозування ефективності та вплив 

запропонованих заходів на результат діяльності ТОВ «Тетій». 

У висновках узагальнено результативність зовнішньоторговельних 

операцій підприємства ТОВ «Тетій» на ринку борошна та пропозиції щодо 

покращення її ефективності. 

За результатами дослідження опубліковано наукову статтю «Експорт 

борошна України». 
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ВСТУП 

 

Актуальність теми. Сучасний стан ринку зерна в Україні відображує 

якість економічних реформ, які введенні в дію у країні, а також рівень 

розвитку агропродовольчої політики. Без сумніву, зерновий ринок постає 

моделлю розвитку для різних ринків сільськогосподарської сировини, 

продовольства і сировини. Неправдоподібно повторно оцінити значення 

ринку зерна для вітчизняної економіки, котре має суть у тому, щоб 

забезпечити сільськогосподарську безпеку країни, утримати її пріоритетні 

позиції незалежно від впливу об’єктивних та суб’єктивних чинників. 

Зернова галузь аграрного сектору національної економіки України є 

однією з найбільш пріоритетних і характеризується високим рівнем 

конкурентоспроможності як на внутрішньому, так і світовому ринках, від 

якої залежать продовольча безпека держави, добробут її населення. 

Зернопродуктовий комплекс є ключовим сегментом сільського господарства, 

оскільки він створює безпечну основу через формування продовольчого 

фонду та резервних запасів постачання зернових культур на експорт, певною 

мірою визначення стану і тенденцій розвитку сільських територій. 

Саме тому, вкрай важливим є підвищення ефективності 

зовнішньоторговельнх операцій ТОВ «Тетій». У сучасних умовах ринкової 

економіки питання покращення господарської діяльності та фінансового 

стану підприємства є найголовнішим аспектом для його існування на 

внутрішньому і зовнішньому ринках.   

В даній роботі розглядається ефективність зовнішньоторговельних 

операцій, шляхи до її покращення, вибір серед кращих варіантів та їх 

практичне застосування самим підприємством. 

Мета дослідження – розробка комплексу заходів щодо підвищення 

ефективності зовнішньоторговельних операцій підприємства на ринку 

борошна. 
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Для досягнення даної мети у роботі було виконано наступні завдання: 

- аналіз господарської діяльності та фінансового стану ТОВ «Тетій»; 

- дослідження стану та тенденцій розвитку ринку борошна; 

- оцінка ефективності зовнішньоторговельних операцій ТОВ «Тетій»; 

- розробка комплексу заходів щодо підвищення ефективності 

зовнішньоторговельних операцій ТОВ «Тетій»; 

- прогнозування ефективності зовнішньоторговельних операцій та 

впливу запропонованих заходів на результат діяльності ТОВ «Тетій». 

Об’єктом дослідження є процес підвищення ефективності 

зовнішньоторговельних операцій підприємства. 

Предметом дослідження є практичні аспекти підвищення ефективності 

зовнішньоторговельних операцій ТОВ «Тетій». 

Методи дослідження – аналіз та синтез, порівняння, системна 

оптимізація, екстраполяція, індексний метод статистичного аналізу. 

Інформаційна база дослідження. Інформаційна база роботи 

складається з наукових монографій, статей, а також офіційних статистичних 

даних України та світу. 

Практичне значення дослідження. Запропонована експортна 

діяльність може бути втілена у подальшу діяльність ТОВ «Тетій» для 

підвищення ефективності зовнішньоторговельних операцій та покращення 

фінансових результатів підприємства. 

Апробація результатів. Було підготовлено наукову статтю на тему 

«Експорт борошна України». 

Структура випускної кваліфікаційної роботи. Випускова 

кваліфікаційна роботи складена з: вступу, двох розділів, висновків та 

пропозицій до запропонованого проекту, списку джерел та додатків. 

Загальний обсяг роботи складає 73 сторінок. Робота нараховує 19 джерел, 3 

рисунків та 19 таблиць. 
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РОЗДІЛ 1. ДОCЛІДЖЕННЯ  ОРГАНІЗАЦІЇ 

ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНИХ ОПЕРАЦІЙ ТОВ «ТЕТІЙ» 

 

1.1. Аналіз господарської діяльності та фінансового стану ТОВ «Тетій»  

 

Товариство з обмеженою відповідальністю «Тетій» спеціалізується на 

виробництві борошномельної продукції, а саме пшеничного борошна 

(УКТЗЕД  - 1101 00 15 00), яке реалізує на внутрішньому і зовнішньому 

ринку з 2012 та 2014 рр., відповідно, проте  було засновано у 2006 р. 

Підприємство динамічно розвивається, створює гідну конкуренцію на 

внутрішньому ринку і згодом виходить на зовнішній ринок експорту 

борошна через іноземні хлібопекарні та оптові підприємтсва. 

На внутрішньому ринку підприємство зарекомендувало себе як 

виробник якісної продукції. Використовуючи якісну сировину та 

високотехнологічне обладнання ТОВ «Тетій» завоювало вибір споживачів та 

відкрило нові шляхи для розвитку та підвищення ефективності здійснення 

виробничих процесів (покращення якості продукції, пошук нових точок 

збуту, використання різних лабораторій для перевірки якості 

використовуваної сировини).  

Аналіз виробничо-господарської діяльності та фінансового стану ТОВ 

«Тетій» представлено у табл.1.1 (дод. А-І ). Для дослідження результатів 

діяльності, використана звітність компанії ТОВ «Тетій» за 2016-2020-й рр.  

Перш за все розглянемо динаміку показників підприємства, вони 

представленні в табл. 1.1. У 2016 р. зафіксувано сумарний обсяг чистого 

доходу  36941 тис.грн, тим часом як у 2017 р. цей дохід знизився на 15,6%. 

Але на противагу у 2020 р. обсяг чистого доходу різко підвищився, відносно 

до 2019 р. цей обсяг збільшився на 56,5%. На кінець 2020 року обсяг чистого 

доходу становив 77147 тис.грн, що перевищує показник 2016 р. більше ніж у 

2 рази. Приріст обсягу чистого доходу від активної діяльності підприємства 
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сприяє покращенню фінансового становища і просуває вперед підприємство 

на ринку.  

Протягом періоду 2016-2020 років собівартість реалізованої продукції 

зростає, так само швидко як і дохідність підприємства, проте у 2017 р. 

прослідковуємо її занепад відносно 2016 р. на 17,4%. Проте надалі 

собівартості реалізованої продукції характерний помірний приріст. 

Витрати у 2016 і 2018 рр. коливаються в межах одного і того значення, 

але у 2017 р. вони досягають мінімального значення – 894 тис.грн, це 

сприяло підприємству на отримання більшого прибутку. 

У 2019 р. сума фінансового результату до оподаткування становила 

6647 тис.грн. Прибуткове значення показника фінансового результату до 

оподаткування охарактеризовує ефективну діяльність розпорядженнями 

підприємством своїми ресурсами. Навпаки ж, наявність негативного 

показника свідчить про неправильне використання активами є шляхом до 

пошуку мінімізації витрат для отримання більшого прибутку. 

Мінімальне значення фінансового результату до оподаткування 

зафіксовано у 2017 р. – 3145 тис.грн, а в останньому році спостерігаємо 

збільшення доходу, відносно і збільшення витрат (2020 р. – 16998 тис.грн).  



12 

 

                                                                                                                                                                                         Таблиця 1.1  

Динаміка показників фінанcових результатів діяльноcті ТОВ «Тетій» у 2016-2020 рр., тиc. грн 

Джерело: складено автором на основі Додатків: Б; Г; Е; Ж та І. 

Cтаття 

Період Абcолютне відхилення Відноcне відхилення, % 

2016 2017 2018 2019 2020 
2017/ 

2016 

2018/ 

2017 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2020/ 

2016 

2017/ 

2016 

2018/ 

2017 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2020/ 

2016 

Чиcтий дохід 

від реалізації 

продукції 

(товарів, робіт, 

поcлуг) 

36941 31161 48881 49306 77147 -5780 17720 425 27841 40206 84,4 156,9 100,9 156,5 208,8 

Інші 

операційні 

доходи 

2725 1780 4336 2689 8353 -945 2556 -1647 5664 5628 65,3 243,6 62,0 310,6 306,5 

Разом доходи  39666 32941 53217 48998 85500 -6725 20276 -4219 36502 45834 83,0 161,6 92,1 174,5 215,5 

Cобівартіcть 

реалізованої 

продукції 

(товарів, робіт, 

поcлуг) 

26126 21573 27731 30538 43962 -4553 6158 2807 13424 17836 82,6 128,5 110,1 144,0 168,3 

Інші 

операційні 

витрати 

3784 888 3679 4740 5782 -2896 2791 1061 1042 1998 23,5 414,3 128,8 122,0 152,8 

Інші витрати 3 6 36 58 158 3 30 22 100 155 200,0 600,0 161,1 272,4 5266,7 

Разом витрати  3787 894 3715 4798 5940 -2893 2821  1083 1142 2153 23,6 415,5 129,2 123,8 156,9 

Фінанcовий 

результат до 

оподаткування  

3219 3145 10597 6647 16998 -74 7452 -3950 10351 13779 97,7 336,9 62,7 255,7 528,1 

Податок на 

прибуток 
695 610 1893 1201 3034 -85 1283 -692 1833 2339 87,8 310,3 63,4 252,6 436,5 

Чиcтий 

прибуток  
2524 2535 8704 5446 13964 11 6169 -3258 8518 11440 100,4 343,4 62,6 256,4 553,2 



13 

 

Щоб краще усвідомити ситуацію, потрібно проаналізувати динаміку 

активів ТОВ «Тетій», що наведені в табл. 1.2. Станом на 2017 р. сума 

основних засобів становить 15145 тис.грн, відносно 2016 р. це менше на 

4,6%, це тому, що знос основних засобів у 2017 р. був вищий ніж у 2016 році 

на 8,3%. В наступні роки спостерігаємо приріст цього показника. Приріст у 

2018 р. становив 12,8%. Наступного року сума основних засобів продовжує 

підвищуватися на 15,1%. На кінець 2020 р. сума основних засобів становила 

20258 тис.грн. 

Первісна вартість є елементом основних засобів підприємства, тому 

відносно і до них, вона також зростає протягом досліджуваного періоду. У 

2018 р. первісна вартість становить 38973 тис.грн і продовжує зростати. У 

2019 р. ця сума збільшилась на 13,4%, що становить 44191 тис.грн. Це 

показує то факт, що підприємство накопичує та раціонально використовує 

свій збутовий і виробничий потенціал. У наступному періоді тенденція 

залишається одноманітною. 

Сума фінансових інвестицій останні три роки є незмінною і це свідчить 

про те, що підприємство більше не інвестує, але у 2016 і 2017 рр. ця сума 

була меншою, саме тоді були виділенні кошти на інвестиції. В результаті 

підприємство очікуватиме надходження процентних доходів, як наслідок 

інвестування (право на отримання дивідендів). 

На кінець 2016 р. загальна сума необоротних активів становила 17768 

тис.грн. У наступному році спостерігається невеликий спад 0,9%. Ця 

ситуація показує, що на підприємстві погіршилось майнове становище. 

Проте у наступних трьох роках тенденція набуває позитивного характеру і до 

кінця 2020 р. має лише приріст. 

Оборотні активи характеризують характер виробничого і збутового 

процесу. На кінець 2016 р. сума запасів становила 6196 тис.грн. Приріст 

запасів становив у 2017 р. 1,9 % відносно попереднього року. При 

підвищенні обсягу цього показнику це показує діяльність та непереривність 
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підприємства у збутовій активності. Проте на противагу це може бути 

характерним до їх надмірного накопичення, що призводить до залучення 

позикових коштів. 

На кінець 2020 р. обсяг запасів вже становить 17616, що більше ніж у 

2016 році на 284,3%. 

На початок досліджуваного періоду, у 2016 р. сума дебіторської 

заборгованості становила 3239 тис.грн. В наступному році цей показник 

зменшився на 30,9%, що свідчить про менше залучення додаткових 

позикових коштів. Але на кінець 2020 р. він знову зріс до суми 3790 тис.грн. 

Це покращує реалізацію продукції та послуг, але негативно відбивається на 

фінансових витратах, а саме необхідність залучати додаткові кошти в борг 

для фінансування діяльності підприємства.  

На початок досліджуваного періоду обсяг оборотних активів становив 

11504 тис.грн і мав тенденцію протягом усіх років до зростання. На кінець 

2020 р. цей показник виріс на 473,8% і сума складає вже 54507 тис.грн. Це 

показує на скільки зросли усі оборотні активи, ринок збуту підприємства та 

залучення додаткових коштів. 

Загальний обсяг активів на кінець 2016 р. становив 29272 тис.грн. 

Протягом періоду спостерігається незначний приріст обсягу активів у 2017 р. 

(на 2,8%), різкий приріст у 2018 р. (на 51,3%), помірні прирости у 2019-2020 

рр.. Це показує нам, що підприємство підвищує свій потенціал у 

виробничому, фінансовому та інвестиційному процесі, що надає змогу 

отримувати більший прибуток для власників підприємства. 

 .
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Таблиця 1.2 

Динаміка активів ТОВ «Тетій» у 2016-2020 рр. тиc.грн. 

Cтаття 

На  31.12. Відноcне відхилення, % Абcолютне відхилення 

2016 2017 2018 2019 2020 
2017/ 

2016 

2018/ 

2017 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2020/ 

2016 

2020/ 

2019 

2020/ 

2016 

I. Необоротні активи             

Оcновні заcоби 15881 15145 17082 19667 20258 95,4 112,8 115,1 103,0 127,6 
591 4377 

Первіcна вартіcть 34653 35471 38973 44191 47757 102,4 109,9 113,4 108,1 137,8 
3566 13104 

Зноc 18772 20326 21891 24524 27499 108,3 107,7 112,0 112,1 146,5 
2975 8727 

інші фінанcові інвеcтиції  1373 1474 1983 1983 1983 107,4 134,5 100,0 100,0 144,4 0 
610 

Уcього за розділом I 17768 17608 19247 21784 22358 99,1 109,3 113,2 102,6 125,8 
574 4590 

II.Оборотні активи             

Запаcи, у тому чиcлі 6196 6316 9786 14080 17616 101,9 154,9 143,9 125,1 284,3 
3536 11420 

Дебіторcька 

заборгованіcть за товари, 
роботи, поcлуги 

3239 2237 3217 2063 3790 69,1 143,8 64,1 183,7 117,0 
1727 551 

з бюджетом 0 305 326 21 1144 - 106,9 6,4 5447,6 - 
1123 1144 

Інша поточна дебіторcька 
заборгованіcть 

387 1155 767 284 1523 298,4 66,4 37,0 536,3 393,5 
1239 1136 

Гроші та їх еквіваленти 1383 2266 10087 12561 26267 163,8 445,1 124,5 209,1 1899,3 
13706 24884 

Витрати майбутніх 

періодів 
20 10 13 27 55 50,0 130,0 207,7 203,7 275,0 

28 35 

Інші оборотні активи 80 58 147 733 2139 72,5 253,4 498,6 291,8 2673,8 
1406 2059 

Уcього за розділом I I 11504 12487 26301 36056 54507 108,5 210,6 137,1 151,2 473,8 
18451 43003 

Баланc 29272 30095 45548 57840 76865 102,8 151,3 127,0 132,9 262,6 
19025 47593 

 Джерело: складено автором на основі Додатків: А; В; Д; Є та З. 
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Далі розглянемо динаміку пасивів ТОВ «Тетій», яку наведено у табл. 

1.3. , що в 2016 р. сума зареєстрованого (пайового) капіталу становила 264 

тис.грн. У 2017-2020 рр. сума пайового капіталу залишається незмінною.  

У 2016 р. обсяг нерозподіленого прибутку становив 12080 тис.грн і з 

того періоду підприємство мало тенденцію приросту обсягів нерозподіленого 

прибутку. На кінець 2020 р. цей обсяг становив 43957 що на 363,9% більше 

ніж у першому досліджуванному році. Позитивне значення показника 

свідчить, що збільшення власного капіталу підприємства відбувається за 

рахунок ефективної роботи менеджменту, тому можна запевнити, що 

менеджмент перевиконував власні завдання і досяг мети зростання 

добробуту інвесторів. 

В 2016 р. сума власного капіталу підприємства становила 24499 

тис.грн.. В 2017 р. цей елемент збільшився на 33,5% порівняно з попереднім. 

Ця динаміка, свідчить про збільшення добробуту власників підприємства та 

інвесторів. Надалі обсяг власного капіталу продовжує зростати з кожним 

роком, що слугує позитивною тенденцією для підприємтсва. На кінець 2020 

р. сума власного капіталу підприємства становила 55919 тис.грн. 

За весь досліджуваний період підприємство мало короткострокові 

кредити банків у 2016 р., після чого вони були погашені і більше не 

оформлювались. На противагу цьому довгострокові зобов’язання були наявні 

практично весь період, а саме 2016 р. – 368 тис.грн, 2017-2019 рр. – 220 

тис.грн і на кінець 2020 р. їх не стало взагалі. 

В 2016 р. сума кредиторської заборгованості за товари, роботи та 

послуги (тобто товарні кредити від інших підприємств, які не оформлені 

векселем) становила 168 тис.грн. В 2017 р. обсяг заборгованості збільшується 

на 76,2 % порівняно з попереднім роком. Наступних два роки спостерігаємо 

значний спад кредиторської заборгованості. На кінець 2020 р. сума цього 

показника, становила вже 594 тис.грн. Це значить, що підприємство працює 

на залучених коштах (товарних кредитах або послугах). 
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Таблиця 1.3 

Динаміка паcивів ТОВ «Тетій» у 2016-2020 рр. тиc. грн 

Джерело: складено автором на основі Додатків: А; В; Д; Є та З.   

Cтаття 

                                          На  31.12.                  Відноcне відхилення, % Абcолютне відхилення 

2016 2017 2018 2019 2020 
2017/ 

2016 

2018/ 

2017 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2020/ 

2016 

2020/ 

2019 

2020/ 

2016 

I. Влаcний капітал             

Зареєcтрований (пайовий) 
капітал 

264 264 264 264 264 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 
0 0 

Нерозподілений прибуток 

(непокритий збиток) 
12080 15106 24075 29779 43957 125,0 159,4 123,7 147,6 363,9 

14178 31877 

Уcього за розділом I 24499 27034 36090 41745 55919 110,3 133,5 115,7 134,0 228,3 14174 
31420 

Довгоcтрокові 

зобов’язання, цільове 

фінанcування та 

забезпечення 

0 0 0 0 0 - - - - - 0 0 

II. Поточні зобов’язання  
     

       

Короткоcтрокові кредити 
банків  

2037 0 0 0 0 - - - - - 
0 -2037 

довгоcтроковими 

зобов’язаннями 
368 220 220 220 0 59,8 100,0 100,0 - - 

-220 -368 

товари, роботи, поcлуги  168 296 190 43 594 176,2 64,2 22,6 1381,4 353,6 
551 426 

розрахунками з бюджетом 216 71 812 294 1344 32,9 1143,7 36,2 457,1 622,2 
1050 1128 

розрахунками зі 

cтрахування 
160 163 160 78 112 101,9 98,2 48,8 143,6 70,0 

34 -48 

розрахунками з оплати 
праці 

364 355 517 345 433 97,5 145,6 66,7 125,5 119,0 
88 69 

Доходи майбутніх періодів 0 0 0 0 0 - - - - - 
0 0 

Інші поточні зобов’язання 579 1225 6748 14166 16708 211,6 550,9 209,9 117,9 2885,7 
2542 16129 

Уcього за розділом I I 4773 3061 9458 16095 20946 64,1 309,0 170,2 130,1 438,8 
4851 16173 

Баланc 29272 30095 45548 57840 76865 102,8 151,3 127,0 132,9 262,6 
19025 47593 
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Показники рентабельності діяльності вказують на здатність компанії 

створювати чистий прибуток шляхом продажу відповідної продукції. Таким 

чином, значення коефіцієнтів свідчать про високий рівень 

конкурентоспроможності продукції. Як можна судити, у цій сфері у 

підприємства хороші позиції, адже у 2020 р. кожні 100 грн. проданої 

продукції забезпечували 43 грн. валового прибутку. Таким чином, у ТОВ 

«Тетій» залишається суттєвий обсяг фондів для того, щоб виконати 

управлінські витрати, направити частину коштів у маркетинг для 

стимулювання збуту, комунікації з цільовою аудиторією, для пошуку нових 

каналів просування продукції, виконання інших маркетингових завдань 

тощо. Це свідчить про ефективну бізнес-модель основної діяльності. 

При цьому слід відмітити той факт, що протягом 2016-2020-го рр. 

відбувається посилення компанії за цим напрямком. Так якщо у 2016р. 

рентабельність реалізації продукції становила 29,3 %, то протягом наступних 

2 років зросла до 43,3 %. Протягом 2018-2020-го рр.. значення показника 

коливалось несуттєво і на кінець періоду дослідження досягнуло 43 %. Таким 

чином, загалом ситуація протягом дослідженого періоду покращилась з 

точки зору здатності підприємства ефективно управляти основним 

операційним процесом. 

Цей же висновок підтверджується і значеннями показника 

рентабельності витрат. Протягом усього періоду сформувався загалом 

висхідний тренд, адже у 2020р. значення показника вище того, що 

спостерігається на початок року. Так компанія була здатна створювати 75,5 

грн. валового прибутку на кожні 100грн., які відображені як собівартість 

продукції. При цьому у 2016 р. торгово-операційна діяльність була менш 

ефективною, адже компанія створювала валовий прибуток у розмірі 41,4 грн. 

Як і у випадку з попереднім показником, максимальне значення 

спостерігається у 2018 р., а після цього рентабельність витрат знаходилась на 

високих позиціях (табл. 1.4). 
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Таблиця.1.4 

Динаміка рентабельності діяльності підприємства ТОВ «Тетій» в 2016-

2020 рр., % 

Показники 2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 
1.Рентабельність 

реалізації 

продукції (Рр) 29,3 30,8 43,3 38,1 43,0 13,7 

2. Рентабельність 

витрат (Рв) 41,4 44,4 76,3 61,5 75,5 34,1 

3. Загальна 

рентабельність 
діяльності (ЗР) 6,8 8,1 17,8 11,0 18,1 11,3 

Джерело: складено автором на основі Додатків: А-І. 

 

Факторами такої динаміки показників рентабельності реалізації 

продукції та витрат є стрімке підвищення обсягу чистого доходу та більш 

повільне підвищення показника собівартості. Лише у 2017 р. спостерігається 

зниження чистого доходу, відповідно, і собівартості реалізації. Загалом же 

така динаміка свідчить про те, що управлінці приділяють значну увагу 

постійному пошуку резервів посилення основної торгово-операційної 

діяльності ТОВ «Тетій». Мова йде про покращення контролю за роботою 

водіїв, удосконалення системи контролю якості продукції, більш раціональне 

використання паливно-мастильних ресурсів тощо. Як результат, це 

забезпечує нижчу собівартість, при цьому в умовах зростання оборотів. 

Крім цього, звичайно ж, слід враховувати ефект масштабу, тобто у 

зв’язку зі збільшенням обсягів продажів борошна відбувається зниження 

частки постійних витрат у собівартості. Мова йде про витрати на оплату 

праці менеджменту, на утримання адміністративних офісних приміщень 

тощо. В умовах підвищення чистого доходу частка таких витрат постійно 

зменшується у відносному вимірі, що і забезпечує можливість формування 

вищого валового прибутку. Така ситуація є типовою для підприємств, у яких 

торгова діяльність займає значну частину роботи. Відповідно, слід і надалі 

шукати можливості розширення ринку збуту, підвищення, посилення 
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конкуренції, що в кінцевому підсумку забезпечить подальше збільшення 

рентабельності продажів та витрат. 

Перевагою загальної рентабельності діяльності порівняно з 

показниками рентабельності продажів та витрат є використання у чисельнику 

чистого прибутку. Все ж чистий прибуток свідчить про загальний рівень 

конкурентоспроможності продукції, адже показник враховує не лише 

ефективність операційно-торгової діяльності компанії, а й ефективність 

політики залучення фінансових ресурсів, оплати праці менеджменту, 

здійснення витрат на збут тощо. Тому той факт, що загальна рентабельність 

діяльності повторює динаміку рентабельності витрат та реалізації продукції 

свідчить, що загалом уся сукупна бізнес-модель компанії суттєво 

покращилася. При цьому загальна рентабельність є вищою у 2020 р. 

порівняно із 2018-м р..  

Це означає, що менеджмент шукав резерви посилення бізнес-моделі не 

лише у сфері операційно-торгової діяльності, а й також в інших сферах, 

наприклад, у частині пошуку дешевих джерел для фінансування активів. 

Таким чином, конкурентоспроможність продукції та самого підприємства 

стає все вищою, адже у 2020-му р. ТОВ «Тетій» генерує чистого прибутку у 

розмірі 18,1 гривень на кожні 100 грн. чистого доходу, у той час як у 2016 р. 

значення цього показника становило лише 6,8 грн. на ті ж самі 100 грн. 

продажів. Таким чином, зростання становило 11,3 грн. Висхідний тренд 

змінив свій рух у 2019 р., проте вже у 2020 р. ситуація стабілізувалася. Таким 

чином, слід і надалі посилювати контроль за витратами та шукати резерви 

подальшого збільшення продажів, що забезпечить сприятливі умови для 

повнішого розкриття свого потенціалу співробітниками та управлінцями.  

Показники рентабельності підприємства свідчать про ефективність 

використання різноманітних елементів ресурсів. Мова йде як про активи, так 

і про фінансові ресурси. Рентабельність активів є тим показником, який 

свідчать про якість роботи менеджменту (табл. 1.5). 
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Таблиця 1.5 

Динаміка рентабельності підприємства ТОВ «Тетій» в 2016-2020 рр., % 

Показники 2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 

1. Рентабельність 
активів (Ра) 9,0 8,5 23,0 10,5 20,7 11,7 

2. Рентабельність 

оборотних активів 

(Роа) 21,3 21,1 44,9 17,5 30,8 9,5 

3. Рентабельність 

власного капіталу 

(Рвк) 10,8 9,8 27,6 14,0 28,6 17,8 

Джерело: складено автором на основі Додатків: А-І. 

 

Підтверджується попередньо сформульований висновок про те, що 

робота у цій сфері є надзвичайно ефективною. Зазвичай рентабельність 

активів порівнюють із рівнем інфляції для того, щоб зрозуміти, чи 

відбувається реальне зростання вартості активів, чи такий процес є лише 

номінальним. Той факт, що протягом 2018-2020-го рр.. рентабельність 

активів суттєво перевищує інфляцію в Україні, свідчить, що загалом 

фінансово-господарський потенціал компанії зростає. Адже підвищується 

сама цінність того обсягу активів, який використовується в операційному 

процесі. Так у 2020 р. кожні 100 грн., які були залучені у господарську 

діяльність ТОВ «Тетій», згенерували 20,7 грн. чистого прибутку. У 2016 р. 

значення цього показника становило лише 10 % річних, а у 2017 р. лише 8,5 

%. Таким чином, управлінці здатні виконувати складні завдання, які 

поставлені власниками ТОВ «Тетій». Відбувається реальне збільшення 

майна, яким розпоряджається компанія, що пов’язано із раціональною та 

продуманою бізнес-моделлю. 

Що ж до рентабельності оборотних активів, то значення цього 

показника також загалом підвищилось, хоча такий процес не був стабільним. 

У 2018 р. рентабельність оборотних активів досягнула максимуму та 

становила 44,9 % річних, проте у 2020 р. знизилось до 30,8 %. Це свідчить 

про необхідність пошуку резервів підвищення ефективності діяльності 

компанії, в першу чергу, у сфері управління оборотними активами. Протягом 



22 

дослідженого періоду зросла дебіторська заборгованість за товари та 

послуги, рівень запасів, а головне, сума залишків на поточних рахунках. Так 

якщо у 2016 р. обсяг грошей та їх еквівалентів становив 1 383 тис. грн., то за 

результатами 2020 р. значення показника досягнуло вже 26 267 тис.  грн. Це 

негативне явище, адже свідчить про нераціональне управління монетарними 

активами. Все ж на гроші постійно діє інфляція, тому збереження 

надзвичайно значної суми на поточному рахунку є не раціональним. Навіть 

просте розміщення ресурсів на депозитному рахунку забезпечить додатковий 

фінансовий дохід та дозволить більш повно розкрити наявний фінансово-

господарський потенціал компанії. Таким чином, значення показника 

рентабельності оборотних активів свідчить, що загалом компанія ефективно, 

проте все ще наявна велика кількість резервів для суттєвого покращення 

ситуації. 

Одним з головних показників ефективності діяльності компанії є 

рентабельність власного капіталу. Для розуміння того, чи поточне значення є 

задовільним, чи свідчить про суттєві проблеми, його порівнюють з 

альтернативними напрямками вкладення капіталу. Тобто власники 

підприємства могли б продати його чи закрити та реалізувати наявні активи, 

а отриманні кошти направити у депозити, акції, облігації тощо. Враховуючи 

той факт, що дохідність за депозитом становить близько 8 %, а інструменти 

фондового ринку, наприклад, облігації внутрішньої державної позики, 

забезпечують близько 12-15 процентну дохідність, то можна стверджувати, 

що загалом компанія є ефективною. Адже у 2018 р. рентабельність власного 

капіталу становила 27,6 %, а у 2020 р. – 28,6 %. Протягом 2016-2017-го рр.. 

значення коливається близько 9,8-10,8 %, а у 2019р. становило 14 %. Таким 

чином, проявляється суттєво вища ефективність у другій половині періоду 

дослідження, ніж у першій, що свідчить про постійні дії зі сторони 

управлінців щодо зміни ситуації. Компанія ТОВ «Тетій» є привабливим 

об’єктом для інвестування, адже генерує своїм власникам суттєвий чистий 
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прибуток. Це призводить до того, що щорічне майнове положення таких 

учасників товариства покращується. 

Крім цього, рентабельність власного капіталу також свідчить про 

зниження рівня ризиків та ряд інших позитивних ефектів. Наприклад, якщо 

компанія стикнеться з непередбачуваними загрозами, які потребуватимуть 

швидкої дії, то значний обсяг чистого прибутку надає таку гнучкість 

фінансовому менеджменту. Наприклад, будь-яка поломка обладнання, яке 

використовується для збуту продукції, не призведе до зупинки процесу, адже 

відносно швидко ТОВ «Тетій» відновить його роботу за рахунок раніше 

згенерованого чистого прибутку. 

Крім цього, оскільки компанія є привабливим об’єктом для 

інвестування, то у випадку прорахунків та втрати фінансового балансу, 

наприклад, наявності недостатнього обсягу грошових коштів для того, щоб 

відповісти за своїми зобов’язаннями, власники будуть готові вкласти 

додаткові фінансові ресурси у підприємство для того, щоб підтримати його 

на плаву. Таким чином, рентабельність власного капіталу ТОВ «Тетій» 

світить одночасно про велику кількість сторін фінансово-господарської 

діяльності компанії. 

Показники ділової активності свідчать про необхідність пошуку 

додаткових резервів підвищення завантаження активів компанії та посилення 

їх оборотності. Протягом 2016-2020-го рр.. коефіцієнт оборотності активів 

був низьким, а саме становив 1,3 оборот у 2016 р. та 1,1 оборот у 2020 р. При 

цьому значення показника знаходилось на такому рівні протягом усього 

досліджуваного періоду (табл. 1.6). 
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Таблиця 1.6 

Динаміка ділової активності підприємства ТОВ «Тетій» в 2016-2020 рр. 

Показники 2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 

1. Період обороту активів (Па) 276,7 347,7 282,4 382,7 318,7 42,0 

2. Період обороту оборотних 
активів (Поа) 117,1 140,5 144,8 230,8 214,2 97,1 

3. Період обороту матеріальних 
оборотних активів (Пмоа) 64,7 73,3 60,1 88,3 75,0 10,3 

4. Період погашення дебіторської 
заборгованості (Пдз) 38,3 44,9 37,7 55,2 40,4 2,1 

5. Коефіцієнт оборотності активів 
(Кнеп) 1,3 1,0 1,3 1,0 1,1 -0,2 

6. Коефіцієнт оборотності 
оборотних активів (Коа) 3,1 2,6 2,5 1,6 1,7 -1,4 

7. Коефіцієнт оборотності 
матеріальних оборотних активів 
(Кмоа) 5,6 5,0 6,1 4,1 4,9 -0,8 

8. Коефіцієнт оборотності 
дебіторської заборгованості (Кдз) 9,5 8,1 9,7 6,6 9,0 -0,5 

Джерело: складено автором на основі Додатків: А-І. 

   

Як результат, період одного обороту коливався від 276 днів до 383 днів. 

Це досить високе значення, яке свідчить про недостатню ефективність з 

точки зору створюваного доходу. Як було вказано, одним із ключових місць, 

на яке слід звернути увагу, є гроші та їх еквіваленти. Вони формують більше 

половини усіх оборотних активів та близько третини усіх активів ТОВ 

«Тетій». Тому оптимізація цього одного елементу активів забезпечить значне 

підвищення як оборотності оборотних активів, так і усіх активів. 

 У випадку з оборотними активами ситуація погіршується, адже якщо у 

2016 р. кожна гривня, яка була вкладена в оборотні активи, генерувала 3,1 

грн. доходу, то у 2020 р. цей показник становив лише 1,7 грн. доходу. 

Погіршення відбувається паралельно із постійним накопиченням обсягу 

грошей на поточному рахунку. Якщо компанія ТОВ «Тетій» не може зараз 

ефективно розмістити надмірний обсяг ліквідності, то слід виплатити ці 
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кошти власникам через механізм дивідендів. В протилежному випадку на 

них буде діяти інфляція, що призведе до втрати частини капіталу. 

Коефіцієнт оборотності матеріальних активів та дебіторської 

заборгованості знаходиться на прийнятному рівні, що свідчить про достатній 

контроль зі сторони управлінців за цими елементами. 

Вкрай важливе значення мають показники ліквідності, як такі 

коефіцієнти, які свідчать про платоспроможність компанії. Загалом протягом 

2016-2020-го рр.. компанія ТОВ «Тетій» могла відповідати за своїми 

зобов’язаннями. Так у 2020 р. на кожні 100 грн. короткострокових 

зобов’язань компанії у неї було 260 грн. оборотних активів. При цьому 

високе значення показника спостерігається протягом всього періоду. Воно 

ніколи не знижувалось нижче 2,2. 

Такий же висновок можна сформулювати і на основі проміжного 

коефіцієнта покриття. Компанія могла за рахунок швидких оборотних 

активів погасити 170 % від поточного обсягу короткострокових зобов’язань. 

Вважається, що нормативним є значення близько 0,7, в той час як ТОВ 

«Тетій» демонструє мінімальне значення у розмірі 1,1. Таким чином, 

імовірність втрати платоспроможності протягом найближчого року є 

низькою, адже компанія постійно слідкує за своїми грошовими потоками та 

формує значно більший обсяг оборотних активів, ніж поточних зобов’язань. 

Таким чином, продаючи продукцію чи використовуючи оборотні активи 

іншим чином в межах звичайного операційного процесу, ТОВ «Тетій» 

отримує безпосередньо грошові кошти, які вже направляє або на погашення 

поточних зобов’язань, або у подальшу виробничу і торгову діяльність (табл. 

1.7). 
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Таблиця 1.7 

Динаміка ліквідності підприємства ТОВ «Тетій» в 2016-2020 рр., частка 

одиниці 

Показники 2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 
1.Загальний 

коефіцієнт 

покриття 
(Кзп) 2,4 4,1 2,8 2,2 2,6 0,2 

2.Проміжний 

коефіцієнт 

покриття 
(Кпп) 1,1 2,0 1,7 1,3 1,7 0,6 

3.Коефіцієнт 

абсолютної 

ліквідності 
(Кал) 0,3 0,7 1,1 0,8 1,3 1,0 

Джерело: складено автором на основі Додатків: А-І.   

 

Коефіцієнт абсолютної ліквідності свідчить про здатність компанії 

негайно погасити всі свої короткострокові зобов’язання у 2020 р., проте це не 

є однозначно позитивним значенням для ТОВ «Тетій». Так у 2020 р. 

компанія сформувала залишки у розмірі 130 % від усієї суми поточних 

зобов’язань. Це залишки на рахунках, які можуть бути негайно використані 

для того, щоб оплатити товари та послуги, які надали постачальники. 

Нормативним вважається значення близько 0,2. 

Важливо розуміти, що гроші та їх еквіваленти представляють собою 

монетарний актив. Особливістю таких активів є те, що вони повільно 

знецінюються, адже на них діє інфляція. Так на початку 2016 р. на 100 грн. 

можна придбати значно більше товарів та послуг, ніж на кінець 2020 р. Тому 

важливо не лише накопичувати суттєвий обсяг грошових коштів для того, 

щоб негайно погасити свої зобов’язання перед постачальниками та іншими 

партнерами в межах фінансово-господарських відносин, а й мінімізувати 

суму залишків грошових коштів для того, щоб максимально розкрити 

фінансовий потенціал компанії та захистити монетарні активи від знецінення. 
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Висока кваліфікація фінансового менеджера якраз і полягає у тому, 

щоб знайти баланс між такими суперечливими вимогами щодо управління 

грошовими коштами на поточному рахунку. Тому рекомендуємо знижувати 

обсяг залишків грошових коштів до рівня 20 % від короткострокових 

зобов’язань. Усю надмірно суму фінансових ресурсів слід направити на 

фондову біржу або в інші сегменти фінансового ринку. Наприклад, компанія 

може розмістити кошти на депозитному рахунку, в облігаціях внутрішньої 

державної позики, в інших інструментах, які дозволяють заробити 

додаткових 10 % річних на вкладенні ресурси. Такий показник дохідності є 

вищим, ніж інфляція, що забезпечує не лише захист монетарних активів, а й 

підвищення їх реальної вартості. 

Як варіант, компанія ТОВ «Тетій» могла б вкласти грошові кошти у 

реальні матеріальні оборотні активи, наприклад, у ті, які будуть у 

майбутньому використовуватись компанією в межах операційної діяльності. 

Це дозволить захистити такі ресурси від інфляції, адже разом із підвищенням 

рівня цін буде також зростати вартість таких активів. 

Показники фінансової стійкості ТОВ «Тетій» демонструють здатність 

компанії проводити стійку і ефективну діяльність у довгостроковій 

перспективі. Той факт, що більшу частину фінансових ресурсів становлять 

власні, свідчить про суттєвий фінансовий потенціал компанії, її здатність 

проводити прогнозовану роботу навіть в тих умовах, якщо доступ до 

зовнішнього ринку фінансових запозичень буде обмеженим. Адже компанія 

може профінансувати 70 % своїх активів самостійно, лише за кошти 

власників. Цей показник дещо скоротився, а саме з 0,8 у 2016 р. до 0,7, проте 

таке значення все ще залишається високим, адже нормативним є близько 0,5. 

Таким чином, у ТОВ «Тетій» є ще резерв залучення додаткових фінансових 

ресурсів у тому випадку, якщо це дозволить інтенсифікувати торгову 

діяльність та підвищить обсяг доходу. При цьому важливо відзначити, що 

значний обсяг залишків на поточному рахунку свідчить про те, що компанія 

може погасити наявні борги без суттєвого впливу на стійкість та 
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прогнозованість поточних бізнес-процесів. Таким чином, загалом компанія є 

фінансово стійкою та незалежною (табл. 1.8). 

Таблиця 1.8 

Динаміка фінансової стійкості підприємства ТОВ «Тетій» в 2016-2020 

рр., частка одиниці 

Показники 2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 
1.Коефіцієнт 

фінансової 

автономії (Кавт) 0,8 0,9 0,8 0,7 0,7 -0,1 

2. Коефіцієнт 
покриття боргу 

(Кпб) 5,1 8,8 3,8 2,6 2,7 -2,5 

3.Коефіцієнт 
довгострокових 

зобов’язань 

(Кдзк) 0 0 0 0 0 0,0 

Джерело: складено автором на основі Додатків: А-І.   

 

Як результат, коефіцієнт покриття боргу скоротився, а саме з 5,1 у 2016 

р. до 2,7 у 2020 р. Коефіцієнт довгострокових зобов’язань залишався на 

нульовому рівні, адже сама сума довгострокових зобов’язань підприємства 

дорівнює нулю. Це пов’язано із тим, що ТОВ «Тетій» не використовує 

зовнішніх довгострокових джерел для фінансування своєї діяльності. 

Таким чином, можна зробити висновок, що суттєвих ризиків зупинки 

діяльності у найближчі 3-5 років немає. Компанія здатна проводити 

ефективну діяльність, генерувати чистий прибуток, а обсяг власного капіталу 

свідчить, що наявний потенціал залучення додаткових кредитних ресурсів 

для того, щоб посилити своє поточне фінансово-господарське становище. 

 

1.2.  Стан та тенденції розвитку ринку борошна 

 

Основним видом зовнішньоторговельних операцій ТОВ «Тетій» є 

експортні поставки,  що розпочалися з 2014 року. Першим імпортером 

пшеничного борошна стала Молдова, що відкрило для підприємства нові 

перспективні напрями  розвитку. У подальшому до країн-партнерів, що 
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імпортують продук підприємства увійшли: Ізраїль, Єгипет, Китай, Північна 

Корея та інші. Поступова географічна диверсифікація дозволяє підприємству 

мінімізувати експортні ризики та підвищити ефективність зовншторговельної 

діяльності. Перші роки у сфері зовнішньоекономічної діяльності були 

важкими, тому керівники ТОВ «Тетій» намагалися якомога більше дізнатися 

нової інформації від зарубіжних конкурентів та зміцнити свою виробничу 

потужність, а саме використання різних технологій виробництва. На 

початоку цього трудомісткого шляху підприємство зазнало декілька неудач, 

проте не зупинилося, винесло цінні уроки від отриманних помилок і 

продовжило свою неспинну господарську діяльність. 

Обcяг експорту у 2017 році зріc порівняно з 2016 роком на 641 тис. грн. 

Це зв’язано з тим, що кількість експортованої продукції збільшилась 

протягом цього часу. У 2018 році обсяг експорту знизився порівняно з 2017 

роком на 464 тис грн. Це свідчить про те, що тенденція експорту набуває 

негативного характеру та підприємство спрямовує свої потужності на 

внутрішній ринок. Те ж саме і відбувається у 2018 році, обсяг загального 

експорту знижується до 258 тис. грн..  Проте у 2020 році порівняно з 2016 

роком ця сума збільшується аж на 1856 тис. грн., що характеризує 

збільшення експортного потенціалу підприємства на зовнішньому ринку. 

Проаналізувавши географічну cтруктуру експорту, можемо зробити 

виcновок, що ТОВ «Тетій» cпівпрацює переважно з країнами-сусідами та 

країнами Азії. Для більш детального аналізу ситуації розглянемо питому вагу 

країн експорту ТОВ «Тетій», яку розміщено у табл.1.9. 
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Таблиця 1.9 

Питома вага країн експорту ТОВ «Тетій» в 2016-2020 рр. 

Країни 2016 2017 2018 2019 2020 

Абcолютне 

відхилення, 

2020/2016 

Китай 
24,24 23,92 22,51 22,52 23,81 -0,43 

Північна 

Корея 
6,91 6,82 6,83 7,28 6,48 -0,43 

Ізраїль 
4,94 3,98 5,04 5,13 4,27 -0,67 

Єгипет 
2,90 3,56 3,42 2,90 2,96 0,05 

Сирія 
2,73 2,96 3,29 2,70 1,60 -1,13 

Турменістан 
2,39 2,52 2,14 2,53 2,25 -0,14 

Таджикистан 
3,97 4,51 5,21 4,47 3,62 -0,35 

Румунія 
11,81 11,06 11,01 11,03 11,22 -0,59 

Молдова 
20,68 21,71 21,23 21,56 22,64 1,95 

Польща 
15,41 14,66 14,51 14,69 15,74 0,34 

Інші 
4,01 4,30 4,82 5,17 5,41 1,40 

Джерело: складено автором на основі даних підприємства 

 

. Проаналізувавши питому вагу країн експорту ТОВ «Тетій» в 2016-2020 

роках можемо побачити позитивну динаміку зростання частки експорту у 

Молдові, яка збільшилась на 1,95% за весь досліджуванний період, а також 

збільшилась і частка експорту у Польщі на 0,34%. Найбільш негативної 

тенденції зазнала Сирія, у 2020 році її частка у експорті, порівняно з 2016 

роком,  становила -1.13%.  По іншим країнам зміни в межах -0,7-1,4 %. 

Загалом підприємство спеціалізується на експорті таких сортів 

пшеничного борошна як: пшеничного борошно вищого ґатунку та пшеничн 

борошно першого ґатунку. У таблиці 1.10 наведено товарну структуру 

експорту ТОВ «Тетій».  Нижченаведенні дані свідчать про пріоритетність 

експорту пшеничного борошна саме вищого ґатунку, так як воно має 

більший попит на ринку борошна. Порівняно з 2016 р. у  2020 р. експорт 

пшеничного борошна вищого ґатунку зріс на 1098,3 тис. грн. та експорт 

першого ґатунку борошна зріс на 470,7 тис.грн відповідно. Цей факт 
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підкреслює змогу підприємства збільшувати обсяги виробництва готової 

продукції та створення більшої конкурентоспроможності на ринку борошна. 

Таблиця 1.10 

Товарна структура експорту ТОВ «Тетій» в 2016-2020 рр., тис. грн 

Назва товару 2016 2017 2018 2019 2020 Абсолютне 

відхилення 

2020/2016 

Пшеничне борошно 

вищого ґатунку 

3543,4 3992,1 4316,9 4506,6 4641,7 1098,3 

Пшеничне борошно 

першого ґатунку 

1518,6 1710,9 1850,1 1931,4 1989,3 470,7 

Усього 
5062 5703 6167 6438 6631 1569 

Джерело: складено автором на основі даних підприємства. 

 

1.3. Оцінка ефективності зовнішньоторговельних операцій ТОВ 

«Тетій» 

Аналіз географічної структури експорту на ринок борошна у 2016-2020 

рр. ТОВ «Тетій» представлено у табл. 1.11. Серед найбільших країн-

партнерів підприємства у 2020 р. стали Китай, Молдова та Польща. Це 

свідчить про пріоритетність цих точок збуту для ТОВ «Тетій» та подальшу 

співпрацю з ними. 
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Таблиця 1.11 

Динаміка географічної cтруктури експорту ТОВ «Тетій» у 2016-2020 рр., тис. грн 

Країни 

Період Абcолютне відхилення Відноcне відхилення, % 

2016 2017 2018 2019 2020 
2017/ 

2016 

2018/ 

2017 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2020/ 

2016 

2017/ 

2016 

2018/ 

2017 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2020/ 

2016 

Китай 1227 1364 1388 1450 1579 137 24 49 323 533 111,2 101,8 104,5 108,9 128,7 

Північна 

Корея 
350 389 421 469 430 39 32 48 -39 80 111,1 108,2 111,4 91,7 122,9 

Ізраїль 250 227 311 330 283 -23 84 19 -47 33 90,8 137,0 106,1 85,8 113,2 

Єгипет 147 203 211 187 196 56 8 -24 9 49 138,1 103,9 88,6 104,8 133,3 

Сирія 138 169 203 174 106 31 34 -29 -68 -32 122,5 120,1 85,7 60,9 76,8 

Турменістан 121 144 132 163 149 23 -12 31 -14 28 119,0 91,7 123,5 91,4 123,1 

Таджикистан 201 257 321 288 240 56 64 -33 -48 39 127,9 124,9 89,7 83,3 119,4 

Румунія 598 631 679 710 744 33 48 31 34 146 105,5 107,6 104,6 104,8 124,4 

Молдова 1047 1238 1309 1388 1501 191 71 79 219 560 118,2 105,7 106,0 108,1 143,4 

Польща 780 836 895 946 1044 56 59 51 98 264 107,2 107,1 105,7 110,4 133,8 

Інші 203 245 297 333 359 42 52 36 26 156 120,7 121,2 112,1 107,8 176,8 

Уcього 5062 5703 6167 6438 6631 641 464 258 493 1856 112,7 108,1 104,4 103,0 131,0 

Джерело: складено автором на основі даних підприємства.
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Враховуючи, що загалом ефективність діяльності компанії була 

високою, то ті операції, що безпосередньо пов’язані із імпортом та 

експортом, також демонструють прийнятний рівень прибутковості. Протягом 

2016-2020-го років відбувається зростання ефективності експорту, а саме з 

1,4 до 1,8. При цьому рівень ефективності імпорту залишався на стабільному 

рівні протягом усього періоду дослідження (табл. 1.12). 

Таблиця 1.12 

Показники ефективності зовнішньоекономічної діяльності підприємства 

ТОВ «Тетій» в 2016-2020 рр. 

Показники 
2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 
Валютна ефективність експорту (Е 

вал.ек.) 
1,4 1,4 1,8 1,6 1,8 0,4 

Валютна ефективність імпорту (Е 

вал.ім.) 
1,5 1,5 1,5 1,5 1,5 0,0 

Коефіцієнт ефективності 

зовнішньоекономічної діяльності 
підприємства (К еф зед) 

1,093 1,117 1,199 1,131 1,175 8,2 

Рентабельність зовнішньоекономічної 

діяльності підприємства (Рзед) 
7,5 9,4 16,0 10,5 14,1 6,6 

Джерело: складено автором на основі даних підприємства. 

 

Коефіцієнт ефективності зовнішньоекономічної діяльності коливався 

несуттєво, що свідчить про раціональну роботу менеджменту у цій сфері. В 

той же час, рентабельність зовнішньоекономічної діяльності зросла, що 

безпосередньо пов’язано із підвищенням фінансових результатів, а саме 

валового прибутку та чистого прибутку. Очевидно, що так як експортна 

діяльність є важливою частиною поточної бізнес-моделі, то в умовах більш 

високої прибутковості також буде спостерігатися зростання рентабельності 

зовнішньоекономічної діяльності. 

Підтверджується висновок про високу ефективність експортної 

діяльності, адже на кожні 100 грн. собівартості експортованого борошно 

компанія генерувала чистий дохід у розмірі 112,1 грн. у 2020р. Звичайно, 

грошові кошти, які поступають на поточні рахунки, надходять у доларах 

США і євро, проте у гривневому еквіваленті зафіксовані саме такі показники. 
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Той факт, що компанія працює з валютою та отримує суттєвий обсяг 

експортної виручки, і перевищує витрати за імпортом, означає хороші 

довгострокові перспективи, адже навіть у випадку погіршення 

макроекономічної ситуації в Україні, виявлення загрози національній валюті, 

підприємство зможе і надалі стабільно функціонувати. Це ще один доказ 

ефективної поточної бізнес-моделі, яка дозволяє компанії нарощувати обсяг 

активів, посилювати майнове положення власників, досягати інших 

важливих цілий (табл.1.13). 

Таблиця 1.13 

Показники ефективності експортної операції ТОВ «Тетій» в 2016-2020 

рр. 

Показники 
2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 

Коефіцієнт ефективності 

експортної операції 

(Кеф/експ) 

1,013 1,045 1,145 1,071 1,121 10,8 

Коефіцієнт ефективності 

реалізації експортних 

товарів на внутрішньому 

ринку (Е) 

1,013 1,045 1,145 1,071 1,121 10,8 

Рентабельність експортної 

операції (Рекс/оп): 
1,0 3,6 11,7 5,8 9,7 8,7 

Джерело: складено автором на основі даних підприємства.   

 

Загалом ефективність реалізації експортних товарів на внутрішньому 

ринку конкретно для компанії є такою ж, як і на зовнішньому, а тому 

коефіцієнт ефективності реалізації експортних товарів на внутрішньому 

ринку знаходиться в тому ж рівні, що і попередній показник. 

Рентабельність експортної діяльності ТОВ «Тетій» є високою, адже 

кожні 100 грн. собівартості експортованої продукції забезпечували чистий 

прибуток у розмірі 9,7 грн. Звичайно, посилення експортної діяльності 
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дозволить і надалі нарощувати значення такого показника, підвищувати 

рентабельність відповідної діяльності. 

Імпортна діяльність ТОВ «Тетій» пов’язана із придбанням необхідних 

товарів та послуг у зарубіжних постачальників, а також з іншими видами 

роботи. Враховуючи, що зарубіжні партнери продають послуги та товари на 

більш вигідних умовах, то і рентабельність імпортної діяльності також була 

високою, як і коефіцієнт ефективності імпортних операцій. Показники 

залишались стабільними протягом усього періоду дослідження. Таким 

чином, загалом ТОВ «Тетій» проводить раціональні експортно-імпортні 

операції (табл.1.14). 

Таблиця 1.14 

Показники ефективності імпортної операції ТОВ «Тетій» в 2016-2020 рр. 

Показники 
2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 

Коефіцієнт ефективності 

імпортної операції (К еф 

імп/оп): 

1,429 1,429 1,429 1,429 1,429 0,0 

Рентабельність імпортної 

операції (Рімп) 
34,5 34,5 34,5 34,5 34,5 0,0 

Джерело: розраховано автором на основі даних підприємства. 

 

Що ж до показників виконання зобов’язань з експортних операцій, то 

ці дані відображають не стільки ефективність функціонування компанії з 

точки зору експорту та імпорту, скільки досягнення поставлених цілей 

показників. Загалом, ті планові показники, які зафіксовані у бюджеті ТОВ 

«Тетій» на початок року, були досягнуті протягом усього періоду 

дослідження. Відхилення близько 10 % свідчить про якісний процес 

стратегічного та короткострокового планування. По факту ж спостерігається 

коефіцієнт виконання зобов’язань за вартістю у розмірі від 0,98 до 1,02. 

Таким чином, ситуація є прийнятною та свідчить про застосування доцільних 

методів прогнозування та планування зовнішньоекономічної діяльності. 
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З точки зору фізичних обсягів також спостерігається досягнення 

цільових показників, адже значення коливається від 99 % до 102 %. 

Ціни на борошно коливались таким чином, який був добре 

прогнозованим для працівників компанії, що і дозволило забезпечити 

несуттєве відхилення показників виконання зобов’язань за ціною. Крім 

цього, в багатьох випадках така ціна була зафіксована в контрактах, що 

дозволяло відносно легко спрогнозувати ситуацію, яка буде спостерігатися у 

кінці року, навіть у тому випадку, якщо ціна на світовому ринку на борошно 

відхилиться. 

Таким чином, у сфері планування виконання зобов’язань з експортних 

операцій у компанії ТОВ «Тетій» не виникає проблем. Це формує діловий 

імідж, забезпечує створення репутації надійного постачальника, що дозволяє 

розраховувати на тісні ділові відносини із зарубіжними партнерами 

(табл.1.15).  

Таблиця 1.15 

Аналіз виконання зобов’язань з експортних операцій ТОВ «Тетій» в 

2016-2020 рр., частка одиниці 

Показники 
2016 2017 2018 2019 2020 

Відхилення, 

+, - 

Коефіцієнт виконання 

зобов’язань за вартістю 

(Квар) 

1,02 0,98 0,98 0,99 1,02 0,00 

Коефіцієнт виконання 

зобов’язань за фізичним 

обсягом (Кфіз) 

0,99 1 1,01 1,02 1,01 0,02 

Коефіцієнт виконання 

зобов’язань за ціною (Кц) 
1,03 0,98 0,97 0,97 1,01 -0,02 

Джерело: складено автором на основі даних підприємства.   

 

Висновки до розділу 1 
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Проаналізувавши виробничо-господарську діяльність і фінансовий стан 

ТОВ «Тетій» можна зробити наступні висновки: 

1. Підприємство має позитивну динаміку оборотних і необоротних 

активів, що свідчить про активну діяльність підприємства на зовнішньому та 

внутрішньому ринках, постійне виробництво готовоїі продукції, її реалізація, 

покращення умов праці та залучення інвестиційних коштів. 

2. З кожним роком збільшується обсяг власного капіталу, що 

свідчить про придбання нового виробничого обладнання, його постійне 

обслуговування і вдосконалення. 

3. Позитивна кредитна історія підприємства (своєчасне погашення 

короткострокових і довгострокових кредитів) збільшує рівень довіри банків, 

котрі з часом надаватимуть більші кредитні кошти на розвиток діяльності 

ТОВ «Тетій». 

Другим чинником позитивного розвитку є диверсифікація країн, у 

котрі експортується борошно. Це значить, що підприємство має велику базу 

клієнтів поза кордоном. 

Показники фінансової стійкості ТОВ «Тетій» демонструють здатність 

компанії проводити стійку і ефективну діяльність у довгостроковій 

перспективі. Адже компанія може профінансувати 70 % своїх активів 

самостійно, лише за кошти власників.  

Підводячи підсумок, зазначимо, що компанія демонструє якісну бізнес-

модель, адже генерує суттєвий чистий прибуток. Становище власників 

постійно покращується, що свідчить про ТОВ «Тетій» як про привабливий 

об’єкт для інвестування. Проблемною є ділова активність, а саме слід 

звернути увагу на надмірні залишки грошових коштів на поточному рахунку. 

Фінансова стійкість та платоспроможність з точки зору ліквідності 

знаходиться на високому рівні, що свідчить про стійке положення компанії у 

найближчі 3-5 років. 
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РОЗДІЛ 2. НАПРЯМИ УДОСКОНАЛЕННЯ  

ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНИХ ОПЕРАЦІЙ ТОВ «ТЕТІЙ» 

 

2.1. Пропозиції щодо географічної диверсифікації ринків збуту ТОВ 

«Тетій» 

 

Задля покращення ефективності зовнішньоторговельних операцій ТОВ 

«Тетій», котре експортує два види пшеничного борошна (вищий і перший 

ґатунок) більш ефективним буде географічно диверсифікувати експорт 

підприємства. При використанні методів дослідження було виявлено 

потенційного споживача, а саме Об’єднані Арабські Емірати. 

Розглянемо внутрішній ринок продуктів харчування ОАЕ. У структурі 

витрат на ринку продукті харчування в ОАЕ у 2020 р. (рис.1) найбільшою 

мірою визначились такі категорії: 

- м’ясо (25,1%); 

- хліб і зернові (16,8%); 

- молочні продукти і яйця (14%) 

 

Рис.1. Частка витрат на продукти харчування за категоріями в ОАЕ 

Джерело: складено автором на основі [9]. 
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Проаналізувавши, ринок ОАЕ можна зробити висновок, що сегмент 

хліб і зернові, займає велику частку витрат на продукти харчування і це саме 

той сегмент в якому ТОВ «Тетій» має змогу цілком реалізовувати свою 

готову продукцію. Меншим, але важливим для підприємства, сегментом є 

кондитерські вироби, що включає в себе випічку та дає змогу постачати 

пшеничне борошно вищого ґатунку на цей ринок. 

Продажі хлібної продукції в ОАЕ протягом 2017-2020 рр. (рис.2) 

зростали, проте демонстрували нестабільну динаміку – якщо в 2017р. було 

зафіксовано зростання на 29,7%, то в 2020 р. – лише на 0,3%. Загальний 

приріст 2017-2020 рр. склав 42,3%. У цій структурі продажів лідируючий є 

хліб – 54%, а після нього, на срібному місці, випічка– 23%. Відповідно до 

такої зростаючої тенденції протягом 2022- 2023 рр. реалізація хлібної 

продукції стабільно зростатиме. 

 

Рис 2. Продажі хлібної продукції в ОАЕ, млн євро 

Джерело: складено автором на основі [9]. 

 

Протягом 2017-2020 рр. імпорт продуктів харчування ОАЕ виріс на 

9,9%. Проте зростання було нестабільним – якщо в 2018 р. позитивна 
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зафіксовано скорочення імпорту на 9,7%. Імпорт продуктів харчування за 

2020 р. ОАЕ графічно зображено на рис.3. 

 

Рис 3. Імпорт продуктів харчування ОАЕ, млн євро 

Джерело: складено автором на основі [12]. 

 

Після аналізу ринку продуктів харчування ОАЕ було встановлено, що 

загальна частка імпорту пшеничного борошна та споживання хлібової 

продукції є досить висока. Це свідчить про те, що Об’єднані Арабські 

Емірати потребують більшого імпорту цього товару. Тому для ТОВ «Тетій» 

буде доцільно диверсифікувати свою готову продукцію на новий ринок, а 

саме ринок ОАЕ. Це вдосконалення дасть змогу підприємству розширити 

ринок збуту та налагодити комунікацію з іноземними виробниками хлібної 

продукції та випічки. 

 

2.2. Розробка заходу щодо експортної поставки на новий ринок збуту 

ТОВ «Тетій» 

 

На сьогодні ТОВ «Тетій» має значний досвід у виробництві та 
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Географічна диверсифікація експорту підприємства на ринку ОАЕ 

дозволить йому розширити коло ринків збуту, надасть доступ до нового 

споживача і дасть змогу проаналізувати конкурентоспроможність іноземних 

виробників борошна. 

Проаналізуємо експортну поставку товару до Об’єднаних Арабських 

Еміратів (табл.2.1, 2.2). 

Таблиця 2.1 

Вихідні дані по контракту 

Найменування товару Борошно пшеничне 

Код УКТЗЕД 1101 00 15 00 

Країна походження Україна 

Умова поставки СIF Джебель-Алі 

Обсяг партії 

25 тонн 

Собівартість 

9 грн 

Ціна EXW 

13 грн 
Джерело: побудовано автором за даними підприємства. 

 

Для експорту пшеничного борошна державою передбачено: 

- проведення обліку (акредитації) на митниці та отримання картки 

акредитації підприємства; 

- укладення зовнішньоекономічного договору (контракт) на надання 

транспортних послуг; 

- отримання фітосанітарного сертифікату (видається державним 

фітосанітарним інспектором Головного управління 

Держпродспоживслужби); 

- проведення митного оформлення товару в режимі експорту, надавши 

на митницю необхідні документи (контракт, інвойс, товарно-
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транспортну накладну, фіто санітарний сертифікат, митну декларацію, 

ін.). 

Розрахуємо контрактну вартість на умові СIF Джебель-Алі. Згідно умов 

Інкотермс 2020 CІF (Cost, Іnsurance and Freіght (... named port of 

destіnatіon) Вартість, страхування і фрахт (... назва порту призначення) 

означає, що продавець виконав постачання, коли товар перейшов через 

поручні судна в порту відвантаження. Продавець зобов'язаний оплатити 

витрати щодо навантаження в порту відправлення, фрахту, вивантаження у 

порту призначення. Ризик втрати або ушкодження товару, як і будь-які 

додаткові витрати, що виникають після відвантаження товару, переходять із 

продавця на покупця у момент передачі товару через судна в порту 

відвантаження. На продавця покладається обов'язок митного очищення 

товару, забезпечення морського страхування на користь покупця проти 

ризику втрати чи пошкодження товару під час перевезення з мінімальним 

покриттям. Страхування повинно покривати, як мінімум, передбачену в 

договорі купівлі-продажу ціну плюс 10% і бути обумовленим у валюті 

договору купівлі-продажу.  

Цей термін може застосовуватися тільки під час перевезення товару 

внутрішнім водним або морським транспортом. 

Таким чином, контрактна вартість становитиме ціну EXW, витрат на 

навантаження, транспортування до порту, навантаження на борт, доставка до 

Джебель-Алі та страхування. 

Таблиця 2.2 

Розрахункові витрати щодо розрахунку контрактної вартості 

Показник Сума витрат 

Навантаження на автомобіль 1000 грн 

Транспортування до порту Чорноморськ 4800 грн 

Навантаження на борт судна 800 грн 

Морський фрахт 3250 грн 
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Страхування 3050 грн 

Джерело: складено автором за даними підприємства. 

 

Собівартість партії: 9 х 25000 = 225000 грн 

Ціна EXW партії товару складе 13 x 25000 = 325000 грн 

Накладні витрати при експорті: 1000 + 4800 + 800 + 3250 + 3050 = 

12900 грн  

Контрактна вартість: 325000 + 1000 + 4800 + 800 + 3250 + 3050 = 

337900 грн або 12785 дол. США (за курсом 26,43). 

Розглянемо результат запропонованого заходу в табл. 2.3. 

Таблиця 2.3 

Економічна ефективність запропонованого експорту до ОАЕ 

№ Назва показника Значення 

1 Виручка від реалізації експорту, грн 337900 

2 Контрактна вартість, дол. США 12785 

3 Витрати на виробництво експортованої продукції, грн 225000 

4 Накладні витрати при експорті, грн. 12900 

5 Прибуток, грн 100000 

6 Чистий прибуток, грн 82000 

7 Рентабельність експорту, % 65% 

8 Ефективність експорту 1,48 

Джерело: розраховано автором за даними підприємства. 

 

Прибуток = КВ - (СВ + НВ) 

Прибуток = 337900 - (225000 + 12900) = 337900 – 227900 = 100000 грн 

або 3785 дол. США.  

Чистий прибуток = Прибуток - Податок на прибуток; 

Чистий прибуток = 100000  - 100000  * 0,18 = 100000  – 18000 = 82000 

грн. 
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Ефективність експорту = КВ / (СВ + НВ) 

Ефективність експорту = 337900 / (225000 + 12900) = 337900 / 227900 = 

1,48 

Ефективність експорту більше одиниці, отже експортна операція є 

вигідною. 

Рентабельність експорту = Прибуток / (СВ + НВ) х 100% 

Рентабельність експорту = 100000 / (225000 + 12900) * 100% =  65% 

 

2.3. Прогнозна оцінка результативності та вплив запропонованих заходів 

на результат діяльності ТОВ «Тетій» 

 

Згідно до прорахованих данних  є можливість дати прогрозну оцінку 

результативності  експортної операції ТОВ «Тетій», що дасть змогу зробити 

висновок чи дана операція є ефективною для підприємства наразі і у 

подальшому. 

Вплив експорту до ОАЕ на фінансові результати ТОВ «Тетій» 

відображено у табл. 2.4.  

Таблиця 2.4 

Вплив експорту до ОАЕ  

на фінансові результати ТОВ «Тетій», тис. грн 

 

Показник 

Факт 2020 Прогнозний 

період 

Абсолютне 

відхилення 

Чистий дохід від реалізації 

продукції 

77147 77484,9 337,9 

Собівартість реалізованої 

продукції 

(43962) (44187) 225 

Валовий прибуток 33185 33297,9 112,9 

Інші операційні доходи 8353 8353 0 

Адміністративні витрати (9074) (9102) 28 

Витрати на збут (9632) (9644,9) 12,9 
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Інші операційні витрати (5782) (5782) 0 

Фінансовий результат від 

операційної діяльності: 

прибуток 

17050 17122 72 

Джерело: розраховано автором за даними підприємства. 

 

За розрахунками чистий дохід від реалізації зросте на 337,9 тис.грн та 

становитиме 77484,9 тис.грн, валовий прибуток виросте до 33297,9 тис.грн, 

фінансивий результат від операційної діяльності дорівнюватиме 17122 

тис.грн.  

 

Висновки до розділу 2 

 

Оптимальним рішенням для підвищення ефективності 

зовнішьоторговельних операцій ТОВ «Тетій» є географічна диверсифікація 

реалізованого товару, а саме пшеничного борошна. Потенційною країною-

партнером стали Об’єднані Арабські Емірати, тому що частка витрат на 

хлібну продукції є досить висока, що змушує імпортувати пшеничне 

борошно відповідно. 

Експортна операція до ОАЕ булла розрахована на умовах CIF Джебель-

Алі (Інкотермс 2020). Під час розгляду цїє умови Інкотермс було розраховано 

контрактну вартість договору, різні види витрат та фінансовий результат 

після операції. 

Також було проведено прогнозну оцінку та вплив запропонованих 

заходів на результат діяльності підприємства, що дало змогу адекватно 

оцінити ефектиність зовнішньоторговельної активності ТОВ «Тетій». 
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ВИСНОВКИ ТА ПРОПОЗИЦІЇ 

Загалом підприємству характерна активна виробничо-господарська 

діяльність. За весь період існування на внутрішньому ринку підприємство 

завоювало чимало постійних споживачів використовуючи 

високотехнологічне обладнання та якісну сировину для готової продукції, а 

також відкрило нові шляхи для розвитку та підвищення ефективності 

здійснення виробничих процесів (покращення якості продукції, пошук нових 

точок збуту, використання різних лабораторій для перевірки якості 

використовуваної сировини).  

Менеджери підприємства приділяють значну увагу пошуку резервів 

посилення основної торгово-операційної діяльності ТОВ «Тетій». Мова йде 

про покращення контролю за роботою водіїв, удосконалення системи 

контролю якості продукції, більш раціональне використання паливно-

мастильних ресурсів тощо. 

Постійне накопичення обсягу грошей на поточному рахунку, може 

призвести до того, що на ці кошти буде діяти інфляція і це може призвести до 

втрати частини капіталу, тому підприємству слід розпочати виплати 

власникам через механізм дивідендів. 

Збільшення обсягу власного капіталу свідчить про збільшення 

добробуту власників підприємства та інвесторів. У подальшому обсяг 

власного капіталу продовжує зростати з кожним роком, що визнається для 

підприємства як позитивні тенденції розвитку. 

Чистий прибуток свідчить про загальний рівень 

конкурентоспроможності продукції, адже показник враховує не лише 

ефективність операційно-торгової діяльності компанії, а й ефективність 

політики залучення фінансових ресурсів, оплати праці менеджменту, 

здійснення витрат на збут тощо. Тому той факт, що загальна рентабельність 

діяльності повторює динаміку рентабельності витрат та реалізації продукції 

свідчить, що загалом уся сукупна бізнес-модель компанії суттєво 

покращилася. 
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Підприємство здатна генерувати чистий прибуток, проводити 

ефективну діяльність, а обсяг власного капіталу свідчить, що наявний 

потенціал залучення додаткових кредитних ресурсів для того, щоб посилити 

своє поточне фінансово-господарське становище. 

ТОВ «Тетій» протягом 2016-2020 років зосередило свої виробничі 

потужності на внутрішньому ринку. Експорт борошна до іноземних країн має 

тенденцію до зменшення, тобто готова продукція реалізується більше на 

території України. 

Задля покращення експортних операцій підприємства підприємству 

потрібно географічно диверсифікувати свій товар, а саме пшеничне борошно, 

задля розширення кола потенційних покупців, налагодження комунікацій з 

ними та співпраця у довгостроковому періоді. 

Зерновий та борошняний ринки України розвиваються під впливом 

низки чинників як зовнішнього, так і внутрішнього характерів. Таким чином, 

обсяги виробничо-господарської діяльності визначаєються ситуацією, що 

формується на світовому ринку зерна та ринках інших продуктів харчування, 

обумовлюється демографічною ситуацією в Україні та світі. 

Незважаючи на розвиток у світі коронокризи, борошномельна галузь 

об’єднує експортоорієнтовані борошномельні підприємства, забезпечує 

експорт та слугує підгрунтям продовольчої безпеки України та імпортерів 

борошна, має перспективи до відновлення експорту. 

 

  



48 

СПИСОК ВИКОРИСТАННИХ ДЖЕРЕЛ 

Законодавчі та нормативні документи 

1. Господарський Кодекс України // Відомості Верховної Ради України № 

1667-IX від 15.07.2021 

2. Конституція України : від 28.06.1996 р. №254к/96-ВР // Відомості 

Верховної Ради України  – 1996. - № 30. 

3. Митний кодекс України // Відомості Верховної Ради України.  № 1492-

IX від 01.06.2021 

4. Податковий кодекс України // Відомості Верховної Ради України - № 

1605-IX від 01.07.2021 

5. Про зовнішньоекономічну діяльність: Закон України від 15.08.2020 р. 

№ 808-IX. 

6. Митне регулювання зовнішньоекономічної діяльності : підручник [для 

студ. вищ. навч. закл.] / Т.М. Мельник, О.В. Дьяченко, О.В. Зубко / за заг.ред. 

А.А. Мазаракі. – Київ : Київ. нац. торг.-екон. унт, 2014. – 600 с. 

7. Міжнародний маркетинг : підручник /  за  ред. А.А. Мазаракі, Т.М. 

Мельник / Т.М. Мельник, Л.П. Кудирко, О.В. Кам’янецька, К.С. Пугачевська 

та ін. – Київ : Київ. нац. торг.-екон. унт, 2016. – 450 с. 

8. Організація зовнішньоторговельних операцій : опорн. Конспект / Т.М. 

Мельник. – Київ : Київ. нац. торг.-екон. унт, 2014. – 218 с. 

9. Euromonitor International  ̶  Режим доступу :https://www.euromonitor.com 

10. National bureau of Statistics of China   ̶ Режим доступу :  

http://www.stats.gov.cn/english/ 

11. National bureau of Statistics of the Republic of Moldova  ̶  Режим доступу :  

https://statistica.gov.md/index.php?l=en 

12. Trade Map// Trade statistics for international business development Trade 

Map// Trade statistics for international business development  ̶  Режим доступу :  

https://www.trademap.org 

13. United Arab Emirates// Ministry of cabinet affairs  ̶  Режим доступу :  

https://fcsc.gov.ae/en-us 

https://www.euromonitor.com/
http://www.stats.gov.cn/english/
https://statistica.gov.md/index.php?l=en
https://www.trademap.org/Index.aspx
https://fcsc.gov.ae/en-us


49 

14. World Grain   ̶  Режим доступу : https://www.world-

grain.com/articles/14872-a-modern-efficient-milling-sector 

15. Державна служба статистики  ̶  Режим доступу : 

http://www.ukrstat.gov.ua 

16. Міністерство економіки України  ̶  Режим доступу : 

https://www.me.gov.ua/?lang=uk-UA 

17. Офіс з розвитку підприємництва та експорту  ̶  Режим доступу : 

https://business.diia.gov.ua/eepo 

18. Правила Incoterms 2020  ̶  Режим доступу : https://www.dhl.com/ua-

uk/home/our-divisions/freight/customer-service/incoterms-2020.html 

19. Спілка борошномели України  ̶  Режим доступу : 

https://www.ukrmillers.com 

  

https://www.world-grain.com/articles/14872-a-modern-efficient-milling-sector
https://www.world-grain.com/articles/14872-a-modern-efficient-milling-sector
http://www.ukrstat.gov.ua/
https://www.me.gov.ua/?lang=uk-UA
https://business.diia.gov.ua/eepo
https://www.dhl.com/ua-uk/home/our-divisions/freight/customer-service/incoterms-2020.html
https://www.dhl.com/ua-uk/home/our-divisions/freight/customer-service/incoterms-2020.html
https://www.ukrmillers.com/


50 

ДОДАТКИ 

Додаток А 

Фінансова звітність ТОВ «Тетій» за 2020 рік 

Актив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

1 2 3 4 5 

I. Необоротні активи 

Нематеріальні активи: 1000 18 8  

первісна вартість 1001 45 45  
накопичена амортизація 1002 27 37  

Основні засоби: 1010 19667 20258  
первісна вартість 1011 44191 47757  

знос 1012 24524 27499  
Інвестиційна нерухомість: 1015 116 109  

первісна вартість 1016 310 310  
знос 1017 194 201  

Довгострокові фінансові інвестиції: 

які обліковуються за методом участі в 

капіталі інших підприємств 

1030 0 0  

інші фінансові інвестиції 1035 1983 1983  
Відстрочені податкові активи 1045 0 0  

Усього за розділом I 1095 21784 22358  
II. Оборотні активи 

Запаси 1100 14080 17616  
Виробничі запаси 1101 5937 6184  

Незавершене виробництво 1102 661 803  

Готова продукція 1103 7468 9608  
Товари 1104 14 1021  

Дебіторська заборгованість за продукцію, 

товари, роботи, послуги 

1125 2063 3790  

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 

за виданими авансами 

 

1130 

 

6287 

 

1973 
 

з бюджетом 1135 21 1144  
у тому числі з податку на прибуток 1136    

з нарахованих доходів 1140    
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 284 1523  

Поточні фінансові інвестиції 1160    
Гроші та їх еквіваленти 1165 12561 26267  

Рахунки в банках 1167 12561 26267  
Витрати майбутніх періодів 1170 27 55  

Інші оборотні активи 1190 733 2139  
Усього за розділом II 1195 36056 54507  

III. Необоротні активи, утримувані для 

продажу, та групи вибуття 

1200    

Баланс 1300 57840 76865  
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Продовження додатку А 
 

 
 

Пасив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

I. Власний капітал 

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 264 264  

Капітал у дооцінках 1405 10953 10891  

Додатковий капітал 1410 749 807  

Нерозподілений прибуток (непокритий 

збиток) 

1420 29779 43957  

Неоплачений капітал 1425 ( ) ( ) ( ) 

Вилучений капітал 1430 ( ) ( ) ( ) 

Усього за розділом I 1495 41745 55919  

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 

Довгострокові кредити банків 1510    

Інші довгострокові зобов’язання 1515    

Довгострокові забезпечення 1520    

Довгострокові забезпечення витрат 

персоналу 
1521    

Усього за розділом II 1595    

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

Короткострокові кредити банків 1600    

Поточна кредиторська заборгованість: 

за довгостроковими зобов’язаннями 
1610 220   

за товари, роботи, послуги 1615 43 594  

за розрахунками з бюджетом 1620 294 1344  

за у тому числі з податку на прибуток 1621 223 1210  

за розрахунками зі страхування 1625 78 112  

за розрахунками з оплати праці 1630 345 433  

за одержаними авансами 1635    

Поточні забезпечення 1660 949 1755  

Доходи майбутніх періодів 1665    

Інші поточні зобов’язання 1690 14166 16708  

Усього за розділом IІІ 1695 16095 20946  

ІV. Зобов’язання, пов’язані з 

необоротними активами, утримуваними 

для продажу, та групами вибуття 

1700    

V. Чиста вартість активів недержавного 

пенсійного фонду 

1800    

Баланс 1900 57840 76865  
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Додаток Б 

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 

за 2020 рік 
 
 

Стаття Код рядка За звітний 

період 

За аналогічний період 

попереднього року 

Чистий дохід від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2000 77147 49306 

Собівартість реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2050 ( 43962 ) ( 30538 ) 

Валовий: прибуток 2090 33185 18768 

Валовий: збиток 2095 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші операційні доходи 2120 8353 2689 

Адміністративні витрати 2130 ( 9074 ) ( 6043 ) 

Витрати на збут 2150 ( 9632 ) ( 4622 ) 

Інші операційні витрати 2180 ( 5782 ) ( 4740 ) 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: прибуток 

2190 17050 6052 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: збиток 
2195 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші фінансові доходи 2220 0 0 

Інші доходи 2240 323 668 

Фінансові витрати 2250 ( 217 ) ( 15 ) 

Втрати від участі в капіталі 2255 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші витрати 2270 ( 158 ) ( 58 ) 

Фінансовий результат до оподаткування: 

прибуток 

2290 16998 6647 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -3034 -1201 

Чистий фінансовий результат: прибуток 2350 13964 5446 
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Додаток В 

Фінансова звітність ТОВ «Тетій» за 2019 рік 

Актив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

1 2 3 4 5 

I. Необоротні активи 

Нематеріальні активи: 1000 24 18  

первісна вартість 1001 41 45  
накопичена амортизація 1002 17 27  

Основні засоби: 1010 17082 19667  
первісна вартість 1011 38973 44191  

знос 1012 21891 24524  
Інвестиційна нерухомість: 1015 132 116  

первісна вартість 1016 319 310  
знос 1017 187 194  

інші фінансові інвестиції 1035 1983 1983  
Відстрочені податкові активи 1045 26 0  

Усього за розділом I 1095 19247 21784  
II. Оборотні активи 

Запаси 1100 9786 14080  
Виробничі запаси 1101 4343 5937  

Незавершене виробництво 1102 215 661  

Готова продукція 1103 5214 7468  
Товари 1104 14 14  

Дебіторська заборгованість за продукцію, 

товари, роботи, послуги 

1125 3217 2063  

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 

за виданими авансами 

 

1130 

 

1958 

 

6287 
 

з бюджетом 1135 326 21  
у тому числі з податку на прибуток 1136    

з нарахованих доходів 1140    
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 767 284  

Поточні фінансові інвестиції 1160    
Гроші та їх еквіваленти 1165 10087 12561  

Рахунки в банках 1167 10087 12561  
Витрати майбутніх періодів 1170 13 27  

Інші оборотні активи 1190 147 733  

Усього за розділом II 1195 26301 36056  
III. Необоротні активи, утримувані для 

продажу, та групи вибуття 

1200    

Баланс 1300 45548 57840  
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Продовження додатку В 
 

 
 

Пасив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

I. Власний капітал 

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 264 264  

Капітал у дооцінках 1405 11211 10953  

Додатковий капітал 1410 540 749  

Нерозподілений прибуток (непокритий 

збиток) 

1420 24075 29779  

Неоплачений капітал 1425 ( ) ( ) ( ) 

Вилучений капітал 1430 ( ) ( ) ( ) 

Усього за розділом I 1495 36090 41745  

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 

Довгострокові кредити банків 1510    

Інші довгострокові зобов’язання 1515    

Довгострокові забезпечення 1520    

Довгострокові забезпечення витрат 

персоналу 
1521    

Усього за розділом II 1595    

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

Короткострокові кредити банків 1600    

Поточна кредиторська заборгованість: 

за довгостроковими зобов’язаннями 
1610 220 220  

за товари, роботи, послуги 1615 190 43  

за розрахунками з бюджетом 1620 812 294  

за у тому числі з податку на прибуток 1621 721 223  

за розрахунками зі страхування 1625 160 78  

за розрахунками з оплати праці 1630 517 345  

за одержаними авансами 1635    

Поточні забезпечення 1660 811 949  

Доходи майбутніх періодів 1665    

Інші поточні зобов’язання 1690 6748 14166  

Усього за розділом IІІ 1695 9458 16095  

ІV. Зобов’язання, пов’язані з 

необоротними активами, утримуваними 

для продажу, та групами вибуття 

1700    

V. Чиста вартість активів недержавного 

пенсійного фонду 

1800    

Баланс 1900 45548 57840  
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Додаток Г 

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 

за 2019 рік 
 
 

Стаття Код рядка За звітний 

період 

За аналогічний період 

попереднього року 

Чистий дохід від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2000 49306 48881 

Собівартість реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2050 ( 30538 ) ( 27731 ) 

Валовий: прибуток 2090 18768 21150 

Валовий: збиток 2095 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші операційні доходи 2120 2689 4336 

Адміністративні витрати 2130 ( 6043 ) ( 5127 ) 

Витрати на збут 2150 ( 4622 ) ( 6084 ) 

Інші операційні витрати 2180 ( 4740 ) ( 3679 ) 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: прибуток 

2190 6052 10596 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: збиток 
2195 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші фінансові доходи 2220 0 0 

Інші доходи 2240 668 60 

Фінансові витрати 2250 ( 15 ) ( 15 ) 

Втрати від участі в капіталі 2255 ( 0 ) ( 8 ) 

Інші витрати 2270 ( 58 ) ( 36 ) 

Фінансовий результат до оподаткування: 

прибуток 

2290 6647 10597 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -1201 -1893 

Чистий фінансовий результат: прибуток 2350 5446 8704 
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Додаток Д 

Фінансова звітність ТОВ «Тетій» за 2018 рік 

Актив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

1 2 3 4 5 

I. Необоротні активи 

Нематеріальні активи: 1000 14 24  

первісна вартість 1001 34 41  
накопичена амортизація 1002 20 17  

Основні засоби: 1010 15145 17082  
первісна вартість 1011 35471 38973  

знос 1012 20326 21891  
Інвестиційна нерухомість: 1015 139 132  

первісна вартість 1016 319 319  
знос 1017 180 187  

Довгострокові фінансові інвестиції: 

які обліковуються за методом участі в 

капіталі інших підприємств 

1030 516 0  

інші фінансові інвестиції 1035 1474 1983  
Відстрочені податкові активи 1045 320 26  

Усього за розділом I 1095 17608 19247  
II. Оборотні активи 

Запаси 1100 6316 9786  
Виробничі запаси 1101 1783 4343  

Незавершене виробництво 1102 144 215  

Готова продукція 1103 4375 5214  
Товари 1104 14 14  

Дебіторська заборгованість за продукцію, 

товари, роботи, послуги 

1125 2237 3217  

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 

за виданими авансами 

 

1130 

 

140 

 

1958 
 

з бюджетом 1135 305 326  
у тому числі з податку на прибуток 1136 304 0  

з нарахованих доходів 1140    
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 1155 767  

Поточні фінансові інвестиції 1160    
Гроші та їх еквіваленти 1165 2266 10087  

Рахунки в банках 1167 2266 10087  
Витрати майбутніх періодів 1170 10 13  

Інші оборотні активи 1190 58 147  

Усього за розділом II 1195 12487 26301  
III. Необоротні активи, утримувані для 

продажу, та групи вибуття 

1200    

Баланс 1300 30095 45548  
 
  



57 

Продовження додатку Д 
 

 
 

Пасив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

I. Власний капітал 

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 264 264  

Капітал у дооцінках 1405 11664 11211  

Додатковий капітал 1410 0 540  

Нерозподілений прибуток (непокритий 

збиток) 

1420 15106 24075  

Неоплачений капітал 1425 ( ) ( ) ( ) 

Вилучений капітал 1430 ( ) ( ) ( ) 

Усього за розділом I 1495 27034 36090  

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 

Довгострокові кредити банків 1510    

Інші довгострокові зобов’язання 1515    

Довгострокові забезпечення 1520    

Довгострокові забезпечення витрат 

персоналу 
1521    

Усього за розділом II 1595    

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

Короткострокові кредити банків 1600    

Поточна кредиторська заборгованість: 

за довгостроковими зобов’язаннями 
1610 220 220  

за товари, роботи, послуги 1615 296 190  

за розрахунками з бюджетом 1620 71 812  

за у тому числі з податку на прибуток 1621 0 721  

за розрахунками зі страхування 1625 163 160  

за розрахунками з оплати праці 1630 355 517  

за одержаними авансами 1635    

Поточні забезпечення 1660 731 811  

Доходи майбутніх періодів 1665    

Інші поточні зобов’язання 1690 1225 6748  

Усього за розділом IІІ 1695 3061 9458  

ІV. Зобов’язання, пов’язані з 

необоротними активами, утримуваними 

для продажу, та групами вибуття 

1700    

V. Чиста вартість активів недержавного 

пенсійного фонду 

1800    

Баланс 1900 30095 45548  
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Додаток Е 

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 

за 2018 рік 
 
 

Стаття Код рядка За звітний 

період 

За аналогічний період 

попереднього року 

Чистий дохід від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2000 48881 31161 

Собівартість реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2050 ( 27731 ) ( 21573 ) 

Валовий: прибуток 2090 21150 9588 

Валовий: збиток 2095 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші операційні доходи 2120 4336 1780 

Адміністративні витрати 2130 ( 5127 ) ( 4261 ) 

Витрати на збут 2150 ( 6084 ) ( 2956 ) 

Інші операційні витрати 2180 ( 3679 ) ( 888 ) 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: прибуток 

2190 10596 3263 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: збиток 
2195 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші фінансові доходи 2220 0 8 

Інші доходи 2240 60 13 

Фінансові витрати 2250 ( 15 ) ( 133 ) 

Втрати від участі в капіталі 2255 ( 8 ) ( 0 ) 

Інші витрати 2270 ( 36 ) ( 6 ) 

Фінансовий результат до оподаткування: 

прибуток 

2290 10597 3145 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -1893 -610 

Чистий фінансовий результат: прибуток 2350 8704 2535 
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Додаток Є 

Фінансова звітність ТОВ «Тетій» за 2017 рік 

Актив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

1 2 3 4 5 

I. Необоротні активи 

Нематеріальні активи: 1000 19 14  

первісна вартість 1001 30 34  
накопичена амортизація 1002 11 20  

Основні засоби: 1010 15881 15145  
первісна вартість 1011 34653 35471  

знос 1012 18772 20326  
Інвестиційна нерухомість: 1015 146 139  

первісна вартість 1016 319 319  
знос 1017 173 180  

Довгострокові фінансові інвестиції: 

які обліковуються за методом участі в 

капіталі інших підприємств 

1030 0 516  

інші фінансові інвестиції 1035 1373 1474  
Відстрочені податкові активи 1045 349 320  

Усього за розділом I 1095 17768 17608  
II. Оборотні активи 

Запаси 1100 6196 6316  
Виробничі запаси 1101 0 1783  

Незавершене виробництво 1102 0 0  

Готова продукція 1103 0 0  
Товари 1104 0 0  

Дебіторська заборгованість за продукцію, 

товари, роботи, послуги 

1125 3239 2237  

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 

за виданими авансами 

 

1130 

 

199 

 

140 
 

з бюджетом 1135 0 305  
у тому числі з податку на прибуток 1136 0 304  

з нарахованих доходів 1140    
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 387 1155  

Поточні фінансові інвестиції 1160    
Гроші та їх еквіваленти 1165 1383 2266  

Рахунки в банках 1167 0 0  
Витрати майбутніх періодів 1170 20 10  

Інші оборотні активи 1190 80 58  

Усього за розділом II 1195 11504 12487  
III. Необоротні активи, утримувані для 

продажу, та групи вибуття 

1200    

Баланс 1300 29272 30095  
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Продовження додатку Є 
 

 
 

Пасив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

I. Власний капітал 

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 264 264  

Капітал у дооцінках 1405 12155 11664  

Додатковий капітал 1410 0 0  

Нерозподілений прибуток (непокритий 

збиток) 

1420 12080 15106  

Неоплачений капітал 1425 ( ) ( ) ( ) 

Вилучений капітал 1430 ( ) ( ) ( ) 

Усього за розділом I 1495 24499 27034  

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 

Довгострокові кредити банків 1510    

Інші довгострокові зобов’язання 1515    

Довгострокові забезпечення 1520    

Довгострокові забезпечення витрат 

персоналу 
1521    

Усього за розділом II 1595    

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

Короткострокові кредити банків 1600 2037 0  

Поточна кредиторська заборгованість: 

за довгостроковими зобов’язаннями 
1610 368 220  

за товари, роботи, послуги 1615 168 296  

за розрахунками з бюджетом 1620 216 71  

за у тому числі з податку на прибуток 1621 87 0  

за розрахунками зі страхування 1625 160 163  

за розрахунками з оплати праці 1630 364 355  

за одержаними авансами 1635    

Поточні забезпечення 1660 881 731  

Доходи майбутніх періодів 1665    

Інші поточні зобов’язання 1690 579 1225  

Усього за розділом IІІ 1695 4773 3061  

ІV. Зобов’язання, пов’язані з 

необоротними активами, утримуваними 

для продажу, та групами вибуття 

1700    

V. Чиста вартість активів недержавного 

пенсійного фонду 

1800    

Баланс 1900 29272 30095  
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Додаток Ж 

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 

за 2017 рік 
 
 

Стаття Код рядка За звітний 

період 

За аналогічний період 

попереднього року 

Чистий дохід від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2000 31161 36941 

Собівартість реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2050 ( 21573 ) ( 26126 ) 

Валовий: прибуток 2090 9588 10815 

Валовий: збиток 2095 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші операційні доходи 2120 1780 2725 

Адміністративні витрати 2130 ( 4261 ) ( 4168 ) 

Витрати на збут 2150 ( 2956 ) ( 2245 ) 

Інші операційні витрати 2180 ( 888 ) ( 3784 ) 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: прибуток 

2190 3263 3343 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: збиток 
2195 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші фінансові доходи 2220 8 8 

Інші доходи 2240 13 30 

Фінансові витрати 2250 ( 133 ) ( 151 ) 

Втрати від участі в капіталі 2255 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші витрати 2270 ( 6 ) ( 3 ) 

Фінансовий результат до оподаткування: 

прибуток 

2290 3145 3219 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -610 -695 

Чистий фінансовий результат: прибуток 2350 2535 2524 
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Додаток З 

Фінансова звітність ТОВ «Тетій» за 2016 рік 

Актив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

1 2 3 4 5 

I. Необоротні активи 

Нематеріальні активи: 1000 16 19  

первісна вартість 1001 22 30  
накопичена амортизація 1002 6 11  

Основні засоби: 1010 12977 15881  
первісна вартість 1011 30483 34653  

знос 1012 17506 18772  
Інвестиційна нерухомість: 1015 120 146  

первісна вартість 1016 253 319  
знос 1017 133 173  

Довгострокові фінансові інвестиції: 

які обліковуються за методом участі в 

капіталі інших підприємств 

1030 0 0  

інші фінансові інвестиції 1035 1271 1373  
Відстрочені податкові активи 1045 145 349  

Усього за розділом I 1095 14529 17768  
II. Оборотні активи 

Запаси 1100 6902 6196  
Виробничі запаси 1101 0 0  

Незавершене виробництво 1102 0 0  

Готова продукція 1103 0 0  
Товари 1104 0 0  

Дебіторська заборгованість за продукцію, 

товари, роботи, послуги 

1125 3076 3239  

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 

за виданими авансами 

 

1130 

 

436 

 

199 
 

з бюджетом 1135 0 0  
у тому числі з податку на прибуток 1136 0 0  

з нарахованих доходів 1140 0 0  
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 412 387  

Поточні фінансові інвестиції 1160 0 0  
Гроші та їх еквіваленти 1165 1201 1383  

Рахунки в банках 1167 0 0  
Витрати майбутніх періодів 1170 20 20  

Інші оборотні активи 1190 173 80  

Усього за розділом II 1195 12200 11504  
III. Необоротні активи, утримувані для 

продажу, та групи вибуття 

1200    

Баланс 1300 26729 29272  
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Продовження додатку З 
 

 
 

Пасив Код рядка На 

початок 

звітного 

періоду 

На кінець 

звітного періоду 

На дату 

переходу на 

міжнародні 

стандарти 

фінансової 

звітності 

I. Власний капітал 

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 264 264  

Капітал у дооцінках 1405 12296 12155  

Додатковий капітал 1410 0 0  

Нерозподілений прибуток (непокритий 

збиток) 

1420 9605 12080  

Неоплачений капітал 1425 ( ) ( ) ( ) 

Вилучений капітал 1430 ( ) ( ) ( ) 

Усього за розділом I 1495 22165 24499  

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 

Довгострокові кредити банків 1510    

Інші довгострокові зобов’язання 1515 220 0  

Довгострокові забезпечення 1520    

Довгострокові забезпечення витрат 

персоналу 
1521    

Усього за розділом II 1595 220 0  

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

Короткострокові кредити банків 1600 600 2037  

Поточна кредиторська заборгованість: 

за довгостроковими зобов’язаннями 
1610 148 368  

за товари, роботи, послуги 1615 1156 168  

за розрахунками з бюджетом 1620 350 216  

за у тому числі з податку на прибуток 1621 0 87  

за розрахунками зі страхування 1625 132 160  

за розрахунками з оплати праці 1630 295 364  

за одержаними авансами 1635    

Поточні забезпечення 1660 523 881  

Доходи майбутніх періодів 1665    

Інші поточні зобов’язання 1690 1140 579  

Усього за розділом IІІ 1695 4344 4773  

ІV. Зобов’язання, пов’язані з 

необоротними активами, утримуваними 

для продажу, та групами вибуття 

1700    

V. Чиста вартість активів недержавного 

пенсійного фонду 

1800    

Баланс 1900 26729 29272  
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Додаток І 

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 

за 2016 рік 
 
 

Стаття Код рядка За звітний 

період 

За аналогічний період 

попереднього року 

Чистий дохід від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2000 36941 25956 

Собівартість реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

2050 ( 26126 ) ( 15907 ) 

Валовий: прибуток 2090 10815 10049 

Валовий: збиток 2095 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші операційні доходи 2120 2725 695 

Адміністративні витрати 2130 ( 4168 ) ( 3826 ) 

Витрати на збут 2150 ( 2245 ) ( 2201 ) 

Інші операційні витрати 2180 ( 3784 ) ( 1068 ) 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: прибуток 

2190 3343 3649 

Фінансовий результат від операційної 

діяльності: збиток 
2195 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші фінансові доходи 2220 8 8 

Інші доходи 2240 30 331 

Фінансові витрати 2250 ( 151 ) ( 110 ) 

Втрати від участі в капіталі 2255 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші витрати 2270 ( 3 ) ( 133 ) 

Фінансовий результат до оподаткування: 

прибуток 

2290 3219 3737 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -695 -784 

Чистий фінансовий результат: прибуток 2350 2524 2953 
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Додаток К 

КОНТРАКТ  № ZXC/XA/06/2018-07 CONTRACT № ZXC/XA/06/2018-07 
 

м. Тетіїв                                     “06” липня 2018 р.  Tetiyiv                                         “06” July 2018  

ТОВ «Тетій» , м. Київ, Україна, надалі іменований, в 
особі директора Шамрай Роман Леонідович, що діє 

на підставі статуту, з одного боку, і  

компанія Hefei Zengran Intelligent Packaging 
Technology Co., LTD, Хефеї , Китай, надалі 

іменована «Покупець », в особі Nancy Liu, що діє на 

підставі статуту, з іншого боку, уклали цей Контракт 
про таке: 
 

«Tetiyiv» LLC,  Kyiv, Ukraine, hereinafter referred to as 
the Seller, represented by general manager – Shamray 

Roman Leonidovich, acting according to the Statute , on 

one side, and  the company Hefei Zengran Intelligent 

Packaging Technology Co., LTD, Hefei, China hereinaf-

ter referred to as the Buyer, represented by Nancy Liu, 

acting according to the Statute, on the other side, have 
concluded the present Contract for the following: 

 

1. ПРЕДМЕТ КОНТРАКТУ.  

1.1. Продавець продає, а Покупець купує 
сільськогосподарську продукцію, надалі іменовану 

«Товар», у асортименті, кількості та за ціною, 

вказаних в окремих Специфікаціях (Додатках), які є 
невід'ємною частиною цього контракту.  

 

1. SUBJECT OF THE CONTRACT 

1.1. The Seller shall sell and the Buyer shall purchase  
Agricultural commodities, hereinafter referred to as the 

Goods, in assortment, quantity and by the price mentioned 

in the Specifications (Addenda), which are an integral part 
of this Contract. 

  

2. ЦІНА І ЗАГАЛЬНА ВАРТІСТЬ КОНТРАКТУ.  
2.1. Сторони прийшли до згоди, що ціна на Товар 

визначається в доларах США за 1 тонну на умовах, 

вказаних в окремих Специфікаціях (Додатках), які є 
невід'ємною частиною цього контракту у 

відповідності з правилами Інкотермс-2010.  

2.2.Ціна узгоджується на кожну конкретну партію 
Товару в окремих Специфікаціях (Додатках), які є 

невід'ємною частиною цього контракту.  

2.3. Орієнтовна вартість Контракту становить 11000 

(Одинадцять тисяч) доларів США. Остаточна сума 
Контракту визначається після закінчення терміну 

його дії на підставі і за сумою всіх Специфікацій 

(Додатків), є невід'ємною частиною Контракту.  
2.4. Зміни умов Контракту допускаються лише за 

письмовою згодою сторін і визначаються 

додатковими угодами.  
 

2. PRICE AND TOTAL VALUE OF THE CONTRACT 
2.1. The Parties have agreed that the price of the Goods is 

to be understood in U.S. dollars per 1 MT on conditions 

stated in separate Addendums (Specifications) which are 
an integral part of this Contract,  in accordance with Inco-

terms 2010. 

2.2. The price shall be agreed upon for each specific con-
signment of the Goods by means of separate Specifica-

tions (Addenda), which are an integral part of this Con-

tract. 

2.3. Estimated total value of the Contract is 11000 (Eleven 
thousand) US-dollars. 

The value of the Contract shall be determined upon its 

expiration based on the total sum of all the Specifications 
(Addenda), which are an integral part of the Contract. 

2.4. Any alterations of the terms of the Contract are only 

permissible with the Parties consent in writing and shall 
be defined by additional agreements. 

3. УМОВИ ПЛАТЕЖІВ.  

3.1. Платіж за поставлений за цим Контрактом Товар 

здійснюється в доларах США.  
 3.2. Умови платежів узгоджуються на кожну 

конкретну партію Товару в окремих Специфікаціях 

(Додатках), які є невід'ємною частиною цього 
контракту.  

3.3. Усі мита, митні збори та інші податки, пов'язані 

з виконанням цього контракту на території України 

оплачуються Продавцем, поза територією України - 
Покупцем.  

3.4. Усі банківські збори, включаючи банківську 

комісію, в том числі банків-кореспондентів, які 
стягуються поза територією України та на території 

України – оплачуються Покупцем (OUR). 

 

3. TERMS OF PAYMENT 

3.1. Payment for the Goods delivered under this contract 

is effected in USD. 
3.2. The terms of payment  shall be agreed upon for each 

specific consignment of the Goods by means of separate 

Specifications (Addenda), which are an integral part of 
this Contract. 

3.3. All duties, customs and other taxes relating to the 

fulfillment of the Contract in the territory of Ukraine are 

to be paid by the Seller, outside Ukraine  - by the Buyer .  
 

3.4. Buyer bears all bank charges including Bank charge, 

including banks – correspondents which are exacted out of 
the territory of Ukraine and on the territory of Ukraine 

(OUR). 
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4. УМОВИ І СТРОКИ ПОСТАВКИ.  

4.1. Товар поставляється автомобільним,  

залізничним, морським транспортом на умовах 
вказаних в окремих Специфікаціях (Додатках), які є 

невід'ємною частиною цього контракту у 

відповідності з правилами Інкотермс-2010.  

4.2. Країна походження Товару – Україна.  

4.3. За погодженням сторін Виробником або 

Відправником Товару може виступати третя 
сторона, включена в умови Специфікацій (Додатків), 

що оформлюються на поставку кожної партії і є 

невід'ємною частиною цього контракту.  
4.4. За погодженням сторін умови поставки можуть 

бути змінені і включені в умови Специфікацій 

(Додатків), що оформлюються на поставку кожної 

партії і є невід'ємною частиною цього контракту 
 

4. TERMS AND TIME OF DELIVERY 

4.1. The Goods shall be delivered by auto, railway or ma-

rine transport on conditions stated in separate Addendums 
(Specifications) which are an integral part of this Con-

tract,  in accordance with Incoterms 2010. 

 
4.2. The country of the Goods’ origin is Ukraine. 

4.3. Subject to agreement between the Parties a third party 

may act as Producer or Consignor of the Goods, included 

in the Specifications (Addenda) which will be drawn up 
for every consignment and constitute an integral part of 

the Contract. 

4.4. Subject to agreement between the Parties, the delivery 
terms and conditions can be altered and included in the 

Specifications (Addenda) which will be drawn up for eve-

ry consignment and constitute an integral part of the Con-
tract. 

 

5. ДОКУМЕНТИ.  

5.1. Продавець додає з відвантаженим товаром 
наступні документи:  

1. Коносамент (3 оригінали + 2 необоротних копії). 

2. Комерційний рахунок (3 оригінали), завірений 
місцевою ТПП. 

3. Пакувальний лист (1 оригінал + 2 копії). 

4. Сертифікат походження (1 оригінал + 2 копії). 

5. Страховий сертифікат (1 оригінал + 1 копія). 
6. Фітосанітарний сертифікат (1 оригінал + 2 копії). 

7. Сертифікат ваги. 

 

5. DOCUMENTS 

5.1. The Goods to be shipped by the Seller shall be ac-
companied by the following documents: 

1. Bill of Lading (3 Originals+ 2 non-negotiable copies). 

2. Commercial Invoice (3 Originals), attested by the Local 
Chamber of Commerce. 

3. Packing List (1 Original+2 copy). 

4. Certificate of Origin (1 Original+2 copy). 

5. Insurance Certificate (1 Original+1 copy). 
6. Phyto Sanitary Certificate (1 Original+2 copies). 

7. Certificate of Weight. 

6. КІЛЬКІСТЬ І ЯКІСТЬ ТОВАРУ.  

6.1. Кількість Товару має відповідати до кількості, 

вказаної у Специфікаціях (Додатках), що 

оформлюються на поставку кожної партії і є 
невід'ємною частиною цього контракту. 

6.2. Якість Товару має відповідати показникам, 

вказаним у Специфікаціях (Додатках), що 
оформлюються на поставку кожної партії і є 

невід'ємною частиною цього контракту. 

6.3.Товар поставляється насипом або в упаковці, яка 

забезпечує збереження Товару під час його 
транспортування на адресу вантажоодержувача.  

 

6. QUANTITY AND QUALITY OF THE GOODS 

6.1. The quantity of the Goods shall correspond to the 

weight specified in the in the Specifications (Addenda) 

which will be drawn up for every consignment and consti-
tute an integral part of the Contract.  

6.2. The quality of the Goods shall correspond to the pa-

rameters specified in the in the Specifications (Addenda) 
which will be drawn up for every consignment and consti-

tute an integral part of the Contract.  

6.3. The Goods shall be shipped in bulk , as well as in 

other packing which ensures safety of the Goods during 
the transport thereof to the Consignee.  

7. УМОВИ ЗДАЧІ ТА ПРИЙОМУ ТОВАРУ.  
7.1. Товар приймається по кількості відповідно до 

відвантажувальних документів, а за якістю 

відповідно до сертифікатів якості.  

7.2. Претензії по кількості і якості Товару повинні 
бути заявлені письмово протягом 10 (десяти) днів від 

дати надходження Товару до Вантажоодержувача.  

7.3 До заяви про претензії щодо якості та кількості 
товару повинен бути доданий рекламаційний акт, 

складений за участю представника компетентної 

незалежної організації, попередньо узгодженої 
Cторонами. 

 

7. ACCEPTANCE OF THE GOODS 
7.1. The Goods shall be deemed accepted by the Buyer in 

terms of quantity – according to the shipment documents, 

in terms of quality – according to Quality Certificate.  

7.2. Claims for incompliance with quality or quantity 
standards of the Goods shall be presented in  written form 

within 10 (ten) days after the date of delivery of the 

Goods to the Consignee. 

7.3. To any claims related to the Products’ quality and 

quantity should be attached claim report, drawn up with 

the participation of a representative of a competent inde-
pendent organization previously agreed by the Parties. 

8. ПОВІДОМЛЕННЯ ПРО ВІДВАНТАЖЕННЯ 8. NOTIFICATION OF THE GOODS SHIPMENT 
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ТОВАРУ.  

 8.1. Після відвантаження Товару Продавець 

зобов'язаний направити Покупцю по факсу або 
електронній пошті повідомлення про відвантаження 

Товару. 

8.2. Продавець або його перевізник відповідають за 
вибір відповідного обладнання та перевірку 

контейнерів перед завантаженням / відвантаженням. 

Продавець робить фотографії порожніх / повних 

контейнерів за місцем завантаження та передає їх до 
судноплавної лінії та вантажоодержувача. 

Якщо деякі пошкодження виявлені до або після 

завантаження, він буде записаний у систему лінії 
доставки. 

Якщо після прибуття контейнерів до порту 

навантаження виявлено певні пошкодження, їх слід 
вказувати відповідно в EIR. 

Копії EIR повинні бути надані Продавцеві, як тільки 

контейнери вивозяться з порту. 

Продавець не несе відповідальності за будь-які нові 
збитки, що виникли під час розвантаження та 

обробки контейнерів у країні призначення. 

 

8.1. After shipping the Goods, the Seller undertakes to 

send the Buyer by fax or e-mail a notification in writing of 
the Shipment of the Goods. 

8.2. The Seller or its shipping agent is responsible to 

select the suitable equipment and inspect the containers 
prior/post loading. 

The Seller will take photos of empty/full containers at the 

place of loading and share it with the shipping line and 

Consignee. 
If some  damages are detected prior or after loading it will 

be recorded in the system of the shipping line. 

If some damages are detected after arrival of the 
containers to the port of loading they should be pointed in 

the EIRs accordingly. 

The copies of EIRs shaould be provided to the Seller as 
soon as containers are gated out from the port. 

The Seller won't be responsible for any fresh damages 

occurred during unloading and handling of the containers 

in the country of destination. 

9. УМОВИ І ПОРЯДОК РОЗІРВАННЯ 
КОНТРАКТУ.  

 9.1. Сторони в праві розірвати цей контракт тільки 

після виконання всіх прийнятих на себе зобов'язань 

за цим Контрактом.  
 9.2. При розірванні контракту, з вини однієї сторони 

інша сторона має право вимагати відшкодування 

витрат та інших збитків, понесених у зв'язку з 
розірванням Контракту.  

9. CONDITIONS AND ORDER OF TERMINATION OF 
THE CONTRACT 

9.1. The Parties have the right to terminate the present 

Contract only after fulfillment of all obligations undertak-

en by them under the present Contract.  
9.2. In case of cancellation of the Contract through a fault 

of one party, the other party has the right to demand the 

reimbursement of any costs and other damages suffered in 
connection with cancellation of the Contract.  

 

10. ОБСТАВИНИ ФОРС-МАЖОР.  

10.1.У разі настання обставин неможливості повного 
або часткового виконання будь-якої з сторін 

зобов'язань за цим Контрактом, а саме: стихійних 

лих, війни, поломка устаткування, військових дій 
будь-якого характеру, блокади, заборони експорту 

або імпорту, термін поставки Товару,передбачений 

Контрактом, відсувається на час,протягом якого 

будуть діяти такі обставини. 
10.2. Достатнім доказом дії форс-мажорних обставин 

є документ, виданий Торгівельно-промисловою 

палатою.  

10. FORCE-MAJEURE 

10.1. In case of occurrence of circumstances under which 
it will be impossible for either of the parties to fully or 

partially fulfill their obligations under the present Contract 

such as natural calamities, machinery breakdown, military 
operations of whatever nature, blockades, embargoes on 

export or import, the time of the Goods delivery stipulated 

in the Contract, is delayed by the period during which 

such circumstances will be in effect.  
10.2. A document issued by the Chamber of Trade and 

Industry shall be considered a sufficient evidence of the 

effect of Force-Majeure.  
 

11. САНКЦІЇ І РЕКЛАМАЦІЇ.  

11.1. За прострочення поставки Товару, Продавець 

сплачує пеню в розмірі 0,02% від вартості партії 
Товару за кожний день прострочення.  

11.2. За прострочення оплати Товару, Покупець 

сплачує пеню в розмірі 0,02% від вартості партії 
Товару за кожний день прострочення.  

11. SANCTIONS AND CLAIMS 

11.1. If the delivery of the goods is overdue the Seller 

shall pay the fine 0.02% of the value of the lot of the 
Goods for each day of the delay. 

11.2. If payment for the goods is overdue the Buyer shall 

pay the fine 0.02% of the value of the lot of the Goods for 
each day of the delay. 

 

12. АРБІТРАЖ.  

12.1. Досудове врегулювання спорів та розбіжностей 
обов'язково.  

12.2. Усі суперечки та розбіжності, які можуть 

12. GOVERNING LAW 

12.1. Before applying to the court, the Parties are obliged 
to settle the disputes amicably. 

12.2. Any disputes that may arise from the contract or in 
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виникнути з Контракту або у зв'язку з ним, будуть 

вирішуватися шляхом мирного врегулювання між 

уповноваженими представниками сторін.  
12.3.У разі неможливості вирішення спору дружнім 

шляхом, він підлягає остаточному вирішенню у 

Міжнародному комерційному арбітражному суді або 
у господарському суді за місцем знаходження однієї 

із Сторін. Витрати по арбітражу розподіляються між 

Сторонами самим Арбітражним судом.  

 

respect of it shall be settled amicably between the author-

ized representatives of the parties. 

 
12.3. In case if it is impossible to settle the dispute amica-

bly it shall be finally settled in the International Commer-

cial Arbitration Court or in the Commercial court where 
one of the Parties is located. The arbitrage expenses shall 

be divided between the Parties by the Arbitration Court.  

 

13. ІНШІ ПОЛОЖЕННЯ.  

13.1. Всі зміни та доповнення до цього контракту 

дійсні тільки в тому випадку, якщо вони вчинені у 
письмовій формі і підписані обома сторонами.  

13.2. Цей Контракт складено у двох примірниках 

англійською / українською мовою; має підписи 

вищевказаних посадових осіб, скріплений печатками 
сторін.  

13.3. Факсимільні копії є дійсними і мають однакову 

юридичну силу з оригіналами.  
13.4. Цей Контракт вступає в силу з моменту його 

підписання обома сторонами і є дійсним до 

31.12.2018 р.  
 

13. OTHER PROVISIONS 

13.1. Any alterations and additions to the present Contract 

are only valid if they are made in writing and signed by 
both Parties. 

13.2. The present Contract is drawn up in two copies in 

English/Ukrainian, it has the signatures of the aforemen-

tioned officials put on it and carries the seals of the parties 
to the Contract.  

13.3. Facsimile copies of the Contract are valid and have 

the same legal force as the originals. 
13.4. The present Contract comes into force upon signa-

ture by both parties and is valid until 31.12.2018.  

 

14. ЮРИДИЧНІ АДРЕСИ СТОРІН.  

 

ПРОДАВЕЦЬ: ТОВ «Тетій», м.Тетіїв, вул. 
Центральна, 156, Україна   

 

 

Банківські реквізити: 

UA213005280000026001230045775 

 

 
ПОКУПЕЦЬ: Hefei Zengran Intelligent Packaging 

Technology Co., LTD, Хефеї , Китай 
 

Банківські реквізити: CH214375000876100064315 

 
 

 

14. LEGAL ADDRESSES OF THE PARTIES. 

 

THE SELLER: «Tetiy» LLC, Tetiyiv, Tsentralna, 156, 
Ukraine 

 

Bank details: UA213005280000026001230045775 
 

 

THE BYER: Hefei Zengran Intelligent Packaging 

Technology Co., LTD, Hefei , China  

 

 

 

Bank details: CH214375000876100064315 

 

The Parties Signatures 
Підписи Сторін 

 

The Buyer 

Покупець 

The Seller                                                                   

Продавець     
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Додаток Л 
Додаток  (Специфікація) №33 

До контракту № ZXC/XA/06/2018-07 

від 06.07.2018 

 

Addendum (Specification) No.33 

To the Contract No. ZXC/XA/06/2018-07 

dd. 06.07.2018 
 

м. Тетіїв                                           “06” липня 2018 р. Tetiyiv                                               “06” July 2018 

ТОВ «Тетій», м. Тетіїв, Україна, надалі іменований« 
Продавець », в особі директора  Шамрай Роман 

Леонідович, що діє на підставі статуту, з одного 

боку, і 

Компанія Hefei Zengran Intelligent Packaging 
Technology Co., LTD, Хефеї, Китай, надалі 

іменована «Покупець», в особі Nancy Liu, що діє на 

підставі ,з іншого боку, домовились  про таке: 

«Tetiy» LLC,  Tetiyiv, Ukraine, hereinafter referred to as 
the Seller, represented by Executive Director Shamray 

Roman Leonidovich, acting according to the Statute , on 

one side, and 

the company Hefei Zengran Intelligent Packaging 
Technology Co., LTD, Hefei , China  hereinafter referred 

to as the Buyer, represented by nancy Liu, acting accord-

ing to the Statute, have agreed about the following: 

Товар –Борошно пшеничне (2018 РОКУ) 

Код УКТ ЗЕД - 1101 00 15 00 

Goods – Wheat flour (2018) 

HS code – 1101 00 15 00 

Кількість – 25.00 тон Quantity – 25.00 tones 

Якість товару: вологість – не більше 14%. 
Дата виготовлення – березень, 2018 

Вжити до – листопад, 2019 

Продавець гарантує якість Товару на протязі строку 

гідності за умов зберігання в сухому, без 
стороннього запаху, неінфікованому шкідниками 

складі. 

Quality of the goods: moisture – 14% max. 
Production date – March 2018 

Expiry date – November, 2019  

Seller guarantee the quality of Goods till the expiry date 

under the conditions of storage at dry, odorless, uninfected 
with pests warehouse. 

Ціна в доларах США –  440 (чотириста сорок) за 
одну тону. 

Price in USD – 440,00 (four hundred fourty) per one tone. 

Загальна сума за Специфікацією в доларах США –   

11000,00  (Одинадцять тисяч) 00 центів 

Total amount of Specification in USD – 11000,00  (Eleven 

thousand) 00 cents 

Умови поставки – DDP Хефеї, Китай. 
Транспортні послуги оплачує Продавець. 

Terms of delivery – DDP Hefei, China. 
Transportation charges are paid by the Seller. 

Пункт призначення товару  – Хефеї, Китай. Place of destination – Hefei, China. 

Вантажоотримувач: Hefei Zengran Intelligent 

Packaging Technology Co., LTD 

Сonsignee: Hefei Zengran Intelligent Packaging 

Technology Co., LTD 
 

Умови оплати – 30% попередньої оплати 

впродовж 5 днів з дати Рахунка Проформи, 70% 

банківським переказом впродовж 21 дня з дати 

видання коносамента. 

Terms of payment – 30% advanced payment within 5 

working days from the date of Proforma Invoice 

70% TT within 21 days from the date of B/L issue. 

Строки відвантаження з України – вересень 2018 

року 

14 вільних днів в порту призначення (не портового 
зберігання) 

Period of shipment from Ukraine – September 2018 

14 days equipment free time (not port storage) at port of 

destination  

Супроводжувальні документи – Покупець 

зобов’язаний забезпечити наявність всієї необхідної 

для експорту документації та надати всі необхідні 
документи з митного очищення Товару портовому 

експедитору Покупця. 

Cargo following documents  - The Buyer should  arrange all needed 

export documents, and provide all necessary documents for customs 

clearance of the Goods to the forwarding agent of the Buyer. 
 

Ця Специфікація (Додаток), підписана сторонами, є 
невід'ємною частиною контракту 

№ ZXC/XA/06/2018-07 від 06.07.2018 

This Specification (Addendum), duly signed by the par-
ties, is integral part of the contract No. ZXC/XA/06/2018-

07 of  06.07.2018 

Факсимільні копії є дійсними і мають однакову 

юридичну силу з оригіналами. 

Facsimile copies of the Contract are valid and have the 

same legal force as the originals. 

Підписи Сторін 

 

The Parties Signatures 

 

The Buyer The Seller 
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Покупець 

 

Продавець 

КОНТРАКТ  № ZXV/PA/15/2021-09 CONTRACT № ZXV/PA/15/2021-09 

м. Тетіїв                                     “15” вересня 2021 р.  Tetiyiv                                         “15” September 2021 

ТОВ «Тетій» , м. Тетіїв, Україна, надалі іменований, 

в особі директора Шамрай Роман Леонідович, що діє 
на підставі статуту, з одного боку, і  

компанія , Global Food Industries, Джебель-Алі, ОАЕ, 

надалі іменована «Покупець », в особі Jalil Abbas 

lanjekar, що діє на підставі статуту, з іншого боку, 
уклали цей Контракт про таке: 
 

 «Tetiy» LLC, Tetiyiv, Ukraine, hereinafter referred to as 

the Seller, represented by general manager – Shamray 
Roman Leonidovich, acting according to the Statute , on 

one side, and  
the company Global Food Industries, Jebel Ali, UAE 

hereinafter referred to as the Buyer, represented by Jalil 
Abbas lanjekar, acting according to the Statute, on the 

other side, have concluded the present Contract for the 

following: 
 

1. ПРЕДМЕТ КОНТРАКТУ.  

1.1. Продавець продає, а Покупець купує 

сільськогосподарську продукцію, надалі іменовану 
«Товар», у асортименті, кількості та за ціною, 

вказаних в окремих Специфікаціях (Додатках), які є 

невід'ємною частиною цього контракту.  
 

1. SUBJECT OF THE CONTRACT 

1.1. The Seller shall sell and the Buyer shall purchase  

Agricultural commodities, hereinafter referred to as the 
Goods, in assortment, quantity and by the price mentioned 

in the Specifications (Addenda), which are an integral part 

of this Contract. 
  

2. ЦІНА І ЗАГАЛЬНА ВАРТІСТЬ КОНТРАКТУ.  

2.1. Сторони прийшли до згоди, що ціна на Товар 
визначається в доларах США за 1 тонну на умовах, 

вказаних в окремих Специфікаціях (Додатках), які є 

невід'ємною частиною цього контракту у 
відповідності з правилами Інкотермс-2020.  

2.2.Ціна узгоджується на кожну конкретну партію 

Товару в окремих Специфікаціях (Додатках), які є 
невід'ємною частиною цього контракту.  

2.3. Орієнтовна вартість Контракту становить 12785 

(Дванадцять тисяч сімсот вісімдесят п’ять) доларів 

США. Остаточна сума Контракту визначається після 
закінчення терміну його дії на підставі і за сумою 

всіх Специфікацій (Додатків), є невід'ємною 

частиною Контракту.  
2.4. Зміни умов Контракту допускаються лише за 

письмовою згодою сторін і визначаються 

додатковими угодами.  
 

2. PRICE AND TOTAL VALUE OF THE CONTRACT 

2.1. The Parties have agreed that the price of the Goods is 
to be understood in U.S. dollars per 1 MT on conditions 

stated in separate Addendums (Specifications) which are 

an integral part of this Contract,  in accordance with Inco-
terms 2020. 

2.2. The price shall be agreed upon for each specific con-

signment of the Goods by means of separate Specifica-
tions (Addenda), which are an integral part of this Con-

tract. 

2.3. Estimated total value of the Contract is 12785 

(Twelve thousand seven hundred eighty-five) US-dollars. 
The value of the Contract shall be determined upon its 

expiration based on the total sum of all the Specifications 

(Addenda), which are an integral part of the Contract. 
2.4. Any alterations of the terms of the Contract are only 

permissible with the Parties consent in writing and shall 

be defined by additional agreements. 

3. УМОВИ ПЛАТЕЖІВ.  

3.1. Платіж за поставлений за цим Контрактом Товар 

здійснюється в доларах США.  
 3.2. Умови платежів узгоджуються на кожну 

конкретну партію Товару в окремих Специфікаціях 

(Додатках), які є невід'ємною частиною цього 
контракту.  

3.3. Усі мита, митні збори та інші податки, пов'язані 

з виконанням цього контракту на території України 

оплачуються Продавцем, поза територією України - 
Покупцем.  

3.4. Усі банківські збори, включаючи банківську 

комісію, в том числі банків-кореспондентів, які 
стягуються поза територією України та на території 

України – оплачуються Покупцем (OUR). 

3. TERMS OF PAYMENT 

3.1. Payment for the Goods delivered under this contract 

is effected in USD. 
3.2. The terms of payment  shall be agreed upon for each 

specific consignment of the Goods by means of separate 

Specifications (Addenda), which are an integral part of 
this Contract. 

3.3. All duties, customs and other taxes relating to the 

fulfillment of the Contract in the territory of Ukraine are 

to be paid by the Seller, outside Ukraine  - by the Buyer .  
 

3.4. Buyer bears all bank charges including Bank charge, 

including banks – correspondents which are exacted out of 
the territory of Ukraine and on the territory of Ukraine 

(OUR). 
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4. УМОВИ І СТРОКИ ПОСТАВКИ.  

4.1. Товар поставляється автомобільним,  
залізничним, морським транспортом на умовах 

вказаних в окремих Специфікаціях (Додатках), які є 

невід'ємною частиною цього контракту у 

відповідності з правилами Інкотермс-2020.  

4.2. Країна походження Товару – Україна.  

4.3. За погодженням сторін Виробником або 
Відправником Товару може виступати третя 

сторона, включена в умови Специфікацій (Додатків), 

що оформлюються на поставку кожної партії і є 

невід'ємною частиною цього контракту.  
4.4. За погодженням сторін умови поставки можуть 

бути змінені і включені в умови Специфікацій 

(Додатків), що оформлюються на поставку кожної 
партії і є невід'ємною частиною цього контракту 

 

4. TERMS AND TIME OF DELIVERY 

4.1. The Goods shall be delivered by auto, railway or ma-
rine transport on conditions stated in separate Addendums 

(Specifications) which are an integral part of this Con-

tract,  in accordance with Incoterms 2020. 

4.2. The country of the Goods’ origin is Ukraine. 
4.3. Subject to agreement between the Parties a third party 

may act as Producer or Consignor of the Goods, included 

in the Specifications (Addenda) which will be drawn up 
for every consignment and constitute an integral part of 

the Contract. 

4.4. Subject to agreement between the Parties, the delivery 
terms and conditions can be altered and included in the 

Specifications (Addenda) which will be drawn up for eve-

ry consignment and constitute an integral part of the Con-

tract. 
 

5. ДОКУМЕНТИ.  

5.1. Продавець додає з відвантаженим товаром 
наступні документи:  

1. Коносамент (3 оригінали + 2 необоротних копії). 

2. Комерційний рахунок (3 оригінали), завірений 
місцевою ТПП. 

3. Пакувальний лист (1 оригінал + 2 копії). 

4. Сертифікат походження (1 оригінал + 2 копії). 
5. Страховий сертифікат (1 оригінал + 1 копія). 

6. Фітосанітарний сертифікат (1 оригінал + 2 копії). 

7. Сертифікат ваги. 

 

5. DOCUMENTS 

5.1. The Goods to be shipped by the Seller shall be ac-
companied by the following documents: 

1. Bill of Lading (3 Originals+ 2 non-negotiable copies). 

2. Commercial Invoice (3 Originals), attested by the Local 
Chamber of Commerce. 

3. Packing List (1 Original+2 copy). 

4. Certificate of Origin (1 Original+2 copy). 
5. Insurance Certificate (1 Original+1 copy). 

6. Phyto Sanitary Certificate (1 Original+2 copies). 

7. Certificate of Weight. 

6. КІЛЬКІСТЬ І ЯКІСТЬ ТОВАРУ.  

6.1. Кількість Товару має відповідати до кількості, 

вказаної у Специфікаціях (Додатках), що 
оформлюються на поставку кожної партії і є 

невід'ємною частиною цього контракту. 

6.2. Якість Товару має відповідати показникам, 

вказаним у Специфікаціях (Додатках), що 
оформлюються на поставку кожної партії і є 

невід'ємною частиною цього контракту. 

6.3.Товар поставляється насипом або в упаковці, яка 
забезпечує збереження Товару під час його 

транспортування на адресу вантажоодержувача.  

 

6. QUANTITY AND QUALITY OF THE GOODS 

6.1. The quantity of the Goods shall correspond to the 

weight specified in the in the Specifications (Addenda) 
which will be drawn up for every consignment and consti-

tute an integral part of the Contract.  

6.2. The quality of the Goods shall correspond to the pa-

rameters specified in the in the Specifications (Addenda) 
which will be drawn up for every consignment and consti-

tute an integral part of the Contract.  

6.3. The Goods shall be shipped in bulk , as well as in 
other packing which ensures safety of the Goods during 

the transport thereof to the Consignee.  

7. УМОВИ ЗДАЧІ ТА ПРИЙОМУ ТОВАРУ.  
7.1. Товар приймається по кількості відповідно до 

відвантажувальних документів, а за якістю 

відповідно до сертифікатів якості.  
7.2. Претензії по кількості і якості Товару повинні 

бути заявлені письмово протягом 10 (десяти) днів від 

дати надходження Товару до Вантажоодержувача.  

7.3 До заяви про претензії щодо якості та кількості 
товару повинен бути доданий рекламаційний акт, 

складений за участю представника компетентної 

незалежної організації, попередньо узгодженої 
Cторонами. 

 

7. ACCEPTANCE OF THE GOODS 
7.1. The Goods shall be deemed accepted by the Buyer in 

terms of quantity – according to the shipment documents, 

in terms of quality – according to Quality Certificate.  
7.2. Claims for incompliance with quality or quantity 

standards of the Goods shall be presented in  written form 

within 10 (ten) days after the date of delivery of the 

Goods to the Consignee. 

7.3. To any claims related to the Products’ quality and 

quantity should be attached claim report, drawn up with 
the participation of a representative of a competent inde-

pendent organization previously agreed by the Parties. 

8. ПОВІДОМЛЕННЯ ПРО ВІДВАНТАЖЕННЯ 8. NOTIFICATION OF THE GOODS SHIPMENT 
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ТОВАРУ.  

 8.1. Після відвантаження Товару Продавець 

зобов'язаний направити Покупцю по факсу або 
електронній пошті повідомлення про відвантаження 

Товару. 

8.2. Продавець або його перевізник відповідають за 
вибір відповідного обладнання та перевірку 

контейнерів перед завантаженням / відвантаженням. 

Продавець робить фотографії порожніх / повних 

контейнерів за місцем завантаження та передає їх до 
судноплавної лінії та вантажоодержувача. 

Якщо деякі пошкодження виявлені до або після 

завантаження, він буде записаний у систему лінії 
доставки. 

Якщо після прибуття контейнерів до порту 

навантаження виявлено певні пошкодження, їх слід 
вказувати відповідно в EIR. 

Копії EIR повинні бути надані Продавцеві, як тільки 

контейнери вивозяться з порту. 

Продавець не несе відповідальності за будь-які нові 
збитки, що виникли під час розвантаження та 

обробки контейнерів у країні призначення. 

 

8.1. After shipping the Goods, the Seller undertakes to 

send the Buyer by fax or e-mail a notification in writing of 
the Shipment of the Goods. 

8.2. The Seller or its shipping agent is responsible to 

select the suitable equipment and inspect the containers 
prior/post loading. 

The Seller will take photos of empty/full containers at the 

place of loading and share it with the shipping line and 

Consignee. 
If some  damages are detected prior or after loading it will 

be recorded in the system of the shipping line. 

If some damages are detected after arrival of the 
containers to the port of loading they should be pointed in 

the EIRs accordingly. 

The copies of EIRs shaould be provided to the Seller as 
soon as containers are gated out from the port. 

The Seller won't be responsible for any fresh damages 

occurred during unloading and handling of the containers 

in the country of destination. 

9. УМОВИ І ПОРЯДОК РОЗІРВАННЯ 
КОНТРАКТУ.  

 9.1. Сторони в праві розірвати цей контракт тільки 

після виконання всіх прийнятих на себе зобов'язань 

за цим Контрактом.  
 9.2. При розірванні контракту, з вини однієї сторони 

інша сторона має право вимагати відшкодування 

витрат та інших збитків, понесених у зв'язку з 
розірванням Контракту.  

9. CONDITIONS AND ORDER OF TERMINATION OF 
THE CONTRACT 

9.1. The Parties have the right to terminate the present 

Contract only after fulfillment of all obligations undertak-

en by them under the present Contract.  
9.2. In case of cancellation of the Contract through a fault 

of one party, the other party has the right to demand the 

reimbursement of any costs and other damages suffered in 
connection with cancellation of the Contract.  

 

10. ОБСТАВИНИ ФОРС-МАЖОР.  

10.1.У разі настання обставин неможливості повного 
або часткового виконання будь-якої з сторін 

зобов'язань за цим Контрактом, а саме: стихійних 

лих, війни, поломка устаткування, військових дій 
будь-якого характеру, блокади, заборони експорту 

або імпорту, термін поставки Товару,передбачений 

Контрактом, відсувається на час,протягом якого 

будуть діяти такі обставини. 
10.2. Достатнім доказом дії форс-мажорних обставин 

є документ, виданий Торгівельно-промисловою 

палатою.  

10. FORCE-MAJEURE 

10.1. In case of occurrence of circumstances under which 
it will be impossible for either of the parties to fully or 

partially fulfill their obligations under the present Contract 

such as natural calamities, machinery breakdown, military 
operations of whatever nature, blockades, embargoes on 

export or import, the time of the Goods delivery stipulated 

in the Contract, is delayed by the period during which 

such circumstances will be in effect.  
10.2. A document issued by the Chamber of Trade and 

Industry shall be considered a sufficient evidence of the 

effect of Force-Majeure.  
 

11. САНКЦІЇ І РЕКЛАМАЦІЇ.  

11.1. За прострочення поставки Товару, Продавець 

сплачує пеню в розмірі 0,02% від вартості партії 
Товару за кожний день прострочення.  

11.2. За прострочення оплати Товару, Покупець 

сплачує пеню в розмірі 0,02% від вартості партії 
Товару за кожний день прострочення.  

11. SANCTIONS AND CLAIMS 

11.1. If the delivery of the goods is overdue the Seller 

shall pay the fine 0.02% of the value of the lot of the 
Goods for each day of the delay. 

11.2. If payment for the goods is overdue the Buyer shall 

pay the fine 0.02% of the value of the lot of the Goods for 
each day of the delay. 

 

12. АРБІТРАЖ.  

12.1. Досудове врегулювання спорів та розбіжностей 
обов'язково.  

12.2. Усі суперечки та розбіжності, які можуть 

12. GOVERNING LAW 

12.1. Before applying to the court, the Parties are obliged 
to settle the disputes amicably. 

12.2. Any disputes that may arise from the contract or in 
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виникнути з Контракту або у зв'язку з ним, будуть 

вирішуватися шляхом мирного врегулювання між 

уповноваженими представниками сторін.  
12.3.У разі неможливості вирішення спору дружнім 

шляхом, він підлягає остаточному вирішенню у 

Міжнародному комерційному арбітражному суді або 
у господарському суді за місцем знаходження однієї 

із Сторін. Витрати по арбітражу розподіляються між 

Сторонами самим Арбітражним судом.  

 

respect of it shall be settled amicably between the author-

ized representatives of the parties. 

12.3. In case if it is impossible to settle the dispute amica-
bly it shall be finally settled in the International Commer-

cial Arbitration Court or in the Commercial court where 

one of the Parties is located. The arbitrage expenses shall 
be divided between the Parties by the Arbitration Court.  

 

13. ІНШІ ПОЛОЖЕННЯ.  

13.1. Всі зміни та доповнення до цього контракту 

дійсні тільки в тому випадку, якщо вони вчинені у 
письмовій формі і підписані обома сторонами.  

13.2. Цей Контракт складено у двох примірниках 

англійською / українською мовою; має підписи 

вищевказаних посадових осіб, скріплений печатками 
сторін.  

13.3. Факсимільні копії є дійсними і мають однакову 

юридичну силу з оригіналами.  
13.4. Цей Контракт вступає в силу з моменту його 

підписання обома сторонами і є дійсним до 

31.12.2021 р.  
 

13. OTHER PROVISIONS 

13.1. Any alterations and additions to the present Contract 

are only valid if they are made in writing and signed by 
both Parties. 

13.2. The present Contract is drawn up in two copies in 

English/Ukrainian, it has the signatures of the aforemen-

tioned officials put on it and carries the seals of the parties 
to the Contract.  

13.3. Facsimile copies of the Contract are valid and have 

the same legal force as the originals. 
13.4. The present Contract comes into force upon signa-

ture by both parties and is valid until 31.12.2021.  

 

14. ЮРИДИЧНІ АДРЕСИ СТОРІН.  

 

ПРОДАВЕЦЬ: ТОВ «Тетій», м.Тетіїв, вул. 
Центральна, 156, Україна   

 

Банківські реквізити: 

UA213005280000026001230045775 

 

 

ПОКУПЕЦЬ: Global Food Industries, Джебель-Алі, 
ОАЕ  

 

Банківські реквізити: AE2462000142600000241578 

 

 
 

14. LEGAL ADDRESSES OF THE PARTIES. 

 

THE SELLER: «Tetiy» LLC, Tetiyiv, Tsentralna, 156, 
Ukraine 

 

 

Bank details: UA213005280000026001230045775 

 

 

THE BYER: Global Food Industries, Jebel Ali, UAE 

 

 

Bank details: AE2462000142600000241578 
 

The Parties Signatures 

Підписи Сторін 
 

The Buyer 

Покупець 

The Seller                                                                   

Продавець     
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Додаток  (Специфікація) №47 

До контракту № ZXV/PA/15/2021-09 

від 15.09.2021 

 

Addendum (Specification) No.47 

To the Contract No. ZXV/PA/15/2021-09 

dd. 15.09.2021 
 

м. Тетіїв                                         “15” вересня 2021 р. Tetiyiv                                              “15” September 2021 

ТОВ «Тетій», м. Тетіїв, Україна, надалі іменований« 
Продавець », в особі директора Шамрай Роман 

Леонідович, що діє на підставі статуту, з одного 

боку, і 
Компанія, Global Food Industries, джебель-Алі, ОАЕ, 

надалі іменована «Покупець», в особі Jalil Abbas 

lanjekar,, що діє на підставі ,з іншого боку, 
домовились  про таке: 

«PROMTECH» LTD,  Kyiv, Ukraine, hereinafter re-
ferred to as the Seller, represented by Executive Director 

Shamray Roman leonidovich, acting according to the 

Statute , on one side, and the company Global Food Indus-
tries, Jebel Ali, UAE  hereinafter referred to as the Buyer, 

represented by Jalil Abbas lanjekar, acting according to 

the Statute, have agreed about the following: 

Товар – Борошно пшеничне (ВРОЖАЙ 2021 РОКУ) 

Код УКТ ЗЕД - 1101 00 15 00 

Goods – Wheat flour (CROP 2021) 

HS code – 1101 00 15 00 

Кількість – 25.00 тонн Quantity – 25.00 tones 

Якість товару: вологість – не більше 14%. 
Дата виготовлення – липень, 2021 

Вжити до – листопад, 2022 

Продавець гарантує якість Товару на протязі строку 
гідності за умов зберігання в сухому, без 

стороннього запаху, неінфікованому шкідниками 

складі. 

Quality of the goods: moisture – 14% max. 
Production date – July 2021 

Expiry date – November, 2022 

Seller guarantee the quality of Goods till the expiry date 
under the conditions of storage at dry, odorless, uninfected 

with pests warehouse. 

Ціна в доларах США –  511,40 (П’ятсот одинадцять 
дол. і 40 центів) за одну тону. 

Price in USD – 511,40 (Five hundred eleven dollars and 
fourty cents) per one tone. 

Загальна сума за Специфікацією в доларах США –   

12785,00  (Дванадцять тисяч сімсот вісімдесят п’ять) 
00 центів 

Total amount of Specification in USD – 12785,00  

(Twelve thousand seven hundred eighty-five) 00 cents 

Умови поставки – CIF Джебель-Алі, ОАЕ. 

Транспортні послуги оплачує Продавець. 

Terms of delivery – CIF Jebel Ai, UAE. 

Transportation charges are paid by the Seller. 

Пункт призначення товару  – Джебель-Алі, ОАЕ. Place of destination – CIF Jebel Ali, UAE. 

Вантажоотримувач: Global Food Industries Сonsignee: Global Food Industries 
 

Умови оплати – 30% попередньої оплати 

впродовж 5 днів з дати Рахунка Проформи, 70% 

банківським переказом впродовж 21 дня з дати 

видання коносамента. 

Terms of payment – 30% advanced payment within 5 

working days from the date of Proforma Invoice 
70% TT within 21 days from the date of B/L issue. 

Строки відвантаження з України – жовтень 2021 

року 
14 вільних днів в порту призначення (не портового 

зберігання) 

Period of shipment from Ukraine – October 2021 

14 days equipment free time (not port storage) at port of 
destination  

Супроводжувальні документи – Покупець 

зобов’язаний забезпечити наявність всієї необхідної 
для експорту документації та надати всі необхідні 

документи з митного очищення Товару портовому 

експедитору Покупця. 

Cargo following documents  - The Buyer should  arrange all needed 

export documents, and provide all necessary documents for customs 
clearance of the Goods to the forwarding agent of the Buyer. 

 

Ця Специфікація (Додаток), підписана сторонами, є 
невід'ємною частиною контракту 

№ ZXV/PA/15/2021-09 від 15.09.2021 

This Specification (Addendum), duly signed by the par-
ties, is integral part of the contract No. ZXV/PA/15/2021-

09 of  15.09.2021 

Факсимільні копії є дійсними і мають однакову 
юридичну силу з оригіналами. 

Facsimile copies of the Contract are valid and have the 
same legal force as the originals. 

Підписи Сторін 

 

The Parties Signatures 

 

The Buyer 
Покупець 

The Seller 
Продавець 
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