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АНОТАЦІЯ 

«Імпорт обладнання суб’єктами торгівельного бізнесу» (за 

матеріалами ТОВ «ЕПІЦЕНТР К»). Рукопис. 

Випускна кваліфікаційна робота за спеціальністю «Менеджмент» 

освітньою програмою «Менеджмент зовнішньоекономічної діяльності». 

Державний торговельно-економічний університет, Київ, 2023. 

У першому розділі проводиться оцінка виробничо-господарської 

діяльності, фінансового стану та сукупного доходу суб’єкта торгівельного 

бізнесу, а також аналіз імпортної діяльності даного суб’єкта. Другий розділ 

присвячений обґрунтуванню вибору країни-виробника для організації імпорту 

обладнання. У цьому розділі визначаються основні тенденції розвитку 

світового ринку обладнання і проводиться дослідження ринку обладнання в 

Україні. У третьому розділі розглядається реалізація управлінського рішення 

щодо імпорту обладнання суб’єктом торгівельного бізнесу. Здійснюється 

організаційне забезпечення імпорту обладнання, а також проводиться 

прогнозна оцінка результативності цього імпорту. 

Ключові слова: імпорт, обладнання, торговельний бізнес, аналіз ринку. 

 

 

 

 

 

 

SUMMARY 

"Import of equipment by trading business entities" (on the basis of 

"EPICENTR K" LLC). Manuscript. 

The first chapter provides an assessment of the production, economic 

activities, financial condition, and overall income of the trading business entity. It 

also includes an analysis of the import activities of the subject. 

The second chapter focuses on justifying the selection of a country as a 

manufacturer for organizing equipment import. It identifies the main trends in the 

global equipment market and investigates the equipment market in Ukraine. 

The third chapter discusses the implementation of managerial decisions 

regarding equipment import by the trading business entity. It covers the 

organizational aspects of equipment import and provides a forecast evaluation of the 

import's effectiveness. 

Keywords: import, equipment, trading business, market research. 
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ВСТУП 

 

Тема «Імпорт обладнання суб’єктами торгівельного бізнесу» є дуже 

актуальною в сучасному економічному середовищі. Завдяки глобалізації та 

розвитку торгівлі, імпорт обладнання стає необхідним для багатьох 

підприємств, зокрема ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К». Нижче перераховано декілька 

ключових аргументів, що підтверджують актуальність цієї теми: 

1. Покращення технологічного рівня: Для конкурентного успіху сучасні 

компанії повинні застосовувати передові технології і обладнання. Імпорт 

обладнання дозволяє підприємствам отримувати доступ до передових 

технологій, які можуть покращити продуктивність, якість виробництва та 

ефективність процесів. 

2. Розширення асортименту продукції: За допомогою імпорту 

обладнання суб’єкти торгівельного бізнесу, такі як ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К», 

можуть розширювати свій асортимент продукції. Це дозволяє їм задовольняти 

різноманітні потреби споживачів та відповідати на змінні ринкові вимоги. 

3. Підвищення конкурентоспроможності: Імпорт обладнання допомагає 

суб’єктам торгівельного бізнесу збільшувати свою конкурентоспроможність 

на ринку. Використання передового обладнання дозволяє підприємствам 

виробляти товари вищої якості, знижувати витрати на виробництво та 

підвищувати ефективність роботи. 

4. Потреба у спеціалістах: Імпорт обладнання вимагає наявності 

фахівців, які здатні працювати з новими технологіями. Це створює потребу в 

кваліфікованих працівниках і сприяє розвитку ринку праці. 

5. Залучення іноземних інвестицій: Імпорт обладнання є одним із 

каналів привертання іноземних інвестицій. Зовнішні інвестори можуть 

вкладати кошти в суб’єкти торгівельного бізнесу, які імпортують передове 

обладнання. Це сприяє розвитку економіки та підвищенню інвестиційної 

привабливості країни. 
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Отже, актуальність теми «Імпорт обладнання суб’єктами торгівельного 

бізнесу» полягає в необхідності для підприємств покращувати технологічний 

рівень, розширювати асортимент продукції, забезпечувати 

конкурентоспроможність і створювати сприятливі умови для залучення 

іноземних інвестицій. ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К» є яскравим прикладом суб’єкта 

торгівельного бізнесу, який активно застосовує імпорт обладнання для 

досягнення своїх цілей. 

Метою дослідження є обґрунтування заходів щодо підвищення 

ефективності імпорту обладнання суб’єктами торгівельного бізнесу на 

прикладі ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К». Конкретні цілі дослідження включають: 

1. Виявлення основних причин імпорту обладнання суб'єктами 

торгівельного бізнесу. 

2. Аналіз впливу імпорту обладнання на технологічний рівень та 

продуктивність ТОВ "Епіцентр К". 

3. Вивчення переваг імпорту обладнання для розширення асортименту 

продукції ТОВ "Епіцентр К" і задоволення потреб споживачів. 

4. Оцінка впливу імпорту обладнання на конкурентоспроможність ТОВ 

"Епіцентр К" на ринку. 

5. Вивчення впливу імпорту обладнання на залучення іноземних 

інвестицій до ТОВ "Епіцентр К". 

6. Аналіз переваг та недоліків імпорту обладнання і розробка 

рекомендацій для покращення процесу імпорту обладнання суб'єктами 

торгівельного бізнесу. 

Мета дослідження полягає в глибокому розумінні ролі імпорту 

обладнання в діяльності ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К» і визначенні його впливу на 

розвиток компанії. Дослідження може включати аналіз статистичних даних, 

економічні показники, інтерв’ю з представниками ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К», а 

також порівняльний аналіз з іншими суб’єктами торгівельного бізнесу. 

Об’єктом дослідження є управління імпортними операціями суб’єктів 

торгівельного бізнесу, зокрема ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К».  
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Предметом дослідження є інструментарій підвищення ефективності 

імпорту обладнання суб’єктами торгівельного бізнесу, зокрема 

ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К».   

При дослідженні теми «Імпорт обладнання суб’єктами торгівельного 

бізнесу» на прикладі ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К», використовуються наступні 

методи дослідження: аналіз – при аналізі документів, таких як фінансові звіти 

ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К», звіти про постачання та імпорт, контракти з 

постачальниками, технічні характеристики обладнання тощо; статистичний 

аналіз – при аналізі статистичних даних щодо обсягів імпорту, країн-

постачальників, тенденцій ринку тощо; порівняльний аналіз – при порівнянні 

варіантів імпорту обладнання для ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К». 

При виконанні завдань ВКР з теми «Імпорт обладнання суб’єктами 

торгівельного бізнесу» на прикладі ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К» використовуються 

різноманітні інформаційні джерела. Основними джерелами інформації були: 

наукові статті та наукові дослідження, бізнес-журнали та публікації, журнали 

та публікації, спеціалізовані на галузі торгівельного бізнесу та логістики, 

фінансові звіти та звіти компанії, інтернет-джерела, а саме, офіційні веб-сайти 

ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К», спеціалізовані торговельні портали, статистичні дані та 

дослідження, зокрема, офіційні звіти митниці, статистичні дані про торгівлю 

та імпорт. 

Одержані результати та рекомендації, отримані у результаті 

дослідження з теми «Імпорт обладнання суб’єктами торгівельного бізнесу» на 

прикладі ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К», мають велику практичну значущість для 

самого підприємства та інших суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності.  
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РОЗДІЛ 1. ДОСЛІДЖЕННЯ ДІЯЛЬНОСТІ ТОВ «Епіцентр К» 

 

1.1. Оцінка виробничо-господарської діяльності, фінансового стану 

та сукупного доходу суб’єкта торгівельного бізнесу 

 

Для проведення оцінки виробничо-господарської діяльності, 

фінансового стану та сукупного доходу ТОВ «Епіцентр-К» з метою 

дослідження імпорту обладнання суб’єктами торгівельного бізнесу, були 

використані фінансові звіти компанії за останній звітний період (Додаток А). 

Нижче наведені основні результати цієї оцінки. 

У таблиці 1.1 наведено оцінку виробничо-господарської діяльності 

ТОВ «Епіцентр К». 

 

Таблиця 1.1  

Оцінка результатів діяльності ТОВ «Епіцентр К», тис. грн 

Стаття 2018 рік 2019 рік 2020 рік 

Чистий дохід від реалізації 41,400,220 43,979,194 50 382 425 

Собівартість 30,400,580 30,814,751 35 593 670 

Валовий прибуток 10,999,640 13,164,443 14 788 755 

Інші операційні доходи 260,235 530,835 737 243 

Адміністративні витрати 540,040 751,814 872 759 

Витрати на збут 6,623,200 7,985,945 8 648 047 

Інші операційні витрати 396,373 254,271 920 408 

прибуток 3,700,262 4,703,248 5 084 784 

збиток 0 0  

 

1. Чистий дохід відображає загальний дохід, отриманий ТОВ «Епіцентр 

К». У 2019 р. цей показник становить 43,979,194 тис. грн, що на 2,578,974 тис. 

грн більше, ніж за аналогічний період попереднього року (41,400,220 тис. грн). 
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2. Собівартість представляє суму витрат, пов’язаних з виробництвом 

товарів або наданням послуг. У 2019 р. собівартість становить 30,814,751 тис. 

грн, в той час як за аналогічний період попереднього року вона склала 

30,400,580 тис. грн. 

3. Валовий прибуток відображає різницю між чистим доходом та 

собівартістю. У 2019 р. валовий прибуток склав 13,164,443 тис. грн, що на 

2,164,803 тис. грн більше, ніж за аналогічний період попереднього року 

(10,999,640 тис. грн). 

4. Інші операційні доходи включають дохід, отриманий від додаткових 

операцій або діяльності, що не входить до основної сфери діяльності компанії. 

У 2019 р. ці доходи складають 530,835 тис. грн, в той час як за аналогічний 

період попереднього року вони становили 260,235 тис. грн. 

5. Адміністративні витрати включають витрати, пов’язані з управлінням 

та адмініструванням підприємства. У 2019 р. адміністративні витрати 

становлять 751,814 тис. грн, в той час як за аналогічний період попереднього 

року вони складали 540,040 тис. грн. 

6. Витрати на збут включають витрати, пов’язані з рекламою, 

маркетингом та реалізацією товарів або послуг. У 2019 р. ці витрати 

становлять 7,985,945 тис. грн, що на 1,362,745 тис. грн більше, ніж за 

аналогічний період попереднього року (6,623,200 тис. грн). 

7. Інші операційні витрати включають витрати, пов’язані з додатковими 

операціями або діяльністю, що не входить до основної сфери діяльності 

компанії. У 2019 р.  ці витрати складають 254,271 тис. грн, у порівнянні з 

396,373 тис. грн за аналогічний період попереднього року. 

Загалом, у 2019 р. ТОВ «Епіцентр К» отримало прибуток в розмірі 

4,703,248 тис. грн, що на 1,002,986 тис. грн більше, ніж за аналогічний період 

попереднього року (3,700,262 тис. грн) [2]. 

У таблиці 1.2 наведено оцінку фінансового стану ТОВ «Епіцентр К» за 

звітний період та аналогічний період попереднього року. Дані представлені в 

тисячах гривень (тис. грн). 
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Таблиця 1.2  

Оцінка фінансового стану ТОВ «Епіцентр К» 

Стаття 2018 р. 2019 р. 2020 р. 

Дохід від участі в капіталі 0 0 0 

Інші фінансові доходи 180,000 3,851 211 555 

Інші доходи 52,000 354,733 554 085 

Фінансові витрати 91,550 250,094 295 646 

Втрати від участі в капіталі 0 24,516 0 

Інші витрати 210,000 363,438 1 438 592 

прибуток 3,630,712 4,423,784 4 116 186 

збиток 0 0 0 

Витрати (дохід) з податку на прибуток -670,000 -821,675 -944 982 

Чистий фінансовий результат    

прибуток 2,960,712 3,602,109 3 171 204 

збиток 0 0  

 

1. Дохід від участі в капіталі відображає дохід, отриманий від участі у 

капіталі інших підприємств або проектів. У даній таблиці цей показник 

дорівнює 0 тис. грн, що означає відсутність доходу від участі в капіталі 

протягом досліджуваного періоду. 

2. Інші фінансові доходи включають дохід, отриманий від додаткових 

фінансових операцій або діяльності, що не входить до основної сфери 

діяльності компанії. У 2019 році ці доходи складають 3,851 тис. грн, в той час 

як за аналогічний період попереднього року вони становили 180,000 тис. грн. 

3. Інші доходи включають дохід, отриманий від додаткових операцій або 

діяльності, що не входить до основної сфери діяльності компанії. У 2019 році 

ці доходи становлять 354,733 тис. грн, у порівнянні з 52,000 тис. грн за 

аналогічний період попереднього року. 

4. Фінансові витрати включають витрати, пов’язані з фінансовими 

операціями або діяльністю компанії. У 2019 році фінансові витрати становлять 
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250,094 тис. грн, в той час як за аналогічний період попереднього року вони 

складали 91,550 тис. грн. 

5. Втрати від участі в капіталі відображають збитки, понесені внаслідок 

участі у капіталі інших підприємств або проектів. У 2019 році ці втрати 

становлять 24,516 тис. грн, в той час як за аналогічний період попереднього 

року вони дорівнюють 0 тис. грн. 

6. Інші витрати включають витрати, пов’язані з додатковими операціями 

або діяльністю, що не входить до основної сфери діяльності компанії. У 2019 

році ці витрати складають 363,438 тис. грн, у порівнянні з 210,000 тис. грн за 

аналогічний період попереднього року. 

7. Витрати (дохід) з податку на прибуток відображають суму податку на 

прибуток, сплачену (або отриману у вигляді доходу) компанією. У У 2019 році 

вони становлять -821,675 тис. грн, що означає сплату податку в звітному 

періоді, в порівнянні з -670,000 тис. грн за аналогічний період попереднього 

року. 

Загалом, у 2019 році ТОВ «Епіцентр К» отримало прибуток в розмірі 

3,602,109 тис. грн, що на 641,397 тис. грн більше, ніж за аналогічний період 

попереднього року (2,960,712 тис. грн). 

Всі ці дані вказують на фінансову стабільність та успішну виробничо-

господарську діяльність ТОВ «Епіцентр-К». Аналіз цих результатів допоможе 

зрозуміти важливі аспекти, пов’язані з імпортом обладнання суб’єктами 

торгівельного бізнесу із залученням ТОВ «Епіцентр-К». 

Підрозділ 1.1 «Оцінка виробничо-господарської діяльності, фінансового 

стану та сукупного доходу суб’єкта торгівельного бізнесу» надає огляд 

діяльності ТОВ «Епіцентр К» з погляду виробничих показників, фінансового 

стану та сукупного доходу компанії. 

За даними таблиць 1.1 і 1.2, можна зробити наступні узагальнення: 

1. Виробничо-господарська діяльність: 

• Чистий дохід ТОВ «Епіцентр К» у 2019 році становить 43,979,194 тис. 

грн, що показує зростання порівняно з попереднім роком (41,400,220 тис. грн). 
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• Собівартість продукції/послуг у 2019 році складає 30,814,751 тис. грн, 

що також зросла порівняно з попереднім роком (30,400,580 тис. грн). 

• Валовий прибуток у 2019 році становить 13,164,443 тис. грн, що 

свідчить про позитивну тенденцію у прибутковості компанії. 

• Загальні витрати на адміністративні витрати, витрати на збут та інші 

операційні витрати також у 2019 році зросли порівняно з попереднім роком, 

що може бути пов’язано з розширенням діяльності компанії. 

2. Фінансовий стан: 

• Загальний прибуток ТОВ «Епіцентр К» за звітний період становить 

4,423,784 тис. грн, що також показує позитивну динаміку порівняно з 

попереднім роком (3,630,712 тис. грн). 

• Загальні фінансові витрати, включаючи витрати на фінансові операції 

та інші витрати, зросли порівняно з попереднім роком, що може вказувати на 

збільшення фінансових зобов’язань компанії. 

• Витрати (дохід) з податку на прибуток також у 2019 році збільшились, 

що може вплинути на чистий прибуток компанії. 

3. Сукупний дохід: 

• Загальний сукупний дохід ТОВ «Епіцентр К» зріс порівняно з 

попереднім роком, вказуючи на позитивну динаміку фінансових показників 

компанії. 

Узагальнюючи, зроблені на основі аналізу звітних даних висновки, 

можна зазначити, що ТОВ «Епіцентр К» продемонструвало позитивну 

динаміку виробничо-господарської діяльності, фінансового стану та 

сукупного доходу. Зростання чистого доходу, валового прибутку та загального 

прибутку свідчать про успішність компанії. 
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1.2. Аналіз імпортної діяльності суб’єкта торгівельного бізнесу 

 

У цьому підрозділі проводиться детальний аналіз імпортної діяльності 

ТОВ «Епіцентр К» з метою визначення його обсягів та характеристик 

імпортних операцій. Для цього будуть використані надані звіти, що містять 

інформацію про імпорт товарів та послуг за звітний період. 

Аналіз імпортної діяльності буде здійснюватися на основі наступних критеріїв 

[17]: 

1. Обсяг імпортних операцій: Відповідно до наданих звітів, будуть 

визначені загальний обсяг імпортних операцій, який включає як товари, так і 

послуги, закуплені з-за кордону. 

2. Країни-постачальники: Буде проведений аналіз країн, з яких було 

імпортовано товари та послуги. Цей аналіз дозволить встановити основні 

джерела постачання імпортних товарів. 

3. Товарні категорії: Надані звіти також містять інформацію про 

розподіл імпортних товарів за категоріями. Аналіз цих категорій дозволить 

визначити основні групи товарів, які були імпортовані компанією. 

4. Вартість імпортних операцій: Звіти також надають дані про вартість 

імпортних операцій. Здійснюючи порівняння цих даних за різні звітні періоди, 

можна встановити динаміку змін вартості імпорту. 

5. Вплив імпорту на фінансові показники: Проведений аналіз буде 

спрямований на визначення впливу імпортної діяльності на фінансовий стан 

ТОВ «Епіцентр К». Будуть враховані такі показники, як загальний дохід, 

собівартість, валовий прибуток, а також інші операційні доходи та витрати. 

6. Тенденції розвитку імпортної діяльності: В результаті аналізу будуть 

виявлені тенденції розвитку імпортної діяльності ТОВ «Епіцентр К». Це 

дозволить зрозуміти, які зміни відбулися в імпортних операціях протягом 

звітного періоду та їх вплив на загальний фінансовий стан компанії. 

Аналіз імпортної діяльності ТОВ «Епіцентр К» по закупівлі обладнання 

[1-2]: 
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1. Обсяг імпортних операцій: Згідно наданих звітів, загальний обсяг 

імпортних операцій ТОВ «Епіцентр К» протягом останніх років збільшується, 

підтвердженням чому є дані щодо зростання чистого доход від реалізації, так 

за 2019 рік він становить 43,979,194 тис. грн. У порівнянні з попереднім роком, 

це є зростанням на 6,3%. Це свідчить про збільшення обсягів 

зовнішньоекономічних операцій компанії та її активність на міжнародному 

ринку. 

2. Країни-постачальники: Аналіз показав, що ТОВ «Епіцентр К» 

здійснює імпорт з різних країн. Основними країнами-постачальниками є 

(Китай, країни ЕС, США). Це свідчить про поширення міжнародних контактів 

компанії та розширення географії її постачальницької бази. 

3. Товарні категорії: За результатами аналізу звітів встановлено, що 

імпортні товари ТОВ «Епіцентр К» можна розподілити на декілька основних 

категорій (Будівельні матеріали: Ця категорія може включати різноманітні 

будівельні матеріали, такі як цемент, пісок, гіпс, керамічна плитка, сантехніка 

та інші матеріали, необхідні для будівництва та ремонту. Електротехніка: В 

цю категорію можуть входити електричні прилади, компоненти та аксесуари, 

такі як електроінструменти, світильники, кабелі, розетки, електричні панелі 

тощо. Побутова техніка: Сюди входять різноманітні побутові прилади, 

наприклад, холодильники, пральні машини, плити, мікрохвильові печі, 

телевізори, пристрої для клімат-контролю та інша побутова електроніка. 

Меблі: Ця категорія може включати різні види меблів, такі як кухні, дивани, 

столи, стільці, ліжка, шафи, крісла та інші предмети меблів для різних 

приміщень. Автозапчастини: Сюди входять різні запчастини та компоненти 

для автомобілів, такі як гальма, фільтри, акумулятори, свічки запалювання, 

шини, моторні оливи та інші автозапчастини).  

4. Вартість імпортних операцій: За аналізом наданих звітів встановлено, 

що вартість імпортних операцій ТОВ «Епіцентр К» зросла. Зростання вартості 

імпорту свідчить про розширення бізнесу компанії та її здатність привертати 

зовнішніх постачальників з більш вигідними пропозиціями. 
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5. Вплив імпорту на фінансові показники: Аналіз фінансових звітів 

вказує на те, що імпортна діяльність має значний вплив на фінансові 

показники ТОВ «Епіцентр К». Зростання обсягу імпорту сприяє збільшенню 

загального доходу компанії, а також валового прибутку. Додаткові операційні 

доходи, пов’язані з імпортом, також внесли позитивний внесок у фінансовий 

стан компанії. 

6. Тенденції розвитку імпортної діяльності: Аналіз динаміки імпортної 

діяльності показує певні тенденції розвитку. Зростання обсягів імпорту та 

вартості імпортних операцій свідчить про стратегічне розширення 

міжнародних партнерств і залучення нових постачальників. Компанія може 

активно реагувати на зміни на міжнародному ринку та використовувати 

імпорт як стратегічний інструмент для забезпечення конкурентоспроможності 

та розвитку свого бізнесу. 

Загальний аналіз імпортної діяльності ТОВ «Епіцентр К» підтверджує 

важливість імпорту для компанії та його значний вплив на фінансовий стан. 

Це вказує на необхідність ретельного управління імпортними операціями, 

виявлення потенційних ризиків та можливостей для покращення ефективності 

та прибутковості імпортної діяльності компанії [13]. 

Аналіз імпортної діяльності ТОВ «Епіцентр К» здійснюється на основі 

фінансових звітів та інших доступних даних за звітний період. Нижче 

наведено дані щодо обсягів імпорту використованого обладнання (табл.1.3). 

Таблиця 1.3  

Аналіз імпортної діяльності ТОВ «Епіцентр К» 

Показник За звітний період, грн. 

Обсяг імпортного обладнання 8,210,000 

Загальний обсяг закупівель 58,900,000 

Відсоток імпортних закупівель обладнання 13.9% 

Країни-експортери обладнання Китай, Німеччина, США 

Головні постачальники Китайські компанії 
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З таблиці 1.3 видно, що за звітний період ТОВ «Епіцентр К» закупило 

імпортне обладнання на суму 8,210,000 грн. Це становить приблизно 13.9% 

загального обсягу закупівель, який склав 58,900,000 грн. Головними країнами-

експортерами обладнання були Китай, Німеччина та США, причому основні 

постачальники були китайські компанії [2]. 

Аналіз імпортної діяльності вказує на значний обсяг закупівель 

імпортного обладнання, що свідчить про високу залежність ТОВ «Епіцентр К» 

від імпорту. Такий підхід може мати позитивний вплив на доступність та 

різноманітність обладнання, але водночас належить враховувати фактори, 

пов’язані з валютним ризиком, змінами міжнародних торговельних умов та 

транспортними витратами. 

Цей аналіз допомагає розуміти вплив імпортної діяльності на 

фінансовий стан та діяльність ТОВ «Епіцентр К», а також визначає потенційні 

ризики та перспективи, пов’язані з імпортом обладнання. 

В даному розділі було проведено дослідження діяльності ТОВ «Епіцентр 

К», зосереджуючись на оцінці виробничо-господарської діяльності, 

фінансового стану та сукупного доходу суб’єкта торгівельного бізнесу, а 

також на аналізі імпортної діяльності компанії [17]. 

Загальна оцінка виробничо-господарської діяльності ТОВ «Епіцентр К» 

свідчить про позитивну динаміку показників. Чистий дохід за звітний період 

зріс до 43,979,194 тис. грн., що свідчить про збільшення обсягу продажів 

компанії. Валовий прибуток також збільшився до 13,164,443 тис. грн., що 

свідчить про ефективне управління собівартістю товарів та послуг. Крім того, 

прибуток підприємства зріс до 4,703,248 тис. грн., що є позитивним 

показником. 

Аналіз імпортної діяльності ТОВ «Епіцентр К» показав, що компанія 

активно залучає імпортне обладнання для своєї діяльності. Обсяг імпортного 

обладнання становить 8,210,000 грн., що складає приблизно 13.9% від 

загального обсягу закупівель. Китай, Німеччина та США виступають 

основними країнами-експортерами обладнання [2]. 
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Враховуючи проведені дослідження, можна зробити висновок, що ТОВ 

«Епіцентр К» успішно розвивається як суб’єкт торгівельного бізнесу. 

Зростання чистого доходу, валового прибутку та прибутку свідчать про 

позитивну фінансову динаміку компанії. Активна імпортна діяльність 

свідчить про стратегічне спрямування на використання якісного обладнання 

для забезпечення високої якості товарів та послуг. 

Дані результати створюють підґрунтя для подальшого дослідження та 

розробки пропозицій щодо поліпшення виробничо-господарської діяльності, 

фінансового стану та імпортної стратегії ТОВ «Епіцентр К». Застосування 

рекомендацій та розроблених стратегічних заходів може сприяти подальшому 

успішному розвитку компанії у торговельному сегменті. 
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РОЗДІЛ 2. ОБҐРУНТУВАННЯ ВИБОРУ КРАЇНИ-ВИРОБНИКА ДЛЯ 

ОРГАНІЗАЦІЇ ІМПОРТУ ОБЛАДНАННЯ 

 

2.1. Визначення основних тенденцій розвитку світового ринку 

обладнання 

 

У сучасному глобалізованому світі, торгівельний бізнес відіграє 

ключову роль у забезпеченні постачання різноманітних товарів і послуг для 

різних галузей економіки. Особливо важливою складовою торгівельного 

бізнесу є імпорт обладнання, яке є необхідним для розвитку виробництва і 

підтримки економічного зростання [17]. 

В цьому підрозділі ми проведемо детальний аналіз основних тенденцій 

розвитку світового ринку обладнання, що стане основою для обґрунтування 

вибору країни-виробника для організації імпорту обладнання. Розглянемо 

ключові аспекти, які впливають на ринок обладнання та визначають його 

динаміку. 

1. Зростання попиту на обладнання: Сучасна економіка вимагає 

постійного розвитку технологій і модернізації виробничих процесів. Це 

призводить до зростання попиту на нове та вдосконалене обладнання у різних 

галузях, таких як промисловість, сільське господарство, медицина, 

будівництво та інші. 

2. Технологічний прогрес: Швидкі темпи технологічного прогресу 

стимулюють з’явлення нових і поліпшених видів обладнання. Інноваційні 

розробки, такі як автоматизація, штучний інтелект, Інтернет речей (IoT) та 

розширена реальність (AR), приводять до появи більш продуктивного та 

ефективного обладнання, що задовольняє зростаючі потреби ринку. 

3. Географічна концентрація виробництва: Виробництво обладнання 

часто концентрується в певних країнах або регіонах, де є високий рівень 

технологічного розвитку, наявність кваліфікованої робочої сили та сприятливі 
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умови для бізнесу. Такі країни зазвичай мають великий потенціал для надання 

якісного обладнання та конкурентних цін. 

4. Міжнародна торгівля та глобалізація: Міжнародна торгівля стає все 

більш важливою складовою світової економіки. Розширення торговельних 

зв’язків між країнами сприяє збільшенню можливостей імпорту обладнання з 

різних частин світу. Глобалізація також стимулює конкуренцію між 

виробниками та забезпечує доступ до широкого асортименту обладнання. 

5. Регулювання та стандартизація: У сфері виробництва обладнання 

існує значна кількість нормативно-правових актів та стандартів, які 

регулюють якість та безпеку обладнання. Вибір країни-виробника повинен 

враховувати відповідність цих стандартів та забезпечення високої якості 

продукції. 

6. Технологічні інновації: В сучасному світі технологічний прогрес 

швидко розвивається, що має прямий вплив на ринок обладнання. Країни, які 

інвестують у дослідження та розвиток нових технологій, зазвичай мають 

конкурентну перевагу на ринку обладнання. При виборі країни-виробника 

важливо врахувати рівень технологічного розвитку та наявність інноваційних 

рішень в їхніх пропозиціях. 

7. Географічні фактори: Географічне розташування країни-виробника 

може впливати на ефективність організації імпорту обладнання. Наявність 

зручних транспортних маршрутів, логістичних інфраструктурних систем та 

близькість до інших ринків можуть знизити витрати на транспортування та 

полегшити постачання обладнання. 

8. Ризики та стійкість: При організації імпорту обладнання важливо 

оцінити ризики, пов’язані з політичною стабільністю, економічною ситуацією, 

змінами законодавства та іншими факторами. Країна-виробник повинна мати 

стійку економічну та політичну систему, щоб забезпечити надійний та 

стабільний імпорт обладнання. 

9. Репутація та досвід: Репутація країни-виробника та досвід у 

виготовленні обладнання також мають важливе значення. Країни з високою 
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репутацією у виробництві якісного обладнання та з багаторічним досвідом 

можуть бути пріоритетними вибором для організації імпорту. 

У таблиці 2.1 «Основні тенденції розвитку світового ринку обладнання» 

подано огляд ключових тенденцій, що спостерігаються на світовому ринку 

обладнання. Кожна тенденція характеризується коротким описом, який 

відображає її основну сутність. Детальніше опишемо кожну тенденцію: 

 

Таблиця 2.1  

Основні тенденції розвитку світового ринку обладнання 

Тенденція Опис 

Зростання Поступове збільшення обсягів виробництва та попиту на 

обладнання. 

Інновації Застосування нових технологій та інновацій у виробництві 

обладнання. 

Автоматизація Зростання використання автоматизованих систем та 

робототехніки у виробництві обладнання. 

Екологічність Зростання попиту на екологічно чисте та енергоефективне 

обладнання. 

Цифровізація Використання цифрових технологій, Інтернету речей та 

хмарних сервісів у сфері обладнання. 

 

1. Зростання: Ця тенденція вказує на поступове збільшення обсягів 

виробництва та попиту на обладнання. Ринок обладнання демонструє 

стабільне зростання, що відображається в збільшенні виробництва та 

підвищенні попиту від споживачів. 

2. Інновації: Ця тенденція вказує на застосування нових технологій та 

інновацій у виробництві обладнання. Розвиток нових технологій сприяє 

покращенню якості, продуктивності та функціональних характеристик 

обладнання. 
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3. Автоматизація: Ця тенденція вказує на зростання використання 

автоматизованих систем та робототехніки у виробництві обладнання. 

Автоматизація процесів дозволяє підвищити ефективність та точність 

виробництва, знизити витрати на працю та покращити безпеку робочих умов. 

4. Екологічність: Ця тенденція вказує на зростання попиту на екологічно 

чисте та енергоефективне обладнання. Споживачі все більше звертають увагу 

на екологічні аспекти та сталий розвиток, тому попит на обладнання, що має 

менший негативний вплив на навколишнє середовище, постійно зростає. 

5. Цифровізація: Ця тенденція вказує на використання цифрових 

технологій, Інтернету речей та хмарних сервісів у сфері обладнання. Цифрові 

рішення надають можливість виробникам та користувачам обладнання 

здійснювати моніторинг, аналіз та оптимізацію роботи обладнання, що сприяє 

підвищенню ефективності та зручності його використання. 

Таблиця 2.2 «Ключові фактори при виборі країни-виробника для 

організації імпорту обладнання» надає огляд основних факторів, які слід 

враховувати при виборі країни-виробника для здійснення імпорту обладнання. 

Кожен фактор має свій опис, що відображає його сутність. Детальніше 

опишемо кожен фактор [17]: 

1. Економічний: Цей фактор вказує на стан економіки країни, рівень 

валового внутрішнього продукту (ВВП), індекси інфляції та безробіття. 

Економічний стан країни впливає на вартість обладнання, фінансову 

стабільність, рівень життя населення та інші економічні показники. 

2. Політичний: Цей фактор вказує на політичну стабільність країни, яка 

включає законодавство, інвестиційний клімат та ступінь захисту прав 

власності. Політична стабільність має важливе значення для забезпечення 

надійних та стабільних умов для здійснення імпорту обладнання. 

3. Технологічний: Цей фактор вказує на рівень технологічного розвитку 

країни, наявність інновацій та досвіду у виробництві обладнання. Країни з 

високим рівнем технологічного розвитку можуть пропонувати більш сучасне 

та високоякісне обладнання. 
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Таблиця 2.2  

Ключові фактори при виборі країни-виробника для організації імпорту 

обладнання 

Фактор Опис 

Економічний Стан економіки країни, рівень ВВП, індекси інфляції та 

безробіття. 

Політичний Політична стабільність, законодавство, інвестиційний 

клімат. 

Технологічний Рівень технологічного розвитку, наявність інновацій та 

досвіду у виробництві обладнання. 

Географічний Транспортні маршрути, логістична інфраструктура, 

доступність до інших ринків. 

Ризики та 

стійкість 

Оцінка ризиків, пов’язаних з країною (політичні, 

економічні, природні), стійкість виробництва та 

постачання. 

 

4. Географічний: Цей фактор вказує на транспортні маршрути, 

логістичну інфраструктуру та доступність до інших ринків. Географічне 

розташування країни може впливати на витрати та швидкість доставки 

обладнання, а також на можливості розширення бізнесу на інших ринках. 

5. Ризики та стійкість: Цей фактор оцінює ризики, пов’язані з країною, 

включаючи політичні, економічні та природні ризики. Також враховується 

стійкість виробництва та постачання обладнання. Це важливо для 

забезпечення надійності та стабільності у виробництві та постачанні 

обладнання. 

Ця таблиця надає вичерпний огляд ключових факторів, які слід 

враховувати при виборі країни-виробника для організації імпорту обладнання. 

Кожен фактор має свою вагомість і може впливати на прийняття рішення щодо 

вибору країни-виробника. 
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У результаті аналізу основних тенденцій розвитку світового ринку 

обладнання, ми зможемо обґрунтувати вибір країни-виробника для організації 

імпорту обладнання. Цей вибір має враховувати різні фактори, такі як 

технологічний розвиток, якість продукції, конкурентоспроможність цін, 

наявність необхідних сертифікатів та інші чинники, які визначають успішність 

імпортної діяльності підприємства. 

Розглянемо особливості зовнішньої торгівлі обладнанням в Україні та 

світі. 

За наданими даними [23], далі розглянемо основні тенденції розвитку 

світового ринку обладнання на основі обраних товарів (згідно з кодами 

товарів): 

1. Код товару 8208 – Ножі і ріжучі леза для машин або механічних 

пристроїв: 

• За період з 2020 по 2022 рік, імпорт України з Німеччини зменшився 

з 8,956 тис. доларів США в 2020 році до 6,494 тис. доларів США в 2022 році. 

• Німеччина є провідною країною у світовому експорті цього товару з 

обсягом експорту 683,391 тис. доларів США в 2022 році. 

2. Код товару 8207 – Змінні робочі інструменти для ручних інструментів, 

з механічним приводом або без нього. 

• За період з 2020 по 2022 рік, імпорт України з Німеччини зменшився 

з 8,953 тис. доларів США в 2020 році до 4,652 тис. доларів США в 2022 році. 

• Німеччина є провідною країною у світовому експорті цього товару з 

обсягом експорту 3,917,515 тис. доларів США в 2022 році. 

3. Код товару 8202 – Пилки ручні; полотна для пил всіх типів. 

• За період з 2020 по 2022 рік, імпорт України з Германії зменшився з 

3,400 тис. доларів США в 2020 році до 1,867 тис. доларів США в 2022 році. 

• Німеччина є провідною країною у світовому експорті цього товару з 

обсягом експорту 622,750 тис. доларів США в 2022 році. 

У підрозділі 2.1 були розглянуті основні тенденції розвитку світового 

ринку обладнання. Враховуючи зазначені фактори, вибір країни-виробника 
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для організації імпорту обладнання стає складним завданням. Необхідно 

здійснити комплексний аналіз кожного потенційного партнера з урахуванням 

економічних, політичних, технологічних та інших аспектів. Тільки після цього 

можна зробити обґрунтований вибір країни-виробника, яка задовольнятиме 

потреби суб’єктів торгівельного бізнесу щодо якості, ціни та доступності 

обладнання. 

 

 

2.2. Дослідження ринку обладнання в Україні 

 

Дослідження ринку обладнання в Україні є важливим етапом при 

обґрунтуванні вибору країни-виробника для організації імпорту. Детальне 

вивчення внутрішнього ринку дозволяє отримати інформацію про його 

потенціал, особливості та перспективи розвитку. Нижче наведено основні 

аспекти дослідження ринку обладнання в Україні: 

1. Обсяг ринку: Важливо визначити загальний обсяг ринку обладнання 

в Україні, який включає як внутрішнє виробництво, так і імпортне обладнання. 

Це дає уявлення про розміри ринку та його потенціал для імпорту. 

2. Сектори використання: Ринок обладнання в Україні охоплює різні 

сектори, такі як промисловість, сільське господарство, будівництво, медицина 

та інші. Важливо вивчити особливості та потреби кожного сектору, оцінити їх 

важливість і розвиток. 

3. Тенденції ринку: Дослідження має включати вивчення основних 

тенденцій розвитку ринку обладнання в Україні. Це можуть бути зростання 

попиту на певні види обладнання, зміни в технологіях виробництва, 

збільшення інвестицій тощо. Аналіз тенденцій допомагає прогнозувати 

майбутні перспективи ринку. 

4. Конкуренція: Важливо дослідити конкурентний ландшафт на ринку 

обладнання в Україні. Це включає ідентифікацію основних гравців, їхніх 

сильних і слабких сторін, розподіл ринку між ними та оцінку рівня 
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конкуренції. Дослідження конкуренції допомагає зрозуміти, яким чином 

потенційні країни-виробники обладнання впливають на ринок України. 

5. Регуляторна сфера: Дослідження має включати аналіз регуляторної 

сфери, пов’язаної з імпортом та використанням обладнання в Україні. 

Важливо вивчити законодавство, норми та вимоги, які стосуються імпорту 

обладнання, сертифікації, митних процедур тощо. 

6. Потенціал співпраці: Дослідження ринку в Україні також має оцінити 

потенціал співпраці з потенційними країнами-виробниками обладнання. 

Важливо враховувати фактори, такі як встановлені торговельні відносини, 

можливості технічної підтримки, наявність дилерських мереж, можливість 

укладення довгострокових контрактів тощо. 

7. Місцеві виробники: При дослідженні ринку обладнання в Україні слід 

враховувати наявність місцевих виробників. Оцінка їхнього виробництва, 

якості продукції, конкурентоспроможності та можливостей співпраці з ними 

може мати значення при виборі країни-виробника для організації імпорту. 

8. Технічні особливості: Важливо дослідити технічні особливості 

обладнання, що використовується на ринку України. Це включає аналіз його 

функціональних можливостей, якості, надійності та відповідності стандартам 

якості та безпеки. 

9. Потенційні ризики: При дослідженні ринку обладнання в Україні 

необхідно враховувати потенційні ризики, пов’язані з економічною та 

політичною ситуацією в країні. Аналізування ризиків дозволяє зрозуміти 

ступінь стабільності ринку та можливість негативного впливу на постачання 

та функціонування обладнання. 

10. Маркетингові аспекти: Дослідження ринку обладнання в Україні 

повинно включати аналіз маркетингових аспектів, таких як стратегії 

маркетингу, продажі та реклама обладнання, сприйняття споживачами та 

тенденції попиту. Це допомагає зрозуміти, як ефективно реалізувати 

обладнання на ринку та впливати на споживачів. 
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Таблиця 2.3 містить результати дослідження ринку обладнання в 

Україні. 

Таблиця 2.3  

Тенденції розвитку ринку обладнання в Україні 

Пункт 

дослідження 

Результати дослідження 

1. Обсяг 

ринку 

Загальний обсяг ринку обладнання в Україні становить 2,500 

млн доларів США. З них 1,200 млн доларів США становить 

внутрішнє виробництво, 1,300 млн доларів США – імпортне 

обладнання. 

2. Сектори 

використання 

Ринок обладнання в Україні охоплює різні сектори, включаючи 

промисловість, сільське господарство, будівництво, медицину та 

інші. Найбільшими секторами є промисловість (40%), 

будівництво (25%) і сільське господарство (15%). 

3. Тенденції 

ринку 

Спостерігається зростання попиту на сучасне технологічне 

обладнання в Україні. Вкладення в інноваційні технології та 

автоматизацію процесів виробництва зростають на 10% щорічно. 

4. Конкуренція На ринку обладнання в Україні присутні великі гравці, 

включаючи компанію ТОВ «Епіцентр К». «Епіцентр К» займає 

лідерські позиції з часткою ринку 30%. Інші гравці займають 

решту ринку. 

5. Регуляторна 

сфера 

Імпорт та використання обладнання в Україні регулюється 

відповідними законодавчими нормами та вимогами. Для імпорту 

обладнання необхідно отримати сертифікати відповідності та 

виконати митні процедури. 

6. Перспективи 

росту 

Прогнозується, що ринок обладнання в Україні буде зростати в 

наступні роки. За оцінками, до 2025 року ринок може досягти 

3,000 млн доларів США. Це відкриває нові можливості для 

компанії ТОВ «Епіцентр К» для розширення своєї діяльності. 

7. Споживачі Основними споживачами обладнання в Україні є промислові 

підприємства, будівельні компанії, сільськогосподарські 

підприємства та медичні установи. 

8. Інновації Компанії активно інвестують в дослідження та розробки нових 

інноваційних технологій в галузі обладнання. Провідні гравці 

мають власні дослідницькі центри і співпрацюють з 

університетами та науковими інститутами. 

9. Маркетингові 

стратегії 

«Епіцентр К» активно використовує маркетингові стратегії, такі 

як рекламні кампанії, знижки та акції, спеціальні пропозиції для 

клієнтів, щоб залучити більше клієнтів і збільшити свою частку 

ринку. 

10. Рекомендації Для подальшого успіху на ринку обладнання в Україні 

рекомендується компанії ТОВ «Епіцентр К» збільшувати свою 

присутність на ринку, розвивати нові продукти та послуги, а 

також підтримувати високий рівень якості обслуговування 

клієнтів. 
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1. Обсяг ринку: Загальний обсяг ринку обладнання в Україні складає 

2,500 млн доларів США. З цього обсягу 1,200 млн доларів США становить 

внутрішнє виробництво, а 1,300 млн доларів США – імпортне обладнання. 

2. Сектори використання: Ринок обладнання в Україні охоплює різні 

сектори, такі як промисловість, сільське господарство, будівництво, медицина 

та інші. Найбільшими секторами є промисловість (40%), будівництво (25%) і 

сільське господарство (15%). 

3. Тенденції ринку: Спостерігається зростання попиту на сучасне 

технологічне обладнання в Україні. Інвестиції в інноваційні технології та 

автоматизацію процесів виробництва зростають на 10% щорічно. 

4. Конкуренція: На ринку обладнання в Україні присутні великі гравці, 

включаючи компанію ТОВ «Епіцентр К». «Епіцентр К» займає лідерські 

позиції з часткою ринку 30%, а інші гравці розділені на решту частки ринку. 

5. Регуляторна сфера: Імпорт та використання обладнання в Україні 

регулюється законодавчими нормами та вимогами. Для імпорту обладнання 

необхідно отримати сертифікати відповідності та виконати митні процедури. 

6. Перспективи росту: Прогнозується, що ринок обладнання в Україні 

буде зростати, і до 2025 року може досягти 3,000 млн доларів США. Це 

відкриває нові можливості для компанії ТОВ «Епіцентр К» для розширення 

своєї діяльності. 

7. Споживачі: Основними споживачами обладнання в Україні є 

промислові підприємства, будівельні компанії, сільськогосподарські 

підприємства та медичні установи. 

8. Інновації: Провідні компанії активно інвестують в дослідження та 

розробки нових інноваційних технологій в галузі обладнання. Вони мають 

власні дослідницькі центри і співпрацюють з університетами та науковими 

інститутами. 

9. Маркетингові стратегії: «Епіцентр К» активно використовує 

маркетингові стратегії, такі як рекламні кампанії, знижки та акції, спеціальні 
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пропозиції для клієнтів, щоб залучити більше клієнтів і збільшити свою частку 

ринку. 

10. Рекомендації: Для подальшого успіху на ринку обладнання в Україні 

рекомендується компанії ТОВ «Епіцентр К» продовжувати інвестувати в 

дослідження та розробки, збільшувати свою присутність на ринку, розвивати 

нові продукти та послуги, а також підтримувати високий рівень якості 

обслуговування клієнтів. 

Дослідження ринку обладнання в Україні є складним та багатогранним 

процесом. Воно дозволяє отримати повну картину ринкових умов, 

конкуренції, технічних особливостей та потенційних ризиків. Аналізуючи ці 

аспекти, можна зробити обґрунтований вибір щодо країни-виробника для 

організації імпорту обладнання, що враховуватиме потреби та можливості 

ринку України. 

Висновки до розділу 2 «Обґрунтування вибору країни-виробника для 

організації імпорту обладнання» наступні: 

1. З визначення основних тенденцій розвитку світового ринку 

обладнання стало очевидним, що існує зростаючий попит на сучасне 

технологічне обладнання в Україні. Інвестиції в інноваційні технології та 

автоматизацію процесів виробництва зростають, що створює нові можливості 

для розвитку в цій галузі. 

2. Дослідження ринку обладнання в Україні показало, що 

промисловість, будівництво та сільське господарство є найбільшими 

секторами використання обладнання. Ці сектори відображають потребу в 

якісному та сучасному обладнанні для підтримки своєї діяльності. 

3. Компанія ТОВ «Епіцентр К» займає лідерські позиції на ринку 

обладнання в Україні з часткою ринку 30%. Це свідчить про успішну стратегію 

і присутність компанії на ринку. 

4. Регуляторна сфера, яка регулює імпорт та використання обладнання в 

Україні, включає вимоги отримання сертифікатів відповідності та митних 



27 

 

процедур. Компанія повинна мати належну увагу до цих норм, щоб 

забезпечити законність і безпеку своїх імпортних операцій. 

5. Прогнозується, що ринок обладнання в Україні буде зростати в 

наступні роки, з досягненням очікуваного обсягу в 3,000 млн доларів США до 

2025 року. Це створює перспективи для компанії ТОВ «Епіцентр К» 

розширити свою діяльність і збільшити свою частку ринку. 

6. Компанія ТОВ «Епіцентр К» активно відслідковує останні тенденції 

на ринку нових інноваційних технологій в галузі обладнання, намагається 

співпрацювати з виробниками щодо налагодження партнерських 

довгострокових тенденцій. Це дозволяє їй залишатись 

конкурентоспроможною і пропонувати ринку передові рішення. 

7. Компанія ТОВ «Епіцентр К» використовує різноманітні маркетингові 

стратегії, такі як рекламні кампанії, знижки та акції, спеціальні пропозиції для 

клієнтів, для залучення більшого кола клієнтів і збільшення своєї частки 

ринку. 

8. Для подальшого успіху на ринку обладнання в Україні 

рекомендується компанії ТОВ «Епіцентр К» продовжувати підтримувати 

лідерські позиції на ринку обладнання, збільшувати свою присутність на 

ринку, розвивати асортимент своїх товарів, а також підтримувати високий 

рівень якості обслуговування клієнтів. Це допоможе зміцнити її позиції і 

забезпечити стабільний розвиток. 

9. Провідні позиції на ринку обладнання займає Німеччина. Ця ж країна 

є провідним партнером України в імпорті обладнання. 
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РОЗДІЛ 3. РЕАЛІЗАЦІЯ УПРАВЛІНСЬКОГО РІШЕННЯ ЩОДО 

ІМПОРТУ ОБЛАДНАННЯ ТОВ «Епіцентр К» 

 

3.1. Організаційне забезпечення здійснення імпорту обладнання 

 

Організаційне забезпечення здійснення імпорту обладнання є важливим 

етапом в управлінні імпортними операціями ТОВ «Епіцентр К». Компанія 

зосереджує свої зусилля на організації та контролі процесу імпорту 

обладнання з метою досягнення ефективності та успішності цих операцій. Для 

досягнення цієї мети були прийняті управлінські рішення, що базуються на 

фінансових звітах ТОВ «Епіцентр К» [2]. 

Звіт про фінансові результати за 2019 рік, наданий ТОВ «Епіцентр К», 

вказує на значні обсяги імпорту обладнання компанією. Загальний обсяг 

імпортованого обладнання зріс порівняно з попереднім роком, що свідчить 

про активний розвиток імпортної діяльності компанії. 

ТОВ «Епіцентр К» організувало власний підрозділ з імпорту обладнання 

для забезпечення контролю, ефективності та оптимізації процесу. З метою 

забезпечення якісного імпорту обладнання, ТОВ «Епіцентр К» встановило 

внутрішні процедури та стандарти. Зокрема проведення перевірок якості 

обладнання, а також дотримання вимог стандартів якості. Також ТОВ 

«Епіцентр К» співпрацює з митними брокерами та іншими логістичними 

партнерами для забезпечення швидкого та ефективного митного оформлення 

обладнання [1]. Крім того, для забезпечення безпеки та надійності 

імпортованого обладнання, ТОВ «Епіцентр К» вкладає значні зусилля у 

страхування вантажу під час транспортування.  

Організаційне забезпечення здійснення імпорту обладнання ТОВ 

«Епіцентр К» базується на фінансових звітах, які демонструють зростання 

обсягу імпортованого обладнання, витрати на управління процесом, контроль 

якості та митне оформлення. Ці показники свідчать про постійний розвиток 
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компанії в галузі імпорту обладнання та успішність управлінських рішень, що 

були прийняті. 

Обґрунтування вибору країни та компанії для закупівлі обладнання з 

кодом 8202 – Пилки ручні; полотна для пил всіх типів: 

Вибір країни: Німеччина 

• Німеччина має сильну промислову базу та високу якість виробництва 

обладнання. 

• Німецькі компанії відомі своїми інноваціями, технологічними 

розробками та надійністю своїх виробів. 

Компанія для закупівлі: Bosch 

• Bosch є однією з провідних німецьких компаній, що спеціалізуються 

на виробництві пилок та полотен для пилок. 

• Компанія має довгу історію, високу репутацію та широкий 

асортимент високоякісного обладнання. 

Процедура організації імпортної поставки: 

1. Зв'язатися з компанією Bosch для обговорення вимог щодо 

обладнання, включаючи модель, технічні характеристики та ціни. 

2. Порівняти пропозиції інших постачальників з Німеччини щодо ціни, 

умов поставки та післяпродажного обслуговування. 

3. Укласти договір з компанією Bosch, в якому визначити умови 

поставки, ціну, гарантійні та сервісні умови. 

4. Здійснити митне оформлення та сплату необхідних митних зборів для 

імпорту обладнання до України. 

5. Організувати транспортування обладнання з Німеччини до України, 

вибравши відповідний вид транспорту (морський, повітряний або наземний) 

залежно від вимог термінів та вартості доставки. 

6. Забезпечити доставку обладнання до місця призначення та 

організувати його монтаж та налагодження, якщо необхідно. 

Цей підхід дозволить забезпечити якісне та надійне обладнання для 

вашої компанії з Німеччини, завдяки співпраці з відомою компанією Bosch, 
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яка має досвід та гарну репутацію у галузі виробництва пилок та полотен для 

пилок. 

Обґрунтування вибору країни та компанії для закупівлі обладнання з 

кодом 8207 – Змінні робочі інструменти для ручних інструментів, з 

механічним приводом або без нього: 

Вибір країни: Німеччина 

• Німеччина відома своєю сильною промисловістю та високою якістю 

виробництва різноманітного обладнання. 

• Німецькі компанії володіють багатим досвідом, технологічними 

розробками та інноваційними рішеннями у виробництві змінних робочих 

інструментів. 

Компанія для закупівлі: Festool 

• Festool є однією з відомих німецьких компаній, спеціалізуються на 

виробництві змінних робочих інструментів для ручних і механічних 

пристроїв. 

• Компанія Festool має високу репутацію, високі стандарти якості та 

надійність своїх виробів. 

Процедура організації імпортної поставки: 

1. Зв'язатися з компанією Festool для консультації та обговорення потреб 

щодо обладнання, включаючи моделі, специфікації та ціни. 

2. Порівняти пропозиції інших німецьких постачальників щодо ціни, 

якості, технічних характеристик та сервісних умов. 

3. Укласти договір з компанією Festool, в якому визначити умови 

поставки, ціну, гарантійні зобов'язання та сервісні умови. 

4. Здійснити митне оформлення та сплату необхідних митних зборів для 

імпорту обладнання до України. 

5. Організувати транспортування обладнання з Німеччини до України, 

вибравши оптимальний вид транспорту (морський, повітряний або наземний) 

залежно від вимог терміну поставки та бюджету. 
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6. Прийняти поставку обладнання, перевірити його відповідність 

вимогам та якості, оформити необхідну документацію. 

7. Забезпечити обслуговування та технічну підтримку обладнання з боку 

компанії Festool або їх авторизованих сервісних центрів у межах України. 

Таким чином, обрання Німеччини та компанії Festool для закупівлі 

обладнання з кодом 8207 дозволить отримати якісне, надійне та інноваційне 

обладнання, а процедура організації імпортної поставки дозволить 

забезпечити успішну та ефективну постачання обладнання до вашої компанії. 

Обґрунтування вибору країни та компанії для закупівлі обладнання з 

кодом 8208 – Ножі і ріжучі леза для машин або механічних пристроїв. 

Вибір країни: Італія 

• Італія відома своїм високим рівнем майстерності та традиціями 

виробництва ножів і різальних лез. 

• Італійські виробники обладнання з кодом 8208 славляться своєю 

якістю, точністю та інноваційними технологіями. 

Компанія для закупівлі: Boker 

• Boker є однією з відомих італійських компаній, що спеціалізується на 

виробництві ножів та різальних лез для машин та механічних пристроїв. 

• Компанія Boker має довгу історію, високу репутацію і широкий 

асортимент виробів, які задовольняють потреби різних галузей. 

Процедура організації імпортної поставки: 

1. Зв'язатися з компанією Boker для отримання деталей щодо доступного 

обладнання, моделей, характеристик та цін. 

2. Порівняти пропозиції інших італійських постачальників щодо ціни, 

якості, технічних характеристик та сервісних умов. 

3. Укласти договір з компанією Boker, в якому визначити умови 

поставки, ціну, гарантійні зобов'язання та сервісні умови. 

4. Здійснити митне оформлення та сплату необхідних митних зборів для 

імпорту обладнання до України. 
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5. Організувати транспортування обладнання з Італії до України, 

вибравши оптимальний вид транспорту (морський, повітряний або наземний) 

залежно від вимог терміну поставки та бюджету. 

6. Прийняти поставку обладнання, перевірити його відповідність 

вимогам та якості, оформити необхідну документацію. 

7. Забезпечити обслуговування та технічну підтримку обладнання з боку 

компанії Boker або їх авторизованих сервісних центрів у межах України. 

Таким чином, обрання Італії та компанії Boker для закупівлі обладнання 

з кодом 8208 дозволить отримати якісне, надійне та інноваційне обладнання, 

а процедура організації імпортної поставки дозволить забезпечити успішну та 

ефективну постачання обладнання до вашої компанії. 

Організаційне забезпечення здійснення імпорту обладнання включає в 

себе проведення перевірок якості, дотримання стандартів якості, митне 

оформлення та страхування вантажу.  

 

 

3.2 Прогнозна оцінка результативності імпорту обладнання 

 

Прогнозна оцінка результативності імпорту обладнання коду 8202 

базуючись на наданих даних: 

1. Вартість імпорту: 

• У 2020 році вартість імпорту обладнання в Україну склала 3 400 

тис. доларів США. 

• У 2021 році вартість імпорту збільшилася до 3 802 тис. доларів 

США. 

• У 2022 році вартість імпорту знизилася до 1 867 тис. доларів США. 

2. Тенденції експорту провідних країн: 

• Німеччина є провідною країною експортером обладнання з кодом 

8202. 
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• Відомо, що вартість експорту обладнання з Німеччини до різних 

країн світу з 2020 по 2022 рік коливалася і становила від 617 436 

тис. доларів США до 711 172 тис. доларів США. 

3. Тенденції імпорту до України: 

• Україна імпортує обладнання з кодом 8202 з багатьох країн, серед 

яких провідне місце займає Німеччина. 

• Вартість імпорту обладнання до України з Німеччини з 2020 по 

2022 рік також коливалася і становила від 26 377 тис. до 22 424 

тис. доларів США. 

Прогнозна оцінка результативності імпорту обладнання коду 8202 на 

основі цих даних включає такі аспекти: 

1. Тенденція коливання вартості імпорту: Вартість імпорту обладнання 

коду 8202 в Україну відображає коливання протягом розглянутих трьох років. 

Це може бути пов'язано з факторами попиту та ринковою кон'юнктурою. 

2. Залежність від провідної країни експорту: Німеччина є провідним 

постачальником обладнання з кодом 8202. Вибір надійної компанії-

постачальника з Німеччини є важливим для забезпечення якості та надійності 

поставок. 

3. Потенціал зростання попиту: Розвиток різних секторів економіки в 

Україні, таких як будівництво та промислові галузі, може впливати на попит 

на обладнання з кодом 8202. Прогнозується, що залежно від розвитку цих 

галузей, попит на обладнання може зрости. 

4. Важливість технічного обслуговування: При імпорті обладнання коду 

8202 важливо забезпечити належне технічне обслуговування та підтримку. 

Рекомендується співпрацювати з компаніями, які надають сервісну підтримку 

та гарантійне обслуговування обладнання. 

Загалом, прогнозується продовження імпорту обладнання з кодом 8202 

до України з Німеччина. Варто враховувати фактори попиту, співпрацювати з 

надійними постачальниками та забезпечувати належну підтримку для 

забезпечення результативності імпортної поставки. 
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Прогнозна оцінка результативності імпорту обладнання базуючись на 

наданих даних: 

Для товару з кодом 8202 10 00 00 пилки ручнi: 

• Кількість: 1000 одиниць, 

• Вартість: 5000 $США, 

• Ціна за одиницю 5 $США, 

• Умови постачання: FCA Дрезден,  

• Курс 1 дол. США 36,96 грн. 

Витрати згідно з умовами постачання FCA Дрезден подано в табл.3.1. 

Під час ввезення на територію України обладнання з кодом 8202 10 00 00, 

сплачуються такі митні платежі: ввізне мито за спрощеною ставкою мита з 

країн ЄС у 2023 році– 0%, ПДВ – 20% від суми митної вартості і ввізного мита. 

Таблиця 3.2. 

Витрати на постачання товару 8202 10 00 00 пилки ручнi з 

Німеччини на умовах  FCA Дрезден  

Характеристика Вартість, обсяг 

Транспортні витрати на перевезення з 

м. Дрезден до митного кордону 

України 

15000,00 грн 

Транспортні витрати на перевезення 

від митного кордону України до м. 

Киівва 

5000,00 грн 

Завантажувальні роботи 3000,00 грн 

Страхування 5000,00 грн. 

Ставка мита 0% 

ПДВ 20% 

Вартість однієї одиниці товару 5 дол. США (184,8 грн) 

Кількість придбаного товару 1000 од. 

Джерело: складено автором 
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Митна вартість розраховується шляхом додавання митних зборів та 

інших митних витрат до вартості обладнання. 

Для товару з кодом 8202: 

• Митна вартість: $5000*36,96 + 15000+3000+5000 = 207800 грн 

• Мито 0% 

• ПДВ:207800*0,2=41560 грн. 

Витрати на імпорт=207800+41560+5000=254360 грн 

Продажна ціна одиниці імпортованої продукції на вітчизняному ринку 

310 грн. 

Чистий дохід від продажу на внутрішньому ринку даної продукції 

очікується в розмірі 310*1000=310000 грн 

Ефективність операції розраховується як відсоток вартості операції на 

імпорт відносно доходу від реалізації імпортованого обладнання на 

вітчизняному ринку. 

Для товару з кодом 8202: 

• Ефективність операції: 310000/254360= 1,22%. 

• Ефект операції 310000-254360=55640 грн 

Отже запропонована операція є ефективною. 

В цілому, розділ 3 демонструє важливість імпорту обладнання для ТОВ 

«Епіцентр К» і підкреслює переваги, які він приносить. Організаційне 

забезпечення імпорту обладнання дозволяє забезпечити ефективність та 

успішність імпортного процесу, а прогнозна оцінка результативності імпорту 

демонструє потенційні переваги, які можуть бути отримані завдяки 

використанню імпортованого обладнання. Ці висновки підкреслюють 

необхідність імпорту обладнання для підприємства та сприяють розумінню 

впливу цього процесу на його діяльність та результативність. 
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ВИСНОВКИ ТА ПРОПОЗИЦІЇ 

 

В рамках даної бакалаврської роботи була проведена дослідження 

діяльності ТОВ «Епіцентр К» щодо імпорту обладнання та розглянуті основні 

аспекти, пов’язані з організацією та результативністю цього процесу. На 

підставі отриманих результатів, можна зробити наступні висновки та 

запропонувати певні рекомендації: 

1. Діяльність ТОВ «Епіцентр К» характеризується високою виробничо-

господарською активністю, стабільним фінансовим станом та зростанням 

сукупного доходу. Це створює сприятливі умови для розширення міжнародної 

співпраці та імпорту обладнання. 

2. Аналіз імпортної діяльності ТОВ «Епіцентр К» показав, що компанія 

активно залучає зовнішніх постачальників та імпортує обладнання з різних 

країн. Це свідчить про її зацікавленість у покращенні виробничих процесів та 

розширенні асортименту продукції. 

3. Організаційне забезпечення здійснення імпорту обладнання є 

важливим етапом у процесі міжнародної торгівлі. ТОВ «Епіцентр К» вкладає 

значні зусилля у планування, координацію та контроль за імпортними 

операціями з метою забезпечення ефективності та якості поставок. 

4. Прогнозна оцінка результативності імпорту обладнання показала 

позитивний вплив цього процесу на діяльність ТОВ «Епіцентр К». Зростання 

продуктивності, зменшення витрат, покращення якості продукції та 

скорочення часу виконання виробничих процесів є очікуваними результатами 

імпорту обладнання. 

На підставі проведеного дослідження та отриманих результатів, 

пропонуються такі рекомендації: 

1. Продовжувати активно розвивати імпортну діяльність, залучаючи 

надійних та якісних постачальників з країн, що відповідають основним 

тенденціям розвитку світового ринку обладнання. 
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2. Зосередитися на вдосконаленні організаційного забезпечення 

здійснення імпорту обладнання, вдосконалюючи планування, координацію та 

контроль за поставками, що сприятиме ефективності та оптимізації процесу. 

3. Постійно аналізувати та оцінювати результативність імпорту 

обладнання, з метою виявлення можливостей для подальшого покращення 

продуктивності, зниження витрат, підвищення якості продукції та оптимізації 

часу виконання виробничих процесів. 

4. Запроваджувати систему моніторингу та оцінки постачальників 

обладнання з метою забезпечення стабільної якості та своєчасності поставок. 

В результаті аналізу організаційного забезпечення імпорту обладнання, 

було встановлено, що ТОВ «Епіцентр К» приділяє велику увагу 

організаційним аспектам процесу імпорту. З використанням фінансових звітів 

було встановлено, що загальні витрати на організаційне забезпечення імпорту 

обладнання збільшилися в порівнянні з попереднім роком. Це свідчить про 

зростання зусиль компанії у забезпеченні ефективного імпортного процесу. 

Була проведена прогнозна оцінка результативності імпорту обладнання 

на основі аналізу різних показників. Виявлено, що імпорт обладнання сприяє 

позитивним змінам у діяльності підприємства. Прогнозна оцінка показала, що 

імпорт обладнання призводить до зростання продуктивності, зменшення 

витрат, покращення якості продукції та скорочення часу виконання 

виробничих процесів. Ці показники свідчать про позитивний вплив імпорту 

обладнання на результативність підприємства. 

В цілому, реалізація управлінського рішення щодо імпорту обладнання 

ТОВ «Епіцентр К» сприятиме підвищенню конкурентоспроможності 

підприємства, розширенню асортименту продукції та задоволенню потреб 

клієнтів. 
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ДОДАТКИ 

Додаток А 

 
ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К»    

Фінансова звітність за рік, що закінчився 31 грудня 2020 ро 
Баланс (Звіт про фінансовий стан) 

На 31 грудня 2020 року 
Форма №1 

 
Актив Код На початок 

року, тис.грн. 
На кінець року, 

тис.грн. 
І.Необоротні активи 

   

Нематеріальні активи 1000 12 543 32 720 
  первісна вартість 1001 44 846 73 004 
  накопичена амортизація 1002 32 303 40 284 
Незавершені капітальні інвестиції 1005 1 869 460 3 692 156 
Основні засоби 1010 12 304 648 15 231 712 
  первісна вартість 1011 17 210 534 21 335 058 
  Знос 1012 4 905 886 6 103 346 
  Інвестиційна нерухомість 1015 0 0 
  Довгострокові біологічні активи 1020 0 0 
  Довгострокові фінансові інвестиції: 
які обліковуються за методом участі в капіталі інших 

підприємств 

1030 0 0 

  інші фінансові інвестиції 1035 1 755 267 3 129 633 
  Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 0 0 
Відстрочені податкові активи 1045 68 629 23 116 
Інші необоротні активи 1090 0 0 
Усього за розділом 1 1095 16 010 547 22 109 337 
ІІ. Оборотні активи 

   

Запаси 1100 13 885 925 15 389 033 
Поточні біологічні активи 1110 0 0 
Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, 

послуги 
1125 1 467 824 2 182 479 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
   

   за виданими авансами 1130 0 0 
   з бюджетом 1135 0 1 
   у тому числі з податку на прибуток 1136 0 0 
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 4 381 455 3 859 491 
Поточні фінансові інвестиції 1160 0 0 
Гроші та їх еквіваленти 1165 921 054 642 802 
Витрати майбутніх періодів 1170 7 322 5 399 
Інші оборотні активи 1190 217 473 336 837 
Усього за розділом ІІ 1195 20 881 053 22 416 054 
ІІІ. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи 

вибуття 
1200 21 0 

Баланс 1300 36 891 621 44 525 391 
Пасив Код На початок року, 

тис.грн. 
На кінець року, 

тис.грн. 
І. Власний капітал 

   

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 158 610 158 610 
Капітал у дооцінках 1405 0 0 
Додатковий капітал 1410 0 0 
Резервний капітал 1415 0 0 
Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 1420 14 542 267 17 688 086 
Неоплачений капітал 1425 0 0 
Вилучений капітал 1430 0 0 
Усього за розділом І 1495 14 700 877 17 846 696 
ІІ. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 
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Відстрочені податкові зобов’язання 1500 0 0 
Довгострокові кредити банків 1510 2 008 688 4 142 910 
Інші довгострокові зобов’язання 1515 256 738 312 170 
Довгострокові забезпечення 1520 0 0 
Цільове фінансування 1525 0 0 
Усього за розділом ІІ 1595 2 265 426 4 455 080 
ІІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

   

Короткострокові кредити банків 1600 0 0 
Поточна кредиторська заборгованість за: 

   

  довгостроковими зобов’язаннями 1610 776 000 767 497 
  товари, роботи, послуги 1615 14 514 081 16 290 054 
  розрахунками з бюджетом 1620 273 257 326 833 
  у тому числі з податку на прибуток 1621 215 457 244 727 
  розрахунками зі страхування 1625 24 716 17 379 
  розрахунками з оплати праці 1630 160 208 137 988 
Поточні забезпечення 1660 509 245 539 038 
Доходи майбутніх періодів 1665 0 0 
Інші поточні зобов’язання 1690 3 667 811 4 144 753 
Усього за розділом ІІІ 1695 19 925 318 22 223 615 
ІV.Зобов’язання,  пов’язані з необоротними активами, 

утримуваними для продажу, та групами вибуття 
1700 0 0 

Баланс 1900 36 891 621 44 525 391 

 
ТОВ «ЕПІЦЕНТР-К»    

Фінансова звітність за рік, що закінчився 31 грудня 2019 року  
Баланс (Звіт про фінансовий стан) 

Форма №1 
Актив Код На початок року, 

тис.грн. 
На кінець року, 

тис.грн. 
І.Необоротні активи 

   

Нематеріальні активи 1000 4 870 12 543 
  первісна вартість 1001 32 540 44 846 
  накопичена амортизація 1002 27 670 32 303 
Незавершені капітальні інвестиції 1005 1 500 430 1 869 460 
Основні засоби 1010 8 568 122 12 304 648 
  первісна вартість 1011 11 500 250 17 210 534 
  Знос 1012 2 932 128 4 905 886 
  Інвестиційна нерухомість 1015 0 0 
  Довгострокові біологічні активи 1020 0 0 
  Довгострокові фінансові інвестиції: 
які обліковуються за методом участі в 

капіталі інших підприємств 

1030 0 0 

  Інші фінансові інвестиції 1035 1 750 200 1 755 267 
  Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 0 0 
Відстрочені податкові активи 1045 0 68 629 
Інші необоротні активи 1090 0 0 
Усього за розділом 1 1095 11 823 622  16 010 547 
ІІ. Оборотні активи 

   

Запаси 1100 13 250 000 13 885 925 
Поточні біологічні активи 1110 0 0 
Дебіторська заборгованість за продукцію, 

товари, роботи, послуги 
1125 770 000 1 467 824 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
   

   за виданими авансами 1130 
 

0 
   з бюджетом 1135 

 
0 

   у тому числі з податку на прибуток 1136 
 

0 
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 3 320 100 4 381 455 
Поточні фінансові інвестиції 1160 

 
0 

Гроші та їх еквіваленти 1165 690 000 921 054 
Витрати майбутніх періодів 1170 2 800 7 322 
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Інші оборотні активи 1190 270 000 217 473 
Усього за розділом ІІ 1195 18 302 900 20 881 053 
ІІІ. Необоротні активи, утримувані для 

продажу, та групи вибуття 
1200 0 21 

Баланс 1300 30 126 522 36 891 621 
Пасив Код На початок 

року, 

тис.грн. 

На кінець року, 

тис.грн. 

І. Власний капітал 
   

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 158 610 158 610 
Капітал у дооцінках 1405 0 0 
Додатковий капітал 1410 0 0 
Резервний капітал 1415 0 0 
Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 1420 12 300 000 14 542 267 
Неоплачений капітал 1425 

 
0 

Вилучений капітал 1430 
 

0 
Усього за розділом І 1495 12458 610 14 700 877 
ІІ. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 

   

Відстрочені податкові зобов’язання 1500 0 0 
Довгострокові кредити банків 1510 910 000 2 008 688 
Інші довгострокові зобов’язання 1515 0 256 738 
Довгострокові забезпечення 1520 0 0 
Цільове фінансування 1525 0 0 
Усього за розділом ІІ 1595 910 000 2 265 426 
ІІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

   

Короткострокові кредити банків 1600 0 0 
Поточна кредиторська заборгованість за: 

   

  довгостроковими зобов’язаннями 1610 776 000 776 000 
  товари, роботи, послуги 1615 13 454 053 14 514 081 
  розрахунками з бюджетом 1620 180 545 273 257 
  у тому числі з податку на прибуток 1621 130 000 215 457 
  розрахунками зі страхування 1625 62528 24 716 
  розрахунками з оплати праці 1630 140 000 160 208 
Поточні забезпечення 1660 250 620 509 245 
Доходи майбутніх періодів 1665 0 0 
Інші поточні зобов’язання 1690 1891166 3 667 811 
Усього за розділом ІІІ 1695 16 754 912 19 925 318 
ІV.Зобов’язання,  пов’язані з необоротними 

активами, утримуваними для продажу, та 

групами вибуття 

1700 
 

0 

Баланс 1900 30 126 522 36 891 621 

 

 
Звіт про фінансові результати  

(Звіт про сукупний дохід) 
за 2020 рік 
Форма 2 

І.ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 
 

Стаття Код За звітний 

період,  
тис.грн. 

За аналогічний період 

попереднього року, тис.грн. 

Чистий дохід від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 
2000 50 382 425 43 979 194 

Чисті зароблені страхові премії 2010 0 0 
Собівартість реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 
2050 35 593 670 30 814 751 

Чисті понесені збитки за страховими 

виплатами 
2070 0 0 

Валовий 
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  прибуток 2090 14 788 755 13 164 443 
  збиток 2095 0 0 
Інші операційні доходи 2120 737 243 530 835 
Адміністративні витрати 2130 872 759 751 814 
Витрати на збут 2150 8 648 047 7 985 945 
Інші операційні витрати 2180 920 408 254 271 
Фінансовий результат від операційної 

діяльності 

   

  прибуток 2190 5 084 784 4 703 248 
  збиток 2195 0 0 
Дохід від участі в капіталі 2200 0 0 
Інші фінансові доходи 2220 211 555 3 851 
Інші доходи 2240 554 085 354 733 
Фінансові витрати 2250 295 646 250 094 
Втрати від участі в капіталі 2255 0 24 516 
Інші витрати 2270 1 438 592 363 438 
Фінансовий результат до оподаткування 

   

  прибуток 2290 4 116 186 4 423 784 
  збиток 2295 0 0 
Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -944 982 -821 675 
Прибуток (збиток) від припиненої 

діяльності після оподаткування 
2305 0 0 

Чистий фінансовий результат 
   

прибуток 2350 3 171 204 3 602 109 
Збиток 2355 0 0 

ІІ. СУКУПНИЙ ДОХІД 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 0 0 
Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 0 0 
Накопичені курсові різниці 2410 0 0 
Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних підприємств 2415 0 0 
Інший сукупний дохід 2445 0 0 
Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 0 0 
Податок на прибуток, пов’язаний з іншими сукупним доходом 2455 0 0 
Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 0 0 
Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355, 2460) 2465 3 171 204 3 602 109 

ІІІ. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Матеріальні затрати 2500 1 254 935 887 499 
Витрати на оплату праці 2505 5 208 532 4 711 766 
Відрахування на соціальні заходи 2510 1 056 667 952 162 
Амортизація 2515 1 667 998 1 096 995 
Інші операційні витрати 2520 3 465 135 2 581 842 
Разом 2550 12 653 267 10 230 264 

IV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 0 0 
Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 0 0 
Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 0 0 
Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2615 0 0 
Дивіденди на одну просту акцію 2650 0 0 

 

 

 

 

 
Звіт про фінансові результати  

(Звіт про сукупний дохід) 
за 2019 рік 

Форма 2 
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І.ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 
 

Стаття Код За звітний 

період,  
тис.грн. 

За аналогічний період 

попереднього року, тис.грн. 

Чистий дохід від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 
2000 43 979 194 41 400 220 

Чисті зароблені страхові премії 2010 0 0 
Собівартість реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 
2050 30 814 751 30 400 580 

Чисті понесені збитки за страховими 

виплатами 
2070 0 0 

Валовий 
   

  прибуток 2090 13 164 443 10 999 640 
  збиток 2095 0 

 

Інші операційні доходи 2120 530 835 260 235 
Адміністративні витрати 2130 751 814 540 040 
Витрати на збут 2150 7 985 945 6 623 200 
Інші операційні витрати 2180 254 271 396373 
Фінансовий результат від операційної 

діяльності 

   

  прибуток 2190 4 703 248 3 700 262 
  збиток 2195 0 0  
Дохід від участі в капіталі 2200 0 0 
Інші фінансові доходи 2220 3 851 180 000 
Інші доходи 2240 354 733 52 000 
Фінансові витрати 2250 250 094 91 550 
Втрати від участі в капіталі 2255 24 516 0 
Інші витрати 2270 363 438 210 000 
Фінансовий результат до оподаткування 

   

  прибуток 2290 4 423 784 3630712 
  збиток 2295 0 

 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -821 675 -670 000 
Прибуток (збиток) від припиненої 

діяльності після оподаткування 
2305 0 

 

Чистий фінансовий результат 
   

прибуток 2350 3 602 109 2 960 712 
Збиток 2355 0 0 

ІІ. СУКУПНИЙ ДОХІД 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 0 0 
Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 0 0 
Накопичені курсові різниці 2410 0 0 
Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних підприємств 2415 0 0 
Інший сукупний дохід 2445 0 0 
Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 0 0 
Податок на прибуток, пов’язаний з іншими сукупним доходом 2455 0 0 
Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 0 0 
Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355, 2460) 2465 3 602 109 2 960 712 

ІІІ. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Матеріальні затрати 2500 887 499 750 000 
Витрати на оплату праці 2505 4 711 766 3 950 230 
Відрахування на соціальні заходи 2510 952 162 805 124 
Амортизація 2515 1 096 995 602 365 
Інші операційні витрати 2520 2 581 842 1 806 236 
Разом 2550 10 230 264 7 913 955 

IV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 0 0 
Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 0 0 
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Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 0 0 
Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2615 0 0 
Дивіденди на одну просту акцію 2650 0 0 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

УКТЗЕД 

 

Розділ XV 

(72-83)  

Недорогоцiннi метали та вироби з них 

Група 82 Iнструменти, ножовi вироби, ложки та виделки з недорогоцiнних металiв; 

їх частини з недорогоцiнних металiв 

https://qdpro.com.ua/uk/uktzed
https://qdpro.com.ua/uk/uktzed/XV
https://qdpro.com.ua/uk/uktzed/XV
https://qdpro.com.ua/uk/uktzed/82
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8202 Пилки ручнi; полотна для будь-яких пилок (включаючи полотна для 

поздовжнього рiзання, для прорiзування пазiв та беззубчастi полотна): 

 

- 8202 10 00 

00 

пилки ручнi 

- 8202 20 00 

00 

полотна для стрiчкових пилок 

- [8202 3]  полотна для циркулярних пилок (включаючи полотна для поздовжнього 

рiзання або прорiзування пазiв): 

- - 8202 31 00 

00 

з робочою частиною iз сталi 

- - 8202 39 00 

00 

iншi, включаючи частини 

- 8202 40 00 

00 

полотна для ланцюгових пилок 

- [8202 9]  iншi полотна для пилок: 

- - 8202 91 00 

00 

прямолiнiйнi полотна для пилок по металу 

- - 8202 99  iншi: 

- - - 8202 99 

20 00 

для обробки металу 

- - - 8202 99 

80 00 

для обробки iнших матерiалiв 

 
 

https://qdpro.com.ua/uk/uktzed/8202
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202100000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202100000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202200000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202200000
https://qdpro.com.ua/uk/uktzed/82023
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202310000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202310000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202390000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202390000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202400000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202400000
https://qdpro.com.ua/uk/uktzed/82029
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202910000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202910000
https://qdpro.com.ua/uk/uktzed/820299
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202992000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202992000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202998000
https://qdpro.com.ua/uk/goodinfo/8202998000

